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Resumo

Esta investigacdo visa analisar a relagdo entre trabalho produtivo e acumulagdo de
capital desde a época do mercantilismo. Parte da hipétese de que néo é a forma material ou
imaterial do produto do trabalho que determina se este ¢ ou néo produtivo, mas a fungdo que
ele desempenha no processo global de acumulagdo de capital. Concebemos o capital como
uma relagio de produg@o em que trabalhadores assalariados produzem uma mais-valia para os
proprietarios dos meios de produgio que nfo se limitam a consumi-la improdutivamente, mas
a reinvesti-la periodicamente no processo produtivo. Pretendemos demonstrar que com o
desenvolvimento do capitalismo a esfera do trabalho produtivo se alarga para além do
processo de produgdo material porque a ciéncia se transforma numa forga produtiva e, por
conseguinte, num instrumento de valorizagdo do capital. Além do mais, a revolugio
cibernética converte uma parte crescente do trabalho intelectual em trabalho produtivo. No
entanto, como a desigualdade na repartigo de rendimentos nfo parou de aumentar desde os
anos oitenta do século passado, estas transformagdes tecnolégicas ndo contribufram para a
melhoria das condi¢bes de existéncia de todos mas apenas para o incremento do

sobretrabalho que sustenta a acumulagio de capital.

Palavras-chave: capital, acumulagdo de capital, trabalho produtivo, mais-valia,

sobretrabalho.



Abstract

This research aims to analyse the relationship between productive labour and capital
accumulation since the era of mercantilism. Starts from the hypothesis that material or
immaterial forms of the labour product does not determine whether or not it is productive, but,
instead, the role it plays in the overall process of capital accumulation. We define capital as a
production relation in which wage workers produce a surplus value for the owners of the
means of production. These do not merely absorb it unproductively, but, periodically reinvest
this surplus in the productive process. We intend to demonstrate that, in capitalism
development, with science becoming a productive force and, therefore, an instrument for
capital’s rising value, the realm of productive labour extends beyond the process of material
production. Moreover, the cyber-revolution converts an increasing share of intellectual
activity into productive labour However, as the inequality in income distribution has not
stopped increasing since the eighties of last century, we can infer that these technologic
changes did not contribute to the improvement of living conditions but only for the rise of the

surplus labour that sustains capital’s accumulation.

Key words: capital, capital accumulation, productive labour, surplus value, surplus

labour.
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PRESSUPOSTOS METODOLOGICOS

Esta investigagio parte do principio de que nfo existem fendmenos exclusivamente
econdémicos: todos os fendmenos econdmicos tém uma componente social e politica e
integram-se num determinado contexto histérico. Tomemos como exemplo o consumo,
provavelmente o fenémeno econémico mais simples. Este depende do nivel de pregos € do
rendimento disponivel dos privados, mas também de factores socioldgicos como a moda, a
publicidade e mesmo dos habitos herdados e das tradi¢gdes. Integra-se num contexto histérico
que define o seu perfil: actualmente, a maior parte dos produtos de consumo s@o mercadorias
cuja conversdo em valores de uso depende da procura solvente e, por conseguinte, do poder de
compra dos individuos. Quem nio dispde deste poder — os pobres ¢ os destituidos — est4 fora
do mercado e, consequentemente, ndo pode consumir. Noutros contextos histéricos, em que o
autoconsumo tinha um peso significativo na estrutura socioeconémica, grande parte do
consumo n#o dependia da procura solvente, uma parte significativa dos produtos nio se
convertia em mercadoria, o que significava que os pobres nfo eram excluidos do acto
econdmico mais elementar: consumir para satisfazer as suas necessidades de sobrevivéncia.

Se retornarmos aos dias de hoje, deparamos com o fendmeno contrario: o fendémeno
do consumismo, que a crise financeira de 2008-09 com a sua legifo de desempregados podera
ter atenuado, mas que ndo desapareceu e tem todas as possibilidades de ressurgir e reforgar-se.
O consumismo ¢ fundamentalmente um fenémeno sociopolitico, ou seja, um fendmeno que
contribui simultaneamente para a ocultagio e reproducio de determinadas relagdes de poder e
predominio. De facto, as classes que det€m o poder econdémico e financeiro tém acumulado
desde os anos 80 do século passado bens e capitais em propor¢des cada vez maiores. Apesar
das crescentes desigualdades sociais — que o capitulo 6 desta investigagdo analisard
sucintamente —, estas continuam a estimular o consumo de gadgets e mercadorias
relativamente prescindiveis, mas dotadas de uma espécie de aura fetichista que apenas
contribuem para satisfazer necessidades ficticias para obrigarem as classes médias
assalariadas e mesmo as camadas mais modestas da populagfio a trabalharem e endividarem-se
cada vez mais. Deste modo, ocultam a degradag@o relativa das condi¢des de existéncia destes
grupos sociais, o que contribui tanto para reforgar o seu dominio, indissocidvel da eclosdo de
periddicas crises financeiras resultantes de um subconsumo latente que o sistema de crédito se
limita a mascarar, como para promover um modelo de desenvolvimento cada vez mais

insustentavel em termos ambientais.



Se o consumo ndo é um fendmeno exclusivamente econdmico, também categorias
mais complexas, como as categorias “ acumulag@io de capital” e “trabalho produtivo”, temas
desta investigacfio, ndo poderfio sé-lo. Antes de tudo, a categoria “capital” ndo pode ser
reduzida a um conjunto de meios de produgfio previamente acumulados que servem para
produzir bens consumiveis duradouros ou ndo duradouros, como defende a ciéncia economica
convencional. Se assim fosse, as comunidades mais primitivas com as suas armas
rudimentares utilizadas para cacar os animais que lhes serviam de meios de subsisténcia
disporiam de um “capital”. Capital é antes de tudo uma relagfo social de produgio
historicamente determinada que pressupde a separagdo entre proprietarios de meios de
produgio e produtores directos que sdo obrigados a vender a sua forca de trabalho no mercado
para conseguirem adquirir os seus meios de vida. Apesar de capitalistas e trabalhadores serem
sujeitos juridicamente iguais que estabelecem entre si um ‘contrato de trabalho’ com direitos ¢
deveres reciprocos, sio, na realidade, fortemente desiguais: o capital é uma relagdo de poder
configurada na organizagio de trabalho controlada pelo proprietario dos meios de produgdo ou
pelos seus representantes directos — os managers — a que estdo submetidos os trabalhadores
assalariados, a quem apenas é conferida a posse util dos meios de produgdo. Prova disso, € o
actual Cédigo de Trabalho portugués que, na alinea g) do art. 128°, considera que um dos
deveres do trabalhador é “velar pela conservagio ¢ boa utilizag@o de bens relacionados com o
trabalho que lhe foram confiados pelo empregador” e, no ponto 2 da alinea €) do artigo 351°,
que “a les@io dos interesses patrimoniais sérios da empresa” constitui um dos motivos para o
seu despedimento por justa causa. A separagfo entre propriedade do capital e gestdo da
organizagio do trabalho que cabe aos managers com a formagio das grandes sociedades
anonimas em nada altera esta relacdo de poder. Antes pelo contrario, contribui para reforcé-la,
pois atribui a uma minoria exigua de grandes possuidores de acgdes e outros titulos um poder
de controlo sobre um capital muito maior do que o que realmente investiram na produgio.

A acumulaciio de capital partilha das mesmas caracteristicas histdrico-sociais. Para
além da separagio dos trabalhadores dos meios de produgdo, o que confere ao capitalismo a
sua diferenca especifica relativamente aos outros sistemas econdémico-sociais que O
precederam historicamente, os proprietarios dos meios de produgio no se limitam a consumir
o produto que excede a satisfagfio das necessidades das classes trabalhadoras, mas investem-
no periodicamente na produgdo para gerarem lucros cada vez maiores. Apesar de estar

submetida a crises e oscilagdes periddicas, a acumulagio de capital € um processo nio



intermitente, mas continuo que reproduz de forma alargada as relagdes de poder e predominio
dos detentores dos meios de produgio sobre uma forga de trabalho assalariada que aumenta
cada vez mais. Ao contririo do que acontece nos outros sistemas econdmicos e sociais, esta
baseia-se em sucessivas vagas de inovagdo tecnoldgica que, porém, nfio contribuem para
melhorar as condi¢Bes de existéncia dos trabalhadores assalariados, mas tém como objectivo
aumentar o tempo de trabalho que fornecem aos detentores dos meios de produgio na base da
redugio do tempo de trabalho que despendem para obter no mercado os bens de que tém
necessidade para viver.

A categoria de ‘trabalho produtivo’ ni3o pode ser dissociada da categoria de
‘acumulag@o de capital’. Todo o trabalho humano é produtivo — veja-se Introdugdo —, pois os
seres humanos, por mais rudimentares que sejam os seus meios de trabalho, produzem sempre
mais do que consomem para satisfazer as suas necessidades mais elementares. No entanto, a
estratégia metodoldgica a que obedece esta investigagdo considera desprovida de interesse
cientifico esta concep¢o de trabalho produtivo. A categoria ‘trabalho produtivo’ apenas tem
relevancia histérica no capitalismo, pois s6 neste sistema econdémico e social a inovagio
cientifica e tecnoldgica serve para o aumento incessante da riqueza acumulada por um nimero
cada vez menor de grandes proprietarios de meios de produgfio ou de grandes possuidores de
ac¢des e outras formas de capital ficticio, apesar de serem criadas as condigdes necessarias
para uma reducgfo generalizada da jornada de trabalho que visa libertar a actividade da maioria
da populagio trabalhadora da procura ininterrupta dos meios de subsisténcia ou da armadilha
do consumismo alienante.

Como demonstraremos nesta investigacao, trabalho produtivo deve ser entendido ndo
como trabalho livre ou emancipado, mas como trabalho subordinado que apenas tem utilidade
como actividade que serve para a valorizagdo do capital de outrem. De novo, encontramos a
dimensdo histdrica e sociopolitica do fenémeno econdémico ‘trabalho produtivo’: dimensio
histérica porque s6 tem sentido e valéncia cientificos quando analisamos a sua relagdo com a
acumulagfio de capital que sustenta e reproduz de forma cada vez mais alargada; dimenséo
sociopolitica porque remete para uma relagido social de poder e predominio de uma classe
sobre outras. Esta relagdo de poder e predominio configura-se, no entanto, como trabalho
alienado que despoja a maioria dos trabalhadores assalariados nfo apenas do controlo dos
meios de produgo, mas também do sentido e do produto da sua actividade. A organizagio do

trabalho surge perante ela como um poder estranho que nfo contribui para a sua autonomia e
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realizagfio individuais, mas para a sua submissio a uma engrenagem devoradora que desgasta
e deteriora cada vez mais as suas forgas intelectuais e fisicas e pode conduzir alguns
trabalhadores alegadamente menos resistentes psicologicamente — como o demonstram
exemplos recentes (veja-se capitulo 6 desta investigagio) — ao suicidio.

O trabalho produtivo nfo pode também ser dissociado do seu Outro, ou seja, do
trabalho improdutivo. Mais do que nos sistemas econdmicos e sociais que o precederam
historicamente, o trabalho improdutivo no capitalismo ¢ simultancamente necessario e
redundante: é necessario porque, apesar de ndo contribuir para a valorizagdo do capital,
fornece-lhe uma procura suplementar sem a qual o sistema capitalista sofreria de
superproducdo permanente e, por conseguinte, se tornaria econdmica € socialmente
insustentavel, redundante porque contribui para a desvalorizagdo das actividades ndo
produtivas mais tteis e necessarias, como ¢é o caso da cultura erudita, da satde e da educagéo
publicas, e, em contrapartida, valoriza as actividades que, apesar de n#o produzirem
directamente bens materiais, alimentam o consumismo que contribui para a sua reprodugio
alargada, como ¢é o caso da publicidade e do marketing cujo segredo € a coisificagfio das
pessoas e a personalizac¢8o das coisas.

Resta-nos reflectir sobre o estatuto cientifico desta investigagdo. Tal como ndo
existem fendémenos econdémicos ‘puros’, nfo existe uma ciéncia econdmica ‘pura’. Nos
primordios, o termo ‘Economia Politica’ significava uma ciéncia moral e politica cujo objecto
era o estudo das relagdes entre as classes sociais no processo de produgio e reparticdo da
riqueza. Os fisiocraticos e Adam Smith, considerado o fundador da Economia Politica,
partilhavam esta ideia, embora divergissem nas suas concepg¢des sobre a origem valor das
mercadorias (Veja-se cap. 2 e cap. 3). Actualmente, o termo ‘Economia Politica’ ¢
relativamente marginal, em consequéncia do predominio da ‘Economics’ de origem anglo-
saxdnica. Esta ciéncia convencional abstrai-se da dimens#o social e politica dos fenémenos
econdémicos, bem como do seu contexto histdrico, para transformar-se fundamentalmente num
suceddneo neopositivista da ‘fisica social’ do sociélogo Augusto Comte, ou seja, numa
ciéncia centrada numa modelistica matematica que concebe os fendmenos econdmicos em
termos de analogia com os fendmenos fisico-naturais. Apesar da elegincia formal dos
modelos matematicos, a ciéncia econémica convencional parte do pressuposto vulgar de que a
sociedade é composta de individuos racionais dotados de uma informagdo transparente sobre

os eventos econémicos que lhes permitem maximizar as suas expectativas e os seus interesses
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utilitarios. A crise de 2008-09 demonstrou que tanto a hipertrofizagio matematica dedutiva,
como o principio individualista que lhe é subjacente se tornaram cada vez mais parte do
problema e nfo da solug@o.

O estatuto cientifico desta investigagdo ¢ da sua metodologia orientadora € uma
ruptura com a ‘Economics’. Em primeiro lugar, concebemos a Economia como uma ciéncia
social, j& que, ao contrario do que defende o pensamento econdémico (e também socioldgico)
convencionais o ‘econdmico’ ndo pode ser separado do ‘social’, e vice-versa: as relagdes
economicas sdo fundamentalmente relagBes sociais de produgdo, ou seja ndo relagdes entre
individuos isolados, mas relagdes entre classes e grupos sociais que ndo dispdem do mesmo
poder num processo de produgiio que determina, antes da intervengdo do Estado, as formas
primérias de reparti¢do da riqueza; e o ‘social’ nfo pode ser separado do ‘econémico’ porque
mesmo os fenémenos econdmicos mais elementares tém implicagdes sociais, como
demonstrimos para o caso do consumo. Em segundo lugar, consideramos que no seio das
ciéncias sociais as divisSes disciplinares nfo constituem compartimentos estanques, mas
abordagens e perspectivas complementares sobre fendmenos sociais que ndo podem ser
retalhados — como o faz a Anatomia com o corpo humano —, pois constituem parte integrante
de uma totalidade aberta e¢ diferenciada. Em terceiro lugar, consideramos que as ciéncias
sociais devem integrar uma forte componente politica ndo apenas porque, como € o caso da
Economia Politica, analisam rela¢des de poder entre classes e grupos sociais, mas também
porque, na base de uma interpretagfo critica da realidade econémica e social, devem delinear
as alternativas politicas as injusti¢as e desigualdades sociais que n@o tém parado de crescer
nos ultimos anos. E neste sentido que a Conclusdo desta investigagio retoma a Introducio
com o objectivo de potencid-la no futuro. Mas isso pressupde todo o desenvolvimento
analitico que, ja implicitamente latente na Introdugdo, apenas se revela com toda a clareza no
ponto de chegada que podera ser — esperamos — uma proposta politica para um futuro

possivel.
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INTRODUCAO

“Comeras o pdo com o suor do teu rosto” ¢ a maldigdo de Jeova langada sobre Addo
ap6s a expulsio do Paraiso. Este anitema exprime a condi¢iio do homem como trabalhador e
do trabalho como sacrificio e puni¢io. Resulta que a condi¢do do animal que ndo trabalha
consegue ser melhor que a condigdo humana, em tudo semelhante & de Sisifo condenado a
uma tarefa absurda e extenuante para retornar sempre e inevitavelmente ao ponto de partida.
O trabalho surge também como incapaz de libertar o homem do reino da dependéncia e da
necessidade, como trabalho que nfo produz nada para além da satisfagfio das necessidades
naturalistas de sobrevivéncia, como algo que ndo expressa a sua condigdo especificamente
humana, mas acaba por reduzi-lo, tal como os animais, a um mero ser da natureza. E se
virmos bem, um ser da natureza em clara e nitida desvantagem na corrida absurda pela
sobrevivéncia relativamente a certos animais. N&o ¢ verdade que, por exemplo, as abelhas
constroem as suas colmeias com esmero e as aranhas tecem as suas teias com imaginagéo?
Nestas ‘obras’ nfio encontram elas a justa recompensa dos seus esfor¢os? Ao contrario dos
homens, ambas nfo ‘suam’ para sobreviverem no dia a dia e a reprodugfo periddica da sua
tarefa nfo ¢ um perpétuo retorno ao mesmo ponto de partida em que se reinicia sem cessar
sempre a mesma tarefa extenuante e improdutiva.

Porém, o anatema biblico do Génesis ndo ¢ o simbolismo mais adequado para
exprimir a verdadeira natureza do trabalho. No I Livro do Capital, Marx considera que “uma
aranha faz operagBes que se assemelham as de um teceldo, e a abelha confunde pela estrutura
das suas células a pericia de mais de um arquitecto. Mas o que distingue desde logo o pior
arquitecto da abelha mais eficiente ¢ que este constréi a célula na sua cabega antes de
construi-la na colmeia” (Marx, I, 1969, p. 139). Com esta frase Marx revela a dimensio
especificamente humana do trabalho, a qual nfio nos faz invejar a sorte das abelhas e das
aranhas. Trata-se fundamentalmente da dimensido mental, projectiva do trabalho: antes de
iniciar a sua actividade o trabalhador deve projectar ou conceber idealmente os seus
resultados. Este deve também servir-se de determinados meios ou instrumentos de trabalho
para transformar um objecto de trabalho, matéria-prima ou bruta, como os minerais extraidos
das visceras da terra, num valor de uso, ou seja, num produto 1til adequado a satisfagdo das

necessidades humanas.
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Ja4 n3o estamos sob o anatema da maldig¢do biblica, j& que o trabalho, enquanto
actividade especificamente humana, revela a sua verdadeira dimensdo. Ao contrario do
animal, o homo faber niio vive num eterno presente, em harmonia consigo préprio € com o
mundo. Ao projectar os resultados da sua actividade deve confrontar-se com o proprio
presente, pois, como diz Adolfo Sanchez Vasquez, “se o homem vivesse em plena harmonia
com a realidade, ou em total conciliagdo com o seu presente, nfio sentiria necessidade de nega-
los idealmente nem de configurar na sua consciéncia uma realidade ainda inexistente”
(Vasquez, 1980, p. 232).

O trabalho surge como uma actividade transformadora da natureza e do proprio
homem. Ao projectar idealmente os resultados da sua actividade e ao construir os meios para
satisfazé-las este ja nfo estd, como o animal, submetido ao império da necessidade naturalista,
mas, de certo modo, dela se emancipa e torna-se o tnico ser da natureza a poder criar novas
necessidades, bem como novos modos € meios para satisfazé-las. Isto nfio significa que o
trabalho seja expressdo do livre jogo das faculdades mentais e fisicas do homem. Este exige
uma enorme tensdo e concentrago das suas capacidades que se revela tanto na actividade
projectiva como no processo de transformag@io do objecto de trabalho em produto do trabalho.
J4 niio serd o suor do seu rosto, mas o sistema de meios de trabalho de que o homo faber se
serve para transformar o objecto de trabalho e satisfazer as suas necessidades que se tornard o
simbolo da sua estatura humana, da emancipagio da sua dependéncia imediata e instintiva da
natureza.

Em termos gerais, como relagdo entre o homem, enquanto ser social, € a natureza
orgAnica e inorganica o trabalho humano ¢ trabalho produtivo porque: a) o individuo ndo
satisfaz as suas necessidades imediatamente, mas mediatamente, j4 que, ao contrario dos
animais, produz os meios para as satisfazer; b) transforma os materiais de trabalho, dando-lhes
uma forma adequada ao consumo humano e, consequentemente, contribuiu tanto para lhes
atribuir uma maior utilidade como para aumentar o seu valor; ¢) com o desenvolvimento
tecnolégico surge um excedente sobre o consumo indispensavel para satisfazer as
necessidades mais prioritarias, o que implica a constituicdo de reservas que permitem aos
homens superar o nivel naturalistico da subsisténcia precéria. O aparecimento deste excedente
mesmo nas sociedades mais primitivas, apesar de esporadico e irregular, era celebrado com
festas que saudavam a fecundidade da natureza, concebida como ente mégico, apesar da sua

origem residir no trabalho da comunidade. Afinal, ao contrario do que dizia o anatema biblico,
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nem os mais primitivos “comiam o pdo com o suor do seu rosto” ou, pelo menos, o seu
esforgo era recompensado porque o seu trabalho por mais rudimentar e elementar que fosse
n#o era estéril, mas produtivo.

Concebido como um processo que relaciona o homem com a natureza, o trabalho
surge sempre como uma actividade produtiva, ja que o seu resultado efectivo é sempre um
novo produto, um valor de uso, que se distingue do fim projectado que determina o sentido da
actividade do trabalhador. Esta defini¢do de trabalho produtivo ¢, porém, comum a todas as
épocas histéricas, ja que expressa o caracter radicalmente humano da actividade laborativa e
nio tem em conta a forma que esta reveste em fungdo do estadio de desenvolvimento
econémico das sociedades historicamente determinadas. E o acontecimento marcante que nos
permite conceber o trabalho produtivo como categoria histérica é a transformagido do
excedente em sobreproduto e do trabalho produtivo em sobretrabalho: um determinado grau
de evolugio tecnoldgica remete para uma organizagéo do trabalho baseada na separac@o entre
0s que projectam e os que executam, para uma divisdo social e técnica do trabalho em que se
instauram relacdes de predominio baseadas em diferengas de propriedade e poder que
conferem a alguns um direito de apropriagdo sobre os frutos do trabalho dos outros. Tudo se
passa entdo como se o dominio do homem sobre a natureza que lhe permite emancipar-se do
flagelo das necessidades de sobrevivéncia se transmutasse em dominio do homem sobre o
homem, ou seja, como diz perspicazmente Simone Weil, “em vez de ser acossado pela
natureza, o homem ¢ de ora em diante acossado pelo homem” (Weil, 2001, p. 60).

O trabalho torna-se produtivo porque ja nfo se limita a transformar a natureza e a
produzir valores de uso, mas a criar um sobreproduto para alguns. Neste sentido, o trabalhador
produtivo é aquele que para obter os bens socialmente indispensaveis para satisfazer as suas
necessidades ¢ constrangido a fornecer um sobretrabalho a quem o emprega. O que se torna,
porém, historicamente relevante é a forma da coacg¢fio que transforma o trabalhador num
trabalhador produtivo. Esta pode primeiramente ser uma coac¢fo extra-econdmica, isto €, uma
coacgdo que pressupde relagdes de dependéncia pessoal directa que privam o trabalhador da
liberdade de dispor da sua forca de trabalho. E o caso da escravatura, predominante no mundo
greco-romano da Antiguidade Cléssica, em que o produtor directo era tratado como mero
instrumento animado de trabalho, no mesmo plano dos animais, € como coisa absolutamente
descartivel quando ja n3o podia fornecer mais sobretrabalho ao seu dono. Assim o provam as

méximas e sentengas do austero Catio que na sua obra De Agricultura considera que ao
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escravo resta apenas trabalhar ou dormir e que quando se tornar demasiado velho e, por
conseguinte, nfo puder mais contribuir para aumentar o patriménio fundiério do seu senhor
devera ser vendido (Ver: Mommsen, IV, 1962 pp. 154-159; Lekachman, Robert, 1960, pp. 23-
25). E o caso também da serviddo da gleba em que o trabalhador, apesar de j& néio pertencer a
um outro, esta vinculado a terra do proprietario senhorial de modo que para poder garantir os
seus meios de subsisténcia é obrigado a fornecer-lhe uma renda em trabalho ou em produtos e,
mais tarde, com o incremento das trocas comerciais, em dinheiro.

Uma segunda forma de coacgdo é a coacgdo econdmica: o trabalhador possui
formalmente a sua for¢a de trabalho, mas como estd separado dos meios de produgdo é
obrigado a vendé-la ao respectivo proprietario ou ao seu representante sob cuja direcgdo deve
exercer a sua actividade para poder adquirir no mercado os bens de que necessita para viver.
Os meios de produgdo nfio constituem apenas um conjunto de ferramentas e de matérias-
primas de que o trabalhador se serve para produzir valores de uso, mas confrontam-no
enquanto propriedade de outrem, ou seja, enquanto capital. Antes de tudo, o sobreproduto
transforma-se neste sistema econdmico numa mais-valia, no sentido marxista do termo: ao
consumir o valor de uso desta mercadoria sui generis que € a forga de trabalho, o proprietario
dos meios de produgdo apropria-se de um valor maior do que tinha fornecido para pagar o
salario do trabalhador. No processo produtivo os meios de produgio convertem-se em capital
constante e a for¢a de trabalho em capital variavel. O primeiro limita-se a transferir o seu
valor ao produto, enquanto o segundo, para além de reproduzir o valor do que consome para
satisfazer as suas necessidades socialmente indispensaveis, produz ainda uma mais-valia que é
repartida pelos que detém o capital e pelos que sio por estes nomeados para dirigir e
coordenar o processo produtivo. Ao contrario dos outros sistemas em que vigorava a coacgao
extra-econdémica, o0 novo sistema, o capitalismo, caracteriza-se pelo investimento periédico e
recorrente da mais-valia na produgdo de modo a aumentar a sua dimensdo e a gerar um
sobreproduto cada vez maior. Neste contexto, deve entender-se por trabalhadores produtivos
todos os trabalhadores que contribuem directamente para a valorizag@o do capital de quem os
emprega, ou seja, todos os que, para além de reproduzirem o valor do que consomem para
satisfazerem as suas necessidades socialmente indispensaveis, produzem ainda uma mais-
valia que ¢ capitalizada e acumulada pelos seus empregadores. Numa primeira abordagem, €
produtivo apenas o trabalho que se desenvolve na esfera da produgdo material. Em

contrapartida, nfo é produtivo o trabalho que se situa fora desta esfera, ou seja, a maior parte
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dos servigos que, com excepgdo do transporte e armazenagem de mercadorias que sdo uma
extensdo do processo produtivo, estd ligada a esfera do financiamento da produgido e da
conversio do produto em mercadoria.

Pretendemos analisar o trabalho produtivo como categoria histérico-social. Isto
significa que a chave para entendermos o significado desta categoria ¢ a relagio entre trabalho
produtivo e sobreproduto, ja que sé este tipo de trabalho gera um valor maior do que o que o
trabalhador recebe para poder adquirir os produtos de que necessita para viver. Excluimos,
porém, desta investigagdo todas as formagdes econdmico-sociais em que o ftrabalho dos
produtores directores se limita a fornecer aos detentores da propriedade um sobreproduto que
visa o consumo improdutivo e nfio a sua capitalizacdo, reinvestimento e acumulagdo
sistematica. A razdo desta escolha explica-se porque apenas nas sociedades em que sio
criadas condigBes para a formagio de uma for¢a de trabalho separada dos meios de produg@o ¢
possivel também um processo de desenvolvimento tecnolégico que permite o alargamento do
processo produtivo de uma forma continua e sustentada. Neste sentido, o trabalho produtivo
torna-se uma categoria central para a formagio de um sobreproduto ou de uma mais-valia que
ndo pode cessar de aumentar, ja que apenas através da sua aplicagdo na aquisi¢do de meios de
producio de caricter cada vez mais social e na contratagdio de trabalhadores que produzem
cada vez mais e em menos tempo o que consomem para reproduzir o valor da sua capacidade
trabalho, se desenvolve a contradi¢do cada vez mais elaborada e intensiva entre uma produgéo
que requer formas de cooperagio cada vez mais alargadas e conscientes entre os trabalhadores
e em que a ciéncia se incorpora cada vez mais no processo produtivo e uma forma de
apropriacéo privada do produto social alimentada pelo sobretrabalho crescente da maioria Por
conseguinte, os frutos do enorme desenvolvimento tecnoldgico estdo subordinados a um
processo de valorizagdo e acumulagio capital que favorece uma minoria de possuidores que se
torna dia a dia cada vez mais exigua. Todas as perspectivas de um melhoramento sustentado ¢
permanente das condi¢es de existéncia da populagfio trabalhadora estio limitadas, pois,
apesar da evolugfo tecnoldgica e cientifica de que depende o progresso econémico e social,
esta apenas pode satisfazer as suas necessidades socialmente indispenséveis quando fornece
um sobretrabalho aos detentores do capital.

E certo que as necessidades dos trabalhadores se expandem através da sua
participagio no desenvolvimento tecnoldgico enquanto meros consumidores passivos dos

novos valores uso que contribuem para aumentar a esfera das suas necessidades. No entanto,
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esta expansdo é sempre insuficiente porque tem sempre como limite intransponivel a
apropriagio de uma mais-valia acumulada por alguns e de que os trabalhadores estéo
completamente excluidos. De resto, é a flutuagfo desta mais-valia através de recorrentes crises
periédicas que impede o alargamento das necessidades socialmente indispensaveis e a
libertagio de muitos trabalhadores de formas alienantes e embrutecedoras de trabalho. O
sistema privado de apropriagdo do sobreproduto capitalizado de um trabalho cada vez mais
social e em que aumenta a composigdo intelectual e cientifica terd como consequéncia
inevitavel uma taxa média de lucro, instrumento fundamental da acumulagiio de capital,
tendencialmente decrescente.

Torna-se mais simples compreender agora porque excluimos desta pequisa o mundo
feudal e o mundo greco-romano. Nestas formagdes sociais nfio existia capital nem acumulag@o
de capital. O elemento comum eram as relagdes de dependéncia pessoal directa que
constitufam um limite absoluto ao aumento da produtividade de trabalho e ao
desenvolvimento tecnoldgico, pelo que a populagdo trabalhadora, na sua grande maioria
submetida 2 escraviddo e & serviddo, ndo apenas permanecia imersa no nivel naturalistico de
subsisténcia, mas, por mais que fosse coagida por métodos coercivos a aumentar a jornada de
trabalho nunca poderia fornecer de forma sustentada um sobreproduto crescente aos
proprietarios esclavagistas e aos bardes feudais. Além disso, nestas sociedades a industria
nunca superou a dimensfo artesanal, o comércio de exportagdo nunca teve expressdo
significativa e o empréstimo a juros era condenado pelas autoridades religiosas e politicas
como usura na base do argumento aristotélico de que o dinheiro era apenas um meio de
circulagdo e que utilizd-lo como expediente para fazer mais dinheiro era inatural e, por
conseguinte, deveria ser condenado.

E verdade que o mundo romano, ao contrario do mundo feudal baseado num sistema
hierarquizado de servigos e obrigagdes em que cada um gozava de determinados privilégios
politicos e era distinguido dos outros pelo seu estatuto e condigfo social que impediam
qualquer tipo de crescimento econdémico, foi o que mais proximo esteve ideoldgica e
economicamente da formacio social capitalista cuja génese despontaria na Europa Ocidental
sobretudo entre os séculos XVI e XVII. O préprio Catfo podera, de certo modo, ser
considerado uma espécie de capitalista avant la lettre, quando, qual administrador ‘racional’

do seu patrimoénio fundiério, afirma nos conselhos praticos redigidos para o seu filho:

“Reduz até a substincia de uma vidva; o homem deve
aumentar a sua propria, e quem ¢ digno de louvor e
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pleno de espirito divino, ¢ aquele cujos registos, depois
da sua morte, provam que as aquisicdes por si feitas
superam os bens dos ascendentes” (Mommsen, 1962, p.
175).

Calvino n3o faria uma afirmac¢fio muito diferente da de Catdo sobre a apologia da
riqueza acumulada. No entanto, a economia esclavagista romana acabaria por tornar
tecnologicamente obsoletos os métodos de cultivo da terra e por impedir um aumento
sustentado de produtividade. Apesar do historiador alem&o Theodor Mommsen néo entender o
conceito de capital, que julga ter-se ja formado no império romano, demonstra que no
latifindio romano nunca se chegou a desenvolver uma classe especifica de rendeiros que
empregassem trabalho assalariado, como aconteceu na agricultura capitalista teorizada pela
fisiocracia; o comércio maritimo era geralmente passivo, isto ¢, importava mais do que
exportava, e sujeito, pela lei Claudia, a severas restrigdes para os senadores € os seus filhos —
apenas podiam possuir as naus que fossem necessérias para transportar os produtos das suas
exploragdes rurais; a necessidade de manter a plebe romana, transformada numa espécie de
subproletariado ocioso, encorajava a importagdo de subsisténcias a pregos baixos de outras
zonas do império o que provocava o abandono de terras; a inddstria que devia sustentar o
sistema encontrava-se pouco desenvolvida ¢ o trabalho assalariado era universalmente
desprezado a favor do trabalho esclavagista. Por fim, o empréstimo a juros, que se tornou,
mais tarde numa condi¢do necessaria para o financiamento de actividades industriais e
comerciais que ultrapassavam a mera dimens#o local e se integravam na “economia-mundo”
europeia dos séculos XVII e XVIII, para utilizar a expressdo de Fernand Braudel e Immanuel
Wallerstein (Veja-se: Wallerstein, I, Porto, 1994), era desprezado e atacado. O préprio Catlo
demonstrava os limites da sua racionalidade econémica quando afirmava, a propédsito do

empréstimo a juros, no preficio do seu tratado sobre a agricultura:

“Emprestar dinheiro a juros ¢ uma coisa vantajosa sob
muitos aspectos mas ndo honrada. Os nossos pais
dispuseram, portanto, através de lei escrita, que o ladifo
fosse condenado a restituir o dobro da soma roubada, e
o0 usuréario o quadruplo; pode, por conseguinte concluir-
se, que o usuréario fosse considerado pior cidaddo que o
ladrio” (Mommsen, 1962, p. 182).

O ponto de partida da nossa analise enquadra-se nos séculos XVII-XVIIL, periodo em
que s3o criadas na Europa Ocidental as condi¢des para uma acumulag@o primitiva de capital e
onde emerge pela primeira vez uma economia-mundo, componente fundamental da ruptura

com uma sociedade feudal baseada em relagdes de dependéncia pessoal directa, na exiguidade



19

das relacdes de troca e na organizagio corporativa das industrias que se limitavam a produzir
para mercados locais. Toda a Europa oriental e a Russia estdo excluidas do horizonte deste
trabalho, pois estavam ainda imersas no regime feudal, com particular destaque para a
segunda onde o regime de serviddo da gleba vigorou até finais do século XIX (Ver: Anderson,
Mildo 1980, pp. 179-253).

Simultaneamente expressio ideoldgica da acumulaggo primitiva de capital e primeiro
conjunto de medidas politicas que tém como objectivo alcangar um predominio do Estado-
nagfio emergente sobre os outros nas relagdes de troca internacionais resultantes da expansio
da economia-mundo, o mercantilismo é a primeira doutrina que a analisa a formag@o do
sobreproduto no contexto das relagdes de troca entre as nagdes através de um jogo de soma
zero: uma nacgio consegue um predominio econdmico sobre as outras quando realiza um saldo
positivo da sua balanga comercial, expresso em moeda de ouro e prata, mas, no entanto, tal
saldo apenas & possivel porque algumas nagdes concorrentes na arena da economia-mundo
registam uma perda, ou seja, um défice da balanga comercial e, por conseguinte, uma saida de
moeda. Neste sentido o sobreproduto é relativo, ou seja, o que cada uma ganha resulta da
perda de outras, pelo que a produtividade do trabalho e a quantidade de ouro e prata disputada
por todas constituem uma grandeza constante apenas susceptivel de aumento através de novos
afluxos de metais preciosos ou da conversio por métodos coercivos do excedente da
populagio flutuante expulsa do sector agricola em trabalhadores produtivos nas manufacturas
e sobretudo nas frotas que participavam directamente nas transac¢des internacionais. O
aumento relativo do sobreproduto nfio era, por conseguinte, resultado do aumento da
produtividade de trabalho, mas da formago de uma reserva crescente de forga de trabalho
sobreexplorada nas actividades de exportago integradas na economia-mundo e que constituia
a verdadeiro fonte do excedente de metais preciosos de uma nagdo relativamente as outras
(capitulo 1).

No Capitulo 2 trataremos das doutrinas fisiocraticas que constituem uma resposta ao
mercantilismo. Para os fisiocraticos, escola fundada na Franga do Ancien Régime por Frangois
Quesnay e que teve como um dos seus discipulos mais heteredoxos Anne-Robert Jaques
Turgot, o primeiro economista politico a compreender com clareza o mecanismo do processo
de acumulagiio de capital, o sobreproduto forma-se no sector primario da nag¢do e expressa-se
num excedente, nfio ji de moeda de ouro prata, mas de subsisténcias sobre o consumo da

forga de trabalho, bem como de matérias-primas ¢ brutas sobre o consumo produtivo da
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agricultura que se transformam em objecto de trabalho das actividades que se situam a jusante
do sector primario. Os fisiocraticos, apesar de considerarem o sobreproduto como um dom da
fecundidade da natureza, sio os primeiros a analisarem o processo de capitalizagdo das rendas
fundiarias e a formacfio da grande exploragio agricola capitalista baseada na tripartigdo
proprietario fundiario, rendeiro, que realizava os principais investimentos e dirigia a
exploragiio agricola, e trabalhadores assalariados, ambos indistintamente considerados como
‘classe produtiva’ (capitulo 2).

No capitulo seguinte confrontar-nos-emos com as duas concepgdes de trabalho
produtivo de Adam Smith que marcaram a economia politica briténica dos finais do século
XVII e da primeira metade do século XIX. Para a primeira concepgdo, o trabalhador
produtivo ¢ o trabalhador tanto do sector primério como do sector secundério que, para além
de produzir o equivalente do que consome para satisfazer as suas necessidades socialmente
indispensaveis, produz ainda uma mais-valia para quem o contrata e, por conseguinte, ¢ a
fonte determinante da valorizagio e acumulagio de capital do empregador. A segunda
defini¢dio, a que nfio ¢ estranha a influéncia fisiocratica, reduz a categoria de trabalho
produtivo ao tipo de trabalho que se realiza em bens transaccionéveis, o que, para além de
excluir radicalmente os trabalhadores do sector de servigos da categoria de trabalhadores
produtivos, pde em causa a investigagio sobre a formagdo da mais-valia e ndo distingue
produc?o capitalista da mera produgdo simples de mercadorias.

No capitulo 4 investigaremos o caminho percorrido por Marx que se inicia com as
suas teses dos Manuscritos de 1843-44 sobre o trabalho alienado e termina com a distingdo
entre trabalho produtivo e improdutivo, em textos de que se destacam sobretudo a Historia
das doutrinas econdmicas e o célebre Capitulo inédito do capital. A concepgdo de Marx sobre
o trabalho alienado demonstra como uma actividade que expressa a emancipagdo do homem
da natureza e a realizacfio das suas capacidades intelectuais e manuais se transforma no seu
contrario, na radical separagiio do trabalhador das condi¢des de trabalho, na perda de sentido
da sua actividade que se converte numa mera execugdo mecénica sob o comando de quem
organiza o processo laborativo e projecta os seus resultados e na expropriagdo do produto do
trabalho colectivo. Por sua vez, em obras da maturidade, Marx, apesar de ndo abandonar a
categoria de trabalho alienado, concentra-se no desenvolvimento da segunda definigéo
smithiana de trabalho produtivo como trabalho que se troca contra capital e nio contra

rendimento. Mas a sua originalidade relativamente a Smith reside no facto de considerar que
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nfio é a forma do produto que determina se um trabalho é ou néo produtivo, mas o modo como
o processo de valorizagio de capital no seu conjunto atribui a um determinado trabalho
concreto a fungfio de trabalho produtivo. Demonstraremos como se abre a possibilidade a
determinados servigos poderem, ao contrario do que Smith defendia, ser integrados na
categoria de trabalho produtivo no contexto da distingdo marxista entre mais-valia absoluta e
mais-valia relativa que abre possibilidades para uma redefinicdo do conceito de trabalho
produtivo que Marx, figura do século XIX, apesar da sua extraordindria perspicdcia e
capacidade prospectiva, ainda centra fundamentalmente na produgio agricola e fabril.

No capitulo 6 seguiremos a polémica entre os defensores da chamada ‘sociedade pos-
industrial’, de que se destacam o socidlogo norte-americano Daniel Bell, no seu ensaio O
advento da sociedade pds-industrial, Ralf Dahrendorf e também Alain Touraine com a
Sociedade pés-industrial publicada ainda no rescaldo do Maio de 68 francés, € as correntes
marxistas que defendem que o trabalho produtivo ¢ apenas o trabalho que se desenvolve
directamente no processo de produ¢fio material e o trabalhador produtivo por exceléncia
continua a ser o tradicional operario fabril. Enquanto os apologistas da sociedade pos-
industrial pretendem demonstrar que a distingfo entre trabalho produtivo e improdutivo se
encontra ultrapassada, em consequéncia da expansfio de um sector terciario em que tendem a
aumentar cada vez mais as profissdes técnico-cientificas que interferem no processo
produtivo, o que torna obsoleta a teoria da divisdo de classes de Marx da sociedade industrial
em ‘capitalistas’ e ‘operarios’, os seus criticos, apesar de admitirem que surgiram novas
classes no século XX que Marx n3o tinha previsto — ¢ o caso da chamada “nova pequena
burguesia” do sector dos servigos ‘descoberta’ por Nicos Poulantzas em Les classes sociales
dans le capitalisme aujourd’hui, publicada em 1974 pouco antes da sua morte tragica —
continuam a considerar como produtivo apenas o trabalho que contribui directamente para a
produgiio de mais-valia nos sectores primario e secundario, o que os impede de analisar a
relagdo entre trabalho cientifico e intelectual em geral e trabalho material em particular,
acabando, na préatica, por leva-los a recuar para uma concepg¢do pré-marxista e smithiana de
trabalho produtivo como trabalho que se realiza em bens transaccionaveis.

No capitulo VI demonstraremos que o conceito tradicional de trabalho produtivo —
trabalho despendido no processo de produgio material, ou seja, fundamentalmente, na
agricultura, nas industrias extractivas e nas industrias transformadoras — deve necessariamente

ser redefinido perante o novo modelo de capitalismo emergente nos dltimos vinte anos do
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século passado em que a tradicional contraposigdio entre industrias capital intensivas e
trabalho intensivas tende a ser superada por um novo tipo de actividades intensivas em
conhecimento que sdo comuns tanto ao sector secundédrio como a determinados ramos do
sector terciario que acabam por ser integrados no processo de valorizagdo de capital. Isto
significa que o conceito de trabalho produtivo se alarga, o trabalho industrial regista altera¢des
qualitativas tanto na sua organizagio como no tipo de trabalhador que ja ndo se reduz ao
tradicional operario fabril, enquanto uma parte do sector servigos — educagdo, ciéncia e
investigaciio — torna-se cada vez mais indispensavel para a produgdo, que, pela crescente
incorporagdo da ciéncia, deixa de ser meramente material, enquanto a ciéncia deixa ser
meramente ideal. No entanto, esta redefiniciio de trabalho produtivo nfio poderd desenvolver
todas as suas enormes potencialidades no capitalismo, ja que este sistema econémico e social
continua a nio ter como objectivo a melhoria das condi¢des de existéncia da imensa maioria
da populagdo trabalhadora, mas converte a enorme redugio do tempo de trabalho socialmente
necessario para a satisfagdo das necessidades de todos em mero meio de aumentar o
sobretrabalho e a mais-valia relativa para alguns. Concluiremos com uma andlise das tensdes,
incongruéncias, irracionalidades e desperdicios de uma sociedade em que o trabalho, apesar
do aumento da sua composicio intelectual, se precariza cada vez mais e dos caminhos para

uma alternativa nfio sé possivel mas necessaria.
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CAPITULO 1 — O MERCANTILISMO: RESERVA DE FORCA DE TRABALHO E
ACUMULACAO DE METAIS PRECIOSOS

1.1 Pressupostos historico-sociais do mercantilismo

No segundo tomo da sua obra Civilisation matérielle, économie et capitalisme o
grande historiador Fernand Braudel distingue trés grandes ‘niveis’ ou ‘estratos’ na vida
econdmica e social entre os séculos XV e XVIII, a época da emergéncia da economia-mundo
que esteve na origem da formagio do capitalismo: “Na base, uma «vida materialy multipla e
auto-suficiente, rotineira; por cima, uma vida econdmica mais desenhada e que (...) tende a
confundir-se com a economia de concorréncia dos mercados; por fim, no @ltimo patamar, a
accio capitalista” (Braudel, II, Paris, 1979, p. 542).

Esta estratificacdo proposta metodologicamente por Braudel € deveras brilhante, ja
que permite distinguir o que comegou a destacar-se da vida material rudimentar, ou seja, da
economia camponesa tradicional e também do artesanato corporativo medieval que
empregavam a grande maioria da populagdo activa na Europa Ocidental. O segundo nivel
expressa, de facto, a primeira ruptura com o horizonte tradicional da vida econémica e social e
constitui-se a partir das indistrias domicilidrias rurais controladas por um comerciante ndo
submetido as regras do artesanato corporativo, bem como pelas manufacturas dirigidas por um
proprietario-director, a quem eram concedidos privilégios régios. Estas ultimas, que em Franca
se designavam por mamyfactures réunies em contraponto as outras, as manufactures
dispersées, funcionavam ja segundo uma organizagdo de trabalho que as transformava em
parentes proximas das fabricas da primeira metade do século XIX, ou seja, uma organizagio
de trabalho que impunha aos trabalhadores jornadas de trabalho de doze a dezasseis horas, os
submetia a uma opressiva disciplina de trabalho e lhes retirava o controlo das condi¢des de
produciio. Tanto no caso das manufactures dispersées como no caso das manufactures
réunies, os regulamentos corporativos medievais que restringem o alargamento da esfera da
produgio e a organizam numa base local sdo subvertidos: o patrdo-comerciante que explora as
industrias domicilidrias rurais pode ‘reunir’ diversos produtores directos dispersos por uma
determinada regido, fornecendo-lhes as matérias-primas e adquirindo-lhes os produtos finais e,
por conseguinte, alargar a escala de produgio; as manufacturas dirigidas por um director, se
bem que minoritarias, podem fornecer o mercado nacional com uma gama mais diversificada

de produtos — bens de luxo para a corte (tapegarias, porcelanas, vidraria, tecidos de luxo), mas
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também bens de consumo corrente (tecidos de 13 e de linho, panos) e armamentos — e produzir
para a exportagio (Ver: Béaud, 1992, p. 48).

O terceiro nivel braudeliano representa a esfera da nascente economia-mundo. O
capital bancario e o comércio de longa distincia sdo os seus momentos constitutivos. Numa
primeira fase, as republicas urbanas italianas e flamengas do século XV com as suas industrias
de luxo que se libertam das restrigdes localistas do rudimentar artesanato corporativo medieval
e conduzem um comércio de maior amplitude, bem como as dinastias dos banqueiros italianos
que emprestam dinheiro aos monarcas perpetuamente endividados pelas guerras de conquista e
usurpacdo, encontram-se na vanguarda de uma economia emergente que ja ndo esta orientada
para o valor de uso e para a satisfagio das necessidades rusticas dos senhores feudais e dos
seus séquitos de dependentes, mas para o valor de troca e a acumulagdo de riqueza mobiliria.
Uma segunda fase, protagonizada, primeiro, pelas Provincias Unidas do século XVII e, depois,
pela Inglaterra da segunda metade do século XVII e do século XVIII, é marcada pelo
desenvolvimento das primeiras formas de crédito e pela emergéncia de um comércio maritimo
internacional que liga a Europa ao Oriente e a0 Novo Mundo.

A fundacfio do Banco de Amesterdio, em 1609, e do Banco de Inglaterra, em 1694, é
um importante contributo para a expansio do capital bancario que se inicia nas republicas
urbanas italianas do século XV. Estes bancos s3o responsaveis por grande parte das operagdes
cambiais, anteriormente dispersas por miriades de cambistas privados, descontam letras de
cambio, fornecem crédito aos grandes empreendimentos maritimos e emprestam dinheiro ao
Estado que emite titulos de divida publica. Constitui-se, assim, a moeda fiduciaria, signo de
valor do ouro e da prata, verdadeiros representantes da ‘riqueza universal’, para utilizar a
expressio de William Petty, economista politico britdnico do século XVII. Paralelamente,
desenvolve-se o sistema da divida publica com os seus créditos titularizados. Este sistema ¢
favorecido pelas frequentes guerras entre as poténcias emergentes com vista a conquista do
predominio maritimo e territorial. Particularmente decisiva para a afirmagio das Provincias
Unidas e da Inglaterra, poténcias maritimas, e de uma Franga monarquica absolutista que
disputava a hegemonia no continente europeu, é a Guerra dos Trinta Anos (1618-1648) que
dita o declinio da Espanha imperial catélica dos Filipes nos mares e dos seus aliados austriacos
herdeiros do império habsburgo no continente europeu. Ambos representam o derradeiro
estertor do cosmopolitismo teocratico da Idade Média, ideologia e poder que se opde a

formacio dos Estados-nagio da época moderna. A guerra constitui mais a regra do que a
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excepcao desde os finais do século XV até aos principios do século XIX: de 1494 a 1559, ha
guerra no continente europeu durante a maior parte do periodo; no século XVIII a paz ¢
apenas uma auséncia de guerra, pois ndo durou mais do que sete anos; a Inglaterra, que apos a
Revolucdo de 1640 e a Glorious Revolution de 1688 conquistara o predominio nos mares as
Provincias Unidas, esta intermitentemente em guerra entre 1656 e 1815'. Neste periodo, a
guerra nfio seri, como disse o abade Galiani, “o luxo das nagbes”” que anuncia o seu
irreversivel declinio, mas o ambiente mais propicio para a sua afirmacio exclusivista.

As guerras ndo impedem, porém, a expansdo do comércio internacional, ponto de
ruptura com o mundo autarcico e ruralista do feudalismo. Importa referir algumas datas
importantes que anunciam o inicio da viragem. A passagem do Cabo da Boa Esperanga, em
1487, e a descoberta do Caminho Maritimo para a India, em 1498, acabam com o predominio
veneziano no trafico das especiarias e deslocam as rotas do comércio do Mediterrdneo para o
Atlantico; a descoberta da América, em 1492, contribui para a diversificagdo dos canais
comerciais. Novas mercadorias, provenientes do Oriente ¢ do Novo Mundo, sio introduzidas
na Europa: cha pelos holandeses, em 1606, e café quase ao mesmo tempo; indigo proveniente
do Oriente; cacau, da América Central; tabaco, introduzido em Espanha em 1558, tomate,
milho, batata, baunilha, aclicar, melagos e rum constituem outros artigos do comércio com as
Indias Ocidentais. Em 1510, inicia-se o trafico negreiro. Introduzido pelos portugueses, este
trafico alimenta as economias de plantagdo das Antilhas e do Sul da América do Norte,
colonizada pelos franceses e pelos ingleses. As Provincias Unidas e, depois, a Inglaterra,
poténcias mercantis e manufactureiras emergentes, sdo as principais beneficiarias do declinio
da Espanha imperial e, sucessivamente, passam a controlar as rotas comerciais com o Novo
Mundo e com o Oriente, ap6s o breve predominio portugués no século XVI.

As poténcias mercantis emergentes s30 responsaveis por uma conducdo do comércio
de longa distancia através de grandes companhias comerciais dotadas de privilégios politicos
concedidos pelo Estado. Contrariamente ao que sucede nas monarquias ibéricas em que a
Coroa detém directamente o monopdlio dos traficos internacionais através de instituigdes
como a Casa das Indias portuguesa e o Consejo de Indias, Casa de Contractation e Carrera de
Indias espanholas, a companhia comercial, cuja matriz ¢ a companhia holandesa das Indias

Orientais (Qoste Indische Compagnie), é o primeiro exemplo de uma sociedade por acgdes

! Fonte: Denis, Henri — Histéria do pensamento econémico. Lisboa: Livros Horizonte, 1978, p. 92.
2 Galliani — Dialoghi sul commercio dei grani. Roma: Riuniti, 1978, p. 139.
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com capacidade para ampliar social e geograficamente a recolha de fundos para o
financiamento do comércio internacional. Assim, a Oost Indische Compagnie, tem uma
estrutura administrativa descentralizada constituida por seis cAmaras independentes (Holanda,
Zelandia, Delft, Roterddo, Hoorn, Enkhuizen) dirigidas por uma direc¢do comum — os XVII
Senhores (Heeren Zeventien) —, dos quais oito da Camara da Holanda. Através das camaras a
burguesia administrativa, representada pelos regentes das cidades, participa nos grandes
empreendimentos comerciais, apropriando-se de uma parte dos lucros’.

A companhia inglesa das Indias Orientais, fundada em 1599, é o exemplo
paradigmatico da evolugdo para uma forma de capitalismo comercial na base de acgdes.
Privilegiada em 1600, o que tem como contrapartida que uma parte dos seus lucros deve pagar
ao Estado o monopolio exclusivo do comércio com o Oriente, €, apesar de se ter constituido
com um capital muito inferior ao da sua homoéloga das Provincias Unidas, desde o inicio, uma
verdadeira sociedade por acgdes. Numa primeira fase, o seu capital é destinado a financiar
apenas uma viagem, recuperando cada associado no retorno o que tinha investido. A partir de
1612, este comeca a abranger ndo apenas uma viagem, mas uma série de viagens planeadas.
No final do século, as suas accdes negoceiam-se na Bolsa de Londres, tal como as da sua
precursora neerlandesa na Bolsa de Amesterdio®.

A expansdo do capital comercial ndo teria sido possivel sem a constitui¢do de uma
reserva de for¢a de trabalho que ja ndio se encontra ligada & satisfagdo das necessidades de
subsisténcia do sector agricola nem pertence as corporagdes artesanais da Idade Média.
Trabalhadores da industria domiciliaria e das manufacturas, do sector da construgdo naval que
sustenta a expansio maritima, marinheiros das frotas, indios da América Central submetidos
aos trabalhos forcado nas minas de prata do México e do Peru e escravos negros que
trabalham nas plantagdes das Antilhas e do Sul da América do Norte. Esta reserva de for¢a de
trabalho transforma-se na verdadeira fonte do poder econdémico das nagdes mercantis €
manufactureiras emergentes que se expressa através da acumulagdo de metais preciosos,
simbolo da riqueza emergente e meio de pagamento universal.

A ‘Conquista’ espanhola do México e do Peru nos finais século XVI constitui o
fenébmeno despoletador de uma série de importantes transformagdes que subvertem o

tradicional modo de vida, destacando-se o afluxo de metais preciosos & Europa que suscita um

3 Fonte: Braudel, Fernand — Civilisation matériel, économie et capitalisme XV° XVIII siécle: les
Jjeux de I’échange, I vol., Paris: Armand Colin, 1979, p. 530-31.
4 Fonte: Braudel, 11, op. cit., p.536.
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aumento generalizado dos pregos. Como os salarios e as rendas da terra ndo aumentam em
proporg¢do, verifica-se uma redistribui¢io interna do produto que beneficia sobretudo a
ascensdo do capital comercial em detrimento dos trabalhadores assalariados e dos proprietarios
fundiarios. A nivel internacional, esta redistribui¢io favorece as na¢des que controlam o trafico
com o Oriente ¢ 0 Novo Mundo. Porém, este controlo nio se baseia num mero comércio
passivo de importagdo, como aconteceu fundamentalmente no periodo do predominio
portugués e espanhol, mas num certo desenvolvimento industrial e manufactureiro que permite
aos Paises Baixos e a Inglaterra disputar com sucesso o afluxo dos metais preciosos, enquanto
a Espanha imperial se afunda num declinio irremedidvel em consequéncia da auséncia de
alternativas econdmicas.

Nio se pode, porém, esquecer o contexto politico em que ocorre esta transferéncia e
redistribui¢do da riqueza mobiliaria. As inimeras guerras entre as poténcias com o objectivo de
conquistarem a hegemonia no xadrez politico europeu e sobretudo assegurarem o predominio
naval, canalizam uma parte significativa dos lucros do sector do comércio e das industrias de
exportagdo para o financiamento das despesas militares indissociavelmente ligadas a expansio
territorial, maritima e colonial. A principal consequéncia deste fenémeno é o aumento da divida
publica financiada tanto por impostos e tributos sobre a populagdo camponesa que suporta
com o seu sobretrabalho as rendas do clero e da nobreza, como por impostos indirectos sobre
os produtos de consumo corrente que acabam por recair sobre a generalidade da populagio
trabalhadora das cidades. Na época em que a acumulagio de metais preciosos aumenta de
forma intermitente em consequéncia das oscilagdes provocadas pela alterndncia entre periodos
de afluxo e refluxo, as condi¢Bes de vida das populagdes trabalhadoras degradam-se cada vez
mais. Paralelamente, forma-se uma classe burguesa abastada que pode ja retirar-se da vida
activa para viver dos lucros acumulados nas actividades mercantis e das aplicagdes financeiras
em titulos de divida publica.

Estas transformagdes econdOmicas e sociais enquadram-se num novo contexto
ideologico que pde em causa tanto o cosmopolitismo supranacional teocratico da Igreja
catOlica, principal for¢a ideologica da Idade Média, como uma moral extra-mondana orientada
para o ascetismo e para o retiro da vida activa. O declinio do cosmopolitismo teocratico
medieval ndo conduz, porém, a instaura¢io de uma ordem cooperativa internacional, mas a um
nacionalismo exclusivista que tem como principio orientador uma ‘razdo de Estado’ em que

cada na¢io emergente ndo olha a meios para realizar o seu predominio sobre as outras. Neste
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sentido, o seu objectivo econdmico ndo é o bem-estar da populaciio, mas a apropriagio da
maior quantidade de metais preciosos possivel, ja que estes simbolizam o seu enriquecimento
relativamente as outras. Esta estratégia converte-se em principio de uma politica econdémica
baseada no paradoxo maquiavélico de que “num governo bem organizado, o Estado deve ser
rico e os cidaddos pobres™. Por sua vez, o objectivo da politica externa do Estado-nagio
emergente ndo era alcangar uma situagfo de equilibrio de poder na arena internacional, mas a
conquista de novos territorios e o alargamento do seu predominio e da sua esfera de influéncia.

O declinio da moral catdlica orientada para o ascetismo extra-mundano cede o lugar a
uma moral laica que faz a apologia da vida activa em contraponto ao elogio medieval do retiro
do mundo e da vida contemplativa. Esta nova orientacio ideolégica, que nasceu no
Renascimento, elogia as religides da Antiguidade Classica relativamente as concepgdes de

ren(incia a0 mundo do cristianismo tradicional:

“A nossa religido glorificou mais os homens humildes e
contemplativos do que os homens de ac¢do. Esta
considerou a humildade, a abnega¢fio ¢ o desprezo
pelas coisas mundanas o supremo bem do homem,
enquanto as outras identificaram-no com a
magnanimidade, a forca fisica e tudo o que torna os
homens ousados. E, se a nossa religifoque exige que tu
sejas forte, o que te pede ¢ mais a forca para sofrer do
que a forca para fazer coisas arrojadas” (Machiavelli,
1979, p. 278).

A nova orientagio ideolégica legitimou, no plano politico, o principio da unidade
nacional e da razdo de Estado que substituem definitivamente cosmopolitismo teocratico do
mundo medieval. O emergente Estado nacional deve necessariamente procurar a riqueza, o
poder e a gloria mundana por todos os meios ao seu alcance, tornando-se cada vez mais
poderoso, pois sO assim podera afirmar-se no contexto politico internacional. Partidario da
unidade de Italia, Maquiavel responsabiliza a Igreja pela fragmentagfio politica italiana e
contribui para divulgar a ideia de que s6 um Estado centralizado podera evitar o irremedidvel

declinio resultante dos conflitos e das guerras particularistas dos inimeros senhores feudais:

“A Igreja ... nunca foi capaz de ocupar toda a Italia,
nem permitiu tio pouco que mais ninguém a ocupasse.
Em consequéncia, foi a principal responsavel pelo facto
da Ttalia nunca ter sido regida por uma s6 cabega, mas
por muitos principes € signori que provocaram uma tao
grande desunifio e debilidade que esta se tornou hoje
uma presa facil ndo s6 de potentados barbaros, mas de
todos o que a atacam. E isto os nossos italianos devem

®> Macchiavelli, Niccold — The discourses. Harmondsworth: Penguin Books, 1979, p. 201.
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agradecer & Igreja e a mais ninguém” (Macchiaveli,
Niccold, 1979, p. 145).
Outro dos aspectos centrais da nova orientacdo ideologica € a legitimagdo das

condutas que visam o ganho e a acumulagio da riqueza mobilidria. Caiu sobretudo a ideia da
escolastica medieval de que cada um tem um lugar fixo e pré-determinado numa hierarquia de
privilégios politicos que definem, de uma vez por todas, a sua condiggo e estilo de vida. Esta
doutrina condena todas as tentativas dos nfio-nobres de se elevarem acima da condigdo dos
seus antepassados e todas as actividades que visam a obtengdo de um lucro seja através do
empréstimo a juros, seja através de uma actividade comercial que ultrapassasse os limitados
horizontes das transac¢des entre as zonas rurais € as cidades medievais em que predomina o
artesanato corporativo. Em contraponto ao elogio de uma vida rotineira e sem ambi¢3es de
gléria mundana, vida que seguramente seria mais propicia a contemplacio e ao retiro espiritual
que preparava o crente para o abandono das satisfagdes, sempre passageiras e efémeras,
associadas a fragil e instavel gléria mundana, desenvolve-se uma nova concepgio que elogia o
risco. E sobretudo na esfera do comércio internacional, dos grandes empreendimentos
maritimos em que as trocas ja ndo s3o entendidas como um simples meio de adquirir o produto
de outrem ou de vender para comprar, mas estdo orientadas para o ganho, concebido como o
resultado do jogo e da especulagio de quem arrisca o seu capital, que esta nova visdo do
mundo e da vida encontra os seus mais fervorosos apologistas. Ninguém methor do que o
grande romancista historico Walter Scott conseguiu caracterizar, a proposito de uma das suas
personagens, um comerciante ligado ao grande trafico maritimo dog principine do cdmiln
XVIII, a nova mentalidade e conduta perante o mundo e a vida:

“Nas flutuagdes da especulagio mercantil ha algo de
cativante para o aventureiro, independente até da
perspectiva de ganho. O que embarca neste mar
instavel tem de possuir a pericia do piloto ¢ a for¢a do
navegador; e apesar de tudo pode naufragar e perder-se
se os ventos da fortuna nfio sopram a scu favor, A
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‘ser’, todos os meios sdo legitimos. O exterminio dos indios da América Central pela
‘Conquista’ espanhola e pelo brutal trabalho nas minas de prata — em pouco mais de um século
a populagdo india diminuiu 90% no México e 95% no Peru no que pode ser considerado o
primeiro genocidio da época moderna’® — complementado pelo trafico negreiro que alimenta a
produgio de bens voluntarios nas plantagdes das Antilhas e do Sul da América do Norte. Por
sua vez, os marinheiros das frotas mercantis, frequentemente recrutados a forca, estdo
submetidos a condi¢des de trabalho insalubres, a uma brutal disciplina de bordo e a
arbitrariedade dos comandantes das naus que sobre eles possuem um direito de vida ou de
morte. Indios centro-americanos, escravos negros ¢ marinheiros, nio se limitam a ‘comer o
pdo com o suor do seu rosto’, mas, frequentemente, a perder a propria vida para alimentar a
corrida fetichista europeia 4 acumula¢do de metais preciosos. Ninguém melhor do que um
grande humanista do século XVIII, Claude-Adrien Helvétius, retrata, sem concessdes, uma
época em que o enriquecimento das poténcias mercantis emergentes deixa um rasto de milhdes

de vitimas que a historia da Europa nfio podera jamais esquecer:

“A humanidade, que nos ordena o amor de iodos os
homens, exige que, no trafico dos negros, eu considere
igunalmente como males tanto a morte dos meus
compatriotas como o de tantos africanos que a
esperanga de fazer prisioneiros ¢ o desejo de trocd-los
pelas nossas mercadorias anima ao combate. Se se
calcula o mimero de homens que perece, tanto pelas
guerras como na traversia da Africa para a América; se
se lhe acrescenta o dos negros que chegados ao seu
destino, se tornam vitimas dos caprichos, da cupidez ¢
do poder arbitrario dos seus senhores; ¢ se se juntar a
este o niimero de cidaddos que morrem pelo fogo, o
naufragio e o escorbuto; se, por fim, acrescentarmos o
dos marujos que morrem durante a sua estadia em Sio
Domingos, ou pelas doengas relacionadas com a
temperatura especifica deste clima ou em consequéncia
de uma libertinagem sempre tio perigosa neste pais;
concordar-se-a que ndo chega nenhum barril de agucar
4 Europa que nio esteja coberto de sangue humano”
(Helvétius, 1968, p.90).

1.2. Populacionismo, abunddncia monetdria e saldo da balanca comercial
O periodo situado entre a segunda metade do século XVI e os anos setenta do século

XVIII é marcado pela ascensio das doutrinas mercantilistas. Em termos gerais, o
mercantilismo expressa a emergéncia do capital comercial e da economia-mundo no contexto

da luta pelo predominio econémico e politico dos nascentes Estados-nagdes. Esta luta

6 Ver: Béaud, Michel — Histéria do capitalismo. Lisboa: Teorema, 1992, pp. 17-18.
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determina a orientagdo das doutrinas mercantilistas que, apesar de n3o constituirem
verdadeiramente um sistema unitario de pensamento econdémico, tém como principio comum a
subordina¢do da economia a politica, o que lhes vale os andtemas e a ostracizagdo das
doutrinas liberais e livre-cambistas que, apés Adam Smith, se transformam em pensamento
econdmico dominante. O objectivo central dos mercantilistas é o aumento da riqueza do
Estado ou da na¢do. No entanto, contrariamente a Smith e aos economistas liberais de finais
do século XVII e do século XIX, ndo consideram que a riqueza da nagldio resulta do
somatorio das riquezas acumuladas pelos individuos privados. Embora reconhegam que a
procura privada da riqueza constitui um importante estimulo para o aumento da riqueza
nacional, compete sobretudo ao Estado e a politica criar as condigdes para que os interesses
particulares e os egoismos individuais na sua busca de enriquecimento ilimitado sejam
canalizados para assegurar o predominio economico e politico do Estado-na¢do sobre os
outros. Os individuos ndo sdo concebidos como sujeitos, mas apenas como meros factores do
enriquecimento da nagfo, ja que o desejo de cada um em aumentar ou alargar o seu patrimoénio
privado nio coincide necessariamente com o aumento ou alargamento do patrimonio publico.
Incapazes de actuarem segundo uma perspectiva racional de reconhecimento do proéprio
interesse pessoal, sdo seres subordinados as paixdes exclusivistas da cobiga e da ganancia em
perpétua competi¢io uns com o0s outros com vista & conquista de alguma forma de
predominio. Compete antes de tudo a “arte politica” evitar que a satisfacdio destas paixdes
degenere numa guerra de todos contra todos que ponha em causa a estabilidade social e a
ordem publica. Mas a sua mais importante e dificil tarefa consiste em utiliza-las em beneficio
do engrandecimento do Estado, ou seja, segundo a feliz formula de Bernard Mandeville, em
transformar os vicios dos privados em publicas virtudes’.

O mercantilismo €, porém, geralmente mais conhecido como uma doutrina
econdmica. Neste Ambito, podemos distinguir duas grandes correntes. A primeira € a corrente
monetarista ou bullionist que defende a existéncia de uma reserva de metais preciosos que a
na¢io deve aumentar e evitar a todo o custo que seja exportada; a segunda, mais elaborada,
defende que a riqueza de um pais consiste fundamentalmente num excedente das suas
exporta¢des sobre as suas importagdes, expresso em moeda. Embora ambas considerem que a

riqueza de uma nag¢do € representada pelo seu sfock acumulado de metais preciosos, a segunda

7 Ver: Veiguinha, Joaquim Jorge — O luxo na formagéo do capitalismo. Porto: Afrontamento, 2004,
pp. 70-72.
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afirma que esta acumulagiio deve resultar da expansio de um comércio externo em que o pais
exporta bens manufacturados e importa matérias-primas ou bens de menor valor acrescentado.
Nio se pode compreender a doutrina mercantilista sem referéncia ao contexto politico
em que nasceu. O nacionalismo exclusivista e belicista que marcou a época do mercantilismo
traduz-se, em termos econdmicos, na concepgio de que o ganho de um pais apenas pode
resultar na perda de um outro. Os mercantilistas consideram que o sobreproduto, a mais-valia,
apenas pode aumentar em termos relativos, ou seja, através da redistribuigdo dos metais
preciosos na esfera do comércio internacional pelas nagGes que, com as suas manufacturas e as
suas frotas, revelam capacidade para conduzirem o seu proprio comércio externo e exportam
um maior valor do que importam. O excedente das exportagdes sobre as importagdes de um
pais, expresso pelo saldo da sua balanga comercial, s6 é possivel porque alguns dos seus
parceiros nas trocas internacionais registam um défice, ou seja, uma saida de metais preciosos.
Este contexto de “jogo de soma zero” é também alimentado pela concepgdo de que os
principais meios de acumulagio da nagfio, ou seja, os metais preciosos, constituem em cada
momento uma grandeza constante e delimitada, um recurso escasso que néo esta ao alcance de

todos os homens, mas apenas dos mais operosos e empreendedores:

“Nas visceras da terra estdo escondidos os mais ricos
fildes de ouro e de prata, os homens, por sua vez, €stdo
providos de bragos ¢ de mios com que escavam a terra,
de razdio para inventar maquinas, mas nio se conclui
por isto que os homens sdo todos ricos: € necessario que
primeiro metam méos A obra, e ¢ preciso muita canseira
para trazer & luz as riquezas que jazem escondidas nas
trevas: estas ndo se oferecem aos o0ciosos € a0$
sonolentos, ¢ nem mesmo a todos os que as procuram,
j4 que vemos também alguns suar em vio” (Locke,
Laterza, 1973, p. 21).

Numa época em que o crédito d& os seus primeiros passos, os mercantilistas sdo
partidarios da abundéncia de moeda. O objectivo central da politica economica da nagéo éo
valor de troca, ou seja, a transformagio do produto em mercadoria. Numa sociedade em que a
maior parte da populagio estd mergulhada na vida de subsisténcia e depende directamente do
autoconsumo do produto agricola, a expansdo da esfera do valor de troca estd estritamente
associada & disponibilidade de moeda de ouro e prata tanto como meio circulagio como meio
de pagamento. Uma redugio sibita e imprevista da massa monetaria terd como consequéncia
um bloqueamento das transacgdes e dos pagamentos em dinheiro, ja que as letras de cambio,
cuja utilizagio comega a desenvolver-se na esfera do comércio internacional, tém sempre um

valor meramente representativo, ou seja, as dividas contraidas devem, mais cedo ou mais tarde,
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ser necessariamente resgatadas em moeda contante. Se isto justifica, por um lado, a preferéncia
mercantilista pela abunddncia monetaria, revela por outro lado, a confusdo entre capital e
dinheiro: os mercantilistas reconhecem apenas a existéncia de uma forma de capital — o capital
comercial — que consiste no fundo de mercadorias ou no sfock de metais preciosos possuidos
pelos comerciantes e pela comunidade. Esta reserva deve ser valorizada para que a nagéo
possa conservar ou aumentar a sua vantagem comercial sobre as outras. No entanto, estes ndo
concebem o mecanismo tipico da acumulagio de capital como investimento de lucros para
gerar lucros cada vez maiores. De facto, o ‘capital disponivel’ da nagfio depende
exclusivamente do aumento do sfock de metais preciosos. Este sfock, por sua vez, constitui,
em cada momento, uma grandeza submetida as intermiténcias do afluxo e do refluxo do ouro e
da prata que representam o valor de troca por exceléncia e, por conseguinte, a riqueza
duradoura e imperecivel, universalmente acumuléavel.

Outra caracteristica da doutrina mercantilista é o populacionismo. Populagdo
‘abundante’ é sobretudo sindnimo da existéncia de uma reserva de forca de trabalho que ja néo
obtém os seus meios de subsisténcia das actividades agricolas, mas das actividades industriais e
mercantis. James Steuart, economista politico do século XVIII precursor de Adam Smith,
chama-a ‘mio de obra livre’, ja que, “o seu emprego, sendo orientado para a procura das
subsisténcias dos alimentos supérfluos dos agricultores e com um trabalho adequado as
necessidades da sociedade, pode variar conformemente a estas necessidades e estas, por sua
vez, conformemente ao espirito dos tempos” (Marchi, Alves, 1981, p. 366). Ou seja, por
outras palavras, o emprego desta forca de trabalho ja nfio ¢ um emprego estvel, fixo ou
determinado, como o que caracteriza o modo de vida rotineiro dos que dependem
directamente para viver dos produtos da terra, mas estd associado ao alargamento das
necessidades sociais cuja satisfagio acaba por ser alimentada pela expansio de uma esfera do
valor de troca que ja ndio estd submetida aos perpétuos ciclos naturais da agricultura, mas a
mutéveis condi¢des econdmicas e sociais.

O termo ‘mio-de-obra’ livre ¢ talvez demasiado redutor, ja que nao entra em linha de
conta com a mio-de-obra africana submetida 4 escravatura nas Antilhas e no Sul da América
do Norte que d4 um contributo decisivo para alimentar o ‘espirito mercantil’ de um periodo em
que a cobiga e a ganncia institucionalizadas fazem tabua rasa dos mais elementares direitos
humanos. Além do mais, a liberdade da mio-de-obra da nag¢io que ndo esta directamente

submetida a formas de trabalho forcado nem depende da agricultura para viver ¢ uma liberdade
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deveras precaria e limitada, j4 que se reduz & venda da sua forga de trabalho em troca de um
salario de mera subsisténcia. A formagio de uma reserva de forga de trabalho que sustenta a
expansdo do sector das industrias e do comércio de exportagdo resultou sobretudo de um
conjunto de processos extra-econémicos em que a coer¢io, e nio a liberdade, predominam.
Entre estes destacamos o licenciamento dos séquitos feudais na sequéncia da redugio do valor
monetario das rendas fundiarias determinada pelo afluxo de metais preciosos a Europa. Com
consequéncias menos universais, mas igualmente importante, temos o emparcelamento das
terras comunais (enclosures) na Inglaterra do século XVI como resultado da transformagio
das terras de cultivo em pastagens. Sao estes fenomenos, e ndo o aumento da produtividade da
agricultura, que conduzem a constitui¢do de uma forga de trabalho separada dos meios de
produgio que ja niio se encontra protegida pelos regulamentos das corporagdes. Se esta ndo
encontra ocupacio deve ser reconduzida pela for¢a as virtudes retemperadoras do salutar
trabalho, ja que a vagabundagem é a mde de todos os vicios contraprodutivos. No seu livro de
notas de 1679, bem como no seu relatorio para a Comissdo de Comércio, de 1699, o filésofo
britanico John Locke, citado por Michel Béaud, n3o deixa nenhuma diivida a este respeito:

“Os vagabundos validos de catorze a cinquenta anos,
apanhados a pedir, deveriam ser condenados a servir
trés anos na Frota, para os que vivem nos condados
junto ao mar, ou a trabalhar trés anos na workhouse,
para os restantes. Os pedintes com menos de catorze
anos deviam ser chicoteados ¢ colocados numa escola
de trabalho” (Béaud, 1992, pp. 41-42).

A abundéncia de mio-de-obra disponivel para o sector que garantia a acumulagio de
metais preciosos torna-se pretexto para a defesa do paradoxo maquiavélico de que “num
governo bem organizado, o Estado deve ser rico e os cidaddos pobres”. Esta maxima
converte-se no lema dos mercantilistas relativamente as condi¢bes de vida da reserva de forga
de trabalho da nacfio. As suas condigdes de vida devem ser reduzidas ao estritamente
necessario da sobrevivéncia, pois apenas um baixo nivel da procura interna da nagdo pode
garantir a orientagio dos recursos disponiveis para o aumento das exporta¢des e, por
conseguinte, do saldo monetério da sua balan¢a comercial. Os trabalhadores devem, portanto,
auferir um salario que nfio lhes permita por algo de parte, ou seja, efectuar poupangas por
minimas que sejam, mas despenderem integralmente tudo o que recebem para retornarem ao
trabalho no préximo dia ou na semana seguinte, como sublinha Bernard Mandeville, expoente

da doutrina social do mercantilismo nos inicios do século XVIII:

“Pode demonstrar-se que tudo o que ocasiona a
abundancia torna a mio-de-obra barata quando se sabe
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conduzir bem os pobres. Se ¢ preciso impedi-los de
morrer de fome, também €& preciso que ndo recebam
nada que valha a pena por de parte. Se aqui € ali um
homem da classe mais pobre se eleva acima da
condicio em que foi educado por wma aplicacdo
extraordindria ao trabalho e pelas privagQes, ndo sc
deve impedi-lo. Nfio é contraditério que a conduta mais
sensata de todos os membros da sociedade ¢ de todas as
familias particulares seja a frugalidade; mas € do
interesse de todas as nagles ricas que os pobres ndo
estejam quase nunca inactivos, € que, no entanto,
despendam 3 medida do que ganham” (Mandeville,
1974, p. 151).

Emerge, de novo, a concepgdo mercantilista de um jogo de soma zero em que 0s
ganhos de uns devem sempre resultar das perdas de outros. Esta concepgo esta estreitamente
associada & uma nocdo fetichista de riqueza como stock acumulado de metais preciosos: para
que a nagio ‘enriqueca’ € necessario que a sua forca de trabalho disponivel forneca um
sobretrabalho em troca de um mero salario de subsisténcia. Por um lado, a oferta de trabalho
deve ser maior do que a procura, pois apenas nesta situagdo ¢ possivel evitar que o nivel
salarial suba acima do estritamente indispensavel para garantir a reprodugéo do valor da for¢a
de trabalho disponivel; por outro lado, esta ndo pode jamais estar inactiva, 0 que remete para a
defesa mercantilista de leis e regulamentos que reprimem ferozmente a populagéo flutuante dos
sem trabalho, ja que a ‘preguica’ e ‘ociosidade’ dos trabalhadores sdo, segundo William Hay,
um dos numeroso comentadores britanicos das leis dos pobres no século XVIIL, os principais
vicios ‘contraprodutivos’ responsaveis pelo debilitamento da riqueza da nagdo:

“No estado actual dos negocios, esta populacio [de
vagabundos ¢ de outros pobres que ndo estdo
‘plenamente’ empregados ] que poderia ser benéfica ¢
uma perda e a nagfio estaria melhor sem ela; enquanto,
de facto, os seus bracos estdo inactivos, deve abastecer-
se as suas pangas € como zangios vivem na colmeia
ndo Ihes trazendo, porém, nada; e como 0 seu NUMEro
aumenta diariamente, o mal senfir-se-d mais
agudamente e ainda mais profundamente deprederd a
riqueza que € a linfa de uma nagfio” (Marchi, Alves,
1981, p. 332).

Em suma, emerge no seio do mercantilismo uma primeira nogdo de trabalho
produtivo: ¢ produtivo o trabalho que contribui para valorizar o stock de metais preciosos da
na¢iio. Apesar de nunca o afirmarem explicitamente, os mercantilististas consideram produtivos
todos os trabalhadores do sector das inddstrias e do comércio de exportagdo, pois sdo estes
que, para além de aumentarem o valor das matérias-primas da nagdo, contribuem para a
realizacio do saldo monetario da balanga comercial. No entanto, a riqueza nacional apenas
pode aumentar em termos relativos, ja que os ganhos de um pais resultam sempre das perdas
de outros. Esta é a razio pela qual os mercantilistas ndo concebem a formagdo do
sobreproduto, da mais-valia no processo produtivo endégeno da nagdo, mas no contexto das
relagdes de troca internacionais, que é um contexto de jogo de soma zero em que o produto se
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transforma em mercadoria ¢ em dinheiro, recurso escasso que ndo € acessivel a todas as
nagdes, mas apenas as que conseguiram aproveitar ao maximo as capacidades produtivas dos
seus working poors. O jogo de soma zero transforma-se entdo num paradoxo: uma nagdo so
prospera e se engrandece quando a maior parte dos seus habitantes sdo pobres ‘plenamente’
empregados.

1.3. A economia politica emergente na época do mercantilismo

O termo economia politica foi introduzido pelo mercantilista francés Antoine
Montchréstien (1575- 1621) que publicou, em 1615, o ensaio Traité de I’economie politique.
O adjectivo politica refere-se “as leis economicas do Estado”®. A origem etimolégica do termo
remonta, porém, a Grécia da Antiguidade Classica. Oikonomike é um termo composto por dois
vocabulos: oikos, casa ou o conjunto de bens familiares, e o verbo memein, que significa
administrar, gerir. A administragio da casa, que pertence ao dominio privado, deve ser
distinguida da politike que diz respeito & polis, a comunidade politica ou ao dominio publico’.
‘Economia politica’ ¢, por conseguinte, a administragio do dominio publico no sentido que lhe
atribuiu Montchrestien, em que publico ja nfio significa o dominio da polis, ja que a
comunidade politica grega cede o lugar ao Estado no sentido moderno do termo, ou seja, uma
entidade politica separada da sociedade civil e que se constitui na base de trés elementos
historicamente configurados: territério, povo e soberania.

S6 com a emergéncia do moderno Estado-nagdo a palavra economia politica adquire
o seu significado, apesar da sua origem etimologica remontar a Grécia. E, de facto, nesta
época que a economia se torna efectivamente politica, pois constitui a resposta a uma questdo
politica prioritaria; como deve o Estado intervir na esfera privada de modo a promover o
progresso e prosperidade da nagio, concebida como entidade distinta dos membros que a
compdem? A O6ptica intervencionista, que caracteriza o pensamento mercantilista, seria,
posteriormente, posta em causa pelas concepgdes liberais que separam o politico do
econdémico, subordinando o primeiro ao segundo através da doutrina do laissez-fair, laissez-
passer. Porém, ao contrario do que defende a teoria econdémica convencional, que se tornara
pensamento dominante com pretensdes cientificas, o termo economia politica abre novas

perspectivas para a analise econdmica, ja que rejeita decididamente o pressuposto da ideologia

8 Montchrestien, Antoine — Traité de de I'économie politique. Paris, 1889 ir Dowidar, M. H. — 4
economia politica, uma ciéncia social. Lisboa: S& da Costa, 1978, p. 8.

° Aristoteles — Os econémicos.Lisboa: Imprensa Nacional-Casa da Moeda, 2004, pp. 34-35. Ver
Introdugdo do tradutor Serafim Ferreira.
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liberal, que acabara por tornar-se um lugar comum da ‘ciéncia econémica’ académica, de que o
todo é igual 4 soma das suas partes discretas. Antes pelo contrario, € a partir da relagdo entre
as partes como articulagdes do todo, ou seja, do conjunto das relagdes sociais, que a economia
se transforma em elemento integrante de uma ciéncia politica que visa ndo apenas interpretar
os fendémenos econdmicos, mas propor orientagdes com vista a intervir na realidade.

Pode dizer-se que a época do mercantilismo foi também a época do nascimento de
uma ciéncia da economia politica hoje sepultada pela neoliberal e positivista economics de
ascendéncia anglo-saxénica. Os criticos reducionistas — € o caso de Schumpeter na sua
monumental Historia da andlise econdmica — tendem a concentrar-se no formalismo légico da
ciéncia convencional da economrics, para desvalorizarem, e mesmo apagarem completamente,
da historia do pensamento econdémico todas as doutrinas que, pela sua conotagdo politica
abrangente, nio se enquadram nos pressupostos ideologicos da economia liberal e positivista.
N30 é 0 nosso caso. Em primeiro lugar, nfio pretendemos escrever uma historia do pensamento
econdmico. Em segundo lugar, o nosso argumento que pretende analisar, sob o ponto de vista
historico e politico, a relagdio entre trabalho produtivo e acumulagdo de capital, afasta-nos
completamente dos horizontes limitados de um pensamento econémico convencional que
rejeita todas as categorias socioldgicas e politicas que ndo se enquadram na sua concepgio
abstracta e atomista da economia e do comportamento dos ‘agentes’ econémicos.

Consideramos de enorme importincia a andlise das doutrinas de alguns economistas
politicos emergentes antes da constitui¢do oficial da ciéncia da economia politica, atribuida a
Adam Smith, Nenhum deles é economista de profissio, o que desde logo os desqualifica
perante o dogmatismo da ciéncia oficial contemporanea da econontics, manifestamente incapaz
de relacionar as teorias econémicas com o contexto historico-social da sua formagdo.
Mercadores ligados a companhias das Indias Orientais, médicos militares, filésofos, banqueiros
eruditos e juristas-diplomatas sdo alguns dos precursores de uma ciéncia que, no preciso
momento da sua constitui¢io nos finais do século XVIII e na primeira metade do século XIX,
anuncia ja os sintomas do seu futuro desaparecimento porque introduzird um conjunto de
temas problematicos — divisdo da sociedade em classes, relagdo entre trabalho assalariado e
capital, necessidade das desigualdades socioeconomicas como elemento de reprodugdo de um
sistema baseado na propriedade privada dos meios de produgdo — que serdo definitivamente
varridos do horizonte asséptico de uma ciéncia oficial em que ndo se podem necessariamente

enquadrar. Os eventuais erros logico-analiticos dos primeiros economistas politicos — erros que
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serdio por nos assinalados em fungiio do seu contexto historico-social — ndio podem servir de
pretexto para remeté-los, como o faz o pensamento econdmico convencional, para o
ostracismo e o esquecimento. Pelo contrario, serd precisamente a partir destes erros que se
delinearfio, de forma confusa e contraditoria, € certo, as primeiras teorias que visam explicar o
valor das coisas produzidas pelos homens e que aflorard uma primeira tentativa de distingéo
entre trabalho produtivo e improdutivo. Os autores escolhidos para ilustrar o argumento s&o
organizados por ordem cronologica, pois este parece-nos ser o critério mais adequado para
analisar a evoluciio da economia politica do mercantilismo. Utilizé-lo-emos, porém, com
flexibilidade, como principio orientador e ndo como formula milagrosa. Thomas Mun, William
Petty, John Locke, Richard Cantillon e James Steuart séo os contemplados pela nossa escolha,
de acordo com o critério cronoldgico. Todos a excepgdo de Cantillon — irlandés exilado em
Franga dos inicios do século XVIII — sdo britanicos, ja que a Gra-Bretanha foi o pais em que a
economia politica mercantilista atingiu o maior desenvolvimento, sobretudo a partir da
segunda metade do século XVII, periodo em que se inicia o predominio mercantil do Reino

Unido.

1.3.1.Thomas Mun: riqueza natural e riqueza artificial

Thomas Mun (1571-1641), director da companhia das Indias Orientais britanica,
escreve England’s treasure by Forraign Trade, publicado postumamente em 1664. Esta obra
introduz as grandes linhas da economia politica mercantilista que, posteriormente, outros
autores da segunda metade do século XVII e do século XVII britdnico aprofundardo. O
ensaio constitui provavelmente a primeira sintese de uma doutrina em que se combinam
formulacdes téoricas ainda incipientes e preceitos de politica econémica. Assinale-se também
uma primeira tentativa, embora nio muito bem sucedida, de caracterizagio do trabalho
produtivo.

Mun parte da distingio entre riqueza natural e riqueza artificial. Esta distingdo
orienta a elaboragio da sua teoria econémica e constitui o fundamento das suas medidas de

politica econdmica:

“A disponibilidade ou fundo com que um reino &
provido de mercadorias estrangeiras € natural ou
artificial. A riqueza natural ¢ apenas o que se pode
subtrair 20 nosso uso ¢ as nossas necessidades para que
seja exportado para o estrangeiro. A artificial consiste
no produto das nossas manufacturas e de um activo
comércio externo” (Marchi, 1981, p. 137).
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Desde logo emerge o preceito mercantilista que considera prioritario desenvolvimento
do comércio externo e das exportagdes: a riqueza artificial, ou seja, a riqueza mercantil e
manufactureira s6 pode aumentar se a procura interna ndo ultrapassar um determinado limite.
Se tudo fosse consumido internamente nada se poderia exportar, ja que “a riqueza natural é
apenas o que se pode subtrair as nossas necessidades para que seja exportado para o
estrangeiro”. A capacidade exportadora da nagdo ndo resulta, por conseguinte, da formagéo de
um excedente sobre o consumo interno, como mais tarde defenderiam as doutrinas livre-
cambistas com a sua logica linear, mas, pelo contrario, de um certo grau de contengdo da
procura interna, ja que, de certo modo, a procura externa, fonte do enriquecimento da nagéo,
apenas pode aumentar em detrimento da outra.

Esta formulagio, que os teodricos do livre-cambismo e da ciéncia econémica
convencional consideraram logicamente absurda, deve ser analisada no contexto histérico-
social em que surgiu. Por um lado, inspira-se no “jogo de soma zero” que orienta o
pensamento mercantilista: os ganhos de uma nag3o situam-se na esfera do comércio externo,
sector em que consegue uma vantagem sobre as outras, ja que a nivel interno perdas e ganhos
se anulam e, em consequéncia, nio se forma nenhum excedente acumulavel. Por outro lado,
todas as potencialidades da nagdo devem ser orientadas para promover a expansio do
comércio externo. Assim, a riqueza natural, que é fundamentalmente constituida por matérias-
primas e subsisténcias, deve sobretudo servir de trampolim para o aumento da riqueza
artificial. Por exemplo, o cultivo de novas terras néo deve ter como objectivo produzir bens
alimentares a precos mais baixos — facto que, para os mercantilistas, ¢ um obstaculo ao
aumento do sobretrabalho da populagdio laboriosa, pois esta s6 produz para outrem num
estado de necessidade e nfio num estado de bem-estar —, mas evitar a importa¢do de matérias-
primas e outras mercadorias que “agora vamos buscar ao estrangeiro, empobrecendo-nos
bastante” (Marchi, Alves, 1981, p. 137). A absten¢io do consumo nio produtivo de
mercadorias importadas é a primeira condigio do aumento relativo da riqueza artificial, pois
permite, mesmo quando as exportagdes ndo aumentam, elevar o saldo monetario da balanca
comercial que representa o incremento da riqueza da nagéo.

Mas a riqueza artificial pode aumentar positivamente, ou seja, do lado das
exportagdes, o que constitui o principal objectivo da politica econémica proposta por Mun ao
poder politico instituido. Assim, “o consumo frugal das nossa riqueza natural pode aumentar

muito 0 que se exporta anualmente para o estrangeiro” (Marchi, Alves, 1981, p. 139). Por
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outro lado, a prodigalidade e a sua expressdo econdmica — o consumo improdutivo — s6 sdo
licitos para a economia politica da na¢do quando néo dependem do aumento das importagdes,
mas sdo sustentados pela produgio doméstica:

“Se queremos ser prodigos no vestudrio, isso que seja,
todavia, produzido com as nossas matérias-primas e
pelas nossas manufacturas, como panos, rendas,
bordados e coisas semelhantes para que o excesso do
rico possa ser o emprego do pobre, cujo trabalho seria,
porém, mais lucrativo para o Estado do que se fosse
feito em beneficio dos estrangeiros” (Marchi, 1991,
139-40).
A “frugalidade” e “sobriedade” no consumo aplicam-se, portanto, & populagdo

trabalhadora, em particular, & que produz a riqueza artificial. O luxo dos ricos constitui um mal
menor, j& que, resolve, por assim dizer, a insuficiéncia da procura interna, dando emprego a
forca de trabalho que ndio produz os bens de subsisténcia ¢ os bens manufacturados de primeira
necessidade. Esta tese subconsumista, que seria retomada por Malthus no século XIX na obra
Principles of political Economy with a view to their pratical aplication (1820), atribui ao luxo
uma fun¢lio econdmica socialmente til: ocupa trabalhadores em indistrias especificas que,
apesar de dependerem das despesas de reprodugfo das classes opulentas e ociosas, contribuem
para a valorizagio do capital de quem os emprega. Um estado de frugalidade generalizada

seria, pelo contrario, prejudicial para as trocas externas e, em consequéncia, para a nagao:

“Por fim, nem todas as espécies de magnificéncia €
fausto siio de evitar porque se nos tornamos de tal modo
frugais que ndo utilizemos pouca ou nenhuma
mercadoria estrangeira como comerciaremos as nossas?
Que acontecera aos nossos navios, aos matrinheiros, as
armas, aos nossos pobres artifices e a muitos outros?
Acreditamos que os outros paises queiram oferecer-nos
moeda em troca de todas as nossas mercadorias sem as
comprarmos ou trocarmos com algumas das deles? Isto
revelar-se-ia uma vd expectativa; ¢ mais prudente ¢
seguro ter uma conduta intermédia gastando
moderadamente, o que serd o mesmo que adquirir
tesouro em abundancia” (Marchi., 1981, p. 157).

A tese sobre a reciprocidade das trocas constitui, & primeira vista, uma ruptura com a
doutrina mercantilista tradicional: uma nac¢io estrangeira recusar-se-4 a aceitar as nossas
mercadorias se rejeitarmos as que nos querem fornecer em troca. No entanto, Mun ndo esta
disposto a defender esta reciprocidade até as ultimas consequéncias, ja que isso equivaleria ao
abandono da perspectiva mercantilista sobre a vantagem comercial de uma nagdo sobre as
outras, a qual, acaba por ser sempre unilateral e exclusivista. O comércio externo continua a

ser para o director da companhia britanica das Indias Orientais o sector de actividade em que a
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nacdo pode aumentar o seu sfock de metais preciosos a custa das outras. A reexportagao de
produtos da Indias Orientais sera o primeiro contributo para a realizagdo do saldo monetario
da balanca comercial da nagio. Em oposi¢io aos defensores do monetarismo, Thomas Mun
considera que a exportagio de ouro e prata nem sempre ¢ prejudicial para um pais. Pelo
contrario, o pais pode colher beneficios quando importa mercadorias a baixo pre¢o da India,
territério em que o valor do ouro e da prata ¢ mais elevado do que na Europa, para revendé-
las nos paises europeus ou em outros, em que o valor destes metais preciosos é mais baixo, a
precos mais elevados e que cobrem, com lucro, os custos de transporte, o valor do seguro

maritimo e as taxas alfandegarias:

“Deveremos também ter em conta os comércios que
realizamos com os paises remotos e longinquos,
porque, para além do aumento dos navios ¢ marinheiros
que deles resulta, também as mercadorias que se
enviam para 14 ¢ que se reccbem de 14 sdo mais
proveitosas para o reino do que os nossos comeércios de
proximidade, por exemplo, a pimenta tem aqui
constantemente um valor de 2 xelins por libra: se for
trazida entdio pelos holandeses, o comerciante pode dar
20 pence por libra e realizar um bom ganho com o
negbcio; mas se for buscar aquela pimenta as Indias
Orientais nfo deve dar no maximo mais de trés pence
por cada libra, o que é um ganho consideravel, ndo s6
pela parte destinada ao nosso consumo, mas também
pela parte que (daqui) transportamos todos 0s anos para
outras nagdes para que seja vendida a um prego mais
alto” (Marchi., 1981, pp. 140-41).
O comércio de reexportagdo constitui um dos principais ramos de negécio da

companhia britanica das Indias Orientais. No entanto, este comércio ndo deve ser meramente
passivo, mas proporcionar também uma troca vantajosa para a nagdo. Em troca das especiarias
e de outros bens voluptuarios reexportados, a Inglaterra encontra nas Indias Orientais um novo
mercado para a “venda de grandes quantidades de estanho, pano chumbo e outras mercadorias,
cujo comércio aumenta diariamente naqueles paises que anteriormente ndo faziam nenhum uso
das nossas mercadorias” (Marchi, 1981, p. 141-42).

Mas o alfa e 6mega da politica economica da nagiio sdo a exportagio de bens
manufacturados a partir da transformagio de matérias-primas importadas. Estes produtos ndo
podem estar submetidos a tarifas alfandegarias, devendo ser exportados livremente. Para além
de contribuirem para o “aumento do emprego de muita gente pobre”, permitem, através da
importagio de matérias-primas, aumentar as “receitas alfandegérias de Sua Majestade”

(Marchi, 1981, p. 142). E sobretudo a reserva de forga de trabalho empregada nas actividades
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orientadas para aumentar a capacidade exportadora da nagdio que constitui a fonte do seu

enriquecimento relativamente as outras:

“Como as pessoas que vivem das artes sdo mais
numerosas das que sio proprietarias dos frutos da terra,
devemos apoiar com cuidado os esforcos da multiddo
em que consiste a maxima forca do rei ¢ do reino. De

7

facto, onde a populagio ¢ numerosa ¢ as artes sdo
importantes, devem ser grandes os traficos ¢ rico o
pais” (Ib., p. 145).
Apesar de ser falso que a populagdo ligada as actividades industriais e comerciais seja

mais numerosa da que vive da agricultura — o primeiro inquérito estatistico sobre a popula¢o
da Inglaterra e do Pais Gales, realizado por Gregos King em 1688, tinha revelado que a
populagio agricola era largamente maioritaria, destacando-se uma camada de camponeses
médios (140.00 pessoas), rendeiros (150.000), lavradores e jornaleiros (364.000) e
camponeses pobres e sem terra (400.000) contra apenas 40.000 artesdos e 50.000
marinheiros'® —, sublinha-se outra importante tese da doutrina mercantilista: ¢ o aumento da
reserva da forca de trabalho ‘libertada’ das actividades agricolas e da produgdio para os
mercados locais ou regionais que constitui a fonte da riqueza nacional. A acumulagdo de
metais preciosos é o simbolo do poderio econdmico da nagdo relativamente as outras, bem
como o principal meio de financiamento dos custos politico-militares associados a expansao
maritima e colonial. Manter ou aumentar o saldo monetario da balanga comercial continua a
ser o objectivo central da politica mercantilista defendida por Mun. Ele é também um dos
primeiros autores a compreender correctamente o mecanismo de funcionamento da taxa de
cambio quando afirma que “ndio é a desvalorizagdo da moeda no cdmbio, mas o desequilibrio
do nosso comércio que nos arrebata a nossa riqueza” (Marchi, 1981, p. 154), ou seja, a
redugiio da taxa de cAmbio da moeda nacional ndo ¢ a causa, mas, pelo contrario, o efeito do
défice da balanga comercial.

Mun expressa de forma clara a principal contradigio da economia politica do
mercantilismo. Por um lado, considera ja um certo tipo de trabalho — o trabalho que acrescenta
valor 4s matérias-primas e as transforma em produtos exportaveis — como trabalho produtivo,
j4 que contribui para valorizar o stock de ouro e prata acumulado pela nag¢do e que ¢ medido
pelo saldo monetario da sua balanca comercial. Exprime-o claramente nesta passagem, onde

procura demonstrar a superioridade da riqueza artificial relativamente  riqueza natural:

“O mineral de ferro nas minas, de facto, nfo tem
grande valor quando ¢ comparado com o emprego € 0

10 Fonte: Béaud — Histéria do capitalismo. Lisboa: Teorema, 1992, p.36.
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ganho que rende depois de extraido, depurado,
transportado, comprado, vendido, fundido em pegas de
artilharia, mosquetes ¢ muitos outros instrumentos
bélicos de ofensiva e defensiva, transformado em
Ancoras, travessas, bigornas, pregos € coisas
semelhantes para serem usadas nos navios, nas casas,
nos carros, nas carrocas, nos arados € noutros
instrumentos de cultivo. Comparemos a nossa 13 em
bruto com 0 NOSSO pano que requer o corte, a lavagem,
a cardadura, a fia¢dio, a tecelagem, a apisuadura, a
tingidura, a lustracdo e outros acabamentos, ¢
verificaremos que estas artes so mais lucrativas do que
a riqueza natural” (Marchi., 1981. p. 144).

Por outro lado, a riqueza artificial é a que se transforma em mercadoria, em dinheiro,
em moeda de ouro e prata, o ‘tesouro da nagdo’. A concepgio fetichista de riqueza, que
partilha com a generalidade dos mercantilistas, impede Mun de aprofundar a sua concepgdo de
trabalho produtivo, que ¢ ainda rudimentar, e de distingui-lo de trabalho improdutivo: por
exemplo, considera que as trocas comerciais acrescentam valor ao produto e que o trabalho
que transforma o ferro em armas € tdo produtivo como o trabatho utilizado para equipar
navios e construir arados. Esta confusdo resulta do facto de que tanto o comércio como as
industrias de guerra se integram nas esferas de actividade que contribuem para sustentar o
saldo monetario da balanga comercial da na¢fo. Retorna assim a concepgdo vulgar, comum a
todas as correntes do mercantilismo com a excepgdo da protagonizada por William Petty e
Cantillon, de que o sobreproduto, a mais-valia nfo se forma no processo produtivo, na relagio
entre capital e trabalho assalariado, mas na esfera da circulagio em que os produtos sio

sucessivamente permutados por dinheiro para serem revendidos mais caros:
“Com efeito, é tanto pelo fundo do reino como pela
propriedade dos particulares que, tendo uma reserva de
mercadorias, ndo dizem por isso que ndo arriscardo ou
que ndo comerciardo com a sua moeda (porque isto
seria ridiculo), convertem-na também em mercadorias
por intermédio das quais multiplicam a sua moeda e,
assim, através de uma troca continua de uma com a
outra, tornam-s¢ ricos e, quando lhes agrada,
convertem todas as propriedades do reino em tesouro;

de facto, a quem possui mercadorias nio pode faltar

moeda” (Marchi, 1981., pp. 146-47).
A formacio da mais-valia s6 é possivel na esfera da circulagdo em que as mercadorias

sdo compradas abaixo do seu valor para serem posteriormente revendidas acima do seu valor,
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concepglio que seria retomada sob uma forma mais elaborada por James Steuart. Mas isto
equivale a dizer que apenas o comércio de reexportagdo com as Indias Orientais gera uma
mais-valia em consequéncia das diferengas do valor do ouro e da prata entre a Europa e estes
territorios. De facto, apenas este comércio permite comprar especiarias e outros produtos
voluptuarios para os revender a pregos mais elevados na Europa onde o valor dos metais
preciosos ¢ mais baixo. Nas outras formas de comércio perdas e ganhos tenderdo a compensar-
se mutuamente e, consequentemente, niio poderfio gerar uma mais-valia. Esta ilusdo monetéria,
verdadeiro véu de ignoréncia, ndo permite que Mun consiga entender a relagfio entre trabalho
produtivo e acumulagiio de capital. De resto, o autor nio distingue capital de dinheiro: o
capital reduz-se ao capital comercial — as reservas de mercadorias dos comerciantes privados
que nio podem permanecer muito tempo fora da esfera da circulagio, mas serem
disponibilizadas para a venda no mais curto espago de tempo possivel — e sobretudo ao stock
de metais preciosos cuja quantidade s6 pode aumentar na esfera das trocas internacionais. A
acumulacio é, fundamentalmente, uma acumulagio intermitente de dinheiro, variavel discreta,
pois esta dependente da alternancia dos periodos de afluxo e refluxo dos metais preciosos, o
que enquadra Mun nos pressupostos gerais de uma doutrina mercantilista em que a riqueza da
nacéo, reduzida ao puro valor de troca, adquire uma aura fetichista a que as expectativas de
todos se devem subordinar numa corrida sem regras em que, por detras do abstracto interesse
da nagio, a maioria da populagdo trabalhadora é coagida a participar a partir de uma condi¢do

de caréncia e pobreza.

1.3.2. William Petty: esbogo de uma teoria do valor-trabalho

Filho de um modesto comerciante de tecidos, William Petty, considerado por alguns
um precursor de Adam Smith, nasceu em Romsey, Inglaterra, em 1623. Tendo vivido muito
tempo na Holanda e na Franga, licenciou-se em Medicina em Oxford, universidade em que se
tornou professor de anatomia. Em 1652, seguiu a carreira de médico no exército de Cromwell
na Irlanda, onde foi encarregado de avaliar as terras confiscadas aos rebeldes. Com a
restauracfio monarquica em 1660, serviu lealmente Carlos II, como anteriormente tinha servido
a republica puritana. Os seus servigos foram pagos com importantes cargos na Irlanda, onde se
enriqueceu com a expropriagdo dos antigos proprietarios, € com um titulo de baronete.

Morreria em 1687.
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William Petty foi o prototipo do arrivista burgués que nfio olhava a meios para
ascender econdmica e socialmente na Inglaterra aristocratica do século XVII. No entanto, a
venalidade do seu caréacter néio o impediu de se tornar um precursor da teoria do valor-trabalho
no contexto da emergente economia politica do mercantilismo. Na sua obra 4 freatise of taxes
and contributions, publicada em 1662, tenta descobir a causa da equivaléncia entre o valor de
uma determinada quantidade de trigo e uma determinada quantidade de prata, resolvendo a
equagdo através da igual quantidade de trabalho contido em ambos. Considerando que a renda
fundiaria constitui um excedente sobre o trabalho necessario para cultivar uma terra, interroga-
se sobre o valor em moeda desta renda em trigo. A prata e o ouro, ao contrario do que
defendia a maior parte dos mercantilistas, ndo tém para Petty um valor convencional, mas, tal

como o trigo, sdo frutos do trabatho que se transforma, assim, em medida comum de valor:

“Uma nova questio, embora colateral, pode ser a de
saber quanto vale em moeda inglesa este trigo ou renda;
respondo, quanto em moeda um homem pode poupar ao
mesmo tempo para além das suas despesas, se se dedica
inteiramente a produzir ¢ a fazer isso; ou seja,
suponhamos que um outro homem viaje para um pais
onde ha prata, extraia-a, refine-a e transporte-a para o
mesmo sitio onde o outro plantou o seu trigo; cunhe-a,
etc., e que a mesma pessoa durante todo o tempo em
que trabalha a prata adquira também a comida para a
propria sobrevivéncia necessaria e procure algo para sc
cobrir, etc. Digo que a prata de um deve ser
considerada de igual valor relativamente ao trigo do
outro: se a primeira custa 20 ongas ¢ o segundo 20
bushels'!, entdo o preco de um bushel daquele trigo
serd uma onga de prata” (Petty, 1972, p. 84).

Esta é, sem davida, a melhor formulagio da tematica do trabalho como medida
comum de valor dos produtos mercadorias. No entanto, Petty ndo desenvolve esta ideia,
brilhante e mesmo genial tendo em conta as condi¢des da época em que viveu, de forma
consequente. Como a generalidade dos seus contemporéneos, considera que a terra constitui a
principal fonte de emprego da grande maioria da populagdo activa e estd na origem da
principal forma do excedente, a renda fundiaria. Daqui resulta a sua tese de que “o trabalho € o
pai e o principio activo da riqueza, e a terra a mie” (Petty, 1972, p. 114). Ou seja, do trabalho
como medida comum do valor das coisas produzidas pelo homem passa-se a teoria dos dois
factores de produgdo, terra e trabalho, apesar do segundo ocupar uma posigio relevante como
principio ‘activo’:

“Todas as coisas deveriam ser avaliadas segundo duas
denominagfes naturais que sfo a terra e o trabalho, ou

"' Medida de capacidade (= 8 gales = 36,348 litros).
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seja, deveremos dizer que um navio e uma pe¢a de
vestuario valem esta medida de terra ¢ uma outra
medida de trabalho, pois tanto 0s navios como as pegas
de vestudrio foram criados pelas terras e pelo trabalho
humano que lhes foi aplicado; sendo assim, ficaremos
satisfeitos por encontrar uma paridade natural entre
terra e trabalho de modo a poder exprimir o valor
mediante um s6 dos dois, tio bem se ndo melhor que
com ambos ¢ reduzir um a outro com a mesma
facilidade e seguranca com que reduzimos os pence € as
esterlinas” (Petty, 1972, p. 85).
Esta tentativa de reducfio é feita noutra obra, The political anatomy of Ireland,

publicada em 1672, onde Petty considera que “a alimentagio diaria de um adulto, em média, e
néo os dias de trabalho, é a medida geral (common measure) do valor, que parece ser regular e
constante como o valor da prata fina” (Petty, 1972, p. 201). Esta solugio para o problema da
medida comum de valor nfio é, porém, correcta. De facto, a ‘alimentagio diaria de um adulto’
mede apenas o valor da forga de trabalho que foi utilizada na produgfio e néo o valor do
produto. A diferenga entre estes dois valores, apds a dedug@o dos custos das matérias-primas e
da amortiza¢do do capital fixo, constitui a mais-valia, a parte da jornada laboral em que o
trabalhador exerce a sua actividade em beneficio do proprietario dos meios de produgio sem
nenhuma contrapartida. Com esta formulagdo Petty perde de vista a relagio entre trabalho
produtivo e mais-valia, sendo, por conseguinte, incapaz de explicar efectivamente que a fonte
da segunda é o primeiro™”.

Tal como a generalidade dos mercantilistas, Petty ¢ um populacionista, pois afirma
que

“uma nacdo onde estio oito milhdes de pessoas, ¢ mais
do que duplamente rica do que uma outra que, no
mesmo territdrio, conta apenas com quatro, ja que os
mesmos governantes que tdo pesadamente incidem
sobre a despesa publica podem servir tio bem o nimero
maior do que o nimero menor” (Petty, 1972., p. 75).

Sera, por conseguinte, o aumento da reserva de forga de trabalho, e néio o aumento da
produtividade do trabalho, que constituir a fonte da prosperidade da nag3o. Fiel ao espirito do
seu tempo, o autor da particular atengdo & necessidade de evitar que a forga de trabalho

disponivel nio permanega desocupada. Neste sentido, defende que € necessdrio submeter os

12 Um discipulo do século XVIII de Petty, William Hay, superou o seu mestre. Na obra Remarks on
the laws relating to the poor, publicada em 1751, citando cdlculos de Petty relativamente ao valor do
rendimento anual da Inglaterra e de Gales, avaliado em 40 milhdes de libras esterlinas, das rendas fundidrias,
em 8 milhdes, e dos lucros das propriedades pessoais, também oito milhes, conciui que “as rendas da terra e 0s
lucros das propriedades pessoais, sejam quais forem, devem provir do trabalho da populagfo, bem como os
outros 24 milhdes” (Marchi., Alves (org.) — Il pensiero econoniico inglese prima di Adam Smith: La riflessione
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vagabundos e indigentes a disciplina dos trabalhos pilblicos, mesmo que estes se revelem
inuteis:

“Ora, no que respeita ao trabalho destes
supranumerarios, se nfo existe despesa com
mercadorias estrangeiras, ndo importa se ¢ utilizada
para construir uma inutil pirdmide em Salisbury Plain,
ou para carregar pedras em Stonehenge ¢ leva-las para
Towerhill, por outro; j4 que, no pior dos casos, isso
predispora a sua mente 3 disciplina e obedi€ncia, e os
seus corpos a suportar trabalhos mais dteis quando for
caso disso” (Petty, 1972., pp. 70-71).

Para Petty, o aumento da reserva da forga de trabalho deve ser acompanhado pela
diminuicio do nimero dos trabalhadores improdutivos. Em termos gerais, estes s30 pagos
pelos impostos, dizimas e outras contribuigdes piblicas suportadas sobretudo pelas rendas
fundiarias’>. O autor defende a reduc¢fio dos cargos eclesiasticos através da diminui¢io do
namero de parbquias, a redugiio do niimero de estudantes de direito através da realizagdo de
um cadastro das propriedades fundiarias como forma da diminuir as litigdncias intteis, uma
reforma das universidades que proporcione o numero de estudantes de teologia, direito e
medicina as necessidades do pais. Considera ainda que algumas profissdes, como, por
exemplo, a dos comerciantes retalhistas, que sfo exercidas numa base local, t€ém um peso
desproporcionado na economia do pais, devendo, por isso, ser redimensionadas. Em
contrapartida, se os deliquentes devem ser punidos pelo ministro da Justiga, os indigentes € 0s
inactivos nio devem permanecer muito tempo sem ocupagdo, mas serem, sem demora,
reconduzidos a salutar disciplina dos trabalhos publicos, pois a ociosidade do trabalhador
constitui um delito contraprodutivo:

“De que tipo serdo estas ocupagSes? Respondo (...):

tornar todas as estradas amplas, solidas e planas de

modo a fazer com que diminua acentuadamente a

despesa ¢ a fadiga das viagens ¢ dos transportes.

Escavar ¢ limpar os rios para tornd-los navegiveis,

plantar drvores tteis pela madeira, a paisagem e a fruta

nos postos adequados.

Fazer pontes e caminhos.

Trabalhar em minas, pedreiras e minas de carvio.

Nas manufacturas de ferro, etc.” (Petty, 1972, p. 69).
Os trabalhos publicos constituem a fonte de uma acumulagiio estatal que prepara as

condi¢des para a acumulagfio privada da riqueza. A reserva de forga de trabalho da nagdo ndo

econémica agli inizi del capitalismo. Turim: Loescher Editori, 1981, p. 331). Pena € que William Hay nfo
tenha dsenvolvido esta ideia em que o trabalho figura como a tnica fonte dos lucros e das rendas fundidrias.

13 “Na Inglaterra, de facto, os impostos nfio sdo proporcionados & despesa, mas a todo o patrimonio;
ndo recaem sobre a terra, o capital e o trabalho, mas principalmente sobre a terra, e sdo calculados ndo na base
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deve, porém, participar na reparticio dos frutos deste aumento da actividade econdmica. Tal
como a generalidade dos mercantilistas, Petty defende uma ‘lei de bronze dos salarios e
remuneracbes dos trabalhadores produtivos que devem estar reduzidos ao estritamente
indispensavel da sobrevivéncia, pois “a lei que estabelece os salarios” deve limitar-se

“a conceder aos trabalhadores apenas aquilo com que
podem viver, enquanto se lhes fosse concedido o dobro,
estes trabalhariam apenas metade do que poderiam ¢
quereriam sob outras condi¢des; € isso representa para
o publico uma perda do fruto da mesma quantidade de

trabalho” (Petty, 1986, pp. 137-38).
E conchui que:

“se a Inglaterra fosse povoada (suponhamos em
metade), digo que, para além de introduzir um mimero
de igual grandeza, pode-se obrigar os que 14 estio a
executar um trabalho duplo do que fazem, isto é, alguns
podem ser convertidos em escravos” (p. 115).
Estas consideractes revelam duas importantes concepgdes ideologicas da economia

politica mercantilista emergente. A primeira ¢ o predominio de formas de coacgio extra-
econdmica baseadas no prolongamento da jornada de trabaltho com o objectivo de fornecer um
sobretrabalho tanto ao Estado como aos proprietarios dos meios de produgio que, mais tarde,
Marx designaria por produgdo de mais-valia absoluta (Ver cap. 4). A segunda,
simultaneamente causa e consequéncia da precedente, é que o aumento do produto ndo
depende do incremento da produtividade do trabalho, mas do aumento do numero de
trabalhadores ou da coacgio extra-economica exercida sobre uma forga de trabalho disponivel
obrigada a aumentar o sobretrabalho, apesar da redugio da sua dimensdo. Ambas sio
compativeis com a ‘lei de bronze dos salarios’ que reduz os trabathadores produtivos ao
minimo naturalista de sobrevivéncia e cuja finalidade exclusiva se reduz a fornecer um
sobretrabalho para outrem.

A frugalidade for¢ada ou o subconsumo da reserva de for¢a de trabalho tem como
contrapartida a apologia do consumo de bens de luxo. Estes devem ser tributados e néo serem
objecto de leis sumptuarias. Além do mais, o luxo, enquanto manifestagdo da riqueza mundana
em contraponto com a frugalidade cristd tradicional que s6 se aplica aos working poors,
desempenha ndo apenas uma fungfio de reactiva¢o da actividade econdmica, mas também uma
funcio de ilusio ideoldgica, sobretudo quando reveste uma forma publica, muito util para

sublimar o descontentamento dos mais pobres com as suas precarias condi¢gdes de existéncia:

de um critério equitativo ¢ constante, mas de acordo com a predominancia fortuita de partidos e facgGes” (Petty,
William — Aritmética Politica. Napoles: Liguore Editore, 1986, p. 100).
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“Os homens lamentam-se em vAo Se pensam que 0
dinheiro recolhido [pelos impostos] serd despendido em
entretenimentos,  espectdculos  pomposos, — arcos
triunfais, etc. Ao que respondo que isto € um modo de
reembolsar os comerciantes que fazem estas coisas,
cujos comércios, embora nos paregam vios ¢ apenas de
ornamento, fazem retornar num instante aquele
dinheiro aos comdércios mais uteis, isto ¢, a taberneiros,
fornciros, alfaiates, sapateiros, etc. Além disso, o
principe nfio tira mais prazer destes espectdculos e
entretenimentos do que 100.000 dos seus subditos que,
com todo o scu descontentamento, vemos percorrer
muitas milhas para serem espectadores destas vaidades
erradas e hostilizadas” (Petty, 1972, p. 74).
No capitulo XII do Tratado sobre impostos e contribuigbes, Petty retoma o seu

esbogo da teoria do valor-trabalho, tema que, embora de forma intermitente, percorre toda a
sua obra. Referindo-se & manutengio do clero através do pagamento das dizimas, considera
que estas contribuigdes sio sustentadas pelo “fruto imediato das terras e das 4guas, o produto
do trabalho, da arte e do capital (stock) empregados nestas” (Petty, 1972, p. 39). O capital é
definido na obra Verbum Sapienti, publicada em 1691, como o “fundo da nagido” que €

“resultado de um trabalho anterior”™*

, e consiste fundamentalmente num fundo de mercadorias
possuido pelos comerciantes privados e num sfock de ouro e prata que € pertenca da
comunidade. Os dois conceitos centrais sio o trabalho e a arte. O primeiro € concebido
fundamentalmente como trabalho simples, ou seja, como trabalho manual ndo especializado, e
0s seus principais protagonistas sfio os trabalhadores agricolas, os artesdos que produzem os
bens manufacturados mais rudimentares e sobretudo a fracgio da reserva de trabalho
empregada nas obras publicas e nas minas. O termo “arte”, apesar de mais ambiguo, € o mais
relevante e proficuo. Num primeiro significado pode ser entendido como sinénimo de trabalho
complexo, trabalho com um grau de elaboragio maior do que o trabalho simples. Podera
significar ainda aumento da capacidade produtiva ou da produtividade do trabalho, embora
Petty nio tenha uma doutrina coerente sobre este tema, j4 que, em substancia, continua
prisioneiro das teses populacionistas e a conceber a fertilidade da terra como factor produtivo.
Na sua obra Political arithmetick, publicada em 1690, retorna a ambiguidade sobre a
formacio do valor. Por um lado, afirma que “um acre de terra, em consequéncia da diferente
fertilidade do solo pode produzir a mesma quantidade de trigo e de gado do que vinte acres”

(Petty, William, Liguore Editore, 1986, p. 48). Mas imediatamente a seguir refere que, gragas

1 Oeuvres économiques de Siv William Petty. Paris: Giard et Bri¢re in Schumpeter, Histoire de
’analise économique. 1 — L ’dge des fondateurs. Paris: Gallimard, 2004, p. 299.
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a produtividade do trabalho que nada tem a ver com a fertilidade da terra, um pais com menos

habitantes pode ser mais rico do que outro mais populoso:

“A terra improdutiva pode ser bonificada, arada e
tornada fértil; os pantanos com uma bonificacio podem
transformar-se num prado ¢ o matagal pode produzir
uma quantidade de linho e de trevo de tal modo grande
que o seu valor aumente de um para cem €,
efectivamente, construindo ai edificios pode-se
centuplicar a renda que dava como pastagem; e tendo
ainda em conta que um homem mais 4gil e forte e mais
perseverante no seu trabalho do que um outro, € que um
homem com a ajuda de instrumentos pode fazer o
mesmo trabalho do que fazem muitos que os ndo
possuem (por exemplo, se tem um moinho pode moer a
mesma quantidade de trigo do que vinte pessoas
conseguem fazer com um almofariz, um tipégrafo pode
fazer as mesmas copias do que cem homens que
escrevem 3 mdo, um cavalo pode puxar num carro o
que cinco cavalos transportam nas suas garupas € numa
barca ou no gelo o mesmo que vinte): por tudo isto
confirmo que o primeiro ponto desta afirmacfo geral
[que um pais com poucos habitantes pode ser mais rico
do que outro] necessita s6 de uma rdpida ou, na
verdade, de nenhuma demonstragio” (Petty, 1986., p.
48-49).
A ‘demonstracio’ é por si s6 clara e evidente: o trabalho dos homens € potenciado

pela utilizagio de meios de trabalho que permitem obter o mesmo produto com uma menor
quantidade de trabalho vivo. A ‘arte’ é, portanto, sinonimo seja de uma organizagdo de
trabalho mais eficiente — o exemplo da utilizagdo dos cavalos de reboque € particularmente
ilustrativo —, seja da existéncia de um ‘capital técnico’ que permite produzir mais com menos
bracos. Trabalho e arte — que, em ultima instdncia, ndo ¢ mais do que trabalho objectivado nos
meios de produgio ou trabalho de uma complexidade superior ao trabalho simples —
convertem-se, assim, em fontes primordiais do valor das coisas produzidas, destronando ou,
pelo menos, relegando para segundo plano o ‘factor’ terra.

N&o €, porém, a agricultura que constitui a fonte da prosperidade e do poderio da
nagio, mas as actividades que alimentam o comércio com as outras. A Holanda, principal
poténcia naval da época mas cujo predominio comegava a ser contestado pela Gra-Bretanha, €
concebida como exemplo e paradigma a seguir, j4 que “adquire as matérias-primas para
trabalha-las no proprio pais e reconduzi-las depois para os paises donde provém” (Petty,
1986., p. 57). Este aumento do valor acrescentado que resulta da transformacao das matérias-
primas em produtos elaborados por parte dos artesdos e dos trabalhadores das manufacturas

tem 0 seu ponto culminante no transporte maritimo, considerado a mais produtiva das artes:
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“Os agricultores, os marinheiros, os soldados, os artesdos € 0s
comerciantes s80 os verdadeiros pilares da comunidade; todas as
outras actividades nascem da incapacidade ¢ das insuficiéncias das
primeiras. Ora, o marinheiro sintetiza em si trés destes oficios, j& que
todo o homem do mar industrioso ¢ engenhoso nfio € apenas um
navegante, mas também um soldado, para aldm de ser um
comerciante” (Petty, 1986, pp. 57-58).
O sector do comércio maritimo é concebido como o leading sector, a esfera de

actividade que permite a ‘descolagem’ da nagdo, ou seja, a superagdio do nivel rudimentar da
producgio de bens de primeira necessidade, jA que pressupde a arte produtiva no seu mais
elevado grau de desenvolvimento. Este sector esta inteiramente orientado para o valor de
troca, j4 que a sua principal fungfo consiste em garantir um saldo monetario da balanga

comercial, que expressa o enriquecimento da na¢fo relativamente as outras:

“A abundancia de vinho, trigo, caca, carne, etc. € uma
riqueza, mas hic e nunc, € 0 incremento Jesias
matérias-primas e 0 seu consequente comércio ¢ mais
vantajoso do que outros apenas enquanto fornece ao
pais ouro, prata e pedras preciosas, etc. Da mesma
forma, o trabalho dos marinheiros e o transporte
maritimo t&ém a natureza de uma exportacio, cujos
ganhos, superiores ds despesas com as importacoes,
enriquecem os cofres do Estado” (Petty, 1986, pp. 58-
59).
O elemento econdmico e o militar, expressos pela frase “o homem do mar ndo ¢é

apenas um navegante mas um soldado”, estfio estreitamente associados, nio podendo ser
separados um do outro. Filho da sua época, Petty ndo considera os militares trabalhadores
improdutivos, apesar de integra-los na lista de profissdes financiadas pelos impostos e pelas
dizimas que garantem a defesa da nagiio. A razio para tal é que a expansdo maritima e
mercantil ¢ inseparavel do elemento politico-militar, ou seja, do aumento do poderio do
emergente Estado-nagdo relativamente aos outros no contexto da luta pelo predominio nos
mares e pela repartigio e defesa dos mercados conquistados aos rivais. Mas é sobretudo o
sector da construgdo e reparagio naval que constitui o nucleo da actividade econoémica pelos
seus efeitos multiplicadores sobre o emprego. Este representa verdadeiramente o ‘capital’ da
na¢do que, juntamente com a pericia e o trabalho, esta na origem do seu predominio relativo.
Com este argumento, Petty, fiel subdito do seu monarca, Carlos II, tenta provar que a Gra-
Bretanha, na¢iio mercantil e manufactureira emergente, é mais rica do que a Franga, pais
predominantemente agricola:

“Na Inglaterra, Escécia ¢ Irlanda ¢ em todos os
outros territérios do rei de Inglaterra, existem
navios com mais de 600.000 toneladas, com um
valor de 4.500.000 esterlinas; a despesa anual
para a manutencio da frota, com novas
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construgBes e reparagies, é cerca de 1/3 desta
soma.

Este ultimo valor corresponde ao pagamento de
150.000 agricultores, mas nfo atinge o
pagamento de 1/3 de todos os artesos que giram
em torno da manutengio da frota, isto &,
construtores, calafates, carpinteiros,
entalhadores, pintores, construtores de roldanas,
de vergas, de mastros, ferreiros de todos os
géneros, construtores de bandeiras, de bussolas,
taberneiros, padeiros e todas as outras espécies
de fornecedores, a que se juniam oS que se
ocupam do fornecimento de canhdes € munigoes.
Sendo estes artesdios quatro vezes mais
numerosos em Inglaterra do que em Franga,
acrescentam ao computo dos subditos do rei da
Inglaterra um beneficio equivalente ao que
conseguem 80.000 agricultores ou mais” (Petty,
1986, p. 92).

Ao contrario do que defenderiam posteriormente os fisiocraticos (ver cap. 2), Petty
considera correctamente, em harmonia com a sua tese sobre a ‘arte’ e o ‘capital’ da nagdo, que
o desenvolvimento da indistria e das actividades mercantis sdo condigdes de desenvolvimento
da agricultura, desmentindo as teses que defendem a eclosio de uma revolugéo agréaria como
condi¢dio prévia do arranque econémico. Assim, afirma que “se o comércio € o artesanato se
desenvolvem, a agricultura acaba por contrair-se, os salarios dos agricultores estdo destinados
a aumentar e as rendas da terra a diminuir” (Petty, 1986, p. 67). A ‘contrac¢do’ de que fala o
autor consiste, como é obvio, na diminui¢io da populagdio activa empregada na agricultura e
na melhoria da produtividade do trabalho agricola. E correctissima a sua tese de que as rendas
da terra baixam & medida que é possivel abastecer a procura das cidades com bens agricolas a
pregos unitarios menores, o que o torna precursor de David Ricardo para quem néo séo as
rendas altas ou baixas que estdio na origem de pregos altos ou baixos dos produtos agricolas,
mas, pelo contrario, os pregos altos ou baixos destes que sio responséaveis por rendas altas ou
baixas:

“De facto, se 0 comércio ¢ a manufactura aumentam,
isto €, se uma maior faixa da populacfio se ocupa deles
mais do que fez até agora, e se o preco do trigo ndo
aumenta em consequéncia destas mudangas (por esta
unica razfo, embora possam ser previstas outras) a
renda da terra é obrigada a descer. Suponhamos que,
por exemplo, o preco do trigo seja cinco xelins ou
sessenta pence por bushel, ora, sc a renda da terra em
que ¢ cultivado é de um tergo da colheita, vinte pence
em sessenta vio para a renda da terra e quarenta para
os agricultores. Mas se as remuneragbes dos
agricultores aumentarem de um oitavo, e de oito pence
passarem para 9 pence per diem, a quota dos
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agricultores no bushell sobe de quarenta para quarenta
e cinco pence e, em consequéncia, a renda da terra
desce de vinte para quinze pence, supondo sempre que
o prego do trigo permanega inalterado” (Petty., 1986, p.
67).
Nio se pense, porém, que a redugdio do prego unitario dos bens de subsisténcia em

consequéncia do aumento da produtividade agricola contribuira para a melhoria das condicdes
de existéncia da reserva de forga de trabalho da nagfo. Serd um verdadeiro sacrilégio que isso
se traduza num aumento relativo do seu poder de compra, permitindo-lhe o acesso aos bens
voluptuarios que circulam na esfera do comércio internacional. A sua fung¢fo consiste
exclusivamente em fornecer um sobretrabalho para valorizar a riqueza mercantil da nagdo, ou
seja, o stock acumulado de metais preciosos. A {inica alternativa que lhe resta para cumprir
esta ‘patridtica’ missdio que ndo tolera ‘indolentes’ e ‘preguigosos’ € a redugdo do seu nivel de
vida ao minimo naturalista de subsisténcia. De facto, se o supérfluo, coisa tdo necessaria para

alguns, estivesse ao seu alcance nfio estaria disposta a fornecer um sobretrabalho para outros:

“Se o trigo consumido em Inglaterra a cinco xelins por
bushel e a cevada a dois xelins e seis pence, rende 10
milhdes, communibus annis, depreende-se que €m anos
de grande abundincia, quando estes cereais sdo 1/3
mais econémicos, poderia resultar um grande beneficio
para a comunidade, enquanto que actualmente esta
abundincia é consumida para a sobrealimentacdo em
quantidade e qualidade do povo, tornando-o assim
pouco inclinado para o seu trabalho habitual. O mesmo
pode dizer-se do agucar, do tabaco e da pimenta cujo
uso sc¢ tornou indispensdvel para todos e cuja
sobreprodugfio os tornou irracionalmente econémicos”

(Petty, 1986, p. 74).
Pode considerar-se William Petty como uma ruptura no interior da economia politica

do mercantilismo. Apesar de considerar ainda os metais preciosos como o simbolo perene da
riqueza da nago, é o primeiro autor a tentar esbogar uma teoria em que o trabalho constitui a
fonte do valor e da riqueza. Apesar da sua incipiente teoria do valor-trabalho ndo conseguir
explicar correctamente a origem da mais-valia, consegue, ainda num contexto marcado pelas
teses do populacionismo mercantilista, aperceber-se da capacidade produtiva do trabalho
humano, em particular, como o aumento da produtividade da agricultura induzido pelo
desenvolvimento urbano e industrial é responsavel pela reducdo das renda fundiaria,
representante da tradicional riqueza patrimonial. Permanece, porém, completamente enfeudado
4 tese populacionista que considera ser condi¢io do aumento da riqueza da nagéo a redugdo da
forca de trabalho disponivel ao minimo indispensavel de sobrevivéncia. Com toda a evidéncia,

retorna em forga o jogo de soma zero do mercantilismo que, de resto, nunca saiu de cena: para
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que uma nagio seja rica e potente é necessario que a sua populago laboriosa seja pobre, pois a
{inica fun¢fio que lhe resta é fornecer um sobreproduto que, convertido em dinheiro, serd

acumulado por alguns poucos em nome da nagio.

1.3.3 John Locke: a abunddncia de moeda como condigdo da prosperidade da nag¢do

John Locke nasceu em Wrington, aldeia do norte de Somersetshire, Inglaterra, em
1632. O pai era um advogado rural que integrou o regimento de voluntarios do exército do
Parlamento que combateu Carlos 1. Foi admitido na Westminster School onde permaneceu até
1652, ano em que ingressa na Christ Church da Universidade de Oxford. Sete anos depois
aceita uma bolsa de estudo da sua universidade. Em 1666, inicia estudos de medicina,
tornando-se assistente do seu amigo David Thomas, que exercia a profissdo de Hipocrates em
Oxford. Foi o ano em que conheceu Anthony Ashley Cooper, seu amigo e protector de que
seria médico. Em 1672, foi nomeado por Ashley, que se tornaria conde de Shaftesbury e Lord
Chancellor, Secretary of Presentations, responsavel pelos assuntos eclesidsticos ¢ um ano
depois Secretary to the Council of Trade and the Foreign Plantations. No entanto, devido ao
alegado envolvimento do seu benfeitor numa conspiragiio contra a monarquia perdeu a sua
bolsa em 1684, sendo obrigado a exilar-se na Holanda. S6 voltou a Inglaterra em 1689, um
ano depois da Glorious Revolution de Guilherme de Orange. Nomeado Commissioner of
Appeals pelo novo monarca, passou os tltimos anos da sua vida retirado no Essex. Morreu em
28 de Outubro de 1704.

Tradicionalmente mais conhecido pelo seu Essay concerning human understanding
(1690), onde tragou as grandes linhas de uma teoria empirica e materialista do conhecimento,
Locke foi sobretudo um pensador politico com incursdes no dominio da nascente economia
politica. Neste Ambito, destacam-se como as suas obras mais importantes os Two freatises on
government, também de 1690, obra em que desmonta a fundamentag&o absolutista do governo
e langa as bases de uma teoria contratualista do poder politico, bem como as trés Cartas sobre
a tolerdncia, publicadas sucessivamente em 1689, 90 e 92. Neste ultimo ano, redigiu o seu
panfleto econémico Some considerations of the lowering of interest and raising the value of
money onde defende que a taxa de juro deve ser estabelecida pelo livre jogo do mercado e ndo

por imposigio politica.
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Apesar de considerar no segundo Tratado sobre o Governo o trabalho como fonte da
propriedade pessoal”, o que o liga a corrente de reflexdo iniciada por Petty, Locke integra-se
na concep¢do mercantilista tradicional sobre o valor do dinheiro e a abundéncia de moeda nas

suas Consideragdes sobre a redugdo do juro. Nesta obra, considera que

“a riqueza ndo consiste em ter uma maior quantidade
de ouro e prata mas em possui-la em maior medida
relativamente ao resto do mundo ou a0s NOSSOS
vizinhos, de modo que possamos adquirir uma
abundancia de coisas comodas para a vida maior da que
esta ao alcance dos reinos limitrofes que, dividindo o
ouro ¢ a prata do mundo em Imenor proporgio,
prescindem dos meios da abundéancia e do poder, ¢ sdo
por isso mais pobres” (Locke, Bolonha, 1978, p. 63).

A riqueza da nagiio consiste no excedente relativo de metais preciosos, ou seja,
apenas pode aumentar a custa das outras. Locke é o economista politico do mercantilismo que
expressa mais claramente a ideia de que a quantidade de ouro e prata constitui em cada
momento uma grandeza constante, disputada pelas nagdes no mercado mundial emergente.
Isto revela que, em geral, os mercantilistas ndo concebem a acumulagfo de capital como
investimento dos lucros no processo produtivo para obtengio de lucros cada vez maiores. Para
estes, ¢ a acumulacio de dinheiro, de metais preciosos, recurso escasso, que constitui o
simbolo da prosperidade e do poderio relativos da nagdio. Mas isso significa, como Locke
expressa claramente, que a acumulagio de dinheiro ndo constitui, como a acumulacdo de
capital, um processo continuo, ascendente e sustentado no tempo, mas € intermitente, ou seja,
esta dependente ora do refluxo ora do afluxo periddico dos metais preciosos, que, por sua vez,
depende da diminui¢io ou do aumento da produgio mineira resultante da descoberta de novas
jazidas ou da exploragdio mais intensiva das precedentes até ao seu esgotamento. O periodo em
que o autor dos Dois tratados sobre o governo escreveu grande parte da sua obra era ainda
um periodo de relativa abundéncia de liquidez. Iniciado com a descoberta da exploragdo das
minas de prata do México e do Peru pelos espanhois nos finais do século XVI, este periodo
perdurou até 1720. Entre 1720 e 1750, verificou-se, em contrapartida, o fenémeno inverso,

enquanto na segunda metade do século XVIII, gragas ao ouro do Brasil, colonia portuguesa da

15 “Apesar da terra e todas as criaturas inferiores serem comuns a todos os homens, cada um tem a
propriedade da propria pessoa, & qual sé ele tem direito e mais ninguém. O trabalho do seu corpo ¢ a obra das
suas maos podemos dizer que sfio propriedades suas. Todas as coisas que ele tira do estado em que a natureza as
produziu ¢ deixou alcangou-os ele pelo seu trabalho, e fé-lo unindo-lhes qualquer coisa que lhe ¢ proprio, com o
que as torna de sua propriedade. Pois que sdo por ele removidas do estado comum em que a natureza as
colocou, elas, mediante o seu trabalho t&m conectadas com ele qualquer coisa que exclui o direito comum dos
outros” (Cerroni, Umberto (org.) — O pensamento politico: das origens aos nossos dias, 111 vol., Lisboa:
Estampa, 1974, p. 161).
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América do Sul, se retoma de novo o fenomeno da abundancia de liquidez que tem como
principal consequéncia o aumento generalizado dos precos'.

Se exceptuarmos os Paises Baixos, em que o declinio do predominio maritimo,
mercantil e manufactureiro se iniciou em finais do século XVII, todas as restantes nagdes eram
fundamentalmente agricolas, constituindo a renda da terra a principal forma do excedente que
sustentava a maior parte dos impostos. No seu opusculo, Locke, que exercerd uma notavel
influéncia sobre os fisiocraticos, é apologista da tributagio directa dos patrimonios fundiarios
em detrimento da tributacio indirecta. Esta contribui para aumentar os pregos dos bens de
grande consumo, beneficiando apenas os comerciantes e prejudicando tanto os que vivem de
salarios, que véem o seu poder de compra diminuir se as suas remunera¢des ndo aumentam na
mesma proporgio, como os rendeiros que, devido & diminuigdo do consumo de bens de
subsisténcia resultante do aumento dos pregos, devem pagar rendas mais baixas ou
endividarem-se para poderem pagar as que foram estipuladas no contrato de locagdo da terra.

E neste contexto socioecondémico que devemos incluir a tese lockiana sobre a
necessidade de aumentar o stock de metais preciosos que desempenha a fungio de moeda.
Numa sociedade em que o crédito da os primeiros passos e funciona sobretudo na esfera do
comércio internacional sob a forma de letras de cAmbio, ou seja, de promessas de pagamento
de uma divida que, mais cedo ou mais tarde, deve ser saldada em moeda de ouro ou prata, um
elevado nivel relativo de liquidez torna-se numa condi¢gio indispensavel para o financiamento
da actividade econémica, a realizacio dos contratos de compra e venda e o pagamento das
rendas fundiarias e dos impostos, Pelo contréario, a escassez relativa de moeda, que se traduz
numa reducio do nivel geral de precos, estd associada ao abrandamento da actividade
econémica, ao incumprimento dos contratos de locagdo da terra e a quebra generalizada das
receitas fiscais.

Locke tem uma percepgio clara deste contexto historico-social, o que ndo significa
que a sua concepgo sobre o valor da moeda seja cientificamente correcta. O filésofo britanico
é um precursor da teoria quantitativa da moeda que, no século XVIII, encontra em David
Hume um dos seus mais fervorosos apostolos: o ouro e a prata tém um valor convencional, ou
seja, sdo universalmente aceites como meios de pagamento no comércio internacional e

convertidos pelas autoridades politicas nacionais em moeda de curso for¢ado. Estas premissas

16 Ver: Braudel, F.P., Spooner, F. — Storia economica Cambridge, vol. 4. Turim: Einaudi, 1975, pp.
456-63.
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tém como corolario que “o valor intrinseco” das moedas de ouro e prata se reduz a sua
quantidade, ja que estas “tém, como dinheiro, apenas o valor de uma garantia para adquirirmos
0 que necessitamos ou desejamos” (Locke, 1978, p. 73).

Com esta concepgiio Locke recua relativamente a Petty que considera que o valor do
ouro e da prata utilizado como moeda resulta da quantidade de trabalho necessario para a sua
produgio e cunhagem. Para o autor da Aritmética Politica esta torna-se a medida comum do
valor que regula as trocas. Deste modo, os pregos das mercadorias sdo concebidos em fungio
dos seus custos em trabalho mesmo quando a moeda de ouro e prata é substituida por signos
de valor como o papel-moeda de curso forgado. Pelo contrario, a tese quantitativista lockiana,
que ser4 adoptada sem reservas pela economia vulgar, limita-se a tentar explicar a formagao de
precos através da relagdo entre a oferta e a procura:

“Quem queira calcular com exactiddo o valor de uma
coisa, deve ter em consideragfio a propor¢fo entre a sua
quantidade e a sua venda, j& que s isto regula o seu
prego. O valor de uma coisa comparada consigo propria
ou com uma medida estdvel, ¢ maior quanto menor seja
a sua quantidade relativamente a sua venda: mas, ao
compara-la ou trocid-la com uma outra coisa, ¢
necessario, além disso, ter em conta, no computo do seu
valor, a quantidade ¢ a venda desta ultima” (Locke,
1978, p. 92).

De tautologia em tautologia, Locke perde-se num labirinto sem saida, ndo
conseguindo dar resposta a uma questio fundamental: como ¢ possivel que duas mercadorias
qualitativamente diferentes possam ser trocadas uma pela outra se ndo existe uma medida
comum de valor? Apesar desta limitagio tedrica que, infelizmente, se generalizaria de modo a
converter-se em verdade oficial nos insossos manuais contemporaneos da economics, Locke,
filno do seu tempo, tem plena consciéncia de que € necessario garantir um excedente de moeda
relativamente a outros paises como forma de contribuir para o aumento da prosperidade e
riqueza nacionais. Opondo-se ao estabelecimento de uma taxa de juro legal inferior a taxa de
juro ‘natural’, ou seja, a4 que ¢ fixada pela relagdo entre a procura e oferta de moeda no
mercado sem interferéncia governamental, o filésofo britdnico considera que “tornarmo-nos
ricos ou pobres nio depende de contrairmos mais ou menos empreéstimos a juros, mas apenas
da grandeza das nossas exportagdes ou importa¢des de mercadorias de consumo” (Locke,
1978, p. 66). Isto significa que um pais ‘enriquece’quando a sua balanga comercial regista um
saldo, o que corresponde a uma entrada liquida de metais preciosos e representa o pagamento

de dividas que outro ou outros contrairam perante ele. Estas dividas ndo podem ser saldadas
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em letras de cimbio, que constituem apenas promissorias de pagamento, mas em moeda de

ouro ou prata:

“0 dinheiro é introduzido em Inglaterra apenas pelo
consumo de uma quantidade de mercadorias
estrangeiras menor da que pode pagar o que levamos
para o mercado. Nem podem as dividas, que contraimos
aos estrangeiros, ser pagas com letras de cAmbio até
que as nossas mercadorias exportadas ¢ vendidas no
ultramar ndo tenham produzido dinheiro ou créditos ali
devidos a um cometciante nosso; ja que as dividas serfo
apenas saldadas pelo dinheiro, ou um seu equivalente, o
que trés ou quatro linhas escritas num papel nfio podem
fazer” (Locke, 1978, p. 71).

Se uma abundancia relativa de moeda é condigio de prosperidade, o contrario
acontece com uma escassez relativa de moeda. Segundo os pressupostos da teoria quantitiativa
da moeda, esta pode ser entendida como escassez relativamente a outros paises com 0s quais a
nagio mantém relagdes comerciais. A condi¢do necessaria para evitar esta escassez € que as
mercadorias ‘nacionais’ ndo devem ter no mercado interno um prego inferior ao das
mercadorias do mesmo tipo dos outros paises. As consequéncias de uma redugdo de pregos em
consequéncia da escassez relativa da moeda sio fortemente penalizadoras. A nivel interno, esta
contribuird para a redugfio das transacgBes, impedindo que uma parte das mercadorias
produzidas seja vendida e que uma parte das rendas da terra seja paga. No contexto das
relagdes de troca com as outras nagdes, Locke prevé trés efeitos negativos: 1) a venda das
mercadorias nacionais a precos mais baixos; 2) a compra de mercadorias estrangeiras a pregos
mais elevados; 3) a possibilidade de uma parte dos artes@ios, marinheiros e soldados, ou seja,
da reserva de forca de trabalho da nagio que garante a sua prosperidade relativamente as
outras e dos que, em tempo de guerra, asseguram a manuten¢do do seu poderio, emigrarem
para os paises onde os seus salarios sdo mais elevados em consequéncia da “maior abundancia
de dinheiro” (Locke, 1978, p. 203).

Relativamente aos dois primeiros pontos, apesar de reflectir adequadamente o
contexto histérico em que estava inserido — uma subita escassez de dinheiro numa economia
em que a maior parte da populagiio activa estava ainda mergulhada na vida de subsisténcia
teria como principal consequéncia bloquear as transac¢des mercantis que asseguram o
crescimento econémico centrado no valor de troca, na convers3o do produto em mercadoria —,
a analise de Locke néo é correcta. De facto, a redugdo do prego das mercadorias nacionais € 0

aumento do prego das mercadorias estrangeiras importadas, favorecerd o aumento das
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exportagdes e a reducdo das importagdes com a consequente entrada de moeda no pais'’. No
entanto, ao contrario do que pensam os adeptos mais fervorosos da teoria quantitativa da
moeda, esta entrada de dinheiro nfio podera por si sO contribuir para eliminar o défice da
balanga comercial de um pais, j4 que o valor dos produtos exportados nfio depende
minimamente da maior ou menor quantidade de moeda em circulagdo, mas da sua composigdo
tecnoldgica, ou seja, do seu maior ou menor valor acrescentado incorporado. Deste modo, um
pais que continue a exportar bens de baixa composi¢io tecnologica em troca de bens de
elevada composigdo tecnologica ndo poderd reduzir a sua desvantagem relativamente aos
outros mais desenvolvidos tanto mais que as suas exporta¢bes sdo, geralmente, rigidas
relativamente aos pregos. Mais uma vez, € o trabalho — a composi¢@o tecnologica ndo € mais
do que trabalho complexo incorporado no produto, ou seja, trabalho previamente acumulado
com uma elevada quota de ciéncia ou conhecimento — e nfio a quantidade de moeda a fonte do
valor das mercadorias. Quanto muito, esta quantidade podera contribuir para a formagio dos
pregos de mercado, mas ndo para a dos pregos de produgdo que tém a sua raiz no valor-
trabalho.

No que respeita ao terceiro ponto, trata-se de uma hipotese pouco fundamentada, ja
que a mobilidade da forga de trabalho esti submetida nesta época em que predominam ainda
inimeros vestigios feudais e corporativos a fortes restri¢des. Pressupondo que a produtividade
do trabalho nio se altera, maiores salarios em paises com uma maior disponibilidade de moeda
traduzir-se-30 em pregos mais elevados dos bens socialmente indispenséveis, pelo que o
beneficio sera anulado, a nio ser que o aumento dos salarios superasse o dos pregos, um
acontecimento completamente improvavel. No entanto, este perigo de expatriagio de uma
parte da reserva de forga de trabalho da nagdio é um pretexto para Locke sublinhar a sua
relevincia econdmica e social. De facto, tal como a generalidade dos mercantilistas, o filésofo
britanico defende o desenvolvimento das manufacturas enquanto meio de reduzir os custos
salariais unitarios e, por conseguinte, de aumentar a produtividade e o valor acrescentado
nacionais: “Ao comércio que se centra no trabalho e nos artesfios, sera suficiente uma
quinquagésima segunda parte das suas remuneragdes anuais; mas para o comércio das nossas
mercadorias e dos nossos produtos rudimentares é necessaria uma proporgio em dinheiro

bastante maior” (Locke, 1978, p. 80).

7 Veja-se, a este respeito: Hume, David — Saggi e trattati morali, letterari, politici
eeconomici. Torino: UTET, 1974, pp. 504-05.
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Locke acaba por aperceber-se que as mercadorias tém uma diferente composi¢éo
tecnologica, embora nio desenvolva o argumento. O autor continua prisioneiro da tese
mercantilista para a qual “um aumento da populagdo significa um aumento da riqueza” (Locke,
1978, p. 118). Corolario desta tese, € que a reserva de forga de trabalho da nagio, que deve
ser t4o ‘abundante’, ou mais, do que a sua moeda disponivel, ndo podera recolher os frutos do
aumento da produtividade, pois, em condi¢des normais, devera contentar-se com O

estritamente indispensavel da sobrevivéncia:

“A quota do trabalhador, sendo raramente superior ao
que é necessario para a mera subsisténcia, ndo concede
mais Aaquele grupo de homens o tempo ou a
oportunidade de elevar os seus pensamentos para além
desta, ou de lutar com os mais ricos pela sua (como por
um interesse comum), a menos que uma grande
adversidade comum, unindo-os num fermento
universal, nfio os faca esquecer o respeito, ¢ os incite a
arrebatar a quota indispensivel para as suas
necessidades com a forga das armas; ¢ entfo, por vezes,
irrompem sobre o rico e varrem tudo como um dilvio.
Mas isto acontece apenas no caso da ma administraco
de um governo negligente e mal dirigido” (Locke,
1978., 128-29).
De um modo geral, as Consideragdes sobre a redugdo do juro de Locke, obra

historicamente datada pela conjuntura econdémica da época, nio ¢ um ensaio inovador. O
esboco de uma teoria do valor-trabalho, que tinha sido iniciado no Segundo tratado sobre o
governo'®, é abandonado em beneficio de uma teoria quantitativa da moeda e dos pregos.
Reforca-se também o preconceito mercantilista que identifica a riqueza da nagio com o stock
de metais preciosos, um recurso limitado que sé pode aumentar num ponto do globo quando
diminui nos outros. O manifesto recuo do mercantilismo lockiano reside fundamentalmente na

retoma da concepgiio tradicional sobre o valor convencional dos metais preciosos, concepgdo

18 « De facto, nio ¢ unicamente o trabalho do arador, a pena do ceifeiro ou do debulhador e o suor do
forneiro que devem ser calculados no pdo que comemos: o trabalho de quem domou os bois, de quem escavou €
trabalhou o ferro ¢ as pedras, de quem abateu as arvores e esquadrou as traves empregues no arado, o moinho, o
forno e todos os outros instrumentos, requeridos por este trigo, desde que a semente estava para ser semeada até
ser feita pio, tudo isso deve ser tido em conta no trabalho e considerado como seu efeito: a natureza ¢ a terra
ndo fornecem mais do que a matéria bruta que nela esta quase privada de valor” (Cerroni, Umberto, 11, op.cit.,
p. 171).

Confrontei esta tradugio desastrosa com a passagem da edicio italiana seleccionada pelo professor
Umberto Cerroni na sua Histéria do pensamento politico, emendando erros grosseiros inaceitaveis, como, por
exemplo, o que traduz ‘grano’ (trigo) por ‘grdo’. H4, porém, uma traducfo mais recente das Edi¢Ges 70,
colecgiio Textos Filosoficos, a partir do original britinico.
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que, de resto, encontravamos no Segundo tratado sobre o governo®. Mas isto significa que a

concepgio fetichista de riqueza do mercantilismo tradicional volta a predominar.

1.3.4. Richard Cantillon: terra e trabalho como medidas de valor

Pouco se sabe sobre a vida de Richard Cantillon. Proveniente de uma familia irlandesa
emigrada para Franga na sequéncia da queda da monarquia dos Stuart, nasceu em 1680,
herdando os lucrativos negocios bancarios da familia que tinha sido favorecida pelas boas
relacdes com os imigrados politicos briténicos opositores da monarquia protestante em terras
gaulesas.

Na sua patria de exilio, a vida de Cantillon foi marcada pelo projecto do financeiro
escocés John Law que, em 1716, fundou um banco responsavel pela emissio de moeda-papel
convertivel, a Banque Générale, e, um ano de depois, uma companhia comercial, a Compagnie
d’Occident, rebaptizada, mais tarde Compagnie des Indes, a que foi atribuido o monopolio do
comércio francés com o Novo Mundo e as Indias Orientais. Esta iniciou a sua actividade com
um empréstimo ao Estado de mil milhdes e meio de livres tournoises, a moeda francesa do
governo de regéncia de Filipe d’Orléans, a um juro de 3%. Em 1720, a Banque Génerale
fundiu-se com a Compagnie des Indes cujos accionistas se transformaram em credores do
Estado. No entanto, os resultados desastrosos dos empreendimentos maritimos, bem como da
cobranca dos impostos indirectos acabariam por conduzir ao primeiro crash accionista dos
inicios da época moderna e, por conseguinte,  dissolugio da banca e da companhia das Indias.

Cantillon, porém, ndio se deixou iludir pela euforia especulativa do projecto de Law
que persuadiu inimeras pessoas ligadas aos meios dirigentes da monarquia absoluta francesa a
investir nas ac¢des da Compagnie des Indes. Conseguindo desembaragar-se destas a tempo,
ndo foi arrastado pela tormenta da sua desvalorizagio em cadeia. Isto valeu-lhe a inimizade de
Law e dos seus partidarios que viram, assim, completamente descredibilizado o seu projecto
fantastico. Forcado a abandonar a Franga, Cantillon viajou durante vérios anos por diversos
paises da Europa. Em 1734, retornou a Londres onde foi assassinado por um criado, Joseph
Denier, que tinha despedido, com a cumplicidade de cinco colegas que simularam um incéndio

na sua residéncia para encobrirem o roubo de dinheiro, joias e objectos preciosos.

1% <0 ouro, a prata e os diamantes sdo coisas em que se colocou um valor mais por convengio ou
acordo do que por utilidade real e pela necesséria subsisténcia da vida” (Cerroni, Umberto, 111, op. cit., p. 173).
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Em 1755, onze anos apds a sua morte, é publicada em francés a sua obra Essai sur la
nature du commerce en generale. Cantillon pode considerar-se um autor de transicdo do
mercantilismo para a fisiocracia, desmentindo a visdo reducionista de Adam Smith sobre o
cardcter unitario do que o fundador da economia politica designou impropriamente por

[’ No Essai, o banqueiro irlandés retoma a tentativa, iniciada por William

“sistema mercanti
Petty, de encontrar uma medida comum do valor das mercadorias, embora néo resulte do seu
esforgo uma formulagdo inovadora do problema. Em oposi¢do a Locke, contesta que o ouro e
a prata tenham um valor meramente convencional ou imaginario. O valor dos metais preciosos
que se transformam em dinheiro é proporcional “a terra e ao trabalho que entram na sua
produ¢do” (Cantillon, 1974, p. 68). E, assim, de novo, retomada a teoria dos dois factores
produtivos, terra e trabalho, que Petty acabaria por considerar como fontes auténomas do
valor dos produtos. Cantillon nfio se afasta desta concep¢iio errada, embora, em algumas
passagens, atribua ao trabalho o papel de principio activo na formagio do valor: “A terra € a
fonte ou a matéria donde se extrai a riqueza; o trabalho € a forma que a produz; e a riqueza em
si propria é apenas o nutrimento, as comodidades e os lazeres da vida” (Cantillon, 1974, p. 5).

Esta definicio de riqueza ¢ inovadora, constituindo uma primeira ruptura com as
concepedes mercantilistas ortodoxas que a reduziam a reserva de metais preciosos acumulados
pela nagdio. Apesar de considerar que o trabalho é o elemento activo que produz a riqueza,
Cantillon néo desenvolve esta tese, enredando-se, tal como Petty, em contradi¢des insoluveis.
Um pouco mais i frente, afirma que “se dois campos s3o igualmente férteis, um mantera o
mesmo numero de ovelhas e produzira a mesma quantidade de 1d do outro campo,
pressupondo que o trabalho seja igual em ambos; e a 14 de um vender-se-4 a0 mesmo prego do
outro” (Cantillon, 1974, p. 22). A referéncia a ‘fertilidade da terra’ reintroduz a tese dos dois
factores. Terra e trabalho acabam por ser colocados no mesmo plano, transformando-se em
fontes auténomas do valor: “O prego ou o valor intrinseco de uma coisa ¢ a medida da
quantidade de terra e de trabalho que entra na sua produgo, tendo em conta a fertilidade ou o
produto da terra, e a qualidade do trabatho” (Cantillon, 1974, p. 23).

O termo ‘qualidade do trabalho’ esté relacionado com o seu grau de complexidade, o
que permite a Cantillon aprofundar a distingdo entre trabalho simples e trabalho complexo

iniciada por Petty. O segundo requer uma maior pericia, um certo tempo de formagao prévia

2 Ver: Smith, Adam — Indagine sulla natura e le cause della riccheza delle nazioni, I vol..Roma:
Mondadori, 1977, 418-65.
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dos trabalhadores e também um maior risco. Uma jornada de trabalho complexo equivale a
varias jornadas de trabalho simples, o que se reflecte na diferenga salarial dos seus
protagonistas. Assim, o salario de um artesio é maior do que o do trabalhador bracal da
agricultura. Por sua vez, o salario de um marceneiro é maior do que o de um carpinteiro € o de
um relojoeiro mais elevado do que o de um ferrador. Quando o risco se alia a pericia os
salarios devem proporcionalmente aumentar, como acontece com os pilotos, 0s
mergulhadores, os engenheiros, etc. Por fim, quando pericia e confianga sdio necessarias isso
deve traduzir-se num suplemento salarial, como no caso dos joalheiros e contabilistas
(Cantillon, 1974., p.17).

Esta distingfio entre trabalho simples e complexo é verdadeiramente notéavel, ja que
permite diferenciar o trabalho segundo o seu maior ou menor grau de complexidade, o que
acaba por contribuir para a elevagdo da estatura do trabalhadora e abrir perspectivas para uma
melhoria qualitativa do trabalho sem a qual nio é possivel a libertagéio da populagio laboriosa
do nivel elementar de subsisténcia. A quantidade transforma-se em qualidade, pois a melhoria
geral das condigdes de vida associadas & maior complexidade do trabalho €, de certo modo, a
libertagio laica da maldigdo biblica que recai sobre Addo e respectiva prole condenada a
“comer o pdo com o suor do seu rosto”: o trabalho deixa de ser um fardo e um sacrificio para
se transformar numa actividade que pode contribuir nfo s6 para emancipag¢io do individuo dos
constrangimentos da natureza, mas também para a elevaco da sua estatura social e humana.

Apesar desta notavel descoberta, Cantillon ndo tem sucesso quando procura descobrir
uma medida comum de valor ou, segundo a formulagio do XI capitulo do Ensaio, a relagdo
entre “o valor da terra e o valor do trabalho”. Desde logo, o termo ‘valor do trabalho’” ndo tem
sentido. Nesta designa¢io incorrecta incorreu Smith e muitos dos seus discipulos, com a
excepcdo de David Ricardo. De facto, o trabalho enquanto actividade consciente ¢ deliberada
produtora de bens e servigos que satisfazem as necessidades humanas sob determinadas
condi¢des historico-sociais ndo tem valor. Para além do produto do trabalho, o que tem
efectivamente um valor € a forga de trabalho que produz um valor maior do que consome para
viver. Cantillon confunde o termo absurdo “valor do trabalho” com o valor da for¢a do
trabalho sem se aperceber que a for¢a de trabalho produz uma mais-valia para quem a
emprega, embora seja paga precisamente pelo seu valor, ou seja, de acordo com o equivalente
em dinheiro dos bens necessarios & sua reproducio.

Este erro torna-se claro em algumas passagens da obra do banqueiro irlandés. Assim,
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“o trabalho do mais vil escravo adulto vale e
corresponde pelo menos & quantidade de terra que o
proprietario é obrigado a empregar para fornecer-lhe os
alimentos e as coisas necessarias, e além disso o dobro
da quantidade de terra necessaria para criar uma
crianga até & idade de trabalho” (Cantillon, 1974., p.
, 26).
E clara a incongruéncia de Cantillon: se o ‘valor do trabalho’ do escravo reproduz

apenas o valor da sua manutengdo e o da sua prole como podera viver sem trabalhar o seu
proprietario se nio lhe resta nenhum sobreproduto? Apesar de mais ‘produtivos’, os rendeiros
agricolas e os mestres artesdos que desempenham um trabalho de vigilancia e organiza¢do mais
complexo do que o do escravo limitam-se a produzir um excedente, e nio uma mais-valia, ou
seja, apropriam-se de mais do dobro do produto da terra, valor equivalente a satisfagdo das
necessidades socialmente indispensaveis do seu agregado familiar que sdo mais alargadas e
diferenciadas do que as do escravo. Cantillon conclui que “o valor intrinseco de uma coisa”
pode “ser calculado na base da quantidade de terra empregada para a sua produgio, € na
quantidade de terra de que se atribui o produto aos que la trabalharam” (Cantillon, 1974, p.
33). Em suma, para além de retornar a teoria dos dois factores de produgao, terra e trabalho,
quando tenta converter o trabalho na Unica fonte de valor este deixa de ser produtivo, ou seja,
nfio gera uma mais-valia, mas apenas o equivalente monetario dos bens socialmente
indispensaveis da forga de trabalho que, no entanto, aumentam e se diversificam 2 medida que
as necessidades se alargam historicamente em fun¢dio da maior complexidade do trabalho que
as satisfaz.

Tal como Petty, Cantillon considera que a renda fundiaria constitui a forma ecclusiva
do excedente de um pais, transformando-se num precursor dos fisiocraticos. No entanto, ndo a
concebe como uma mais-valia, j4 que nfo analisa a sua formagfio a partir da relaciio de
produgfio capitalista na agricultura. Esta passagem revela a costela pré-fisiocratica de
Cantillion, o que significa, uma vez mais, que alguns mercantilistas tardios se afastam da
definicdio redutora de Adam Smith relativamente aos partidarios de uma doutrina considerada

erradamente como um ‘sistema’:

“Se o Principe e os proprietarios das terras vivem na
independéncia, todas as outras ordens ¢ todos os
habitantes vivem a soldo ou s30 empresarios.

Se o Principe e os proprietirios das ferras
emparcelassem as suas terras € ndo quisessem mais
mandar trabalhar ninguém, é claro que ndo haveria
comida nem vestudrio para alguns dos habitantes do
Estado: Por conseguinte, niio apenas todos os habitantes
do Estado vivem do produto da terra que € cultivada
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por conta dos proprietarios, mas vivem das despesas
destes mesmos proprietarios, de cujas propriedades
obtém tudo o que t8m” (Cantillon, 1974., p. 31).

Em suma, sio os proprietarios fundidrios que pagam tanto os salarios dos
trabalhadores empregados nos outros dois sectores da actividade economica, bem como o0s
lucros dos empresarios dos trés sectores que, ndo sendo uma mais-valia, constituem uma
espécie de ‘salario de direc¢do’, como posteriormente analisaria detalhadamente o fisiocratico
heterodoxo Turgot (ver cap. 2 desta investigagdo). Por sua vez, “os empresarios e os artesaos
que vivem de um comércio com o estrangeiro” sio pagos pelos “proprietarios de terra
estrangeiros” (Cantillon, 1974, p. 32), concep¢do também adoptada pelos fisiocraticos de que
Cantillon se tornou um importante precursor.

Apesar de fisiocratico avant la lettre, Cantillon insere-se no contexto da economia
politica do mercantilismo tardio. Como a sua fonte de inspiragdo, William Petty, o autor do
Ensaio Politico sobre o comércio esboga uma distingdo entre trabalhadores improdutivos e
produtivos. Se, fiel 4 sua concepgdo pré-fisiocratica, considera como improdutivos os
trabalhadores que exercem a sua actividade no sector secundario e tercidrio, depressa
abandona esta concepgio reducionista, que seria retomada pelos fisiocraticos, para adoptar
outra mais diferenciada. Por ‘trabalhadores improdutivos’ entende todos os que séo mantidos
pelo excedente do trabalho manual de outras pessoas. Inclui entre os trabalhadores
improdutivos, os soldados, os empregados domésticos, os trabalhadores do secundario
ocupados na produgiio de bens de luxo e todos os que exercem a sua actividade no sector
terciario, de que se destacam os que contribuem para o entretenimento da populagdo.
Considera, no entanto, que estas duas ultimas formas de trabalho improdutivo devem ser
encorajadas sempre que ndo seja possivel encontrar outros modos mais ‘ateis’ de empregar os
seus protagonistas. Este critério de “utilidade’ acaba por constituir uma forma de diferenciagdo
no seio do trabalho improdutivo. Assim, Cantillon considera que “os monges néo tém, como se
costuma dizer, nenhuma utilidade nem servem para o ornamento na paz e na guerra, antes de
irem para o Paraiso” (Cantillon, 1974, p. 52). O seu numero, especialmente o dos frades
mendicantes, deve ser drasticamente reduzido, pois “a experiéncia mostra que os Estados que
abracaram o protestantismo e que ndo tém, portanto, nem monges nem frades mendicantes
tornaram-se mais poderosos” (Cantillon, 1974, p. 59).

A distingio entre trabalhadores produtivos e improdutivos é, porém, ainda incipiente.
E, antes de tudo, extraordinariamente redutor considerar produtivos apenas os trabalhadores

manuais que produzem um excedente de bens necessarios e Uteis para os outros. Ndo €, de
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facto, a maior ou menor utilidade do produto que confere a um determinado tipo de trabalho a
caracteristica de ser ou nio produtivo, mas a sua transformagio em instrumento de valorizacdo
do capital do empregador. Este erro ¢, porém, admissivel, ja que Cantillon, ao contrario dos
fisiocraticos, ndio tem ainda a nogio de capital fixo e circulante e, por maioria de razdo, de
capital como relagdo social de produgfio. Mais grave € o erro, que passou para a posteridade e
influenciou, em parte, Smith, que considera como trabathadores produtivos todos os que
produzem bens materiais e que reduz o trabalho produtivo ao trabalho manual. Como veremos
no capitulo 5, esta concepgdo, que perdurou durante uma parte significativa do século XX,
tornar-se-4 incapaz de dar-se conta do alargamento da esfera do trabalho produtivo quando a
componente intelectual e cientifica do trabalho social se converte num importante instrumento
de valorizagio do capital.

Cantillon integra-se na corrente geral do mercantilismo quando afirma que o comércio
externo é o principal meio de enriquecimento do Estado-nagdo relativamente aos outros.
Assim, “quando um Estado possui uma balanga comercial positiva e uma grande abundancia de
dinheiro, continua a parecer poderoso e a sé-lo realmente até ao momento em que se mantém a
referida abundancia” (Cantillon, 1974, p. 136). Para isso deve sobretudo exportar produtos de
alto valor acrescentado e importar bens de baixo valor acrescentado, ja que “quando um
Estado d4 juntamente os seus produtos e o seu trabalho em troca de uma maior quantidade de
produtos e de um trabalho igual ou ainda maior do estrangeiro, também neste caso parece
retirar um beneficio deste comércio” (Cantillon, 1974, p. 131). O comércio externo € o
comércio de maior relevancia politica, pois é o que da um contributo mais importante para o
“aumento ou diminuicio do poder” de um Estado” (Cantillon, 1974, p. 140).

O poder relativo dos Estados-nagdo que ‘competem’ na economia-mundo emergente
tem como indice

“ o quantitativo de reservas que possuem para além do
consumo anual, como os armazéns de tecido, de tela, de
trigo, etc. que devem servir nos anos estéreis, em caso
de necessidade ou de guerra. E como o0 ouro € a prata
podem sempre adquirir estes produtos, até aos inimigos
do pais, sdo a verdadeira reserva do Estado ¢ a sua
maior ou menor quantidade actual determina
necessariamente a grandeza comparativa dos reinos €
dos Estados” (Cantillon, 1974., pp.55-536).

Cantillon insere-se na tese mercantilista tradicional que concebe o capital como capital
comercial, como uma reserva de mercadorias, e sobretudo um stock de metais preciosos

acumulado pela nagiio, ou seja, ndo distingue verdadeiramente capital de dinheiro ou reduz o
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capital a capital-dinheiro. Este capital-dinheiro constitui uma grandeza discreta e ndo um fluxo
continuo, j4 que depende do afluxo e refluxo dos metais preciosos que, existindo em
quantidade limitada na economia-mundo, podem ser acumulados por alguns paises a custa das
perdas ou da desacumulagio de outros.

Apesar de se integrar no contexto geral das doutrinas mercantilistas, Cantillon ¢ o
primeiro autor a analisar a necessidade de uma diferenciacio salarial em fungéo da maior ou
menor complexidade do trabalho, o que tem como importante consequéncia a ruptura com a
tese dominante de que a forga de trabalho disponivel da nag¢do é fundamentalmente composta
por working poors obrigados a fornecer um sobretrabalho para outros em troca de um salario
de subsisténcia. Se é verdade que o seu ‘nacionalismo’ mercantilista estd na origem do seu
argumento de que “é necessario desacreditar todos os produtos manufacturados estrangeiros, e
dar aos habitantes um emprego consideravel” (Cantillon, 1974, p. 57), ndo é menos verdade
que tal ndo pode ser conseguido a custa da contengdo da procura interna, como defendia a
generalidade dos mercantilistas. Antes pelo contrario, “para que o consumo de produtos
manufacturados se torne consideravel no estrangeiro é necessario que a sua qualidade se torne
boa e apreciavel gragas a um amplo consumo no interior do Estado”, (Cantillon, 1974, p. 57).
Mas isto significa efectivamente que um Estado nfio pode ser rico se a maioria dos seus

cidaddos sdo pobres.

1.3.5 James Steuart: o lucro como resultado da venda das mercadorias acima do seu valor

James Steuart nasceu em Edimburgo na Escocia, em 1712. Filho de um jurista, seguiu
a carreira do pai, sendo admitido na ordem de advogados escocesa com 24 anos de idade.
Entre 1746 e 1763, a sua vida foi passada no exilio no continente europeu por ter estado
implicado na tentativa de restauragdo jacobita que pretendia levar ao trono britdnico Charles
Edward, neto do deposto Jaime II, que Steuart tinha conhecido em Roma, e de que se tornou
conselheiro econdémico. Apenas em 1771 foi perdoado, retornando a Escocia onde morreu em
26 de Novembro de 1780.

Conterrineo de Adam Smith, James Steuart publicou em 1767, nove anos antes da
Riqueza das nagdes do reputado fundador da economia politica britanica, An inquiry into the
principles of political oeconomy, obra que foi considerada a primeira tentativa de fornecer
uma anélise sistemética dos principios da economia politica. Trés anos depois saiu uma

segunda ediciio da obra que, porém, teve um acolhimento muito inferior ao da primeira edig&o.
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A publicagio da obra-prima de Smith em 1776 relegaria o tratado de Steuart para o
esquecimento. Autor de transi¢do entre o mercantilismo e a economia politica classica, Steuart
retoma o esbogo sobre o problema da origem do valor das mercadorias iniciado por Petty. A
sua tentativa ndo foi, porém, coroada de sucesso e acabou por ndo superar os limites da
doutrina mercantilista, de que foi o ultimo representante.

Steuart parte da definigio de valor real da mercadoria, que € a quantidade de trabalho
necessario para a produzir. Esta expressa-se através do valor das subsisténcias consumidas
pela for¢a de trabalho no processo produtivo e das despesas com as matérias-primas e 0s
instrumentos de trabalho necessarios, sendo medida pelo tempo despendido na sua produgdo,
que pode variar segundo as diferengas de produtividade ou com a maior ou menor distancia
dos locais de consumo. No entanto, muito correctamente, Steuart afirma que se deve fazer
abstracgio destas diferengas e considerar como critério de medida do valor real das
mercadorias o tempo de trabalho médio:

“Ao fazer tais estimativas, deve-se ter em conta apenas
o que, em geral, pode, em média, realizar um produtor
do pais, sem pressupor que seja o melhor, nem o pior
na sua profissdo, nem tenha uma vantagem particnlar
ou uma desvantagem relativamente ao local de
trabalho” (Marchi, 1981, p. 373).

Esta descoberta é verdadeiramente notavel, ja4 que Steuart é o primeiro economista
politico a afirmar claramente que o tempo de trabalho socialmente necessrio para produzir
uma mercadoria constitui a medida do seu valor real. No entanto, logo abandona esta
formulagdo correcta para introduzir o conceito de lucro de alienagdo (‘profit upon alienation’)
que o integra na doutrina mercantilista tradicional do valor. Este profit é a ‘remunerag¢io’ do
industrial e do comerciante e consiste num excedente sobre o valor real da mercadoria. Isto
significa que o profit upon alienation s6 ¢ possivel quando a mercadoria é vendida acima do
seu valor real. Para Steuart, este lucro serd “sempre proporcional & procura e flutuara,
portanto, segundo as circunstincias” (Marchi, 1981, p. 374).

Esta definigio ¢ ilégica e absurda porque se todas as mercadorias fossem vendidas
acima do seu valor real, cada aumento da produgio se traduziria na formagio de sobrepregos
crescentes que conduziriam a uma situagio inflacionista insustentavel mesmo no caso em que a
produtividade aumentasse. A unica saida que resta a Steuart para resolver este impasse ¢
admitir que a nivel interno os lucros que alguns industriais e comerciantes realizam s s2o
possiveis porque outros nfio conseguem um profit upon alienation, isto €, vendem as suas

mercadorias abaixo do seu valor real e, por conseguinte, registam perdas. Este cenario € a
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consequéncia ou o corolario logico da definigio de Steuart, embora este nunca o admita
explicitamente no seu tratado de economia politica.

Retém da defini¢io de profit upon alienation, a obra do jurista escocés constroi-se a
partir de sucessivas fugas para a frente marcadas pela tentativa gorada de explicar como ¢
possivel vender as mercadorias acima do seu valor real. Para Steuart, a relagdo entre a oferta e
a procura deve estar sempre em equilibrio, pois apenas nesta situagdo “os pre¢os se encontram
na proporg¢io adequada a efectiva despesa de fabricagio dos bens, com um pequeno acrescento
para o lucro do industrial e do comerciante” (Marchi, 1981, p. 375). No entanto, se oferta e
procura sdo iguais como € possivel que exista um profit upon alienation, isto €, que as
mercadorias sejam vendidas acima do seu valor real? Como Steuart ¢ incapaz de resolver esta
dificuldade, tenta analisar as hipoteses que pdem em causa o equilibrio entre oferta e procura.
Distingue fundamentalmente quatro: 1) a procura diminui e a oferta mantém-se constante; 2) a
oferta diminui e a procura mantém-se constante; 3) a procura aumenta € a oferta permanece a
mesma; 3) a oferta aumenta e a procura ndo varia. Todos estes desequilibrios s3o relativos,
pois “ndio existe uma variagdo da parte de que falamos e a alteragdo da balanca ¢ devida a uma
varia¢do da outra parte” (Marchi, 1981, p. 377).

Nio nos interessa seguir os raciocinios tortuosos do autor no que respeita as
variacGes relativas da oferta e da procura, ja que quanto mais se enreda na tentativa de
fundamentar o profit upon alienation mais se perde num labirinto sem saida. Das quatro
hipoteses, Steuart escolhe uma que, para ele, representa tanto a possibilidade de um avango ou
progresso, como a iminéncia da ruina de um Estado. Trata-se da hipotese em que “a procura
prepondera positivamente”, ou seja, da terceira. Se tal suceder, o “homem de Estado”, ou seja,
o politico intervencionista na sequéncia da tradi¢do mercantilista em que a economia estd
subordinada & politica, deve criar as condi¢des para que a oferta “nacional” aumente
proporcionalmente, j4 que pode acontecer que “o perigo se apresente sob a forma de um lucro
aparente que depois o desiludird” (Marchi, 1981, p. 379). A iminéncia da “ruina e decadéncia”
nacionais verifica-se precisamente quando o hiato entre a procura e a oferta tende a aumentar
de tal modo que os cidadfios e os ‘industriosos’ produtores do passado comegam a viver acima
dos seus proprios meios:

“Quando sucede que por um periodo considerdvel se
tenham feito grandes lucros e que estes tenham como
consequéncia criar um gosto por um estilo de vida mais
dispendioso entre as pessoas industriosas, ndo serd o
bloqueio da procura nem o crescimento da oferta que os
estimulario a renunciar aos seus ganhos. Apenas a dura
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necessidade produzira este efeito; ¢ a queda dos seus
lucros € a precipitagdo dos produtores em dificuldades
sfo entdo simultAneas” (Marchi, 1981., p. 380-81).

Em suma, os produtores que no passado investiam, por assim dizer, habituam-se cada
vez mais a consumir o que anteriormente produziam, transformando-se em consumidores
passivos, o que leva “os mais amantes do luxo entre todos a mudar insensivelmente o seu estilo
de vida” e “estimulam os mais preguigosos a permanecer ociosos” (Marchi, 1981, p. 380).
Para evitar este perigo, Steuart deve encetar uma nova fuga para a frente, introduzindo o
coméreio externo que, de resto, ja estava associado & mudanga de habitos e costumes de uma
nagio que se torna consumidora e despesista quando anteriormente era parcimoniosa e
produtora.

A fungdo do comércio externo consiste fundamentalmente em conseguir uma
‘vantagem’ para a nagiio no contexto das trocas internacionais. Isto significa que a questéo do
profit upon alienation deve ser transferida para a esfera do comércio externo porque, a nivel
interno, perdas e ganhos se anulam. No entanto, Steuart limita-se a deslocar o problema, pois a
vantagem comercial de uma naglo serd sempre conseguida a custa das outras. O autor

expressa-o metaforicamente quando afirma:

“As vantagens naturais de um pais representam as
capacidades de um navio, mas o timoneiro que faz
navegar 0 Seu barco com maior pericia € que pode
deixar os seus rivais a sotavento, indubitavelmente,
caeteris paribus, chegara 4 frente deles e conservara a
sua vantagem” (Marchi, 1981, p. 384).

Conservar a ‘vantagem comercial’ da nag3o sobre as outras ¢ o objectivo do comércio
externo. Para isso, é necessario que esta contribua o mais possivel para o fornecimento da
procura externa e, em contrapartida, evite que as suas rivais satisfagam o mais possivel a sua
procura interna, o que significa, em suma, que a sua balanga comercial deve realizar um saldo
monetario, ou seja, uma espécie de profit upon aliention sobre as outras. Caso contrario, um
pais comega a declinar quando se torna perdedor no jogo de soma zero que sdo as relagdes de
troca internacionais:

“Quando uma nagio comeca a perder terreno, ento os
proprios pilares que sustentavam a sua grandeza
comegam com o seu peso a precipitar o seu declinio. A
riqueza dos seus cidaddos manterd e aumentarid a
procura interna e estimulard uma paixdo cega por
aqueles altos lucros que ¢ impossivel conservar. No
momento em que se consolidam num certo nivel, tém
como consequéncia afastar a procura dos estrangeiros
que s6 pode aumentar esta riqueza” (Marchi, 1981, p.
386-87).
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Os ‘altos lucros’ a que se refere Steuart representam um cenario de prosperidade
aparente em que a crescente procura interna nfo é satisfeita pelos produtores que apostam
deliberadamente na concorréncia entre os consumidores para evitarem baixar os pregos e, por
conseguinte, os seus elevados profits upon alienation. Serdo, entdo, os estrangeiros que
acabario por se converter em fornecedores da procura interna excedente quando,
anteriormente, no periodo em que a nagdo conservava a sua vantagem, eram clientes dos seus
‘operosos’ produtores. Mas com isto Steuart refor¢a claramente a tradicional concepgdo
mercantilista sobre a formagiio do sobreproduto: este é relativo no sentido em que constitui
um excedente das exportagdes sobre as importagdes, ou seja, o valor em dinheiro dos ganhos
ndo compensados na esfera do comércio externo. Pelo contrario, a nivel interno os profits
upon alienation nio geram uma mais-valia porque se compensam e anulam mutuamente”’. Mas
isto significa que para a doutrina mercantilista, de que Steuart é o derradeiro representante, a
mais-valia nio se forma na esfera da produgdo, mas na esfera das relagdes de troca
internacionais através de um jogo de soma zero: o ganho de uma nagio equivale sempre a

perda de uma outra.

1.4. Conclusoes

A orientacdio fundamental da doutrina e da economia politica mercantilista € a
realizacio de um saldo monetario da balanga comercial da nagfio. Este objectivo econémico
transforma-se em principio de uma estratégia politica que visa a conquista de um predominio
no contexto da economia-mundo emergente. Para os mercantilistas o econémico e o politico
ndo podem ser separados, j4 que o aumento da riqueza da nagdio, simbolizado pelo stock de
metais preciosos, est indissociavelmente ligado as relagbes entre os Estados nacionais que ndo
visam alcan¢ar uma relagio de equilibrio na arena internacional, mas, segundo uma Optica
inspirada nas doutrinas da razdo de Estado, aumentar o seu poderio tanto em terra como nos
mares. No entanto, a disputa politico-militar pelo predominio, embora continue a ter um peso e
uma importincia significativos, como o provam as inumeras guerras da época do
mercantilismo, comega a ceder o lugar a uma nova mentalidade que valoriza a produgio e
acumulagio de riqueza e a vida activa relativamente a vida contemplativa. O objectivo do

Estado-nagiio emergente ja4 ndo sera simplesmente a conquista de novos territérios, mas

2 Ver: Schumpeter, Joseph A., 1, op. cit, pp. 494-98.
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alcancar um nivel de prosperidade econdmica que lhe permita colher os frutos da expansio do
comércio internacional.

Ao contrario da economia liberal que nasceria com os fisiocraticos e Adam Smith, os
mercantilistas nio reconhecem a autonomia da esfera privada relativamente a esfera publica. A
economia deve estar subordinada & politica, j4 que a riqueza da nag¢fio ndio resulta do mero
somatoério das riquezas dos privados. Isto significa que, para os mercantilistas, o todo ndo ¢,
como para Smith e sobretudo para os epigonos do liberalismo econémico, igual & soma das
partes, mas maior do que ela. Esta concep¢io que, infelizmente, se perderia com o triunfo da
‘ciéncia’ econdmica académica dos nossos dias, tem como consequéncia atribuir ao Estado um
papel de orientacio da actividade econdmica que ndo pode ser entregue exclusivamente ao que
mais tarde se convencionou chamar ‘iniciativa privada’. Assim, o Estado deve promover as
actividades mercantis e manufactureiras que contribuem para aumentar o saldo da balanca
comercial da nacdo. Mas isso significa fundamentalmente uma opgdo de politica economica
que deve passar necessariamente por estimular o desenvolvimento das actividades econémicas
ja ndio orientadas para a satisfa¢do das necessidades mais rudimentares, mas para o crescimento
do valor de troca: transformaco das matérias-primas em produtos manufacturados que podem
ser exportados com vantagem para a na¢do em troca de produtos de menor valor acrescentado
e promogio das industrias produtoras de mercadorias de luxo sempre que o saldo monetario
da balanga comercial nfio seja posto em causa.

A abundancia monetaria e o populacionismo sdo outras duas componentes da
economia politica mercantilista. Ambas estdo indissociavelmente ligadas & expansio da esfera
do valor de troca, da transformagdio do produto em mercadoria e em dinheiro que constitui o
alfa ¢ 0 6mega da doutrina e da politica econdmica mercantilista. A primeira justificava-se
porque o crédito dava ainda os seus primeiros passos € os metais preciosos constituiam
simultaneamente meio de pagamento e moeda de reserva. Uma interrup¢do brusca no seu
fornecimento ou uma reducdo do seu afluxo acabariam por se reflectir negativamente sobre a
esfera do valor de troca e sobre o nivel da actividade econdmica interna. O segundo remete
para a formagdo de uma reserva de forga de trabalho envolvida no comércio e nas industrias de
exportagio directamente responsaveis pelo saldo monetario da balanga comercial. Constituida
fundamentalmente por trabalhadores das manufacturas, das industrias ao domicilio, da
constru¢iio naval, marinheiros e escravos africanos das plantagdes das Antilhas e da parte Sul

da América do Norte, esta reserva de forga de trabalho deve estar reduzida ao estritamente



73

indispenséavel da sobrevivéncia. Tudo aquilo que excede o salario de subsisténcia € considerado
como um estimulo & ociosidade e 4 pregui¢a, da mesma forma que a vagabundagem e a
mendicidade. Deste modo, os mercantilistas defendem o trabalho coercivo dos pobres e dos
sem trabalho nas nascentes workhouses, nas manufacturas e nos grandes trabalhos publicos de
construgio de infra-estruturas. A fungfo da forga de trabalho disponivel da nagdo reduz-se a
fornecer um sobretrabalho em troca de um salario de miséria o que conduz ao paradoxo: para
que uma nagao seja rica e poderosa ¢ necessario que os cidaddos sejam pobres.

O mercantilismo ¢ a primeira doutrina econdmica e social a tentar estabelecer, embora
de forma ainda deficiente, uma distingio entre trabalho produtivo e improdutivo. Os
mercantilistas consideram produtivo o trabalho que contribui para valorizar a riqueza
acumulada da nagiio que, no entanto, se reduz ao sfock de metais preciosos. Em contrapartida,
sdo consideradas improdutivas as actividades que n3o geram valor acrescentado ou sfo
sustentadas pelos impostos. A confusdio entre capital e dinheiro ou a redugdo do capital a
capital comercial ou a capital-dinheiro nfo lhes permite, porém, explicar a formago da mais-
valia, do sobreproduto na esfera da produgfio e, por conseguinte, perdem completamente de
vista a relagio entre trabalho produtivo e acumulagio de capital. Prova disto ¢ a tese do seu
Gltimo representante, James Steuart, para quem o lucro ndio ¢ uma mais-valia, mas resulta da
venda das mercadorias acima do seu valor real, medido pelo tempo de trabalho necessario a
sua produg¢io.

E importante destacar que alguns autores que se integram na corrente mercantilista
comecam a abrir novas perspectivas. E o caso de William Petty e também de Cantillon. O
primeiro esboga uma teoria em que o trabalho surge como medida comum do valor das coisas
produzidas pelo homem. Se ¢ verdade que a sua teoria néio consegue explicar como o trabalho
¢ a fonte dos lucros e das rendas, pois a terra aparece ainda como factor auténomo de
produgio e o termo “valor do trabalho’ nfio lhe permite descobrir que é o valor de uso da forga
de trabalho na produgiio que gera a mais-valia, também ¢ verdade que € descoberta uma nova
via que pde em causa a tradicional concepgdo fetichista da riqueza de uma nagio como stock
de metais preciosos. Esta nova via € seguida por Cantillon para quem a riqueza ¢ ja o conjunto
de coisas necessarias e disfrutdveis da vida. Com Cantillon surge também uma nova concep¢ao
de trabalho que ja nfio é visto como um sacrificio penoso e informe, mas que se diferencia e
qualifica & medida que se afasta da satisfagio das necessidades rudimentares de subsisténcia. A

distingfio entre trabalho simples e trabalho complexo remete para uma melhoria das condi¢des
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da existéncia de uma populagiio que se liberta cada vez mais das actividades de subsisténcia
para dedicar-se as que exigem arte, engenho, talento e criatividade. Mas esta extraordinaria
perspicacia e capacidade de antevisio de Cantillon demonstra também que uma nagdo nao
pode ser rica se os seus cidaddos estdo mergulhados na pobreza e trabalham apenas sob o

império da necessidade.
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CAPITULO 2 — A FISIOCRACIA: A CONVERSAO DO EXCEDENTE AGRICOLA EM
MAIS-VALIA

2.1. Quesnay e a sua escola
Francois Quesnay nasceu em 1756 no seio de uma familia de agricultores

proprietarios de um pequeno dominio. Médico cirurgido entrou, em 1748, ao servigo de
Madame Pompadour que se tornou sua protectora. Secretario da Académie de Chirurgie e
médico ordinario de Luis XV, em 1752, iniciou-se na escrita com um tratado sobre a sangria.
Enobrecido, compra uma propriedade no Nivernais em 1755. Os seus escritos economicos sao
posteriores a esta data. Entre as suas obras destacaram-se primeiramente os artigos escritos
para a Encyclopédie de Diderot e d’ Alembert Fermiers, de 1756, Grains e Hommes, ambos de
1757, um ano depois surgiu, o Tableau économique, obra nuclear da escola de pensamento
econdémico que fundou; no Journal de I’agriculture du commerce et des finances, publicagdo
influenciada pela sua escola, publicou, em 1765, o artigo sobre o Direito Natural, sobre 0s
principios gerais da filosofia social e politica fisiocratica, e, um ano mais tarde, o didlogo Du
Commerce; outra obra importante foi o artigo Despotisme de la Chine, onde se pode encontrar
a sua teoria social e politica, publicada na revista Ephemérides du citoyen, hebdomério que se
tornou orgdo oficial da fisiocracia em 1765-66 ¢ 1774-83. Quesnay morreu em Versailles em
1774.

Quesnay nfio foi um pensador isolado, mas converteu algumas importantes figuras
intelectuais as suas doutrinas. Victor de Riquetti, marqués de Mirabeau (1715-1789), pai do
grande orador da Revolugio Francesa, foi um dos primeiros convertidos. A sua obra mais
célebre foi L’Ami des Hommes ou Traité de la Population, publicada anonimamente em trés
partes em 1756, a que se seguiram La Philosophie Rurale, em 1763, e La Théorie de I'Impot,
em 1761. Mirabeau foi, porém, um autor prolixo e enfadonho, com uma escrita em que
predominam as digressdes que o afastam constantemente do argumento central, como podera
constatar quem se der ao trabalho de ler a sua obra-prima L ’Ami de Hommes. Por isso, ndo
pode ser considerado como um dos discipulos mais fiaveis e fidedignos da doutrina de
Quesnay, apesar da inimera correspondéncia que trocou com o chefe da escola.

Paul-Pierre Mercier de La Riviére, conhecido por Mercier de La Riviére (1719-1801),
foi um discipulo mais importante com a obra L’ordre naturel et essentiel des sociétés
politiques, publicada em 1767, que retomou os grandes temas da teoria social e politica da

fisiocracia. Outro grande expoente da escola fisiocratica foi Dupont de Nemours (1739-1817),



76

que esteve envolvido na Revolugio Francesa desde a Constituinte até ao Directério, acabando
por emigrar para os Estados Unidos. A sua obra mais importante foi De ['origine e des
progrés d'une science nouvelle, publicada em 1768. Destacou-se ainda o abade Nicholas
Baudeau (1730-92), que foi sobretudo um divulgador da doutrina de Quesnay e um habil
polemista. Entre as suas obras mais importantes poderemos destacar a Explication du Tableau
Economique de Frangois Quesnay, publicado nas Ephemérides du Citoyen, em 1767 e 1768,
em duas partes, que é sobretudo uma obra de divulgag¢io da teoria econoémica fisiocrética, bem
como a Introduction & la philosophie économique, publicada em 1771 e o Abrégé des
principes de I’économie politique, de 1772, considerado por Schumpeter como o melhor dos

seus escritos.

2.2. Propriedade e trabalho

O termo ‘fisiocracia’ deriva dos vocabulos gregos phisis, natureza, e kratos, forca, e
significa ‘governo da natureza’, sendo utilizado por Dupont de Nemours como titulo de uma
obra publicada em 1767. O mesmo autor considera na sua obra Da origem e dos progressos de
uma ciéncia nova que “existe uma sociedade natural, anterior a toda a convengio entre os
homens, fundada sobre a sua constitui¢do, sobre as suas necessidades fisicas, sobre o seu
interesse evidentemente comum” (Dupont de Nemours, 1910, pp. 7 e 11). A relagio entre os
homens é governada por leis naturais que, segundo o lider da escola, Frangois Quesnay, sdo
fundamentalmente leis fisicas ou morais. As primeiras s3o definidas como “o curso regulado de
cada acontecimento fisico da ordem natural evidentemente mais benéfico para o género
humano”, enquanto as segundas constituem “a regra de cada ac¢fio humana da ordem moral,
conformemente & ordem fisica evidentemente mais benéfica para o género humano” (Quesnay,
1850, p. 10). Lei moral de importancia fundamental € a “lei natural da justica” que, segundo
Baudeau, “proibe um homem de procurar o bem-estar a custa dos outros, com a usurpagao das
suas propriedades ou com o impedimento ao uso da sua liberdade” (Baudeau, 1850, p. 546).

O direito de propriedade constitui o fundamento da sociedade ou estado natural
primitivo, sendo, por conseguinte, anterior & constituico do estado civil ou da sociedade
politica. Os fisiocraticos contestam a tese hobbesiana de que no estado da natureza tudo
pertence a todos e adoptam a tese do Segundo tratado do governo de John Locke que
fundamenta o direito de propriedade no trabalho. Para Quesnay, “o direito de cada individuo

limita-se, na ordem natural, ao que pode obter pelo seu trabalho, de modo que o direito de
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todos a tudo é uma quimera” (Quesnay, I, 1850b, p. 648). Esta concepgio visa sobretudo por
em causa a nogdo de que no estado de natureza existia uma comunidade de bens. Assim, o
trabalho pessoal delimita o que pertence a cada um e, por conseguinte, ¢ anterior a reparticdo
dos produtos. Torna-se, portanto, impossivel que os bens sejam possuidos em comum por
todos, ja que cada um ao remover os bens do estado comum ou inculto através do proprio
trabalho exclui os outros da sua propriedade. No entanto, como o seu objectivo consiste em
satisfazer as suas proprias necessidades, no existe usurpagio do direito de outrem, o que
satisfaz ou é conforme a ‘lei natural da justica’ de que falava Baudeau. Esta lei, que expressa
desde o inicio uma harmonia entre o interesse de cada um e o interesse de todos no estado da
natureza, transforma-se em norma ou regra geral de conduta.

A propriedade privada no ¢ apenas o fundamento da ordem natural, mas a matriz das
liberdades que nio sdo mais do que corolarios do direito de propriedade. Na sua Introdugdo a
filosofia econémica, Baudeau traga as grandes linhas da teoria social fisiocratica centrada na
propriedade e nas suas liberdades. Antes de tudo, destaca-se a propriedade da “propria pessoa,
dos 6rgdos do vosso corpo, das faculdades do vosso entendimento” de que resulta a primeira
forma de liberdade, a liberdade pessoal, que consiste “na faculdade néio impedida de fazer um
uso razoavel e legitimo dos seus 6rgdos corporais e das suas qualidades morais e intelectuais”
(Baudeau, 1850, p. 546). Numa palavra: a liberdade é apenas o complemento subjectivo da
propriedade das coisas, ndo existe, por conseguinte, independentemente do direito de
propriedade que constitui a sua matriz, é apenas a forma do conteudo que este direito lhe
confere.

A liberdade ‘alarga-se & medida que o direito de propriedade se desenvolve, ja que
ndo possui nenhuma autonomia ‘relativa’. Assim, a propriedade pessoal objectiva-se na
“propriedade mobilidria> que consiste “em todos os objectos que vocés adquiriram com 0 uso
razoavel e legitimo das vossas faculdades corporais e morais” ¢ remete para a segunda forma
de liberdade que ndo é mais do que “fazer como quiserem, um uso legitimo e razoavel destes
objectos que vos pertencem” (Baudeau, 1850, p. 547). A terceira forma de propriedade, a mais
importante, é a propriedade fundidria. Esta consiste na aquisicgdo de uma terra que
anteriormente permanecia inculta. E o cultivo da terra que legitima o direito de propriedade de
quem a adquiriu. Nfo existe nenhuma usurpagio do direito de propriedade dos outros, ja que a
reparti¢io dos produtos agricolas ndio é anterior, mas posterior ao cultivo que fundamenta o

direito de propriedade. Pelo contréario, tornar fértil uma terra que anteriormente ndo produzia
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nada é “um acto de beneficéncia”, pois isso “aumenta a soma das fruigdes que sdo
indispensaveis 4 nossa espécie: o bem-estar da toda a humanidade aumenta” (Baudeau, 1830,
p. 547). A terceira forma de liberdade deriva, naturalmente, da terceira forma de propriedade e
consiste muito singelamente em “fazer como quiserem um uso legitimo das vossas herdades”
(Baudeau, 1850, p. 547).

E de sublinhar que a aquisi¢do e cultivo de uma terra, que fundamenta o terceiro
direito de propriedade e remete para a terceira forma de liberdade, esta na origem da harmonia
entre o interesse de cada um e o interesse de todos: se cada um cultiva a terra que adquiriu ou
se cada um investe as “proprias riquezas mobilidrias” na aquisicdo de uma terra, torna
disponivel para outrem um quantum de produtos que tende a aumentar segundo “a solidez dos
trabalhos ou dos adiantamentos fundiarios” (Baudeau, 1850, p. 547), ou seja, de acordo com a
grandeza das despesas de investimento que foram realizadas para tornar produtiva a terra. No
entanto, no estado natural a seguranca da propriedade ¢ precéria e a frui¢ao do direito natural
de propriedade é limitada pela extensdo da propria posse. Com o aumento das riquezas
mobilidrias acumuladas e a disseminacio das propriedades fundiarias cresce uma incerteza €
inseguranca relativamente aos limites do direito de propriedade de que resulta um temor
reciproco que pode degenerar numa guerra de todos contra todos. Torna-se necessaria a
formac3o de uma autoridade politica e o estabelecimento de leis positivas que tém como
objectivo fundamental tutelar a extensdo do direito de propriedade, pois “a forma da sociedade
depende da maior ou menor quantidade de bens que cada um possui ou pode possuir, e dos
quais este quer assegurar a conservagio e a propriedade” (Quesnay, 1850, p. 9).

A passagem do estado natural para o estado civil constitui um progresso. Para
Quesnay, “os homens que se colocam sob a dependéncia ou antes sob a protecgdo das leis
positivas e duma autoridade tutelar, ampliam muito a sua capacidade de serem proprietarios e,
por conseguinte, ampliam muito o uso do seu direito natural” (Quesnay, 1850a, p. 9). O
aumento da extensio da propriedade privada é possivel através da seguranga que proporciona
aos proprietarios. Esta constitui o “fundamento essencial da ordem econdmica da sociedade”
(Quesnay, 1969, p. 143). Se no estado natural o trabalho constituia o fundamento da
propriedade, no estado civil esta autonomiza-se do trabalho para constituir o pressuposto do
aumento da produgdo, do progresso e da prosperidade. E, de novo, a garantia de seguranga
instituida pela autoridade politica e pelas leis positivas que torna possivel a inversdo da

situago relativamente ao estado natural:
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“Se ndo existissem possuidores de terras a quem a
propriedade fosse assegurada, as terras seriam comuns
e negligenciadas porque ninguém descjaria 14 fazer as
despesas de melhoria ou de manutengiio cujo lucro nio
the seria assegurado. Ora sem estas despesas as terras
forneceriam com dificuldade os encargos da cultura que
os cultivadores ousariam empreender na inquictagio
continna da deslocacdo; as terras ndo dariam entdo
nenhum produto liquido ou rendimento que pudesse
fornecer a contribui¢io indispensdvel para as
necessidades do Estado” (Quesnay, 1888, p. 652).

De corolario do trabalho no estado natural, a propriedade transmuta-se em matriz do
seu proprio crescimento e expansio no estado civil. A tese de que sem a garantia da seguranga
da propriedade as terras permaneceriam “comuns e negligenciadas” (“communes et négligées”)
demonstra que a propriedade privada se autonomiza relativamente ao trabalho, pois a terra
transforma-se num meio de produgfio ou num bem de investimento que, para além de garantir
aos cultivadores o retorno das suas despesas “d’amélioration ou d’entretien”, gera um
excedente sobre as despesas de cultivo, um produto liquido, que ¢ apropriado pelo proprietario
sob a forma de renda. No estado civil pressupde-se ja que ndo apenas o cultivador € distinto do
proprietario, mas também que uma parte dos cultivadores investe na terra e emprega trabalho
assalariado. E esta relagio de produgdo capitalista na agricultura que estd na origem da
transformacdo do excedente agricola em mais-valia.

Outra caracteristica do estado civil é a formagio de um rendimento piblico que
provém de um imposto sobre a renda dos proprietarios fundiarios. Este imposto ndo deve ser
arbitrario, mas proporcionado ao estadio de desenvolvimento da sociedade. Néo € contrario ao
interesse do proprietario fundisrio, mas serve o seu interesse racional. O proprietario
esclarecido e inteligente deve, de facto, ter consciéncia que o pagamento do imposto permite
sustentar uma administragio que elabora leis e normas que garantem a seguranga da
propriedade. E a seguranga que a instituigdo do imposto proporciona aos proprietarios
permite-lhes “ampliar, multiplicar os seus trabalhos ¢ aumentar infinitamente a cultura ¢ os
produtos da sua propriedade” (Dupont de Nemours, 1850, p. 424).

Em De [’origine et progrés d’une science nouvelle, Dupont de Nemours fornece uma
sumula dos grandes principios da doutrina fisiocratica:

Propriedade pessoal — é a utilizagio das capacidades de uma pessoa para obter o que
precisa para viver;

Liberdade de trabalho — corolario da propriedade pessoal que ndo pode ser separada

desta;
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Propriedade mobilidria — ndo é mais do que a objectivagio da propriedade pessoal
que atribui ao individuo a propriedade das coisas que adquire com o seu trabalho;

Liberdade de troca — extensdo das duas anteriores que permite ao individuo-
proprietario utilizar como desejar as coisas de que se apropria;

Liberdade de cultura — utilizacdo da propriedade pessoal e mobilidria com o objectivo
de tornar produtiva uma terra inculta;

Propriedade fundidria — que tem como fundamento de legitimidade o conjunto das
despesas prévias necessarias para preparar o cultivo de uma terra;

Liberdade de emprego — inclui ndio apenas o cultivo da terra, mas também o direito de
poder vendé-la ou aliena-la;

Reparticdio natural da colheita, em retornos (reprises) do cultivador, que consistem
na reintegraco das despesas ou adiantamentos (avances) necessarios a exploragdo da terra, e
produto liquido (produit nef), excedente sobre as despesas de cultivo que cabe aos
proprietarios como “prémio natural e legitimo das despesas por estes feitas e pelos trabalhos
empreendidos por eles para tornar a terra cultivavel” (Dupont de Nemours, 1850, p. 429),

Seguranga — resultado do abandono do estado natural e da passagem ao estado civil,
permitindo o alargamento do processo de produgdo agricola e o aumento sustentado do
produto liquido;

Autoridade tutelar e soberana — estabelece e administra as leis e os regulamentos que
garantem a propriedade privada e as suas liberdades.

Em suma, os dez principios de Dupont de Nemours constituem verdadeiramente o
decalogo da ‘ordem natural e essencial das sociedades politicas’ que, no entanto, se reduz a
ordem da propriedade e das suas liberdades individualistas. Esta ordem baseia-se na aboli¢éo
tanto do regime de privilégios nobiliarquicos que restringe a compra e venda da terra, como do
sistema de monopolios que impede a instauragio da livre concorréncia a nivel interno e entre
as na¢des’. Apenas num regime de “concorréncia perfeita” cada um pode agir segundo o seu
interesse pessoal sem prejudicar os outros e aplicar com sucesso o principio da racionalidade
econdmica que consiste em “obter o maior aumento possivel de satisfagdes com a maior

diminui¢do possivel da despesa” (Quesnay, 1976, p. 181).

22 «Que se assegure a plena liberdade ao comércio; porque a politica de comércio interno e externo
mais segura, mais certa e mais proveitosa para a nagdo e para o Estado consiste na plena liberdade de
concorréncia® (Quesnay, Frangois — Quadro econémico. Lisboa: Fundagio Calouste Gulbenkian, 1969, p.
144),
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Nesta ordem n3o ha, porém, espago para a igualdade. Ao contrario de Rousseau,
Quesnay considera a igualdade como uma quimera porque mesmo no estado natural pré-
politico existe j4 uma grande desigualdade entre as capacidades intelectuais e fisicas dos
homens?. Esta desigualdade, que aumenta com a passagem ao estado civil, “ndo admite no seu
principio nem justo nem injusto”, pois depende da “combinaciio das leis da natureza; e os
homens ndo podendo penetrar os designios do Ente supremo na construgéo do universo, ndo
podem apreender a finalidade das regras imutaveis que Ele instituiu para a formacgéo e
conservacio da sua obra” (Quesnay, 1850, p.5).

Sancionada pelo “Ente supremo”, a desigualdade adquire, por assim dizer, uma
conotacio providencialista que suprime radicalmente na doutrina fisiocratica o problema da
justica distributiva. A radicalidade anti-igualitaria de Quesnay e seus discipulos conduz a tese
de que a desigualdade nfio apenas é inevitavel no proprio estado de natureza, mas €, de certo
modo, inerente e necessaria ao desenvolvimento da sociedade civil e politica. Dupont de
Nemours ndo pode ser mais claro a este respeito quando, citado por Georges Weulersse,

afirma brutal e dogmaticamente no seu Discours preliminaire de la physiocratie:

“Q crescimento das riquezas da sociedade leva
necessariamente consigo o aumento da desigualdade
das fortunas; a desigualdade natural que, no estado
mesmo de associagio primitiva, existe em consequéncia
da diversidade das faculdades dos individuos, que a
aquisicio das propriedades fundidrias amplia pela
mesma razio, € que aumenta ainda pela partilha
natural das sucessdes (...) Este rico cuja despesa paga o
trabalho dos outros homens, € que se aplica como lhe
agrada a aumentar o seu bem-estar ¢ a satisfazer as suas
fantasias, adquire assim satisfaces mais requintadas,
mais deslumbrantes do que as que podem ser obtidas
pelos pobres” (Weulersse, 1, Paris, p. 33).

2 Muito justamente Rousseau considera que a fonte da desigualdade nfio ¢ natural, mas social:
“Concebo na espécie humana duas formas de desigualdade: uma que chamarei natural ou fisica, porque ¢
estabelecida pela natureza e que consiste na diferenga de idades, de saude, de forga corporal e de qualidades de
espirito ou da alma, outra que se pode chamar designaldade moral ou politica, porque depende de uma espécie
de convencdo e porque & estabelecida, ou pelo menos autorizada, pelo consentimento dos homens. Esta consiste
nos diferentes privilégios de que gozam alguns em prejuizo dos outros, Como o ser-se mais rico, mais honrado,
mais poderoso que os outros, ou mesmo fazer-se obedecer por eles” (Rousseau, Jean-Jacques, Europa-América,
Origem e fundamentos da desiguadade entre os homens. Lisboa: Europa-América, 1976, p. 23). Para uma
andlise critica das relacdes entre igualdade e liberdade, veja-se: Veiguinha, Joaquim Jorge, Nas origens da
modernidade: liberalismo econémico e autoritarismo politico: Finisterra: revista de reflexdo e critica, n° 21/22,
Lisboa: Fundaciio José Fontana. Lisboa, ISSN 0871-7982, 1996, pp. 139-164; Veiguinha, Joaquim Jorge — Os
limites da democracia liberal. Finisterra: revista de reflexfio e critica, n® 55/56/57. Lisboa: Fundagio José
Fontana, ISSN 0871-7982, Inverno 2005; Primavera/Verdo de 2006, pp. 23-56.
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2.3. O capital e o produto liquido: o ‘tableau économique’

A filosofia social e politica dos fisiocraticos remete para uma economia politica
inovadora em que o conceito central ¢ o capital que, ao contrario do que acontecia com 08
mercantilistas, se distingue do dinheiro. Tendo em conta que entre 1781 e 1790, quinze anos
apds a morte de Quesnay, 61,2% da produgfo francesa provinha da agricultura contra 38,8%
do artesanato®, a descoberta do capital teve origem na agricultura que em algumas regides
gaulesas do Ancien Régime constituia uma espécie de laboratério de ensaio para a forma
emergente da relagio de produgdio capitalista de produgdio em atraso na indistria como
resultado da sua reduzida dimensdo. A nog¢do de capital ¢ sinoénimo de avances, que
poderemos traduzir por ‘adiantamentos’, embora o termo moderno ‘investimento’ nao seja
inadequado. Os fisiocraticos distinguem antes de tudo dois grandes tipos de adiantamentos: os
adiantamentos anuais (avances annuelles) e os adiantamentos primitivos (avances primitives).
Os primeiros sio constituidos fundamentalmente pelas matérias-primas e matérias auxiliares
(sementes e adubos), as ragdes para os animais de trabalho e as subsisténcias necessarias &
manutengio dos operarios agricolas no decurso do processo laborativo, ou seja, o que se
designa actualmente por capital circulante. Os segundos sdo os meios de trabalho, as alfaias
agricolas e os animais de trabalho, a que se juntam as instalagSes ¢ o conjunto de infra-
estruturas necessarias & produgfio agricola, ou seja, em termos modernos, o capital fixo. O
conceito de avances, embora nfio seja o mais correcto cientificamente, tem pelo menos o
mérito de exprimir que o processo produtivo tem sempre como ponto de partida uma aplicagio
de capital previamente acumulado tanto sob a forma de meios de produgdo como sob a forma
de bens de subsisténcia para a for¢a de trabalho.

Os fisiocraticos consideram ainda outros dois tipos de adiantamentos que se
distinguem do capital de exercicio propriamente dito: os adiantamentos fundiarios (avances
fonciéres) e os adiantamentos soberanos (avances souveraines). Os primeiros s8o todas as
despesas que se tornam necessdrias para preparar previamente a terra para o cultivo:
arroteamento, construgio de edificios para a armazenagem dos arados e outros instrumentos
agricolas, de estabulos para os animais, de canais de irrigagio, etc. Estas despesas de
investimento competem ao proprietdrio fundiario. No entanto, o discipulo de Quesnay,

Baudeau, que introduziu o conceito, considera que este pode eximir-se de efectua-las quando

% Fonte: Hoselitz, Bert F et al. — L’ economia cldssica: origini e sviluppi (1750-1848).
Mildo: Feltrinelli, 1976, p.84.
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adquire ou herda “uma propriedade que ¢ ja produtiva” (Baudeau, 1974, p. 37). Os segundos
consistem na construgio de infra-estruturas, canais e vias de comunicagio que contribuem para
acelerar as transac¢des econdmicas, bem como na administragio das leis e regulamentos que
asseguram o direito de propriedade. Estes provém do imposto sobre as rendas fundiarias e
competem ao governo — representado pelo soberano e pelo aparelho estatal da monarquia
absoluta — que, assim, se transforma num “governo econémico”, ou seja, num governo cuja
principal fungio politica ¢ contribuir indirectamente para o aumento da produgdo da riqueza.

Os quatro tipos de adiantamentos sdo responsaveis pela formagio do produto liquido
(produit net), o excedente de subsisténcias e matérias-primas sobre as despesas de cultivo ou
sobre o capital de exercicio — avances annuelles e avances primitives —, j4 que tanto os
avances fonciéres como 0s avances souveraines tém uma influéncia indirecta na sua génese.
Com a venda dos produtos agricolas o cultivador n3o apenas reintegra o valor dos
adiantamentos anuais e da amortizagio dos adiantamentos primitivos, os chamados retornos
(reprises) que deve reservar para investir no ano seguinte, mas também cria um produto
liquido cujo valor em dinheiro constitui a renda do proprietario da terra. Para os fisiocraticos,
este produit net tem um duplo caréacter: por um lado, é fruto da fecundidade da natureza, um
acréscimo fisico de matérias-primas e subsisténcias que se tornam disponiveis para o sector
secundario e terciario; por outro lado, constitui uma mais-valia, j4 que é um resultado da
relacio de produgio capitalista emergente na agricultura.

Apesar dos fisiocraticos nio considerarem em si proprio o trabalho como trabalho
produtivo — a forga de trabalho € concebida como um elemento subordinado dos avances
annueles que mal se distingue dos animais de trabalho e apenas reproduz o equivalente do que
consome para sobreviver —, sdo os primeiros a aperceberem-se que a organizacio capitalista da
agricultura permite uma combinagio Optima de factores materiais (meios de produgdo) e
humanos (forca de trabalho) que sdo responsaveis pela formagdio de um produto liquido de
dimensdes consideraveis, uma parte do qual pode ser investida na produgdo agricola para, no
ano seguinte, gerar um produto liquido ainda maior. No entanto, os fisiocraticos, que ndo
tinham ainda nenhuma nocfio sobre a lei dos rendimentos decrescentes na agricultura em
consequéncia da sua tese sobre a fecundidade da natureza, ndo atribuem aos proprietarios
fundiarios a funcdo de investidores e de organizadores do processo produtivo na agricultura. A
figura central deste processo é o rendeiro que realiza os avances annuelles e primitives, utiliza

trabalho assalariado que remunera com uma parte dos seus adiantamentos anuais € paga
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periodicamente uma renda ao proprietario fundiario pela exploragéo da terra. Por conseguinte,
encontramos os grandes intervenientes na relagio de producdo capitalista emergente na
agricultura: o feitor, que gere a produgdo por conta do proprietario fundirio a quem cabe uma
espécie de salario de direcgfio, pois a renda e néo o lucro constitui a mais-valia, e o trabalhador
assalariado pago pelo primeiro como componente humana dos seus avances annuelles.

Inimeras passagens das obras de Quesnay e dos seus discipulos expressam a sua
apologia da organizagio capitalista da agricultura relativamente as formas pré-capitalistas de
producio no sector. Para o fundador da escola fisiocratica, as propriedades fundiarias devem
ser arrendadas a cultivadores-empresarios e ndo a meeiros e camponeses pobres, ja que apenas
a o cultivo em larga escala, organizado por rendeiros ricos, garante “aos proprietarios um
rendimento certo que pode servir de medida exacta para uma tributagio proporcional, que
deve recair sobre os proprietarios e nio sobre o rendeiro, a menos que seja descontada a renda
que ele deve pagar ao proprietario” (Quesnay, 1969, pp. 111-12). O imposto a que se refere
Quesnay ira constituir a fonte de financiamento dos avances souveraines que tém um papel
fundamental para sustentar o aumento da produgdo agricola sobretudo através da criagdo de
um conjunto de infra-estruturas que tornam mais célere a circulagio das matérias-primas, das
subsisténcias e dos produtos manufacturados entre os trés sectores da economia.

A organizagio racional da produgfio ¢ outra das caracteristicas do cultivo em larga
escala. Proprietario fundiario modelo e observador atento da agricultura francesa da época,
Quesnay apercebe-se que a grandeza do output agricola e do produto liquido depende do
modo como se combinam os factores produtivos na exploragdo agricola, sublinhando que € a
produgio capital intensiva do cultivo em larga escala que permite superar as insuficiéncias de
uma cultura trabalho intensiva, fragmentaria e de pequena escala:

“No cultivo em larga escala um s6 homem conduz
uma charrua puxada por cavalos que faz o mesmo
trabalho que trés charruas puxadas por bois ¢
conduzidas por seis homens: neste ltimo caso, devido
3 falta de adiantamentos primitivos que permitam o
estabelecimento do cultivo em grande escala, os gastos
anuais sd0 excessivos em propor¢do ao produto liquido,
que ¢ quase nulo, ¢ utiliza-se dez a doze vezes mais
terra. Os proprietirios ndo encontram rendeiros em
situacdio de ocorrer as despesas de um bom cultivo, 0s
adiantamentos fazem-se a expensas da terra, e tudo em
pura perda; o produto dos prados ¢ consumido durante
o inverno pelos bois de trabalho, e deixa-se-lhes
também uma parte da terra durante o verdo: o valor do
produto liquido da colheita esta tdo préximo de zero
que a minima tributagio faz com que se renuncie a
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estes restos de cultivo; 0 que vem mesmo a acontecer
em muitos locais, simplesmente devido 4 pobreza dos
habitantes” (Quesnay, 1969, pp. 116-17).

Para os fisiocraticos, apenas a agricultura produz um produto liquido, um excedente
sobre as despesas de producio necessarias & exploragio da terra. Neste sentido, Quesnay e a
sua escola distinguem trés grandes classes ou grupos sociais: a classe produtiva, a classe
proprietdria e a classe estéril. A primeira é constituida fundamentalmente pelos cultivadores
que organizam a produgfio agricola e pelos trabalhadores assalariados da agricultura, embora
estes ndo constituam verdadeiramente uma categoria distinta dos restantes camponeses que
praticam a pequena cultura no que respeita & contribuigdo para a formagéo do produto liquido.
No entanto, apenas esta classe gera uma entrada liquida, ou seja, contribui para aumentar o
excedente das matérias-primas e subsisténcias que representa para os fisiocraticos a verdadeira
riqueza da nagiio que alimenta as outras actividades. A segunda classe ¢ constituida pelos
proprietarios fundiarios, o monarca € todos 0s que com este exercem O poder politico. Os
proprietarios da terra apropriam-se do produto liquido gerado pela classe produtiva e pagam
um imposto sobre a renda fundiaria, o equivalente monetario do produto liquido, que constitui
a base de incidéncia do imposto que sustenta a administragio estatal que efectua os avances
souveraines. A terceira classe é constituida por todos os que estdo ocupados no sector
secundario e terciario. O adjectivo “estéril’ nio significa que esta classe seja socialmente initil
ou uma classe parasitaria, mas que ndo contribui com nenhuma entrada liquida para a produg@o
nacional, pois se limita a reproduzir o valor das matérias-primas e subsisténcias que lhe sdo
fornecidas pela classe produtiva ou, no caso da indistria, a reintegrar o seu capital de
exercicio.

Elemento fundamental da doutrina econdmica fisiocratica é a construgdo de um
circuito ou quadro econdémico que expressa a reparticdio do produto global — retornos e
produto liquido — pelas trés classes que contribuem para a sua formagdo. No seu opusculo
sobre a explicagio do “Quadro Econémico” de Quesnay, o abade Baudeau mostra-nos de um
modo simples a logica de funcionamento do circuito econémico. Segundo o Quadro 1, Com
um capital de exercicio de 600 unidades monetarias, dos quais 400 unidades monetarias como
adiantamentos anuais e 200 unidades monetarias como amortizacdo dos adiantamentos
primitivos no valor de 2000 unidades monetarias, no periodo t-1, a classe produtiva gera um
produto liquido de 600 unidades monetarias que é apropriado pela classe proprietaria. No
periodo t, esta compra 300 unidades monetarias de alimentos & classe produtiva ¢ 300

unidades de produtos manufacturados a classe estéril. Por sua vez, a classe produtiva adquire
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200 unidades monetarias de produtos manufacturados que contribuem para reintegrar o valor
das amortiza¢des dos seus adiantamentos primitivos. Esta ndo apenas reproduz o valor do seu
capital de exercicio e da amortizagio do seu capital fixo, mas produz ainda uma nova entrada
liquida no valor de 600 unidades monetarias que a classe proprietaria despendera no periodo
t+1. A classe estéril despendera as 500 unidades monetérias que recebeu da classe proprietéria
e da classe produtiva em troca da venda dos seus produtos manufacturados: 250 unidades
monetarias na aquisicio de alimentos e 250 unidades monetarias na aquisi¢do de matérias-
primas necessarias & produc¢io dos seus artigos no periodo t. No periodo seguinte o produto
liquido de 600 unidades monetarias retomara a sua circulagdo, no contexto de uma producdo

global de 1200 unidades monetarias.

QUADRO 1

Quadro Econémico

Classe produtiva Classe proprictria Classe estéril

Produto liquido no periodo t:

600 unidades monetarias.

Despesas:
P Despesas:
) L. 300 unidades monetarias em . L.
Capital de exercicio: 250 unidades monetarias em
. L alimentos; .
400 unidades monetarias nio alimentos;

) . 300 unidades monetarias em . (.
circulantes e despendidas em 250 unidades monetarias em

produtos manufacturados.

meios de subsisténcia. matérias-primas.

Amortizagdes dos investimentos Produtos vendidos:
primitivos: 300 unidades monetarias
200 unidades monetarias gastas 4 classe proprietaria;

em produtos manufacturados. 200 unidades monetarias
Produto liquido no periodo t+1: a classe produtiva.

600 unidades monetarias
Total da produgio: 1200 unidades

monetarias.

Fonte: Baudeau, Nicholas, Riuniti, Roma, 1974, pg. 107
Apesar de niio contabilizar as compras e as vendas de produtos manufacturados que
os artesdos efectuam uns aos outros nem os servi¢os prestados pelos que pertencem ao sector
tercirio, este quadro econdmico revela o grande mérito de conceber o processo de produgio

nio como um somatorio de unidades discretas, mas como um conjunto de ramos
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interdependentes. A repartigio do produto global pelas trés classes sociais baseia-se no
contributo de cada uma para a sua produgdo. O papel da classe proprietaria, representada no
quadro pelos proprietarios fundiarios, apesar de se restringir ao consumo e a despesa do seu
rendimento, constitui o elemento propulsor da circulagdo econdmica que acaba por surgir
como um momento do processo produtivo no seu conjunto. De resto, Quesnay e os seus
discipulos admitem implicitamente que os proprietarios fundiarios podem capitalizar uma parte
da sua renda e investi-la na produgfo para aumentar a sua escala. No entanto, esta fungéo cabe
sobretudo aos rendeiros que utilizam grandes capitais e trabalho assalariado. Por isso, os
proprietarios fundiarios racionais tém vantagem em arrendar as suas terras a cultivadores
empreendedores a quem pagam um salario de direccdio pela organizagdo do processo
produtivo.

O quadro econémico fisiocratico revela, porém, alguns limites. Os adiantamentos
primitivos ndio figuram na formagio do produto, mas apenas as amortizagbes. A renda
fundiaria ndo é uma dedugio do lucro, mas constitui a forma exclusiva que reveste a mais-
valia. O lucro agrario acaba por se reduzir a um salario de direc¢io pago pelos proprietarios
fundiarios aos cultivadores-empresarios. Toda a mais-valia se transforma em rendimento, ji
que a fungfio do proprietario fundiario ndo é investir, mas despender o valor da sua renda em
bens de subsisténcia produzidos pelos agricultores, artigos manufacturados fabricados pelos
artesios e servigos prestados pelos outros membros da classe estéril.

Os fisiocraticos, apesar de considerarem que a mais-valia se forma no contexto da
relagio de produgio capitalista na agricultura, abandonam a teoria do valor-trabalho cujos
rudimentos foram delineados por alguns mercantilistas, de que se destacam William Petty e
também Richard Cantillon. Quesnay e seus discipulos consideram que o trabalho da classe
estéril, que para os mercantilistas aumenta o valor das matérias-primas transformando-as em
produtos manufacturados, se limita a uma mera alteragio formal das matérias-primas pré-
existentes que sio geradas e renovadas pela agricultura. O conceito de produtividade
fisiocratico é, portanto, um conceito sui generis: ndo é uma produtividade centrada no valor-
trabalho, mas uma produtividade fisica, medida pelo acréscimo do excedente de matérias-
primas e subsisténcias que o sector primario liberta para os outros sectores da produgo social.

Neste sentido, o fundador da escola considera que

“se deve distinguir a soma de um conjunto de riquezas,
ou seja, o aumento da riqueza concebido como reunido
de matérias-primas ¢ de despesas para o consumo de
coisas pré-existentes a esta espécie de aumento, da
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geragdo ou criago da riqueza, como renovacio e
aumento real da riqueza que renasce” (Quesnay, 1976,
pp. 176-77).
Uma consequéncia importante desta concepgao ‘fisicalista’ da produtividade € a ideia

de que apenas sdo ‘produtivas’ as actividades que contribuem para aumentar ou renovar o
substrato material da produgio, o qual acaba por se converter numa espécie de prioridade
ontolégica: sem as matérias-primas e as subsisténcias produzidas e reproduzidas pela
agricultura ndo seria possivel a satisfacdo das necessidades humanas e a sobrevivéncia da
espécie”. Uma outra consequéncia importante € a incapacidade fisiocratica em explicar a
relagio entre as quantidades produzidas de matérias-primas e de subsisténcias e o seu valor
monetario. Apenas consideram que o valor de troca dos produtos da agricultura deve situar-se
acima dos custos de producio, pois caso contrario ndo havera nenhum incentivo para trabalhar
a terra. Como este argumento é pouco convincente, acrescentam que a venda dos excedentes
agricolas com o objectivo de adquirir produtos manufacturados ou servigos constitul um
estimulo para aumentar a produ¢do, ja que “ninguém trabalharia para produzir um supérfluo
que The fosse inutil” (Quesnay, 1969, p.151). Em ambos os casos, nada nos é dito sobre a
origem do valor de troca dos produtos. O dinheiro surgira entdo como “base de todas as
estimativas e de todos os calculos da economia politica” (Quesnay, 1969, p.153), ou seja,
como medida de valor, sem que, simultaneamente, se investiguem as causas do seu proprio
valor. Os fisiocraticos retomam assim a tese quantitativista de Locke: o valor do dinheiro €
determinado pela sua maior ou menor abundéncia ou maior ou menor escassez € existe como
um mundo paralelo sem relagiio alguma com o processo produtivo.

Apesar destes limites e insuficiéncias tedricas, a fisiocracia € a primeira tentativa de
ruptura com as doutrinas mercantilistas. Esta ruptura inicia-se no plano metodologico: para
analisarem a formacdo do excedente agricola e sua conversio em mais-valia, os fisiocraticos
abstraem-se do comércio externo. S6 assim é possivel abandonar a tese mercantilista do ‘jogo
de soma zero’ em que o ganho de uma nagdo corresponde a perda de uma outra, e superar a
concepgdo de que a mais-valia se forma na esfera da circulagio como um profit upon
alienation, ou seja, como venda das mercadorias acima do seu valor. Esta inovacéo

metodolégica tem como principal consequéncia a defesa da importancia do comércio interno

25 Galliani contesta esta prioridade ontolégica da agricultura, invertendo-a: “Sendo a agricultura a a
base de tudo, ¢é por tudo influenciada, e assim nfo ¢ necessario preocupar-se com ela. Aumentem, enriquecam,
facam prosperar todas as outras coisas, ¢ estejam tranquilos. Quando a agricultura encontrar muitos
consumidores, e consumidores ricos, é impossivel que ndo venda bem os seus produtos” (Galliani, op.cit., p.
223).
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relativamente ao comércio externo. Apesar de considerarem que a industria ndo gera um
produto liquido, mas apenas reintegra o valor dos seus custos de produgéo, Quesnay € 0s seus
epigonos sio os primeiros a tomarem consciéncia da importancia da formagio de um mercado
interno para a agricultura capitalista que se transforma em base de sustentagdo do
desenvolvimento da propria industria Esta, apesar de nfio gerar um produto liquido, converte
os excedentes de matérias-primas em produtos manufacturados, enquanto o0s seus
trabalhadores consomem as subsisténcia que a agricultura libertou ou tornou disponiveis. Isto
significa, de certo modo, que o desenvolvimento da industria pressupde o aumento da
produtividade agricola e do sector primario em geral que fornece ao capital industrial matérias-
primas e subsisténcias, dois importantes elementos materiais do seu processo de acumulagdo,
como demonstrara Turgot, fisiocratico heterodoxo.

A liberdade das trocas é outra das inovac¢des da doutrina fisiocratica relativamente ao
mercantilismo. Os fisiocraticos defendem a aboli¢io dos obstaculos internos a circulagdo das
matérias-primas e das subsisténcias, ja que a unificagio do mercado interno, conseguida apenas
apés a Revolugio francesa, é uma condi¢do indispensavel para o desenvolvimento da
acumulacdo de capital. Sdo também partidarios da liberdade das trocas internacionais, pois
consideram que “uma nagio nio deve invejar o comércio dos seus vizinhos quando € capaz de
extrair da propria terra, dos proprios homens e da propria navegagdo o melhor produto
possivel” (Quesnay, 1976, p. 316). Com esta tese cai definitivamente o preconceito
mercantilista de que uma nagio apenas se pode enriquecer a custa do empobrecimento das
outras. No entanto, a concepgio fisiocratica sobre a produtividade fisica da agricultura e a
auséncia de uma teoria do valor-trabalho conduz a tese de que “uma nagdo que tem pouco
comércio de produtos agricolas nacionais e que estd reduzida, para sobreviver, a dedicar-se
ao comércio dos bens da industria, encontra-se em condigdes precdrias e incertas”, pois
“sera sempre tributaria das nagdes que lhe vendem as matérias-primas de primeira necessidade”
(Quesnay, 1976, p. 313). No entanto, ndo é a prioridade ontolégica da agricultura que define a
prosperidade da nagdo relativamente as outras, mas, pelo contrario, a composi¢io tecnologica
das mercadorias que esta produz e exporta, no¢do que ndo se enquadra minimamente no
horizonte tedrico da doutrina fisiocratica, apesar da sua defesa das relagdes de produgdo
capitalistas na agricultura.

Apesar de adoptarem a teoria quantititativista sobre o valor da moeda, os fisiocraticos

rompem com a tese mercantilista sobre a abundancia da moeda como simbolo da prosperidade
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e da riqueza da nagio. Nao é o valor de troca e o seu representante maximo, o dinheiro, mas o
valor de uso que constitui a fonte do bem-estar da nagio, ou seja, como refere Quesnay, 0
conjunto dos “bens necessarios a vida e a reprodugdo desses mesmos bens” (Quesnay, 1969, p.
262). A quantidade de moeda em circulagdo deve ser sempre proporcionada ao nivel da
produgiio material, embora na auséncia de uma teoria do valor-trabalho nada se diga em que
consiste esta propor¢io. Numa nagio pobre a massa monetdria em circulagdo é
proporcionalmente maior do que numa nago prospera nio apenas porque a velocidade de
circulacdo da moeda é menor em consequéncia da menor densidade das transacgdes mercantis,
mas também porque os pagamentos a contado sdo mais prementes. Em contrapartida, numa
nagio mais prospera desenvolvem-se formas de pagamento a crédito, pois quem empresta
dinheiro a juros corre menores riscos de recuperar o seu capital e receber os juros estipulados
no contrato do que numa na¢do mais pobre.

Os fisiocraticos abandonam também as teses populacionistas dos mercantilistas. Para
Quesnay deve dar-se maior importincia ao aumento do rendimento do que ao aumento da
populagdo, porque

“o desafogo obtido por meio dos grandes rendimentos
¢ preferivel as necessidades prementes de subsisténcia
que sio consequéncia de uma populagio que excede os
rendimentos; ¢ s30 maiores 0s recursos para atender as
necessidades do FEstado quando o povo vive
desafogadamente e sdo também mais os meios para
fazer prosperar a agricultura” (Quesnay, 1969, pp. 134-
35).
Nio se pense, porém, que o ‘desafogo’ da populagio que vive de salarios deva

superar significativamente o patamar da subsisténcia. Os fisiocraticos ndo se interessam pelo
bem-estar da populagio trabalhadora, mas sobretudo pelo prego elevado dos produtos
agricolas segundo a célebre formula das Mdximas do Governo Econémico “o prego elevado
juntamente com a carestia é miséria. A abundéncia juntamente com alto preco significa
prosperidade” (Quesnay, 1976, p. 323). Trata-se sobretudo de uma preocupagio produtivista,
j4 que Quesnay e seus discipulos consideram que os pregos relativamente elevados dos
produtos agricolas estimulam o aumento da produgdo. Assim, segundo Henri Denis, no artigo,
“Do comércio”, publicado em 1766, no Jornal da Agricultura do Comércio e das Finangas, o
lider da escola afirma que “nfio é o consumo das produgdes que falta numa nagao, onde a
maior parte dos cidadios nunca consome tanto como desejaria consumir;, é o bom pre¢o que

falta, quando n#o esta assegurado por uma livre concorréncia” (Quesnay, 1888, p. 485).
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“Se a maior parte dos cidaddos nunca consome tanto como desejaria consumir”, ou
seja, se o poder de compra da maioria ¢ insuficiente, como ¢ que o ‘bom prego’ resultante da
‘livre concorréncia’ pode contribuir para o escoamento de toda a produgio? Pelo contrario, ¢
o aumento da procura traduzido na elevagdo do poder de compra da maioria e, por
conseguinte, o alargamento prévio do mercado que estimula 0 aumento da produgdo e ndo o
aumento da produgio em consequéncia do ‘bom prego’ que gera automaticamente uma
procura suplementar. No artigo “Grains”, publicado na Encyclopédie, Quesnay reforga a tese,

mais tarde vulgarizada por Jean Baptiste Say, de que a oferta cria a sua propria procura:

“ Se¢ um homem consome trés seftiers™® de trigo € se,
em consequéncia do bom preco, pagasse mais quatro
liras por cada seftier, este preco aumentaria a sua
despesa em um soldo”’ por dia, o seu saldrio também
aumentaria proporcionalmente ¢ este aumento seria
coisa pouca para quem o pagasse, quando comparado
com a riqueza resultante do bom prego do trigo. Assim,
os beneficios que se conseguem com o bom preco ndo
sdo anulados pelos aumentos dos saldrios dos operarios,
porque neste caso o saldrio dos operarios estd muito
longe de aumentar tanto quanto o lucro dos rendeiros,
os rendimentos dos proprietarios, o produto das dizimas
¢ os rendimentos do rei” (Quesnay, 1976, p. 325).

Tal como os mercantilistas, os fisiocraticos consideram que o baixo prego das
subsisténcias desincentiva a prestacio laboral dos trabalhadores assalariados. Quesnay
considera que

“constitui um grande inconveniente habituar o povo a
adquirir o trigo a pregos demasiado baixos: as pessoas
tornam-se¢ menos laboriosas, alimentam-se de pio com
pouca despesa, tornam-se preguigosas e arrogantes. Os
agricultores nfio encontram facilmente operérios e
servos, ¢ nos anos de abundincia sio mal servidos”

(Quesnay, 1976, p.325).
Isto significa que o abandono das teses populacionistas ndo tem como objectivo a

melhoria das condi¢bes de vida da populagdo trabalhadora, mas o desenvolvimento capitalista
da agricultura. Os fisiocraticos adoptam a maxima da racionalidade capitalista aplicada a
agricultura: produzir o maximo possivel aos menores custos. O modelo da agricultura baseado
na triparticio proprietario fundiario, que vive da renda, rendeiro capitalista, que investe na
terra, e trabalhador assalariado pago pelo segundo constitui a forma de organizagdo da
exploragdo agricola que representa esta maxima. Esta forma de organizagdo ¢ também a Unica

que pode libertar forga de trabalho para o sector secundario a0 mesmo tempo que atrai capitais

% Antiga medida francesa de capacidade que valia 0,466 1.
27 Antiga moeda francesa correspondente a um vigésimo de franco.
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para a agricultura. A agricultura em grande escala torna-se, por conseguinte, a fonte do

trabalho produtivo e da acumulaggo de capital:

I3

“Bracos? Isso € o que menos se necessita para uma
verdadeira utilizacio da terra. Ai de mim! No existem
ja demasiados homens infortunados que se consomem
em trabalhos duros e pouco produtivos? Capitais,
capitais, isso € 0 que a terra necessita, essa € a vossa
caréncia” (Baudeau, 1910, pp. 56-57)

2.4. Turgot: divisdo social do trabalho e acumulagdo de capital

Anne-Robert-Jacques Turgot nasceu em Paris em 10 de Maio de 1727. Terceiro filho
de uma familia de origem nobre foi destinado a carreira eclesiastica. Em 1749, entrou na
maison da Sorbonne, faculdade de teologia de Paris, onde foi nomeado prior. Na maison
sofreu a influéncia dos enciclopedistas, de que resultaram duas importantes obras que
reflectiam o espirito da época: Recherches sur les causes des progrés et de la décadence des
sciences et des arts, de 1748, e, Tableau philosophique des progrés sucessifs de I'esprit
humain, de 1750, em que elabora a sua teoria do progresso. Do mesmo ano € o Plan d’un
ouvrage de géographie politique e, um ano depois, o Plan des deux discours sur I’histoire
universelle. Ambos foram discursos pronunciados na Sorbonne, mas s6 seriam publicados
postumamente.

Turgot foi também um destacado colaborador da Encyclopédie, onde redigiu os
artigos Foire ¢ Fondation, bem como Etymologie, Existence e Expansibilité. Em 1759,
escreveu o Eloge de Vincent Gournay, negociante de origem burguesa que ingressou no
aparelho administrativo da monarquia absoluta com a compra de um cargo de intendente do
comércio. Divulgador e tradutor das obras britdnicas de economia politica, Gournay exerceu
grande influéncia sobre o pensamento econémico de Turgot. Posteriormente, este escreveria a
Mémoire sur les préts d’argent, onde argumentou contra a condenagdo eclesidstica do
empréstimo a juros. Em 1766, publicou a sua obra-prima, Réflexions sur la formation et
distribution des richesses. Esta obra, apesar de ser influenciada pelas doutrinas fisiocraticas,
foi um ensaio heterodoxo que abriu novas perspectivas que ultrapassaram os horizontes da
doutrina social e economica de Quesnay e dos seus discipulos, exercendo uma notavel
influéncia sobre Adam Smith, o fundador oficial da economia politica cientifica.

Em 1751, Turgot abandonou a carreira eclesiastica para ingressar no aparelho estatal

da monarquia absoluta onde desempenhou alguns cargos importantes, o primeiro dos quais foi
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o de intendant do distrito de Limoges entre 1761 ¢ 1764. Segue-se-lhe, em 1774, o de ministro
da Marinha e, alguns meses mais tarde, o de contrdleur général des Finances, em que tentou
aplicar duas importantes reformas: estabelecimento da liberdade de circulagéo de cereais no
interior do reino e supresso das corporagdes de oficios. Estas reformas receberam o apoio dos
fisiocraticos e dos enciclopedistas. No entanto, a oposi¢do dos sectores mais conservadores da
monarquia e as revoltas populares contra o aumento do prego dos cereais conduziram, vinte
meses depois, a destituigio do controleur géneral des finances. As suas reformas so entrariam
em vigor durante a Revolugio Francesa de 1789. Apds a sua destituigéo do cargo de
controleur général des finances Turgot retirar-se-ia da vida politica. Morreria em 19 de Margo
de 1781.

Tal como os fisiocraticos, Turgot considera que o cultivo da terra € anterior a sua
reparti¢io. No entanto, niio concebe a propriedade da terra como um direito natural e rejeita a
concepgio jusnaturalista baseada na distingio entre estado natural e estado civil. Como
alternativa a esta concepgdo, encontra uma nova formulagdo para explicar por que motivo ¢

impossivel a existéncia de um estado em que a propriedade da terra € comum:

“Se a terra fosse fosse distribuida por todos os
habitantes de um pais de modo que cada um apenas
tivesse a quantidade necessaria para a sua alimentago,

7

¢ nada mais, & evidente que todos, sendo iguais,

nenhum quereria trabalhar para um outro” (Turgot,
Einaudi, Turim, 1978, p. 73).
Nesta conjectura destaca-se sobretudo que um estado de igualdade seria

simultaneamente um estado em que todos estariam reduzidos a cultivar a terra para
satisfazerem as suas necessidades de subsisténcia. No entanto, Turgot admite, sem apresentar
nenhuma prova convincente, o axioma de que sO é possivel superar o estado de reparti¢do
igualitaria do produto, que é também um estado de pobreza comum, quando existem pessoas
dispostas a trabalhar para outros, ou seja, quando ndo apenas € produzido um excedente, mas
também um sobreproduto, uma mais-valia apropriados pelos detentores da terra. O
pressuposto implicito da separagdo entre propriedade e trabalho inspira a formulagdo de
Turgot, que assim se destaca dos fisiocraticos. Estes nunca conseguiram dar uma resposta
convincente & questio de como a propriedade se autonomiza do trabalho e se constitui em
sujeito quando precedentemente era um mero predicado. Turgot, embora partilhe com eles o
axioma de que a propriedade privada da terra é uma condigfo de progresso e desenvolvimento,
tem como objectivo tentar posteriormente explicar como se concretiza a separagdo entre

propriedade e trabalho.
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Antes de tudo reforca a sua tese sobre a impossibilidade da existéncia de um estado
em que as terras eram possuidas em comum. O argumento é que as terras sdo de qualidade
diferente, cada uma produzindo um determinado tipo de produto. Neste contexto, cada
agricultor-proprietario troca o seu produto pelos produtos dos outros agricultores
proprietarios, j4 que niio pode satisfazer todas as suas necessidades apenas cultivando a sua
propria terra. Eis como se instaura uma primeira divisdo social do trabalho na agricultura que
gera uma interdependéncia entre o trabalho de cada um e o trabalho dos outros. Esta
interdependéncia contribui para o aumento da produtividade, j4 que cada agricultor-
proprietario, especializando-se no cultivo dos produtos mais adequados ao seu tipo de terra,
pode aumentar a sua produgdo, recebendo em troca o produto do trabalho dos outros.

O principio da divisio social do trabalho, que seria adoptado por Smith, constitui o
critério de desenvolvimento da produgiio e da produtividade do trabalho. Uma segunda divisdo
social do trabalho emerge: a divisdo do trabalho entre agricultores e artesios. Os primeiros
dedicam-se a producio de matérias-primas e subsisténcias, enquanto os segundos transformam
as matérias-primas fornecidas pelos primeiros em bens manufacturados. Esta nova divisdo
social do trabalho permite um novo aumento da produtividade que, do lado dos agricultores,
se concretiza através da producio de um excedente de matérias-primas e susbsisténcias e, do
lado dos artesdos, através do incremento da produgdo de bens manufacturados. A troca do
produto do trabalho de cada um pelo produto do trabalho dos outros s6 € possivel pelo jogo
de interdependéncias instaurado pela divisdo social do trabalho, em que “cada um trabalha para
satisfazer as necessidades de todos os outros ramos, que, por sua vez, trabalham todos para
ele” (Turgot, 1978, p. 106).

Agricultura e industria ndo sdo, porém, colocadas no mesmo plano, ja que Turgot
adopta a tese fisiocratica da prioridade ontoldgica da agricultura:

“A agricultura pode, falando em termos absolutos,
passar sem o trabalho dos outros trabalhadores, mas
nenhum trabalbhador pode trabalhar se o agricultor nio
o faz viver. Nesta circulagiio, que, através da troca
reciproca das coisas necessdrias torna os homens
indispensdveis uns aos outros ¢ funda os vinculos
sociais, ¢, porianto, o trabalho do agricultor que
imprime o movimento inicial. O que o seu trabalho faz
produzir A terra para além das suas necessidades
pessoais € o unico fundo dos salarios que todos os
outros membros da sociedade recebem em troca do seu

trabalho” (Turgot, 1978., p. 106).
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O excedente agricola ¢ antes de tudo um resultado da fecundidade da natureza ou um
“presente” que esta concede aos agricultores, “para além do salario dos seus esforgos”
(Turgot, 1978, p. 107). Turgot adere assim & tese fisiocratica tradicional sobre a origem
natural, nfio social do excedente agricola. No entanto, esta ¢ a inica coincidéncia ou afinidade
com a doutrina fisiocratica. O préximo passo do contréleur générale des finances de Luis XVI
¢ tentar demonstrar como o excedente agricola se transforma em mais-valia. A sua
demonstracio ¢ mais elaborada do que a da fisiocracia, j4 que, embora constitua uma
conjectura, estda mais de acordo com o processo historico que conduz a formagdo da
propriedade privada do que com a formulagio abstracta e unilateral do problema feita por
Quesnay e pelos seus discipulos.

Considerando que, primitivamente, todos os cultivadores eram também proprietarios,
Turgot pretende investigar as causas que conduzem & separagio entre propriedade e cultivo da
terra, questdo que a fisiocracia nem sequer colocava. A originalidade de Turgot baseia-se no
facto de que a desigualdade na reparti¢do da propriedade depende de um conjunto de factores
contingentes, ndo revestindo, por conseguinte, o caracter de uma lei natural. S&o
fundamentalmente reconhecidas quatro grandes causas: as diferencas entre a capacidade
produtiva ou a laboriosidade dos diversos cultivadores proprietarios, as diferengas de
fertilidade entre os diversos terrenos cultivados, a divisio da propriedade pelos descendentes
que varia de acordo com o facto das familias serem mais ou menos numerosas e sobretudo a
questdo da racionalidade econémica versus irracionalidade economica que opde a actividade e
a parcimonia de uns ao desperdicio e indoléncia dos outros. Apesar destas causas ndo poderem
ser consideradas como causas historicas da desigualdade da reparti¢do da propriedade da tetra,
tém o mérito de sublinhar que a divisio do trabalho e as trocas constituem o espago em que as
diferencas sociais e individuais tendem a acentuar-se, o que pde em causa desde logo a
harmonia entre o interesse de cada um e o interesse de todos que caracteriza 0 pensamento
fisiocratico para o qual a constituigdo da propriedade fundiaria € por si s6 responsavel pela
génese de um excedente agricola que se torna disponivel para a satisfagdo das necessidades dos
trabalhadores do sector secundario e terciario.

A principal consequéncia da separagio entre propriedade e cultivo da terra ja ndo € a
formacdio de um excedente agricola, como ‘presente’ da natureza, mas de uma mais-valia. O
novo contexto social implica que os novos proprietarios arrendem a terra ou contratem

trabalhadores assalariados para cultivi-la. A terra transforma-se numa mercadoria e num meio
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de produgio fecundada pelo trabalho de outrem quando anteriormente servia apenas para

satisfazer as necessidades de subsisténcia dos cultivadores-proprietarios e das suas familias:

“Eis como as propriedades das terras se tornam objecto
de comércio, sdo adquiridas e¢ vendidas. A parte do
proprietario dissipador ou infortunado vai aumentar a
do proprietario mais afortunado ou mais sensato. Nesta
desigualdade de posses diferenciadas entre si até ao
infinito ¢ impossivel que um grande namero de
proprietirios nio tenha mais terra da que possa
cultivar. De resto, ¢ completamente natural que um
homem rico deseje desfrutar tranquilamente a sua
riqueza e que em vez de penar trabalhando prefira dar
uma parte do seu excedente a pessoas que trabalhem
para ele” (Turgot, 1978, p. 111).

A separacio entre propriedade e cultivo da terra estd associada ao desenvolvimento
das trocas e ao aparecimento do dinheiro. Turgot atribui & moeda as fun¢des de meio de
circulacdo e de meio de pagamento, bem como as de medida e reserva de valor. Embora néo
seja, como os fisiocraticos, um partidario da teoria do valor-trabalho, tem consciéncia que cada
mercadoria pode ser sempre trocada por uma certa quantidade de outra mercadoria ou que as
mercadorias se tornam universalmente intercambiaveis desde o momento em que a moeda,
gragas as suas propriedades especificas — durabilidade, ductilidade e solidez —, se converte em
medida do valor de troca. De facto, este pode ser representado pelo peso do metal que serve
de moeda, de modo que as diferengas qualitativas entre as diversas mercadorias acabam por ser
reduzidas a meras diferengas quantitativas, ou seja, a diferentes frac¢des ou pesos monetarios.
Mas é sobretudo enquanto reserva de valor que a moeda se pode transformar em instrumento
de acumulag@o:

“Se os produtos que [os homens] recolhiam eram
dificeis de conservar, deviam tentar obter em troca
objectos mais duradouros a que o tempo nfo fizesse
perder o seu valor ou que pudessem ser empregados de
modo a conseguirem lucros que compensassem
vantajosamente o seu deterioramento” (Turgot, 1978, p.
133).
A acumulagio prévia de dinheiro é apenas a condigio necessaria da acumulagio de

capital. Para Turgot, a formagdo do capital resulta da poupanga que tem como objectivo
reactivar o processo produtivo, nio sendo, por conseguinte, uma simples abstencdo do
consumo. Esta identidade entre poupanca e investimento é um axioma da economia politica
emergente que passou intacto de Turgot para Adam Smith. Mais importante € a nova diviséo
social do trabalho que a acumulagdo de capital desencadeia: a divisio entre empresarios
capitalistas e trabalhadores assalariados. Os primeiros adiantam o capital fixo e circulante,

enquanto os segundos fornecem apenas sua forca de trabalho:
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”Quando uma grande parte da sociedade ficou reduzida
a0s seus bragos para viver, foi certamente necessario
que os que viviam do seu saldrio comegassem a ter algo
antecipadamente, tanto para procurar o maierial com
que trabalhar, como para viver, antes do pagamento do
seu salario”® (Turgot, 1978, pp. 139-40).

Apesar de considerar, como os fisiocraticos, o lucro industrial como um salario de
direcgdo, Turgot defende que a acumulagiio de capital se estende também a industria. Esta €
possivel através do mecanismo da poupanga: apesar da inddstria nfo produzir um produto
liquido, um homem mais activo e empreendedor pode ganhar mais do que necessita para viver
e, em vez de aumentar o seu consumo ou a sua despesa, aplicar as suas poupangas no processo
produtivo com o objectivo de aumentar a sua dimensdo. Ou seja, para Turgot o processo de
acumulacdo na inddstria é concebido como um ‘sacrificio’ ou ‘abstengdo do consumo’ e néo
como um processo social que depende das interdependéncias que se estabelecem entre o sector
produtor de meios de produgdo e o sector de produgdo de bens de consumo. O investimento
enquanto variavel social nio depende dos actos discretos e fragmentarios dos capitalistas
privados, como defende Turgot, mas est4 na origem dos rendimentos privados que, por sua
vez, sdo a fonte das poupancas futuras. Por isso, o capitalismo funciona como um processo de
producio social sob formas privadas e nfo como um somatério de actos discretos de
poupancas de empresarios privados que se convertem em investimentos, tanto mais que nem
tudo o que é poupado é investido.

Turgot contribui para a introdugio deste erro que Adam Smith propagaria. No
entanto, podemos sublinhar dois méritos na sua teoria de acumulag@o de capital. O primeiro ¢
a tese de que nfio é a maior ou menor abunddncia de dinheiro que define o nivel da taxa de
juro, mas a taxa de acumulagfo. De facto, Quanto maior € a fracgdo da riqueza acumulada e
investida na produgio maior é a oferta de dinheiro que pode ser cedida a crédito a menos que
o numero dos que pedem empréstimos aumente mais que do que proporcionalmente. A
segunda é a descoberta do mecanismo da acumulagdio capitalista concebido como processo
auto-sustentado de investimento dos lucros na produgio para gerar novos lucros. A descoberta
da relagio de produgdo capitalista nfio apenas na agricultura, mas também na industria projecta

Turgot para além dos horizontes da doutrina fisiocratica e da o golpe final na confuséo

* Na realidade, os possuidores do capital fixo e circulante ndo adiantam nada porque este € fruto do
trabalho previamente acumulado. Também ndo adiantam os meios de subsisténcia aos trabalhadores, j& que
estes s6 podem adquri-los apds terem exercido a sua actividade laborativa. Esta formulacdo de Turgot, que é
também a dos fisiocraticos com o seu conceito de avances, acabaria, porém, por se generalizar a economia
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mercantilista entre capital e dinheiro. Nasce assim um novo horizonte teérico e doutrinario
que, apesar dos seus limites e insuficiéncias, contribuird para a abertura de novas perspectivas

analiticas e para a redefinicio da relagdo entre trabalho produtivo e acumulagdo de capital.

2.5. Conclusdes

Os fisiocraticos tiveram o grande mérito de descobrirem a formagio do excedente ¢ a
sua transformacio em mais-valia no processo produtivo e ndo na esfera da circulagio e das
trocas internacionais. No entanto, a sua teoria estd marcada por uma ambiguidade: por um
lado, apenas a agricultura é produtiva, fornece um excedente de subsisténcias e matérias-
primas para os outros sectores em consequéncia da sua prioridade ontologica e da fecundidade
inesgotavel da natureza; por outro lado, é a relagio de produgio capitalista emergente na
agricultura com a sua organizagdo racional dos “factores” produtivos, capital e trabalho
assalariado, que nfio apenas contribui para o aumento quantitativo do excedente agricola, mas
para a sua conversio em mais-valia. Esta conversio torna possivel a capitalizagio da renda
fundiaria com vista ao alargamento da escala da produgio. No entanto, este fenémeno ndo ¢
relevante para os fisiocraticos, j4 que a fun¢o dos proprietarios fundidrios é mais a de
despender a sua renda do que investir na agricultura. O investimento cabe sobretudo aos
rendeiros que organizam e dirigem de modo racional o processo de produgéo agricola.

Uma limitagio importante da doutrina fisiocratica é considerar que a renda fundiaria é
a forma exclusiva do excedente e da mais-valia. Se esta insuficiéncia se deve, em parte, ao
fraco desenvolvimento do capital industrial no século XVIII — particularmente na Franga do
Ancien Régime, pais predominantemente agricola — as suas consequéncias sobre as doutrinas
econdmicas posteriores deixarfio assinaliveis marcas e serdo responsaveis por alguns graves
erros. O mais importante é a concep¢do do lucro, nfo como uma mais-valia, mas como a
remuneragio de um trabalho de direcgdo e organizagdio. Em Turgot, esta concepgio desponta
claramente, enquanto na ortodoxia fisiocratica permanece subentendida, mas nunca €
claramente explicitada. Corolario directo deste erro € a ideia, que o contrdleur général des
finances de Luis XVI contribuiu para divulgar, de que a acumulagdo de capital é fruto da

poupanca sobre o rendimento das classes que organizam e dirigem o processo produtivo ou de

=olitica nascente: o capital transforma-se em sujeito e a forga de trabalho em predicado, jé que este ¢ sempre
concebido como elemento subordinado na relagio de producio capitalista.
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que todo o acto de poupanga se transforma num acto produtivo de investimento. O processo
de acumulacio de capital ndo é concebido como um processo social que resulta aa
interdependéncia entre os sectores produtores de bens de produgdo e os sectores produtores
de bens de consumo, mas como resultado da parciménia dos capitalistas privados que,
voluntariamente, decidem poupar uma parte do seu rendimento para ‘investi-lo’ na produg@o.
Perde-se assim completamente de vista que o investimento ¢ uma varidvel social: cada acto
privado de investimento desencadeia um conjunto de interdependéncias econémicas que ligam
os dois grandes sectores da produgdo social, ndo podendo ser reduzido a um acto discreto
resultante da autonomia da vontade e da racionalidade do capitalista ou do empresario privado.

A questdo do trabalho produtivo também est4 envolta numa ambiguidade semelhante
4 que marca a doutrina da formagio da mais-valia. Relativamente a esta questdo, poderemos
dizer que a fisiocracia constitui simultaneamente um avango e um recuo relativamente a
algumas correntes do mercantilismo. Constitui um avango porque se apercebe da génese da
relacio de produgiio capitalista que opde trabalho assalariado a capital. O proprio Turgot ndo
se limita a detecta-la na agricultura de grande escala, como os fisiocraticos ortodoxos, mas
também na industria. Constitui um recuo porque a fisiocracia rejeita a teoria do valor-trabatho
que alguns pensadores mercantilistas, de que se destacam sobretudo William Petty e o seu
discipulo John Locke do Segundo tratado sobre o governo, tinham esbogado. Esta rejei¢do
tem uma dupla consequéncia. Primeiramente, uma nog¢8o de produtividade ‘fisica’ que concebe
como produtiva a agricultura porque esta contribui para aumentar e renovar o stock de
matérias-primas e subsisténcias que constituem o substrato material das outras actividades. Em
segundo lugar, o trabalho ndo agricola ndo contribui para acrescentar valor as matérias-primas
que transforma em produtos manufacturados, mas reintegra apenas o capital de exercicio e
produz o equivalente tanto do salrio dos trabalhadores como do salario de direc¢do do
empresario. Em suma, apesar de se aperceberem da subordinagdio da forga de trabalho ao
capital — Turgot ¢ particularmente claro a este respeito —, os fisiocraticos ndo retiram todas as
implicacdes desta descoberta, pois ndo consideram verdadeiramente o trabalho assalariado
como produtivo de valor e, por conseguinte, na auséncia deste pré-requisito indispensavel,
ignoram que este esta na origem do produto liquido e da mais-valia. Na melhor das hipoteses,
esta forma-se no contexto de uma organizagdo de produgio capitalista da agricultura em que o
trabalho assalariado surge como elemento passivo ndo verdadeiramente distinto dos outros

elementos que fazem parte do capital de exercicio do empresario agricola. Apesar destes
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limites, a fisiocracia libertou a economia politica emergente do fetichismo monetarista do
mercantilismo, o que exercera uma influéncia determinante sobre Adam Smith que retomara a
doutrina do valor-trabalho esbogada por William Petty e elaborara uma concepgao de trabalho

produtivo que tem esta doutrina como fundamento e ponto de partida
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CAPITULO 3 — ADAM SMITH: TRABALHO PRODUTIIVO VERSUS TRABALHO
IMPRODUTIVO

3.1. Vida e obra

Adam Smith nasceu em Kirkaldy, na costa leste da Escocia, em 5 de Janeiro de 1723.
Filho tnico de um inspector aduaneiro com o mesmo nome e de Margaret Douglas, o seu pai
morreu pouco meses antes do seu nascimento. Estudou na escola priméria da sua terra natal
onde recebeu os primeiros rudimentos da sua formagdo futura. Em 1737, foi enviado para a
Universidade de Glasgow. Permanecendo nesta instituigio até 1740, os seus interesses
intelectuais centraram-se inicialmente na matematica e na filosofia natural, temas em que ndo
se destacaria e que seriam, posteriormente, substituidos por outros associados as nascentes
ciéncias sociais.

Uma parte da sua juventude seria passada em Inglaterra. Segundo seu bidgrafo e
amigo Dugald Stewart nfio existem muitas informagdes sobre este periodo da sua vida. Sabe-se
apenas que esteve sete anos na Universidade de Oxford e que realizou tradugdes do francés
com a intencio de melhorar o seu estilo literario. Voltou a Kirkaldy onde morou dois anos
com a mie dedicando-se aos estudos, mas sem publicar nada. Em 1748, estabeleceu-se em
Edimburgo, tendo Lord Kames como patrono. Na capital escocesa realizou conferéncias sobre
retérica e literatura.

Periodo marcante da sua vida foi a sua nomeagdo para professor de Logica da
Universidade de Glasgow, em 1751. Um ano depois foi nomeado professor de Filosofia Moral,
disciplina que tinha sido regida por Hutcheson, um importante mentor do futuro autor da
Riqueza das nagdes. Em 1759, surgiu a Teoria dos Sentimentos Morais (“Theory of Moral
Sentiments”), a sua primeira grande obra, baseada, em grande parte, nas suas licdes de filosofia
moral na Universidade de Glasgow. Apds a publicagio desta obra os seus interesses
intelectuais alteraram-se, j4 que comegou a orientar a sua atengo para a ciéncia politica e a
economia politica. Esta nova orientagio intelectual teve como resultado um conjunto de
escritos reunidos sob a designagio de “Ligdes de Glasgow”, publicado, em 1896, pelo editor
Edwin Canan sob o titulo Leituras sobre a Justica, a Politica, as Finangas e as Forgas
Armadas (“Lectures on justice, Police, Revenue and Arms”). Nas “Li¢des de Glasgow” Smith
formula pela primeira vez a sua tese de que a verdadeira medida do valor de uma mercadoria

nio é a moeda mas o trabalho.
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Em 1763, o autor recebeu um convite de Charles Townsend para acompanhar o
jovem duque de Buccleugh nas suas viagens ao continente europeu. Entre 1764 e 1766, residiu
em Toulouse, Genebra, Paris. Em Franga contactou com as grandes figuras intelectuais do
iluminismo, particularmente com Quesnay e os membros da escola fisiocratica. Segundo
Dugald Stewart, Adam Smith considerava Quesnay como um homem “da maior modéstia e
simplicidade” e cujo sistema de economia politica era “o que mais se aproximava da verdade
entre tudo o que veio a publico sobre os principios daquela importantissima ciéncia. (Smith,
1999, p. LII). No entanto, foi com Turgot que manifestou grandes afinidades intelectuais que
acabaram por se reflectir na sua obra maior.

Em 1766, Adam Smith retornou com o duque de Buccleugh a Londres. Durante a sua
estada em Franca, tinha iniciado a redacg@o da sua obra-prima Investiga¢do sobre a natureza e
as causas da riqueza das nagdes (“An enquiry into the nature and causes of the wealth of
nations”), que seria publicada em 1776. Um ano depois estabeleceu-se em Edimburgo para
ocupar o cargo de Comissario das Alfindegas. Em 1787, foi nomeado Lord Rector da
Universidade de Glasgow, sucedendo ao seu amigo Edmund Burke. O seu cargo de
Comissario das Alfindegas, apesar de ndo lhe exigir grande esforgo intelectual, retirou-lhe,
porém, todo o tempo disponivel para a escrita. Rodeado pelos seus amigos, Adam Smith

faleceria em Edimburgo, em 1790.

1.2. A teoria do valor-trabalho

Adam Smith é o herdeiro de William Petty e de Locke relativamente & questdo do
trabalho como fundamento do valor das mercadorias. O que se encontrava ainda em esbogo
nos dois precursores da teoria do valor-trabalho surge em Smith como doutrina central,
embora envolta num conjunto de ambiguidades e contradi¢des que acabar@o por limitar o seu
alcance. Para o autor da Riqueza das Nagdes,

“um individuo sera rico ou pobre segundo a quantidade
de trabalho que pode encomendar (command) ou que
pode permitir-se (afford) comprar. O valor de uma
mercadoria, para a pessoa que a possui € que ndo
tenciona consumi-la ou trocd-la com outras
mercadorias, é, por conseguinte, igual a quantidade de
trabalho que esta lhe permite comprar ou encomendar.
O trabalho €, portanto, a medida real do valor de troca
de todas as mercadorias” (Smith, I, Roma, 1977, p. 32).

A primeira vista, a formulagio de Smith sobre o trabalho como ‘medida real’ do valor

de todas as mercadorias — metais preciosos que servem de moeda incluidos — ndo levanta
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problemas, tanto mais que desaparece qualquer referéncia a fertilidade da terra como fonte do
valor, elemento que encontravamos ainda em Petty e em Cantillon, em consequéncia do atraso
da industria e do predominio esmagador da agricultura na formagdo do produto e na ocupagio
da populacio activa. No entanto, o termo ‘command’ — que traduzimos por ‘encomendar’ —
desde logo estd envolto numa ambiguidade que ¢ necessario esclarecer porque tera
consequéncias relevantes na formulagio definitiva da teoria do valor smithiana. Este termo tem
um duplo significado. O primeiro, que predomina em grande parte dos dicionarios da lingua
inglesa, é sinénimo de ‘order’, ou, como refere o Advanced Learners Dictionary of Current
English (Oxford University Press, 1968), isto ¢, “with the right to be obeyed” (“direito de ser
obedecido”) ou referindo-se a quem estd “in a position that overlooks and may control”,
(“numa posi¢io de quem dirige e pode controlar”). Este primeiro significado remete para uma
relagio social baseada na distingio entre quem dirige ou comanda e quem € dirigido ou
comandado. Um segundo significado do termo ‘command’, embora néo figure explicitamente
nos dicionarios de inglés, remete também para o termo ‘order’, ja ndo aplicado as pessoas, ou
seja, ja ndo concebido como uma relagio de autoridade, mas como uma disposi¢o sobre as
coisas, como capacidade de encomendar ou fazer uma encomenda. A tradu¢o mais correcta
do termo ‘command’ parece-nos ser ‘encomendar’, embora o modo como Smith o utiliza ndo
esclareca a ambiguidade do seu significado.

Uma outra passagem da obra-prima de Smith podera levantar algumas pistas sobre
esta questdo que consideramos da maior importncia para interpretarmos criticamente a sua
teoria do valor-trabalho. Um pouco mais a frente Smith tenta esclarecer de modo mais

detalhado o fundamento da sua teoria do valor-trabalho:

“A riqueza, como diz Hobbes, é poder. Mas a
pessoa que adquire uma grande fortuna ou a
herda ndo deve necessariamente obter ou receber
em heranca nenhum poder politico, civil ou
militar. A sna fortuna pode provavelmente
fornecer-lthe os meios de obter um ou outro, mas
a simples posse desta fortuna nfio lhos garante
necessariamente. O poder que esta posse lhe
assegura imediatamente ou directamente é o
poder de comprar, ou seja, um cerfo comando
(“a certain command”) sobre todo o trabalho, ou
seja, sobre todo o produto do trabalho, que se
encontra no mercado. A sua fortuna é maior ou
menor na propor¢io exacta da extensfo deste
poder: ou seja, da quantidade tanto do trabalho
dos outros homens como, 0 que ¢ o mesmo, do
produto do trabalho dos outros homens que este
Ihes permite comprar ou encomendar
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(‘command’). O valor de troca de cada coisa
deve ser exactamente igual A extensfo deste
poder que ele confere a quem o possui” (Smith.,
1, 1977, p. 33. Sublinhados nossos).

Nio se pode considerar como particularmente feliz e esclarecedora a referéncia a
Hobbes, ja que esta apenas contribui para reforgar a ambiguidade do termo ‘command’. Smith
confunde duas coisas diferentes, utilizando a proposigdo ‘ou’ como disjungiio ndo exclusiva:
nio é a mesma coisa dizer que o poder de um homem, representado pela sua fortuna, lhe
confere um certo “comando sobre todo o trabalho” ou sobre o “produto do trabalho”
disponivel no mercado. O mesmo acontece quando Smith afirma, tentando esclarecer e
reforcar a expressdo anterior, que a extensdo do poder de um homem ¢ igual a quantidade de
trabalho que pode encomendar ou do produto do trabalho que pode adquirir. De facto,
trabalho, quantidade de trabalho e produto de trabalho ndo sdo rigorosamente a mesma coisa,
como afirma Smith, mas conceitos diferentes. Primo: o trabalho ndo pode ser ‘comandado’, no
sentido de dirigido, controlado segundo o primeiro significado do termo ‘command’, mas sim a
forca de trabalho que é uma categoria logica que Smith ignora e confunde com ‘trabalho’, a
actividade que resulta do dispéndio de energia fisica e intelectual do trabathador sob o controlo
ou a direcco do capitalista que a emprega para obter uma mais-valia. Secondo: quem vende a
mercadoria no mercado ndo a troca em rigor por uma determinada quantidade de trabalho, mas
por um produto em que estd incorporada uma determinada quantidade de trabalho. 7erzo: a
quantidade de trabalho incorporada no produto nio contém apenas a frac¢do correspondente
ao valor da forca de trabalho, ou seja, o salario, mas também a do valor do capital constante —
matérias-primas, matérias subsidiarias e amortizagio do capital fixo — e uma mais-valia que ¢
apropriada pelo proprietario dos meios de produgdo.

A teoria smithiana do ‘labour commanded’ ignora completamente esta distingdo
fundamental entre trabalho e forca de trabalho e acaba por se envolver em contradi¢des
irresoltiveis, tautologias e formulages incorrectas. A tautologia é esta: o valor de troca das
mercadorias ¢ determinado pela quantidade de trabalho que estas encomendam e a quantidade
de trabalho que estas encomendam €, por sua vez, determinada pela quantidade de bens de
subsisténcia que o trabalhador encomenda com o seu salario®. Ou seja: a formulagfo de Smith
deixa de fora o problema da origem da mais-valia, pelo que, numa primeira leitura, ndo ¢

suficientemente inovadora relativamente a de Petty e mesmo & de Cantillon. Uma coisa é dizer

22 Ver: Cerroni, Umberto — Teoria della crisi sociale in Marx: una reinterpretazione. Bari: De
Donato, 1971, p. 50 e sgg.
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que o preco real de uma mercadoria é determinado pela quantidade de trabalho incorporada
nas outras mercadorias pelas quais é trocada ou com as quais é transaccionada. Outra coisa
completamente diferentemente ¢ afirmar que o pre¢o real da mercadoria é equivalente a
quantidade de trabalho que o seu possuidor pode encomendar ou 2o produto de trabalho que
pode adquirir no mercado™. Ao escolher esta segunda via, Smith acabara por concluir que, em
determinadas circunstincias, que sio precisamente as das sociedades ‘evoluidas’ em que vigora
a propriedade privada dos meios de produgio e o trabalho assalariado, a mercadoria que €
vendida no mercado encomenda uma quantidade de trabalho maior da que contém, pois
considera que esta é precisamente equivalente aos bens que o trabalhador adquire com o seu
salario. Uma quantidade adicional sera constituida pelos lucros e pelas rendas fundiarias, as
duas formas que reveste a mais-valia, que Smith nfo considera claramente como tendo origem
no trabalho, em consequéncia da sua formulagio errada do problema da medida do valor.

Importa seguir de perto as vicissitudes da teoria smithiana do valor-trabalho para que
possamos separar, por assim dizer, o trigo do joio e distinguirmos o seu nicleo racional da
versio que acabou por ser adoptada pela ciéncia econdmica oficial que renunciou
completamente 4 doutrina do valor-trabatho, considerada excessivamente filosofica para
mentes empiricistas ou demasiado envoltas em abstracgdes formalizantes e matemizantes. O
proximo passo de Smith ¢ tentar encontrar uma medida invariavel do valor das mercadorias. O
autor parte da hipotese correcta de que o trabalho estd na origem do pre¢o real das
mercadorias. Em contrapartida, a moeda constitui apenas o seu prego nominal. Este pode
aumentar ou diminuir de acordo com a diminuigdo ou o aumento da quantidade de trabalho
necessario para extrair das minas os metais preciosos que circulam como moeda. Neste
sentido, o autor da Rigqueza das nagdes considera que s6 o trabalho pode constituir a medida
invariavel do valor de todas as mercadorias, ouro e prata incluidos:

“Em todos os tempos e lugares, iguais quantidades de
trabalho pode dizer-se que tenham igual valor para o
trabathador. No seun estado habitual de saude, de forca €
de Animo, no nivel habitual da sua arte e destreza, este
deve sacrificar sempre a mesma porgio do seu repouso,
da sua liberdade e da sua felicidade. O prego que paga
deve ser sempre o mesmo, seja qual for a quantidade de
bens recebe em troca. Destes, com efeito, por vezes
poderd comprar uma quantidade maior, outras vezes
uma quantidade menor, mas ¢ o seu valor que muda,
ndo o do trabalho com que se compram. Em todos os
tempos ¢ lugares é caro o que ¢ dificil de obter, ou seja,

30 Yer: Meek, Ronald L. — Studi sulla teoria del valor lavoro. Mildo: Feltrinelli, 1973, p. 60. sgg.
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0 que custa muito trabalho para adquirir; e ¢ mais
barato o que se pode ter facilmente ou com pouquissimo
trabalho. Apenas o trabalho, ndo variando nunca no
préprio valor, ¢ a ultima e real medida com que o valor
de todas as mercadorias pode ser calculado e
comparado em todos os tempos e lugares. E o seu prego
real; a moeda € apenas o seu preco nominal” (Smith, I,
1977, p. 35. Sublinhado nosso).
A incorrec¢do desta formulagdo smithiana ndio estd na sua tese de que o trabalho

constitui o prego real das mercadorias, mas no termo ‘valor do trabalho’ que considera ser
sempre o mesmo, pois o trabalhador deve “sacrificar sempre a mesma por¢o do seu repouso,
da sua liberdade e da sua felicidade” (Smith, I, 1977, p 34) para obter as coisas de que
necessita para viver. Esta concepgo subjectivista do trabalho como sacrificio, ndo sendo, em
rigor, mensuréavel apenas ilude o problema. O 4mago da questdo estd na expressdo ‘valor do
trabalho’. De facto, o trabalho enquanto tal ndo tem valor. O que tem, de facto, um valor € a
forca de trabalho, medido pelo equivalente dos bens socialmente indispensiveis que esta
consome para a sua reprodugio, bem como o produto do trabalho. Mesmo considerando o
termo “valor do trabalho’ um absurdo, ¢ incorrecta a afirmag¢do de Smith de que o trabalhador
compra uma vezes uma quantidade maior e outras vezes uma quantidade menor de bens ndo
porque o ‘valor do trabalho’ tenha variado, mas porque o valor de troca dos bens que adquiriu
diminuiu ou aumentou. Podera perguntar-se, formulando correctamente a questdo, ndo €
verdade que o poder de compra do trabalhador varia ao longo dos tempos? Sendo assim, a
tese tautolégica do ‘valor do trabalho’ como medida invariavel de valor cai pela base e revela-
se um absurdo. David Ricardo, discipulo e sucessor de Smith, apercebeu-se parcialmente deste

€ITo.

“0 valor do trabalho nfo serd igualmente varidvel ao
ser afectado, como todas as outras coisas, ndo s pela
relacdo entre a oferta e¢ a procura, a qual varia
uniformemente com as alterac6es das condigdes sociais,
mas também com as altera¢des nos precos dos produtos
alimentares ¢ outros bens de primeira necessidade nos
quais se consomem os salarios?” (Ricardo, Lisboa,
1975, p. 35).

A critica de Ricardo nio pde em causa o termo ‘valor do trabalho’. Antes pelo
contrario, ficamos a saber que este valor estd relacionado com as transformagBes nas
condi¢des sociais de existéncia e com as alteragdes dos pregos dos bens de subsisténcia em que
o trabalhador despende o seu salario. Mas o prego destes bens ndo ¢ mais do que o equivalente
do valor dessa mercadoria sui generis que é a forga do trabalho. Ou seja: tanto Smith como

Ricardo confundem ‘valor do trabalho’, termo absurdo e sem sentido, com valor da for¢a do
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trabalho. A caracteristica central da forga de trabalho é o seu valor de uso que consumido no
processo de produgio pelo capitalista, para além de reproduzir o equivalente dos bens-salario
indispensaveis para satisfazer as suas necessidades, produz ainda um neovalor, uma mais-valia
que é apropriada pelo proprietario dos meios de produgdo sob cuja direc¢do o trabalhador
exerce a sua actividade. Isto significa, antes de tudo, que o ‘valor do trabalho’ ndo constitui
uma medida invariavel do valor das mercadorias, pois valor da forga de trabalho e valor do
produto-mercadoria ndo coincidem. Esta medida do valor ¢ determinada pelo tempo de
trabalho. Nio se trata de uma medida invariavel, j4 que o tempo de trabalho tende a diminuir
em fungdo da produtividade do trabalho e do progresso tecnologico e cientifico. No entanto,
esta diminuic3o ndo beneficia o trabalhador, mas, pelo contrario, o capitalista, ja que a redugéo
do tempo de trabalho necessario para aquisi¢do dos bens-salario consumidos pelo trabalhador
em consequéncia do aumento da produtividade do trabalho social ¢ apenas o meio para
incrementar o tempo de trabalho suplementar, ou seja, o tempo que este fornece ao
proprietario dos meios de produg¢do sem nenhuma contrapartida.

Smith fornece-nos, porém, outra formulagio mais correcta sobre a medida do valor
das mercadorias. Eis uma delas que importa sublinhar:

“Q trabalho ¢ a Unica medida universal do valor, para
além da tunica precisa, ou seja, ¢ a Unica unidade de
medida com a qual podemos comparar os valores de
todas as mercadorias em todas as épocas ¢ lugares.
Admite-se que ndo é possivel calcular o valor real das
diversas mercadorias de um século para outro na base
das diferentes quantidades de prata que sfo dadas por
elas. Nio ¢é possivel calculd-lo de um ano para outro na
base da quantidade de trigo. Pelo contrario, é possivel
calcula-lo na base da quantidade de trabalho com a
maxima precisio tanto de um século para outro como
de um ano para outro” (Smith, I, 1977, Roma, p. 38).
Na sequéncia desta formulagdo, Smith pde em causa a sua tese sobre o trabalho como

medida invariavel do valor. No capitulo da Rigueza das nagdes dedicado aos salarios, o
economista politico escocés defende que a quantidade de trabalho varia em fun¢do da
produtividade, a qual, por sua vez, depende da introdugéo de maquinas que permitem produzir
mais em menos tempo:

“0O aumento dos saldrios faz necessariamente aumentar
o prego de muitas mercadorias, aumentando a parte que
se resolve em saldrios e, assim, tende a diminuir o
consumo destas mercadorias tanto no interior como no
estrangeiro. Todavia, a mesma causa que eleva os
saldrios, on seja, o aumento dos fundos, tende a
aumentar a capacidade produtiva do trabalho e a fazer
com que uma menor quantidade de trabalho produza
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uma maior quantidade de produtos. O proprietario dos
fandos que emprega um grande namero de
trabalhadores deve esforcar-se, no seu proprio interesse,
em organizar uma divisio ¢ uma distribui¢fio do
trabalho que lhe permita produzir o mais possivel. Pela
mesma razdo, deve esforcar-se por fornecer aos
trabalhadores as melhores maquinas que tanto ele
préprio como estes possam excogitar. O que acontece
entre os trabalhadores de um ramo especifico de
trabatho, acontece pela mesma razdo no conjunto da
sociedade. Quanto maior é o seu numero, tanto mais
estes se repartirdo naturalmente em diversas classes e
subdivisbes de empregos. Se mais cabegas estdo
ocupadas a inventar as mdquinas mais adequadas para
executar o trabalho de cada um, mais facilmente estas
méquinas sio inventadas. Existem, portanto, muitas
mercadorias que, em consequéncia destes progressos,
sdo produzidas com um trabalho a tal ponto menor do
que anteriormente que o aumento do prego do trabalho
¢ mais do que compensado pela diminuigio da sua
quantidade” (Smith, 1, 1977, p.86).
Smith nfio se pronuncia explicitamente sobre quem s&o os principais beneficiarios do

aumento da produtividade do trabalho resultante da introdug¢io das maquinas, mas depreende-
se que sio precisamente os detentores do capital que véem o custo unitario de produgdo
diminuir e o volume de vendas aumentar mais do que os salarios dos trabalhadores®'. Porém,
esta formulacio de Smith estd correcta porque conclui que o prego dos produtos pode
diminuir, apesar dos salarios terem aumentado. O mesmo n3o acontece com a primeira
formulagio em que considera que “o aumento dos salarios faz necessariamente aumentar o
preco de muitas mercadorias”. Tal s é possivel se a produtividade do trabalho ndo aumentar
ou aumentar em menor propor¢io do que os salarios.

As duas formula¢des sobre a relagio entre salarios e pregos remetem para duas
concepgdes antagdnicas sobre o valor das mercadorias. A segunda remete para a tese de que
os rendimentos gerados na produgdo — salarios, mas também lucros e rendas — s3o partes em
que se decompde o valor das mercadorias e tém uma caracteristica comum: s3o todos frutos
da capacidade produtiva do trabalho. A primeira acaba, pelo contrario, por admitir que
salrios, lucros e rendas ndo derivam do valor-trabalho, mas sfio rendimentos de espécie
diferente, ou seja, nio provém da mesma origem — o trabalho —, mas constituem fontes

autonomas do valor-mercadoria. Apesar de ndo rejeitar a segunda concepgio, Smith com a sua

31 Egta tese ¢ defendida por Smith no seu Draft of “The wealth of the nations”, quando analisa as
vantagens da divisio técnica do trabalho através do célebre exemplo da manufactura de alfinetes e onde
demonstra que o preco do produto pode diminuir e o salario aumentar como resultado do incremento da
produtividade do trabalho que est4 na origem da redugo dos custos unitdrios de produgfo. (Ver: Smith, Adam
— Ricchezze delle nazioni (abozzo). Roma: Riuniti, 1975, pp. 3-15)
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teoria centrada no conceito de que o valor de uma mercadoria é determinado pela quantidade
de trabalho que ela pode comprar ou encomendar com a sua venda no mercado acaba por
adoptar a primeira.

Para o autor da Riqueza das nagdes a lei pela qual as mercadorias se transaccionam
segundo a quantidade de trabalho que contém apenas se verifica nas sociedades mais
primitivas, ou seja, nas sociedades em que todo o produto do trabalho é apropriado pelo
trabalhador. SO nestas sociedades a quantidade de trabalho que o produto-mercadoria pode
adquirir ou encomendar, para utilizar a formulagdio smithiana, ¢ igual & quantidade de trabalho
que ele contém e, por conseguinte, a “quantidade de trabalho” é a “Unica circunstancia que
pode regular” o seu prego real (Smith, I, 1977, p. 49).

Mas o mesmo ndo acontece nas sociedades em que o produto do trabalho ndo
pertence integralmente ao trabalhador, mas em que este deve vender a sua forca de trabalho
para viver. Neste caso, considera Smith,

“o valor que o0s operdrios acrescentam aos
materiais divide-se (...) em duas partes, uma das
quais paga o seu saldrio, enquanto a outra paga
os lucros de quem os emprega em propor¢io dos
fundos que adiantou para pagar as matérias-
primas e os salarios” (Smith, I, 1977, p. 50).
No entanto, apesar de considerar nesta passagem que os lucros do capital provém do

valor acrescentado pelos trabalhadores, Smith defende, logo em seguida, que estes, para além
de nfio serem um “salario de inspeccio e direcgdo”, sdo determinados por “principios
absolutamente auténomos”, constituindo a remuneragio do risco de quem adianta o capital:

“Ao trocar o produto acabado com moeda, com
trabalho ou com outros bens, para além de quanto baste
para pagar o preco dos materiais, alguma coisa deve ser
dada para os lucros do empresario da obra que arrisca
os seus fundos na empresa” (Smith, I, 1977, p. 50).

Esta segunda interpretagdo nada nos diz sobre a origem do lucro. Este surge
praticamente como uma espécie de profit upon alienation, tal como em James Steuart, ndo
como parte do valor-mercadoria, mas como resultado da diferenca entre o prego de venda e 0s
custos. Smith limita-se a acrescentar que o lucro deve recompensar o risco do empresario que
adianta o capital, o que nfio contribui para esclarecer o problema. Por outro lado, a tese de que
os lucros sio determinados por “principios absolutamente auténomos” refor¢a a ideia que ndo
constituem uma mais-valia proveniente do trabalho assalariado. Para Smith, estes sdo
regulados “exclusivamente pelo valor dos fundos empregados, e sio maiores ou menores

relativamente a grandeza destes fundos” (Smith, I, 1977, p. 50). O autor apresenta um
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exemplo pouco esclarecedor. Imagina que numa determinada localidade a taxa de lucro normal
é de 10 por cento. Nesta localidade existem duas manufacturas que empregam 20 operarios
que recebem a 15 libras esterlinas por ano. No entanto, uma possui um capital de 700 libras
esterlinas e a outra um capital de 7000 libras esterlinas. Smith apressa-se a concluir que o
empresario espera obter um lucro de 100 libras anuais no primeiro caso e de 730 libras anuais
no segundo caso. Mas qual é o factor ou a causa que explica a diferente grandeza dos lucros
nas duas empresas? A este respeito, Smith nada nos diz, convertendo num enigma irresolavel a
origem do lucro que para ele nem sequer constitui um ‘salério de inspec¢do direc¢do’. A
principal consequéncia desta irresolugdo é a sua tese de que numa sociedade em que o
trabalhador recebe apenas uma parte do produto do trabalho

“a quantidade de trabalho habitualmente empregada
para adquirir ou produzir uma mercadoria j4 nfio € a
tnica circunstincia que pode regular a quantidade de
trabalho que esta deveria comprar, encomendar ou
receber em troca. E evidente que uma quantidade
adicional deve caber ao lucro dos capitais que
adiantaram os salarios e forneceram os materiais
daquele trabalho” (Smith, I, 1977. p. 51).
Para além do lucro do capital, existe também a renda da terra. A este respeito, Smith

contesta a tese fisiocratica sobre a renda fundiaria concebida como fruto da fecundidade da
natureza e das despesas ou adiantamentos fundirios que legitimavam o direito & propriedade
fundiaria por quem ndo a cultivava:

“Logo que toda terra de um pais se torna propriedade
privada, os proprietdrios da terra como todos os outros
homens, gostam de colher onde nfo semearam ¢
exigem uma renda até pelo seu produto natural. A
madeira da floresta, a erva do campo e todos os frutos
naturais da terra que, quando a terra era comum,
custavam ao trabalhador apenas a labuta de colhé-los,
acabam por ter também para este um prego adicional
que se fixa neles. Fle deve pagar pela autorizagio de
colhé-los e deve dar ao proprietario uma quota do que 0
seu trabalho colhe ¢ produz. Esta quota, ou o que acaba
por ser o mesmo, 0 preco desta quota constitui a renda
da terra e estd na origem da terceira parte constitutiva
do prego da maior parte das mercadorias” (Smith, 1,
1977, p. 51).

Esta passagem ¢é extremamente importante. Em primeiro lugar, a renda fundiaria ndo é
fruto dos adiantamentos fundiarios, mas constitui um pre¢co de monopolio, j4 que, “o
proprietario fundiario exige uma renda até pelas terras que nunca foram melhoradas” (Smith, I,
1977, p. 144). Em segundo lugar, a renda fundiria é uma categoria histérica que resulta da

formago da propriedade privada da terra em contraposigio a propriedade comum da terra em
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que todo o produto pertencia ao trabalhador que a cultivava. Em terceiro lugar, a renda da
terra ndo & fruto da fecundidade da natureza, mas constitui claramente uma forma de mais-
valia apropriada pelo proprietario fundiéria a custa do trabalho de outrem. Esta formulagdo
junta-se a primeira analise de Smith em que o lucro do capital resulta do valor acrescentado
pelo trabalhador e, por conseguinte, constitui outra das formas que reveste a mais-valia.
Ambas contribuem para Smith defender justamente que salarios, lucros e rendas sdo partes

constitutivas do valor-mercadoria cuja fonte comum € o trabalho:

“E necessario observar que o valor real de todas as
diversas partes constitutivas do preco ¢ medido pela
quantidade de trabalho que cada uma destas pode
comprar ou encomendar. O trabalho mede o valor ndo
apenas da parte do preco que se resolve em trabalho,
mas também a da que se resolve em renda e da que se
resolve em lucro” (Smith, I, 1977, p. 151).
No entanto, Smith rapidamente abandona a ideia de que os trés rendimentos t€ém

origem no valor-mercadoria e, por conseguinte, o trabalho € a sua fonte comum para adoptar a
ideia de que o valor-mercadoria resulta do somatério do salario, do lucro e da renda,

concebidos como rendimentos de espécies diferentes ou como fontes autonomas deste:

“Quem obtém o seu rendimento de um fundo que lhe
pertence deve obté-lo ou do seu trabalho ou dos seu
fundos ou da sua terra. O rendimento que resulta do
trabalho chama-se saldrio; o que resulta do capital, da
parte de quem o administra e emprega, chama-se lucro
(...); o rendimento que resulta exclusivamente da terra
chama-se renda ¢ pertence ao proprietario fundidrio”
(Smith, 1, 1977., pp. 153-54).
Como na primeira formulagio sobre prego real das mercadorias, o autor da Riqueza

das nagdes esquece que o valor da mercadoria ndo se decompde apenas em rendimentos, mas
integra também o capital constante que foi utilizado na produgdio da mercadoria. Smith
apercebe-se que algo falta no seu esquema, mas através de um truque engenhoso apresenta
uma solugio que se limita a confirmar o seu erro. Este truque consiste em utilizar a agricultura
como exemplo de que todo o valor-mercadoria se converte em salério, lucro e renda, ou seja,
em referir como critério de explicagio global da formago do valor precisamente o sector em
que o grau de intensividade do capital € menos relevante:

“No prego do trigo, por exemplo, uma parte paga a
renda do proprietario fundidrio, uma outra paga o
saldrio ou a manutencio dos trabalhadores ¢ dos
animais de trabalho empregados na sua produgio, € a
terceira paga os lucros do agricultor. Pode pensar-se
que uma quarta parte seja necessdria para reconstituir
os fundos do agricultor, ou scja, para compensar o
desgaste dos animais de trabalho e dos oulros
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instrumentos agricolas. Mas deve considerar-se que 0
preco de fodos os instrumentos da agricultura, como
um cavalo de trabalho, é composto também das mesmas
trés partes: a renda da terra em que o cavalo foi criado,
os lucros do agricultor que adianta tanto a renda desta
terra como o saldrio do trabalho. Por conseguinte,
embora o preco do trigo pague tanto o preco como a
manutencio do cavalo, o preco integral resolve-se
sempre directamente ou em ultima instAncia, nas
mesmas trés partes, renda, trabatho ¢ lucro” (Smith, 1,
1977, p. 52, sublinhados nossos).

O primeiro erro de Smith é um erro logico: a agricultura sendo um sector mais
intensivo em trabalho do que em capital e onde uma parte significativa dos meios de produgéo
s30 autoproduzidos — caso dos animais de trabalho — ndio pode ser referida como critério para
demonstrar que o valor-mercadoria se converte apenas em salario, lucro e renda. O segundo
erro de Smith consiste na referéncia a outros instrumentos agricolas, para além dos animais da
lavoura, mas tudo indica que os considera irrelevantes, ja que retorna com o exemplo do
cavalo que, precisamente, é um instrumento de produgo autoproduzido na agricultura. Os
outros instrumentos de produgiio, como por exemplo, os arados constituem a frac¢do do
capital constante que nio se resolve em rendimento, ja que sdo o produto final de um sector
distinto do sector agricola que nio visa o consumo individual, mas o consumo produtivo: o
sector produtor de meios de produgdio. Mas até o exemplo do cavalo é pouco convincente.
Sendo um dos elementos da frac¢iio fixa do capital constante agricola, a sua manutengo
implica a construgio de estabulos, a fabricagdo de arreios, ferraduras etc. que sdo meios de
produgio indirectos que requerem para a sua produgdo outros meios de produgdo e assim
sucessivamente. Em suma, como ¢ facil de compreender, resta sempre um residuo de capital
constante que ndo se resolve em rendimento’”.

Para além do esquecimento do capital constante, a teoria smithiana das trés fontes
auténomas do valor da mercadoria ou a ideia de que o valor-mercadoria se compde de

rendimentos de espécie diferente remete para a tese de que numa sociedade em que predomina

32 No capitulo XXXI da sua obra Principios de economia politica e de tributagdo, David Ricardo
tenta resolver o mesmo problema, imaginando que o capitalista que num determinado ano empregava todos os
trabalhadores na producfio de alimentos e bens de primeira necessidade passa a empregar metade deles na
construcio de uma méquina no ano seguinte. O expediente, porém, ndo resulta, jd que os trabalhadores que
passam a fabricar as miquinas utilizam também maquinas produzidas por outros trabalhadores (Ver: Ricardo,
David — Principios de economia politica e de tributagéo.Lisboa: Fundagdo Calouste Gulbenkian, 1975, pp.
449-462) Ricardo comete 0 mesmo erro de Smith ao considerar que todo o produto do trabatho social se
converte em rendimento (Para uma andlise critica desta problematica, veja-se também: Veiguinha, Joaquim
Jorge — O luxo na formagdo do capitalismo. Porto: Afrontamento, 2004, pp. 207-220).
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a propriedade privada dos meios de produgdo ja ndo se verifica a lei do valor, pois os produtos

j4 nfio se trocam segundo a quantidade de trabalho que contém:

“Visto que num pais civilizado poucas sdo as
mercadorias c¢ujo valor de troca provém do trabatho,
enquanto a renda e o lucro contribuem largamente para
o valor de troca da maior parte delas, o produto anual
do trabalho deste pais serd sempre suficiente para
comprar ou encomendar uma quantidade de trabalho
bastante maior da que tinha sido empregada para
cultivar, preparar e transportar aquele produto para o
mercado” (Smith, L, p. 55).

A grande confusio de Smith é que reduz os custos de produgio aos custos dos bens-
salario consumidos pelos trabalhador, j4 que n3o concebe a categoria ‘valor da forca de
trabalho’ substituindo-a pelo termo absurdo ‘valor do trabalho’ que, estando sempre
implicitamente presente na sua tese sobre o trabalho incorporado na mercadoria, acaba por por
em causa a sua tese correcta de que tanto o lucro como a renda n#o séo fontes autonomas do
valor-mercadoria, mas frutos do sobretrabalho ou formas de mais-valia apropriadas pelos
proprietarios dos meios de produgfio. Além do mais, o esquecimento do capital constante
impossibilita-o de compreender que uma parte significativa da produgio no capitalismo néo se
destina ao consumo individual, mas ao consumo industrial, ou seja, a produzir os meios de
produgiio com os quais se produz. Em suma, traduzindo esta tiltima formulagdo smithiana da
problematica do valor-trabalho: a quantidade de trabalho que se pode obter com o produto
nacional — valor do produto concebido como somatoério de rendimentos — é geralmente maior
do que o seu custo de produgio que, com o desaparecimento da parte fixa do capital
constante, se reduz aos custos salariais e dos materiais de traballho, a frac¢do circulante do
capital constante. A diferenga entre o valor do produto e o valor dos custos de produgio

constitui o fundamento da teoria smithiana da acumulagio de capital.

1.3. Capital fixo e capital circulante

Tal como os fisiocraticos, Adam Smith parte do capital. Para o autor da Riqueza das
nagdes, o capital é o fundo que gera um lucro para a seu proprietario e deve ser rigorosamente
distinguido do fundo destinado ao consumo tanto de bens ndo duradouros como de bens
duradouros que nfio integram a esfera da produgio. O capital surge como uma reserva de bens
previamente acumulados destinados ao processo produtivo. Como categoria técnica operativa,
Smith distingue duas formas de capital: o capital circulante e o capital fixo. No capital

circulante integra a moeda, o fundo de viveres e outros bens indispensaveis a reprodugio da
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forca de trabalho, as matérias-primas e as matérias subsidirias e os produtos manufacturados
que se encontram na posse dos comerciantes, mas ainda ndo foram distribuidos ou vendidos.
No capital fixo inclui as maquinas, os edificios onde estdo instaladas as empresas, todos os
melhoramentos que visam tornar cultivaveis as terra e as “capacidades adquiridas por todos os
habitantes ou membros da sociedade”, j4 que “a aquisi¢do destes talentos comporta sempre,
para a manutengio de quem os adquire um periodo da sua instrugdo, estudo ou aprendizagem,
uma despesa real que é um capital fixo, um capital, por assim dizer, realizado na sua pessoa”
(Smith, I, 1977 p. 274).

Considerar as capacidades e os talentos do trabalhador como um capital fixo € uma
concepgdo errada que tem como correlativo moderno o conceito, igualmente falso, de ‘capital
humano’. De facto, o erro é duplo. Primeiro, o capital ndo é concebido como uma relagdo
social de produgiio, mas como um conjunto de coisas. Segundo, As capacidades e talentos dos
trabalhadores surgem logo desde o inicio como disposigdes subordinadas ao capital que em
nada contribuiu para a sua formag#o. Pelo contrario, estas capacidades e talentos ndo sao outra
coisa senfio trabalho acumulado de que o capital se serve no seu processo de valorizagdo e que
recebe gratuitamente. Talentos e capacidades sdo, por conseguinte, parte integrante do valor
da forca de trabalho. A sua maior ou menor complexidade define a qualificagdo do trabalhador
e os diferentes precos a que pode vender sua forga de trabalho ao capitalista.

Apenas do capital se pode obter um rendimento. No entanto, por si s6 o capital fixo

apenas gera um lucro quando est4 associado ao capital circulante:

“Nenhum capital fixo pode oferecer um rendimento a
nfio ser através de um capital circulante. As maquinas
mais uteis e os instrumentos de trabalho nfo produzem
nada sem um capital circulante que forneca os
materiais sobre os quais sio empregados € a
manutencio dos operarios que os utilizam” (Smith, I,
1977, p. 275).
Embora nfo o afirme ainda explicitamente, depreende-se que a fracgdo produtiva do

capital circulante sdo precisamente os trabalhadores que, para além de reproduzirem o valor do
que consomem para satisfazer as suas necessidades indispenséaveis, produzem uma mais-valia
que é apropriada pelos detentores dos meios de produgdo. No entanto, a teoria da acumulagdo
fica desde logo marcada pela sua concepgdo errada sobre a finalidade do processo de producéo
capitalista: “Manter e aumentar o fundo que pode ser destinado ao consumo imediato € o
tinico fim e o {inico objectivo tanto dos capitais fixos como dos capitais circulantes” (Smith, I,

1977, p. 275).
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Esta afirmacio ndo é a verdadeira. No capitalismo, ao contrario do que sucedia nos
outros modos de produgio que o precederam historicamente, uma parte significativa da
produgio destina-se a manter e a renovar os meios de produgio — matérias-primas e sobretudo
os bens de equipamento — ou seja, o capital constante que deve ser rigorosamente distinguido
das categorias capital fixo e circulante, j& que estas sio meras categorias técnicas operatorias
que ndo tém em conta a especificidade do capital varidvel, da fracgdo do capital que néo se
limita a transmitir o seu valor ao produto, mas representa a subordinagéo da forga de trabalho
ao processo de produgio capitalista e de que resulta um valor maior do que foi adiantado pelo
proprietario dos meios de produgio para a sua manutengio.

Smith erra também relativamente a reconstituigdo dos elementos que integram o
processo de produgiio e recua relativamente ao fableau économique fisiocratico, a primeira
tentativa de explicar o processo produtivo no seu conjunto e que sublinhou, se bem que de

forma incompleta, a interdependéncia entre os diversos sectores e ramos de produgdo. Esta

passagem pode esclarecer-nos sobre este novo erro do autor da rigueza das nagdes:

“A terra, as minas e a pesca exigem todas, para serem
trabalhadas tanto um capital fixo como um capital
circulante e o seu produto reintegra, juntamente com
um lucro, nfo apenas estes capitais, mas também todos
os outros da sociedade. Assim o agricultor reintegra
todos aos anos ao manufactureiro os viveres € 0s
materiais que este consumiu e trabalhon no ano anterior
¢ o manufactureiro reintegra ao agricultor os produtos
acabados que este consumiu e destruiu no mesmo
periodo” (Smith, I, 1977, p. 175).
No primeiro caso o agricultor reintegra o capital circulante do industrial: troca de

rendimento contra capital. No segundo caso, temos uma troca de rendimento contra
rendimento’ o manufactureiro com o seu rendimento adquire os produtos finais do agricultor —
subsisténcias e matérias-primas — que representam também para este um rendimento. No
entanto, como sio reintegrados os meios de produgio dos ramos de actividade que produzem
o capital constante dos produtores de bens de consumo tanto agricolas como industriais?
Como Smith considera que toda o produto se converte em rendimento e ¢ destinado ao
consumo, é incapaz de responder & questdo nuclear da reprodugdo do processo produtivo
capitalista na sua globalidade. A parte do produto que ndo se converte em rendimento e que
tende a aumentar com o desenvolvimento da produgdo capitalista que se torna cada vez mais
social nfo é reintegrada através da troca de rendimento contra rendimento e de capital contra

rendimento, mas de capital constante contra capital constante:
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“Os produtores de produtos ndo consumiveis sdo 0s
produtores do capital constante para os produtores de
produtos consumiveis. Mas, a0 mesmo tempo, 0s seus
produtos servem para aqueles, reciprocamente, como
elementos ¢ factores do seu capital constante. Isto &,
consomem  reciprocamente o0s  seus  produtos
industrialmente” (Marx, Karl, I, Roma, 1974, p. 208).

1.4. Duas concepgdes de trabalho produtivo

A teoria da acumulagiio de capital ¢, tal como a teoria do valor-trabalho, um dos
elementos fundamentais da doutrina smitihiana. Prioritiria é a distingdo entre trabalho
produtivo e improdutivo, que influenciou os seus discipulos e a economia politica centrada na
teoria do valor-trabalho. Para o autor da Rigueza das nagdes,

“o trabalho de um manufactureiro acrescenta
geralmente aos materiais que labora o valor da sua
manutencio € o lucro do seu patrdo. Pelo contrério, O
trabalho de um empregado doméstico ndo se acrescenta
ao valor de nenhuma coisa. Apesar do saldrio do
manufactureiro ser adiantado pelo seu patrio, nio custa
a este ultimo nenhuma despesa, visto que o valor do
salario € geralmente reintegrado com um lucro, no
maior valor do objecto a que ¢ aplicado. Pelo contrdrio,
a manutengdo do empregado doméstico nunca €
reintegrado. Um homem torna-se rico se emprega uma
multidio de manufacturciros, mas cai na miséria se
emprega uma muitidio de empregados domésticos”
(Smith, I, Roma, 1977, p. 325).
Esta é indubitavelmente a melhor formulago de Smith sobre a distingdo entre

trabalho produtivo e improdutivo. Vale a pena sublinhar os seus inegaveis méritos. Primo, o
trabalho produtivo é o que contribui para valorizar o capital do empregador, ou seja, por
outras palavras, o que se troca pelo capital varidvel e que, por conseguinte, ndo se limita a
reproduzir o valor dos bens-salario que a for¢a de trabalho consome para manter-se, mas a
gerar um lucro a quem a emprega. Secondo, o lucro patronal é concebido claramente como
uma mais-valia e nio como um salario de inspecgio e direc¢dio e um profit upon alienation,
concepgio que aflora em algumas formulagdes de Smith. Terzo, o trabalho improdutivo ndo se

troca contra capital, mas contra rendimento e, apesar da sua maior ou menor utilidade, os seus
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protagonistas fornecem, na melhor das hipéteses, o equivalente do que consomem para a sua
manutengﬁo”.

Esta primeira distingio entre trabalho produtivo e improdutivo tem um conjunto de
implica¢Bes importantes. Uma nagio € tanto mais prospera quanto maior for o numero de
trabalhadores produtivos relativamente ao nimero de trabalhadores improdutivos. A
prosperidade da nagio aumenta quanto maior for a parte do produto anual destinada a
reintegrar o capital relativamente & que se converte em renda fundiaria e lucro. Esta diltima tem
tendéncia a manter mais trabalhadores improdutivos do que trabalhadores produtivos; a outra,
apesar de ser, em termos absolutos, maior nos paises ricos do que nos paises pobres, em
consequéncia do capital que emprega os trabalhadores produtivos ser maior nos primeiros,
implica, em regra, uma taxa de lucro, ou seja, a relagio entre o lucro e a totalidade do capital
adiantado menor nos primeiros do que nos segundos.

Smith formula também uma segunda concepgio de trabalho produtivo que €

completamente distinta da precedente e tem implicagdes contraditorias e incoerentes:

“O trabalho do manufactureiro fixa-se realiza-se em
alguns objectos especificos destinados & venda depois
do trabalho do operario ter terminado (...) Aquele
objecto, ou 0 que é o mesmo, o prego daquele objecto
pode sucessivamente, se necessirio, pdr em movimento
uma quantidade de trabalho igual & que produziu
inicialmente. O trabalho dos empregados domésticos
ndo sc fixa nem se realiza em nephum objecto
especifico ou mercadoria destinada A venda. Os seus
servigos esgotam-se geralmente no proprio instante em
que sfo prestados e raramente deixam atras de si algum
vestigio com o qual se possa sucessivamente adquirir
uma igual quantidade de servigos” (Smith, I, 1977. pp.
325-26).
A segunda concepgiio de trabalho produtivo esta associada & sua tese sobre o ‘labour

commanded’ que exige que o trabalho se objective ou realize num produto material que,
transaccionado no mercado, possa ‘encomendar’ ou ‘pdr em movimento® uma igual quantidade
de trabalho. A confusio entre trabalho e for¢a de trabalho que esta concepgdo pressupde tem
como primeira consequéncia deixar em suspenso a questdo central sobre a origem do lucro que
era extremamente clara na primeira concepgdo. Ao contrario do que esta defende, o trabalho ¢

produtivo porque valoriza o capital do empregador, ou seja, gera um lucro ou uma mais-valia

3 Smith nfio & claro quanto a este aspecto, ja que, como veremos, desenvolve uma segunda
concepgiio de trabalho produtivo como trabalho que produz bens materiais transaccionaveis. Esta concepgio
impede-o de considerar que mesmo alguns trabalhos que se realizam em produtos materiais ndo s3o produtivos
sob o ponto de vista capitalista.
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acumulavel, ¢ ndo porque se realiza ou fixa num produto material. O que caracteriza
especificamente o trabalho produtivo ndo ¢ a forma do seu produto, mas o facto de ser trocado
contra capital. Em contrapartida, o trabalho ¢ improdutivo quando € trocado contra
rendimento seja qual for a forma que reveste.

Uma das primeiras consequéncias da segunda distingdo entre trabalho produtivo e
improdutivo ¢ a concepglo incorrecta de que todos os trabalhadores que prestam servigos sao
improdutivos, concepgio que resulta da influéncia fisiocratica sobre Smith. Depois de sublinhar
justamente que todos os que se dedicam & protecgdo e defesa da comunidade s&o trabalhadores
improdutivos, Smith elenca, na base da sua segunda concepgdo, uma lista adicional deste tipo

de trabalhadores:

“Na mesma classe devem enumerar-se tanto algumas
das profissdes mais graves e importantes como algumas
das profissdes mais frivolas: por um lado, os
eclesidsticos, os advogados, os médicos, os escritores de
todo o tipo e, por outro lado, os comediantes, os bobos,
os musicos, os cantores € os bailarinos, etc. O trabalho
da mais vulgar destas profissGes tem um certo valor
regulado precisamente pelos mesmos principios que
regulam o de todos os outros tipos de trabalho e o
trabalho da mais nobre ¢ mais util ndo produz nada que
possa sucessivamente adquirir ou obter uma igual
quantidade de trabalho. Como a declamagfo do actor, o
discurso do orador, a melodia do musico, a obra de
todos eles esgota-se no mesmo instante em que ¢
realizada” (Smith, I, 1977, p. 326).
No elenco dos trabalhadores improdutivos indicados por Smith é correcto afirmar que

ndo é o caracter grave ou frivolo, ou seja, o valor de uso de um determinado tipo de trabalho
que o qualifica como improdutivo ou produtivo. No entanto, ndo ¢ verdade que todos os
trabalhos que nfio se concretizam materialmente, ou seja, a prestagio de servi¢os, seja
improdutiva precisamente por esta caracteristica. Por exemplo, o que converte um actor num
trabalhador ndio produtivo nio ¢ a forma imaterial do servigo que presta, mas o facto de
declamar em privado para uma audiéncia. No entanto, a sua situagio ndo € a mesma quando a
sua declamacdio faz parte de um especticulo montado por um empresario. Neste caso,
contribui para valorizar o capital de quem o emprega, apesar deste capital ndo ser produtivo
quando o comparamos com o capital industrial e agricola. O mesmo acontece com 0s musicos,
cantores e bailarinos e também com os escritores. Uma coisa € um escritor que publica as suas
obras em edi¢do de autor. Outra coisa é um escritor a quem o editor adianta um capital que lhe
permite manter-se durante a redacgfio do seu livro. O objectivo do editor ¢, em geral, a

valorizacdo deste capital com a publicagdo do livro ¢ a sua venda no mercado. Tanto o
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escritor, como os bailarinos, os actores etc, ndo sdo trabalhadores produtivos, porque, como
afirma Henri Denis, os seus rendimentos estdo “estreitamente ligados a sua personalidade para
que possamos considera-lo como pre¢o de uma mercadoria” (Denis, Lisboa, 1978, p. 207),
mas porque o capital que os emprega ¢ sustentado por uma mais-valia previamente existente
que se realiza através do dispéndio do tempo livre ou disponivel de outras pessoas e, por
conseguinte, ndio pode ser considerado rigorosamente como ‘capital produtivo’. Improdutivos
no elenco de Smith sdo, justamente, os eclesidsticos, ja que a salvagdo das almas ndo contribui
para valorizar nenhum capital, embora, actualmente, algumas igrejas sutjam como verdadeiras
empresas em que afloram outros designios bem mais mundanos e materiais do que a da
conversio dos fiéis as sua doutrinas salvificas. O mesmo se podera dizer, por exemplo, dos
advogados que se encontram associados aos custos de circulagdo do capital, € ndo aos seus
custos de producdio. Porém, na época de Smith a maior parte dos servigos prestados néo
estavam subordinados ao capital, mas eram pagos pelo salario dos trabalhadores produtivos ou
pelos lucros, juros e rendas. O que se justifica, em parte, 0 seu erro, ndo o iliba de uma
distingio entre trabalho produtivo e improdutivo que é estruturalmente diferente da sua
primeira versdo sobre o tema.

Uma outra consequéncia da segunda distingio smithiana de trabalho produtivo e
improdutivo ¢ a sua tese de que entre os modos de despesa € mais proficuo o que se realiza em
mercadorias duradouras do que a que se objectiva em bens que desaparecem no proprio

momento em que sdo consumidos:

“A despesa em mercadorias duradouras mantém
normalmente um maior numero de pessoas do que a
que é empregada na mais prodiga hospitalidade. De
duas ou trezentas libras de viveres que podem por vezes
ser servidos num grande festim, provavelmente metade
¢ deitada fora, e existe sempre uma grande quantidade
de que se abusa ¢ ¢ desperdigada. Se pelo contrario, a
despesa deste festim fosse empregada para dar trabalho
a pedreiros, carpinteiros, tapeceiros, mecanicos, etc. um
quantitativo de viveres de igual valor seria distribuido
por um nimero ainda maior de pessoas, que os teriam
adquirido até a dltima libra e até ao ultimo soldo do seu
valor e nfo teriam deitado fora nem sequer wna onga.
Além disso, deste modo, esta despesa mantém
trabalhadores produtivos, no outro improdutivos. Assim
ela aumenta o valor de troca do produto anual da terra ¢
do trabalho do pais, enquanto nfo o aumenta na outra”
(Smith, I, 1977, pp. 343-44).
Este juizo de Smith s6, em parte, é verdadeiro. O seu objectivo € demonstrar o

desperdicio da hospitalidade que vigorava entre as classes dominantes das sociedades pré-
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capitalistas, em que a manutencio de séquitos de dependentes constituia um dos simbolos do
seu poder que revestia frequentemente a forma da magnanimidade. A racionalidade capitalista,
de que Smith é um partidario incondicional rejeita esta forma de despesa para valorizar a
despesa em mercadorias de luxo que se tornam propriedade exclusiva de quem dispde do
poder de compra para adquiri-las e ostenta-las: na sociedade dominada pelo capital a
magnanimidade e generosidade ¢é, em geral, substituida pelo egoismo calculista mais
mesquinho sob a capa do refinamento e do requinte“. No entanto, os trabalhadores que
produzem estas mercadorias de luxo apenas sdo produtivos porque contribuem para valorizar
o capital do seu empregador e ndo porque o seu trabalho se fixa ou se objectiva numa
mercadoria que nio desaparece imediatamente no acto de consumo. Por outro lado, no que
respeita ao produto do seu trabalho, sdo tdo improdutivos como os empregados domésticos, ja
que o sector de produgdo de bens de luxo ¢ alimentado e sustentado pelo rendimento das
classes ociosas e proprietarias, e nio pela capitalizagdo da mais-valia. Em suma, ao contrario
do que defende Smith, é precisamente o resultado material da sua producdo que torna estes
trabalhadores, em parte, improdutivos, 0 que pde em causa a sua tese sobre o trabalho
produtivo como trabalho que se objectiva numa mercadoria e confirma a correc¢do da primeira
distincdo entre trabalho produtivo e improdutivo que, de resto, se encontra claramente
expressa nho Ultimo paragrafo da passagem citada.

A teoria da acumulagio de capital baseia-se na distingio entre trabalhadores
produtivos e improdutivos. No entanto, mesmo a primeira concepgdo de trabalho produtivo - €

produtivo o trabalho que contribui para a valorizagdo do capital do empregador e nao

3 O escritor hiingaro Sandor Mérai apercebe-se deste egoismo quando compara o modo como as
novas familias burguesas tratam os seus empregados domésticos relativamente as familias aristocraticas do
passado: “A situagfio da criada no seio da familia foi sempre subalterna, mas, outrora, fazia pelo menos parte
dos méveis. Explorada, certamente, obrigada a trabalhar até ao ultimo sopro por saldrios ridiculos - ou mesmo
por nada - via-se sempre considerada como um membro da familia cujo chefe devia assegurar a sua velhice. Os
patrdes, naquela altura, eram severos com os empregados domésticos: era habito baterem-lhes, esbofeted-los ¢
castiga-los duramente. Numa palavra, dispunham da sua vida. Mas nunca teriam despedido uma velha criada.
Logo que uma criada para todo o servico se casava com, Como se devia, a autorizagfio do seu patrdo, este
oferecia-lhe um enxoval e, nestas circunstincias, contratava o seu futuro marido; deste modo, assumia o
encargo das pessoas da casa que considerava um pouco como parentes pobres e afastados. Nada disso acontecia
nas novas familias burguesas perante as quais os empregados domésticos surgiam como meros estranhos. Téo
maltratados como outrora, j& nem sequer beneficiavam da solidariedade familiar de outrora. De facto, os
patrdes de tipo novo ja ndo eram mais os garantes da situacdio social dos seus servidores. De modo geral, os
velhos criados, que se tinham tornado incapazes de trabalhar, viam-se despedidos sem a menor razio,
simplesmente porque os seus patrdes «estavam fartos delesy” (Mérai — Les confessions d’un bourgeois. Paris:
Albin Michel, 1993, pp. 66-67).

A versdo moderna desta sérdida mesquinhez burguesa é a frase, repetida com um ar de suprema
sapiéncia pelos adeptos do pensamento econdmico convencional, de que “ndo ha almogos gratis”.
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necessariamente o que se objectiva num produto material - € uma concep¢do que ndo reflecte
adequadamente a natureza especifica do processo de acumulagdo de capital. Um dos elementos
determinantes deste processo é o facto de que uma parte da mais-valia se destina a adquirir os
meios de produgiio adicionais ou o novo capital constante necessario para aumentar a
capacidade produtiva. Para o autor da Riqueza das nagdes este elemento néo existe pura ¢

simplesmente, como € claramente confirmado por esta passagem da sua obra-prima:

“O que todos os anos se poupa ¢ regularmente
consumido como tudo o que € despendido, ¢ além disso
ao mesmo tempo; mas ¢ consumido por um diferente
grupo de pessoas. A parte do seu rendimento que

1

despende anualmente ¢, na maior parte dos casos,
consumida pelos seus ociosos, héspedes ¢ empregados
domésticos que nfio deixam nada em troca pelo seu
consumo. A quota que ele poupa anualmente com o
objectivo de obter um lucro, enquanto ¢ empregada
como capital, € igualmente consumida, ¢ além do mais
quase ao mesmo tempo por um grupo diferente de
pessoas, isto ¢é, por trabalhadores, manufactureiros,
artesdos que reproduzem com um lucro o valor do seu
consumo anual” (Smith, I, 1977, p. 333).

Esta formulagiio é incorrecta. De facto, o que caracteriza o capitalismo relativamente
aos modos de produgiio que o precederam historicamente, ndo ¢ apenas o trabalho assalariado
ou a existéncia de uma forga de trabalho formalmente livre que se transforma em capital
variavel do empregador no processo produtivo, mas a existéncia de um mercado de meios de
produgdo que ndo se destinam ao consumo individual, mas ao consumo industrial ou
produtivo. Uma frac¢io crescente da mais-valia capitalizada tem como objectivo amortizar o
valor dos bens de equipamento que s3o utilizados no processo produtivo, bem como criar
novos bens de equipamento com vista alargar ou potenciar 0 processo capitalista de produgao
no seu conjunto. Isto significa que a dimensdo social e tecnologica deste processo tende a
aumentar com o desenvolvimento do capitalismo, embora a apropriagdo privada dos seus
resultados por parte dos possuidores do capital tenha como principal consequéncia o aumento
do sobretrabalho da maioria e nio o aumento do bem-estar de todos resultante da reducio do

tempo de trabalho necessario para a satisfagio das necessidades socialmente indispensaveis.

1.5. Conclusoes
Teoria do valor-trabatho e teoria da acumulagio de capital sdo dois aspectos
indissociaveis da Riqueza das nagbes de Adam Smith. Apesar do autor considerar que a fonte

do valor das mercadorias reside no trabalho, nio se apercebe da natureza especifica da forca de
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trabalho cujo valor de uso, ao contrario das outras mercadorias que sdo consumidas
individualmente, ao ser despendido produtivamente pelo capitalista gera uma mais-valia. A
utilizagio do termo ‘valor do trabalho’ — termo absurdo porque o trabalho ndo tem
propriamente valor, mas antes cria valor — enreda Smith na sua teoria sobre ‘o trabalho
encomendado’ que o impede de encontrar a expressdo adequada da medida do valor de troca
das mercadorias: O valor de uma mercadoria é equivalente & quantidade de trabalho
incorporado nas outras mercadorias pelas quais € trocada ¢ ndo a quantidade de trabalho que
pode adquirir ou encomendar. Apenas a primeira formulagéo permite compreender que o lucro
ndio é um profit upon alienation, mas uma mais-valia, proveniente do trabalho social, e que as
mercadorias se vendem pelo seu valor e ndo acima do seu valor.

A teoria da acumulacio de Smith tem o mérito de demonstrar que O trabalho
produtivo é a fonte da valorizagdo do capital. A primeira distingiio entre trabalho produtivo e
improdutivo permite-lhe compreender que o0s trabalhadores produtivos ndo se limitam a
reproduzir o valor das mercadorias que consomem para a satisfacio das suas necessidades
indispenséaveis, mas produzem também uma mais-valia para quem os emprega. No entanto, a
sua errada teoria sobre o ‘labour commanded’ acaba por reformular a anterior distingdo entre
trabalho produtivo e improdutivo, substituindo-a pela tese de que produtivo € apenas o
trabalho que se materializa ou objectiva numa mercadoria. Esta nova distingio tem implica¢bes
completamente erradas. Primeiro, ndo € a forma do produto que confere a um trabalho a
caracteristica de ser ou n3o produtivo, mas o facto de ser trocado contra capital ou contra
rendimento. Segundo, todos os trabalhadores do sector terciario sdo considerados
improdutivos, o que, se era em grande parte verdade na época de Smith, ndo o ¢ actualmente
numa sociedade em que as actividades que produzem maior valor acrescentado sdo
precisamente actividades intensivas em conhecimento®, ou seja, actividades em que se
incorpora uma forte componente imaterial. Terceiro — erro gravissimo e que deixou marcas no
marxismo ortodoxo do século passado, — que s6 o trabalho manual, ou seja, 0 trabalho que se
materializa directamente no produto ¢ trabalho produtivo, enquanto todo o trabatho intelectual
é improdutivo™.

O esquecimento do capital constante na doutrina da acumulagao de Smith tem duas

consequéncias perniciosas. A primeira é a incompreensao da natureza social do processo de

%

" ¥er capitulo 6 deste ensaio.
36 Ver a este proposito capitulo 5.
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acumulagio de capital que é concebido como o resultado do somatorio das poupancas dos
capitalistas privados. Smith confunde acumulagdo com poupanca através da sua teoria da
parciménia ou da abstengdio do consumo. Na sequéncia de Turgot, o economista politico
escocés afirma que “tudo o que um individuo poupa do seu rendimento acrescenta-o a0 seu
capital empregando-o ele proprio para manter um namero adicional de trabalhadores
produtivos” (Smith, 1977, Roma, p. 232). Esta afirmac@o, para além de ndo ser rigorosamente
verdadeira — as poupangas podem ser entesouradas ou aplicadas em activos financeiros para
fins meramente especulativos — tem como principal limite a tese de que a poupanga individual é
condi¢io do investimento quando ¢é verdadeiro o contrario: antes dos capitalistas privados
decidirem poupar uma parte do seu rendimento, ja devem existir meios de produgdo
disponiveis no mercado produzidos socialmente. E a procura de bens de investimento, e néo a
poupanga, que alimenta, juntamente com 2 contratagio de trabalhadores produtivos, ©
processo de acumulagio de capital. Este ¢ um processo de dimens?o social que, no entanto,
retira aos ndo-proprietarios dos meios de produgdo o controlo sobre as suas condi¢des laborais
e o produto do seu trabalho colectivo.

A segunda consequéncia perniciosa do esquecimento de Smith é a incompreensdo da
natureza especifica da mais-valia e, complementarmente, a confusio entre mais-valia e lucro. A
mais-valia ndo é um excedente econdémico, como defendeu mais tarde o marxista norte-
americano Paul Baran, mas um excedente social apropriado por alguns e canalizado n3o para a
satisfacio das necessidades sociais, mas para fins exclusivistas de enriquecimento €
acumulagdo privada de capitais. O adjectivo ‘social’ tem um significado nuclear porque nos
permite compreender que a mais-valia ndo ¢ um mero sobreproduto — como acontecia nas
sociedades pré-capitalistas em que a finalidade da produgdo era precisamente O CONSUMO
improdutivo por parte de uma minoria dos resultados do sobretrabalho de produtores
submetidos a formas de coer¢io extra-econdmica —, mas o resultado de um trabalho que se
torna cada vez mais social e cuja dimens3o intelectual tende a aumentar cada vez mais. A
capitalizagio deste excedente social ndo conduz, porém, ao desenvolvimento multilateral das
capacidades e das necessidades de todos, mas apenas ao aumento infernal dos ritmos de
trabalho, da precarizagio laboral e da inseguranga da maioria, apesar do aumento da
composigio tecnologica e cientifica do trabalho.

Certamente que seria injusto responsabilizar Smith por consequéncias do

desenvolvimento capitalista que ndo poderia prever. Deve prestar-se homenagem a um autor
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que, apesar dos limites e insuficiéncias das suas doutrinas econdémicas, retomou e desenvolveu
a teoria do valor-trabalho que, antes dele, apenas tinha sido aflorada por Locke e Petty. Por
isso, é completamente falsa a tese schumpeteriana que se esfor¢a, sem sucesso, por tentar
demonstrar que o autor da Riqueza das nagdes ndo ¢ um pensador original, limitando-se a

dedicar-lhe, na sua monumental Histéria da andlise economica, apenas algumas paginas, bem

como a sobrevoar levianamente a sua teoria do valor-trabalho®’. A importancia de Adam Smith

na histéria do pensamento econémico é incontornavel e insubstituivel: sem Adam Smith ndo

seria possivel Marx, nem a formagio e desenvolvimento do instrumental critico-analitico de
uma economia politica cientifica capaz de interpretar a realidade com vista a sua transformacao

10 sentido de maior liberdade, bem-estar e justica social para todos.

37 Ver: Schumpeter, Joseph, A., I, Gallimard, op.cit., pp. 258-275; pp. 428-32.
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CAPITULO 4 — KARL MARX: DO TRABALHO ALIENADO AO TRABALHO PRODUTIVO

4.1. Vida e obra®®

Karl Marx nasceu em 5 de Maio de 1818, em Treveris, na Reninia prussiana. A mae,
Henriette, teria nove filhos, dos quais sobreviveriam apenas cinco: Sophie (1816-83); Karl,
Henriette (1820-56), Louise (1821-65) e Emilie (1822-88). O pai, Heinrich, era advogado da
corte. De origem judaica, converteu-se ao luteranismo, em 1824, ja que as leis anti-semitas
prussianas forgaram-no a escolher entre a fidelidade a sua religido e a sua carreira profissional.
Optou pela segunda. Liberal e progressista foi sempre objecto de grande afecto e admirag¢io
pelo filho, Karl, que o adorava.

Heinrich desejava para Marx uma carreira estivel no ambito do direito e da
advocacia. No entanto, os interesses do jovem Marx depressa seguiram outra via
completamente heterodoxa relativamente as perspectivas paternas, embora a sua formagéo de
base fosse juridica. Depois dos estudos iniciais na sua cidade natal, onde se revelou um aluno
médio, mas com um particular talento para as linguas classicas, Heinrich enviou o filho
predilecto para Bona. Marx chegou a esta cidade em 17 de Outubro de 1825 com o objectivo
de estudar direito e seguir a carreira de advogado do progenitor. No entanto, a sua curiosidade
e espirito enciclopédico ndo lhe permitiram contentar-se apenas com o insosso estudo das leis.
Os anos de Bona sdo anos de intenso estudo de outras matérias, mas também de excessos
nocturnos, caracteristicos da vida boémia dos estudantes universitarios. Em Janeiro de 1836,
Marx adoeceu. Abandonou os cursos para se concentrar na leitura, ndo esquecendo, porém, a
vida nocturna. Endividado, pediu ao pai dinheiro para liquidar os empréstimos que tinha
contraido. Apesar destas vicissitudes, efectuou o seu bacharelato, em 1835, sobre o tema
Reflexdes de um jovem sobre a escolha de uma carreira, onde revelou as suas preocupagdes
sociais € prometeu empenhar-se em prol do bem da humanidade, missdo digna dos grandes
homens que deixaram uma marca da sua passagem por este mundo.

Em Outubro de 1836, Marx iniciou o namoro com aquela que seria a sua futura
companheira, Jenny Von Westephalen, amiga da irmi Sophie e filha do bardo Ludwig Von

Westephalen, conselheiro do governo prussiano, que mantinha relagdes de cortesia com a

*% Fonte: Aglietta, M, et. al. — Marx. Paris: Le Point, Hors-Série, Junho/Julho 2009; Mehring, Franz
~ Karl Marx: Vida e obra, 1vol., (2* ediciio). Lisboa, 1976; Mehring, Franz — Karl Marx: Vida e obra, 11 vol,
(1%edicio). Lisboa: Presenca, 1974.
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familia de Marx em consequéncia da amizade dos filhos: ndo apenas de Jenny com Sophie, mas
também de Karl com Edgar, irmio de Jenny e seu companheiro de liceu. Preocupado com a
manifesta falta de interesse do filho pela carreira juridica, Heinrich enviou Marx para Berlim,
cidade onde o futuro autor do Capital permaneceu até 1841. Estes foram anos marcantes na
vida intelectual de Marx. Apesar de ser uma cidade provinciana e quase feudal quando
comparada com Bona, situada na parte do territorio aleméo que tinha sofrido a influéncia das
invasdes napolednicas, e por conseguinte, da revolugdo francesa de 1789, Berlim era a capital
da Prissia, sede da corte do rei Federico-Guilherme II (1770-1840). A sua universidade era
muito reputada, atraindo estudantes tanto de outras partes da Alemanha, como de outros
paises da Europa. Nesta institui¢do ensinou o filésofo Georg Wilhelm Friedrich Hegel (1770-
1831) entre 1818 e 1831, ano da sua morte. Marx manteve sempre uma relagao critica com a
obra do filésofo oficial da Prissia, mas juntou-se aos seus discipulos mais progressistas, 0s
jovens hegelianos, que reivindicavam um regime liberal, a supressdo da censura, a separagdo
do Estado da religifio e a adopgio de uma constituigio. Paralelamente, os jovens hegelianos
criticavam a origem das crengas religiosas. Destacou-se a obra de David Strauss (1808-74), A
vida de Jesus, em que defendia a tese de que os evangelhos ndo podiam ser interpretados em
sentido literal e punha em causa a origem divina do Messias.

Em Maio de 1838, Heinrich Marx faleceu. O filho ndo assistiu, porém, ao funeral.
Trés anos depois, Marx doutorou-se em Filosofia com uma tese sobre a Diferenca entre as
filosofias da natureza de Demdcrito e Epicuro. No prefacio da sua tese formulou uma das

suas primeiras criticas da religido:

“A filosofia enquanto lhe restar uma gota de sangue para fazer bater
0 seu coragiio absolutamente livre que submete ao universo, nunca
deixara de lancar aos seus adversatios o grito de Epicuro: «O impio
ndo ¢ aquele que faz tdbua rasa dos deuses da multiddo, mas aquele
que fabrica os deuses das representagdes da multiddo»” (Marx, 1972,
p. 125).
Neste ano Ludwig Feuerbach (1804-1872), ctitico do idealismo hegeliano, publicou A

esséncia do cristianismo, obra em que defendeu que Deus é uma projecgdo do homem que,
porém, acaba por submeter-se ao objecto da sua criagdo, convertendo-se, assim, em criatura da
sua propria criagio. Esta obra exerceu uma profunda influéncia sobre Marx, levando-o a
afastar-se dos jovens hegelianos e a reforgar a sua critica da religido, sem cair, no entanto, no
materialismo vulgar. Foi sob a influéncia de Feuerbach que exprimiu, num artigo escrito entre
os finais de 1843 e Janeiro de 1844 e publicado nos Anais Franco-Alemies, a primeira critica

humanista e anti-hegeliana da religido:
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“O fundamento da critica irreligiosa é: é o homem que faz a religido, ¢ ndo a religifio que faz o
homem (...) A miséria religiosa é simultancamente a expressdo da miséria real. A religido é o suspiro da
criatura oprimida, o sentimento de um mundo sem coragfo, tal como ¢ o espirito sem espirito. Esta & o épio do
povo” (Marx, Karl, Roma, 1983, pp. 161-62).

No seu periodo berlinense Marx travou conhecimento com Arnold Ruge, co-fundador

da revista Anais de Halles, uma das primeiras figuras a criticar o Estado absolutista prussiano
segundo uma perspectiva liberal e republicana, bem como com o socialista Moses Hesse
(1812-75) que contribuiria para abrir-lhe novas perspectivas, afastando-o da especulagdo
filoséfica para orientar a sua atengdo para os temas sociais e politicos. Em 1843, Marx
escreveu a Critica da filosofia hegeliana do direito publico, a sua primeira grande obra em
que critica a concepgdo hegeliana de Estado e defende a democracia politica baseada no
principio da soberania popular®®. Todavia, esta obra apenas seria publicada postumamente, em
1927. Um ano depois, Marx escreveu os chamados Manuscritos de 1844 em que se
confrontou pela primeira vez com a ciéncia nascente da economia politica. Nesta obra, que
apenas seria publicada em 1932, o autor do Capital, para além de criticar sob uma perspectiva
filoséfica e humanista a nova ciéncia emergente, elaborou a sua primeira analise sobre o
trabalho alienado, destacando-se da concepgio idealista de ‘alienagdo’, identificada com a
objectivacio ou exteriorizagdo da Ideia, o supra-sujeito da Logica hegeliana.

Em 19 de Junho de 1843, Marx casou com Jenny Von Westephalen em Bad
Kreuzenach, cidade renana. A partir desta data, a vida de Marx foi marcada por sucessivas
perseguicdes e expulsdes. Em Novembro de 1843, o jovem casal partiu para Paris, cidade em
que seriam publicados os Anais Franco-Alemaes, editados por Arnold Ruge e de que Marx
seria um dos principais colaboradores. No entanto, a nova revista teria uma existéncia efémera,
ja que sairia apenas um numero duplo publicado em fins de Fevereiro de 1844. Em 25 de
Janeiro de 1845, Marx e Jenny foram expulsos da capital francesa em consequéncia das
pressdes exercidas sobre o governo francés da época pelas autoridades prussianas.
Refugiaram-se na Bélgica, mas sdo de novo expulsos em 3 de Margo de 1843.

Estes anos atribulados foram, porém, decisivos na vida de Marx. Em 1844, conheceu
Friedrich Engels (1820-1895), filho de um empresério téxtil alemdo, que tinha publicado um
Esboco de uma critica da economia politica um ano antes, obra que exerceria uma
consideravel influéncia nos seus Manuscritos de 1844. Em 1845, Engels, que se tornaria um

grande amigo de Marx e o seu principal sustentaculo nos tempos mais dificeis da vida do



128

grande intelectual alemdo, escreveu 4 situagdo da classe operaria em Inglaterra, diagnostico
das miseraveis condicdes de existéncia do operariado britdnico no periodo da primeira
revolucio industrial. Estas duas obras do amigo e os contactos com 0S8 meios intelectuais e
operarios de inspiragio socialista, anarquista e comunista durante a sua permanéncia em
Franga orientaram definitivamente o pensamento de Marx para as questoes econdmicas €
sociais, de resto, sempre presentes, desde o inicio, na sua obra, embora as incursdes pelas
questdes politicas numa época em que nascia 0 movimento operario e democratico fossem
frequentes. Destacando-se, juntamente com Engels, dos primeiros esbogos do socialismo,
considerados ‘utdpicos’ pelo facto de ndo analisarem a relagdo de produgéo fundamental entre
capital e trabalho assalariado e proporem experiéncias-modelo de trabalho associado que se
generalizariam a toda a sociedade apenas pela divulgacio do seu exemplo emancipador, bem
como de Pierre-Joseph Proudhon (1809-65), autor de O que é a propriedade? (1840) e de
Sistemas das contradi¢des econémicas ou filosofia da miséria (1846), Marx escreveu, em
1845, uma obra marcante, as Teses sobre Feuerbach, onde explicita a sua concepgdo
alternativa tanto ao materialismo como ao idealismo na base do conceito de praxis, pratica
social, entendida como actividade transformadora da natureza e do proprio homem:

“O principal defeito de todo o materialismo passado
(inclusive o de Feurbach) ¢ que o objecto, a realidade,
mundo sensivel sdo nele subjectivamente entendidos
(Gegenstand) apenas sob a forma de objecto (Objek?)
ou de intni¢io (Amschauung), mas ndo enquanto
actividade humana concreta enquanto pratica. Isto
explica que o aspecto activo tenha sido desenvolvido
pelo idealismo - de um modo abstracto, pois ©
idealismo nfio conhece, naturalmente, a actividade real
concreta, como tal” (Marx, Lisboa, 1974, p. 7).

Estas teses desmentiram a interpretagio, vulgarizada por Kautsky e defendida por
Lenine na obra Materialismo e empirocriticismo, de um Marx ‘materialista’. No mesmo ano
escreveu, juntamente com Engels, a Ideologia alemd, obra publicada apenas em 1933 em que
os dois amigos desenvolveram a concepgdo de que sdo as condigdes materiais e sociais de
existéncia dos homens que determinam as formas de consciéncia e em que completam a
ruptura, iniciada com a publicagdo da Sagrada Familia ou critica da critica critica, escrita
também em 1845, com os jovens hegelianos, acusados de substituirem a analise cientifica das

condi¢des materiais e sociais de existéncia dos homens pela especulagio filosofica abstracta.

3 Ver: Veiguinha, Joaquim Jorge — Estado e sociedade civil: Hitéria de uma relagdo atribulada.
Finisterra: Revista de reflexdio e critica. Lisboa: Fundagfio José Fontana. ISSN 0871-7982, Inverno 2006;
Primavera/Verdo 2007, n° 58/59/60, 2007, pp. 16-31.
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Este ensaio assinalou também a ruptura de Marx com o discurso filosofico que tinha
caracterizado as suas primeiras obras ainda influenciadas pela terminologia conceptual
hegeliana.

Em 1847, Marx rompeu com Proudhon, contrapondo & Filososofia da Miséria do
escritor gaulés a sua Miséria da filosofia. Em Fevereiro de 1848, escreveu, juntamente com
Engels, uma das suas obras mais célebres, o Manifesto do Partido Comunista, apos a
participagdo de ambos no II Congresso da Liga Comunista. Nesta obra a luta de classes surge
como motor das transformagdes sociais e politicas no decurso da Historia. O livro € também
uma critica a todas as formas de socialismo que os dois autores consideravam completamente
incapazes de interpretar o moderno antagonismo entre trabalho assalariado e capital e
propunham solugdes fantasticas ou fantasiosas para a resolugéo dos problemas emergentes da
miséria e da excluso sociais das classes trabalhadoras.

O ano de 1848 foi um ano particularmente fecundo em acontecimentos politicos. Em
Fevereiro de 1848, foi derrubada em Franga a monarquia e instaurada a repiblica. O novo
poder revogou o decreto de expulsdo de Marx que, assim, retornou a Franga. Em Viena,
Berlim, Budapeste ¢ Roma desencadearam-se movimentos revolucionarios inspirados nas
aspiragdes de emancipagdo nacional e na contestagdo das ordens aristocraticas, teocraticas €
imperiais dominantes. No entanto, o refluxo destes movimentos, bem como do movimento
cartista em Inglaterra em que se reivindicava o direito de constitui¢do de associagdes operarias
e o sufragio universal masculino, deixou a repliblica francesa isolada. O esmagamento da
insurrei¢do operaria de Junho de 1848 iria inaugurar um novo ciclo conservador e reaccionario
na Europa. A eleicio de Luis Napoledo Bonaparte em 10 de Dezembro de 1848 constituiu o
inicio do declinio da reptblica francesa. Do breve periodo vivido em Franga entre as
revolucdes de Fevereiro e Junho de 1848, Marx escreveu O I8 de Brumario de Luis
Bonaparte, publicado em Nova Iorque, em 1852, onde, para além de analisar a revolugdo de
1848 e as causas do seu insucesso se insurgiu contra o golpe de Estado de 2 de Dezembro de
1851 em que Luis Bonaparte acabou definitivamente com a repablica instaurada em Fevereiro
de 1848. Recusando a instalar-se no Morbidan, onde o governo francés lhe tinha fixado
residéncia, Marx notificou Engels em 23 de Agosto de 1849 que abandonaria a Franca. O
futuro autor do Capital iniciaria assim o seu terceiro desterro.

Em 27 de Agosto de 1849, Marx chegou a Londres que seria o local do seu ultimo

exilio. A sua permanéncia na capital britinica foi tdo dramatica no que respeita a sua vida
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privada como rica em termos intelectuais e politicos. Relativamente ao primeiro aspecto, a
sobrevivéncia de Marx e da familia foi extremamente dificil nos tempos iniciais, como o provou
a morte de quatro filhos, dos quais os dois unicos rapazes, Edgar e Guy. Jennychen, Laura e
Eleanor foram as Unicas filhas que lhe restaram. A subsisténcia de Marx, da mulher e das filhas
deveu-se sobretudo & ajuda preciosa do fiel amigo, Engels, que, entretanto, se tinha transferido
para o Reino Unido para gerir a fabrica téxtil da familia. Apesar das dificuldades materiais,
Marx pdde, no entanto, dedicar-se mais intensivamente ao trabalho intelectual de fundo, ja
que, juntamente com Engels, destacou-se dos circulos de emigrados alemdes de que discordava
intelectual e politicamente. A este respeito, Engels, numa carta escrita a Marx em Fevereiro de
1851, dizia:

“Cada vez me convengo mais que a emigracio acaba
por converter fatalmente em mentecapto, idiota e vil
bilioso, todos os que ndo se afastam completamente
desse ambiente e se refugiam na posi¢do de escritor
independente que ndo ande por aquele a que chamam, a
torto e a direito, Partido Revoluciondrio do
Proletariado” (Mehring, Franz, I, 1976, p. 230).
Foi em Londres que Marx escreveu a sua obra econdmica, a maior parte da qual seria,

porém, publicada postumamente. Antes de tudo, destacou-se a Contribui¢do para a critica da
economia politica, publicada em 1859, que se tornou célebre pelo seu prefacio, onde Marx
esquematizou a sua teoria sobre o desenvolvimento histérico e social, e pela elaboragdo da sua
metodologia critica da economia politica, a nova ciéncia social nascida na Gra-Bretanha. No
entanto, esta obra integrou-se num ensaio mais vasto intitulado Principios para uma critica da
economtia politica (‘Grundrisse’), provavelmente elaborada em 1857-58, mas publicada apenas
em 1939, onde ainda sob uma forte influéncia da terminologia conceptual hegeliana, Marx se
confrontou com a economia politica classica fundada por Adam Smith com o objectivo de
demonstrar que esta, apesar dos seus inegaveis méritos cientificos relativamente a versdo
francesa encabecada por Jean-Baptiste Say (1767-1832), continuava em muitos aspectos
prisioneira de uma analise empirica que se revelava incapaz tanto de apreender a historicidade
das categorias econdmicas modernas, como os processos de fundo que ndo afloravam a
superficie e exigiam um método critico analitico orientado para a criagdo de uma nova
estrutura conceptual.

Mais equilibrada e ja liberta da influéncia hegeliana é a obra Teorias sobre a mais-
valia (“Theorien uber den Mehrwert”), também conhecida por Histéria das teorias

econdmicas, que alguns consideram, impropriamente, o quarto volume do Capifal. Este ensaio
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foi escrito entre 1861 e 1863, mas foi publicado apenas em 1904 e 1910. Aqui Marx, para além
de confrontar-se criticamente com as teorias de Adam Smith, David Ricardo, Thomas Robert
Malthus e outros economistas da época, elaborou a sua distingdo entre trabalho produtivo e
improdutivo na base da primeira definicdo de Adam Smith. Estas obras foram textos
preparatorios daquela que Marx consideraria como a sua obra maior, O Capital, cujo primeiro
volume seria publicado em 1867. O segundo e o terceiro volumes seriam editados por
iniciativa de Engels ja ap6s a morte de Marx em 1885 e 1894, respectivamente. No entanto, a
grande obra da vida de Marx permaneceu inacabada: o terceiro tomo do Capifal termina com a
pégina inicial de um capitulo sobre as classes sociais, tema que percorreu a restante obra de
Marx, mas que nunca foi sistematizado pelo autor e nfo foi objecto de um aprofundamento
cientifico, critico e analitico. Toda a parte politica sobre as formas de Estado que figurava no
esquema original da obra ndo foi sequer iniciada.

Em termos politicos, a vida de Marx em Londres teve como acontecimento marcante
a fundag:ﬁo da Associacio Internacional de Trabalhadores (AIT), de que ele e Engels se
tornaram dois dos principais dirigentes. No entanto, a actividade da I* Internacional, como
ficou conhecida, foi assinalada pelo conflito entre a corrente socialista liderada pelos dois
amigos e a corrente anarquista encabe¢ada pelo anarquista russo Bakunine (1814-1876). No
Congresso de Haia, realizado em 5 de Setembro de 1872, Bakunine e os seus partidarios foram
expulsos da I* Internacional. Apesar transferéncia da sua sede para Nova lorque, a AlT teria
uma vida efémera e acabaria praticamente por desaparecer apds o 6° Congresso convocado
pelo Conselho Geral de Nova Iorque em 1 de Setembro de 1874.

Outro acontecimento politico marcante do periodo em que Marx residiu em Londres
foi, sem divida, a Comuna de Paris, que mobilizou a AIT no apoio aos revolucionarios da
capital francesa. Marx redigiu trés comunicagdes para a AIT sobre este evento social e
politico. Estas comunicagdes seriam publicadas em livro, em 1871, com o titulo 4 Guerra
Civil em Franca, que se tornaria o maior sucesso editorial de Marx. Quatro anos depois
realizar-se-ia na Alemanha o Congresso de Gotha onde se confrontariam as teses de Ferdinand
Lassale, dirigente da Associagio dos Trabalhadores Alemdes e as de August Bebel e Karl
Liebknecht, do Partido Social-Democrata alemo, com um programa mais proximo das teses
de Marx. A fusfo destas duas correntes teria como consequéncia a fundagéo, em 1890, do
Partido Social-Democrata da Alemanha, ja apds a morte de Marx. A proposito do Congresso

de Gotha, o autor do Capital escreveu a Critica do programa de Gotha, publicada
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postumamente em 1891 onde defendeu que, em determinados casos, a via democratica, nao
violenta poderia contribuir para a formagio de um Estado favoravel aos trabalhadores, mas
sempre efémero e transitorio, ja que o objectivo a longo prazo € o seu desaparecimento como
aparelho organizado de dominagio e poder, bem como das classes sociais cujos antagonismos
irreconciliaveis estio na sua origem. Retomou ainda nesta obra a sua critica do Estado
representativo que tinha elaborado na Critica da filosofia do direito publico de Hegel,
considerando que a existéncia de uma representa¢io parlamentar da classe operaria ndo € por
si propria suficiente para que os trabalhadores exercam efectivamente o poder politico. Porém,
a institucionalizagdo do Partido Social-Democrata no aparelho de Estado germénico acabaria
por ser preconizada no Congresso de Erfurt, em 1891, onde, sob a batuta de Eduard Bernstein,
lider da ala direita do partido, foi abandonado o projecto de transformagio revolucionaria da
sociedade e defendida uma estratégia de reformas graduais que contribuissem para a melhoria
das condigdes de existéncia das classes trabalhadoras.

Os Gltimos anos de Marx foram marcados pela perda da mulher Jenny, em 2 de
Dezembro de 1881, da sua filha Jennychen em 11 de Janeiro de 1883 e por uma grave doenga
respiratoria, incuravel na época. Trés meses depois, em 14 de Margo de 1883, morreria este
homem extraordinario que seria sepultado no cemitério londrino de Highgate. Os jornais
londrinos dedicaram-lhe apenas algumas linhas. No funeral, estiveram presentes apenas onze
pessoas. Na tltima saudagio ao seu amigo, Engels encerraria o seu discurso no cemitério de
Highgate com a frase: “O seu nome vivera ao longo dos séculos, € com o seu nome, a sua

obra” (Mehring, Franz, 11, Lisboa, 1974, p. 306).

4.2. A critica humanista da economia politica

Nos Manuscritos de 1844, o jovem Marx confronta-se pela pimeira vez com a
economia politica classica britinica fundada por Adam Smith. Para Marx, la nuova scienza
baseia-se numa contradi¢fio dilacerante: por um lado, Smith, mas também o seu precursor,
John Locke no Segundo Tratado sobre o Governo, consideram que o trabalho ¢ o fundamento
da propriedade privada; por outro lado, ambos acabam por retirar ao trabalhador a propriedade
do produto da sua actividade. Ao contrario do que acontecia no mercantilismo, o trabalhador
ndo se opde exteriormente ao objecto da propriedade privada, pois a riqueza ja ndo €
fetichisticamente concebida como acumulagio de dinheiro ou de metais preciosos. Esta

oposicio ¢ transferida para o cerne mesmo da propriedade privada, ou seja, para a sua propria
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esséncia, precisamente para o trabalho, que cria para outrem, para o proprietario privado, um
produto que ja ndo pertence ao trabalhador e em que este ja ndo se reconhece. Deste modo, a
economia politica que, inicialmente, considerava o trabalho como sujeito e a propriedade
privada como predicado, inverte a relago: a propriedade privada autonomiza-se do trabalho,
enquanto o trabalho se transforma em mero instrumento do engrandecimento da propriedade
privada. A propria actividade laborativa deixa de ser uma actividade de auto-afirmagdo do
proprio trabalhador, para se converter na sua propria negacdo, em actividade de
desapropriagio.

Ao atribuir a propriedade privada a hegemonia na sua relagio com o trabalho, a
economia politica d4 menos importancia ao rendimento bruto — o que explica o esquecimento
smithiano do capital constante na forma¢do do valor-mercadoria, como, mais tarde, Marx
demonstraria®® — do que ao rendimento liquido, pois este representa o excedente social
apropriado sob a forma de lucro e renda fundiéria sob o qual se baseia a expansdo da propria
propriedade privada. O objectivo da economia politica consiste na riqueza acumulada,
sobretudo sob a forma de lucro, pelos novos proprietarios privados. O trabalhador €
destronado como sujeito para se transformar em simples meio de obter um sobreproduto para
o proprietario privado, pois “a economia politica apenas se interessa pelo operario na medida
em que este funciona como a maquina que cria os seus lucros privados” (Marx; Engels, 1972,
p. 82). Mas isso significa precisamente que a condig@o operaria, a condigdo do trabalhador ¢
uma condi¢o socialmente desvalorizada:

“O valor da classe operaria reduz-se¢ aos custos de
producio, se bem que os operdrios apenas existam para
o produto liquido, isto ¢, para o lucro do capitalista ¢ a
renda do proprietario fundidrio. Estes sfo e devem
permanecer maquinas de trabalho cujo custo deve
corresponder precisamente as despesas necessarias para
a sua manutengio” (Marx; Engels., 1972, pp. 81-82).

A linguagem da economia politica é a linguagem da coisificagio do trabalhador,
reduzido a um mero custo de produgdio, e da personificagio dos meios e condi¢des de
producfio que pertencem ao capitalista ou ao proprietario privado e surgem perante ele ndo
como instrumentos da sua auto-realizagio, mas como formas de lhe extorquir um
sobretrabalho. O trabalhador apenas pode adquirir os seus meios de subsisténcia quando

fornece um sobretrabalho ao proprietario privado. Analisando a Riqueza das Nagdes, Marx

0 Ver: Marx, Karl — Le Capital, 1 vol., Paris: Editions Sociales, 1976, pp. 317-341.
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chega a conclusio que, mesmo no estado da sociedade em que a riqueza prospera, o

trabalhador nio é beneficiado, apesar do aumento do seu salario, como defendia Adam Smith:

“Por um lado, o aumento do saldrio provoca 0 €xcesso
de trabalho no seio dos operarios. Quanto mais querem
ganhar, mais devem sacrificar o seu tempo; despojados
de toda a liberdade, devem executar um trabalho de
escravo ao servico da cobica. Deste modo, encurtam o
tempo que tém para viver. Esta reducfio da duragfo da
sua vida é uma circunstincia favordvel para o conjunto
da classe operaria, porque torna constantemente
necessdrio wn novo contingente. Esta classe deve
sempre sacrificar uma parte de si propria para nfo ser
destruida na sua totalidade” (Marx; Engels, 1972, p.
90).
A intensificacio dos ritmos de trabalho nas épocas de prosperidade beneficia

sobretudo o capital que vé a sua taxa de acumulagio aumentar relativamente ao salario do
trabalhador. O capital tem um duplo significado: por um lado, ndo € mais do que trabalho
acumulado; por outro lado é um poder de comando sobre o trabalho de outrem. Esta dupla
caracteristica do capital significa que uma parte cada vez maior dos produtos do trabalho deve
ser necessariamente subtraida ao trabalhador para que o capital se possa valorizar € que tanto
os meios de existéncia como os meios de actividade se contrapdem ao trabalhador como
propriedade de outrem porque estdo concentrados no capitalista. O poder de comando do
capitalista sobre o trabalhador ndo depende das suas qualidades pessoais ou técnicas, mas
apenas do seu poder econdmico, ou seja, do poder de compra sobre o trabalho dos outros que
o seu capital lhe confere. Em contrapartida, o trabalho tende a desvalorizar-se cada vez mais,
em consequéncia de uma divisdo de trabalho cada vez mais unilateral e mecanica que retira ao

operario o controlo sobre a sua propria actividade:

“Enquanto a divisio do trabaltho aumenta a forca
produtiva, a riqueza e o requinte da sociedade,
empobrece o operario e redu-lo ao estado de maquina.
Enquanto o trabalho suscita a acumulagfio de capitais e,
por conseguinte, a prosperidade crescente da sociedade,
torna o operario cada vez mais dependente do
capitalista, langa-0 numa concorréncia acrescida,
arrasta-o para a corrida desenfreada da superproducio,
a que se segue um marasmo igualmente desmesurado”
(Marx; Engels, 1972, p. 93).
Apesar de subordinado ao capital, o trabalho continua a ser para Marx uma actividade

especificamente humana. J4 nos Manuscritos de 1844, o autor do Capital afirma que

“produzindo praticamente um mundo objectivo,
manipulando a natureza nfio orginica, o homem
afirma-se como um ser genérico consciente, isto &,
como um ser que se relaciona com a sua espécie como
com o seu proprio ser ¢ que se relaciona consigo
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préprio como um ser genérico” (Marx; Engels., 1972,
p. 158).
Esta formulagfio de inspiracio feuerbachiana sobre a ‘esséncia’ do trabalho humano

significa que o homem produz deliberada e conscientemente o seu proprio mundo, e fa-lo
como ser social — “como ser que se relaciona com a sua propria espécie como com O seu
proprio ser” — e “consigo proprio como ser genérico”, ou seja, ser consciente. O homem néo
esta, por conseguinte, vinculado ao ‘aqui e agora’ do momento ou da circunstincia presente,
nem estd submetido ao império da necessidade imediata como o animal. Antecipando a
distingdo entre produgio animal e produ¢io humana, que retomara, mais tarde, no primeiro
volume do Capital, Marx traga ja nos Manuscritos de 1844, obra de juventude, as grandes

caracteristicas distintivas do trabalho humano:

=0 animal também produz. Constréi o seu ninho, o seu
abrigo, como a abelha, o castor, a formiga, etc. Mas
apenas produz o que ¢ imediatamente necessario para
ele proprio e para as suas crias, produz de um modo
unilateral, enquanto que o homem produz de um modo
universal; ndo produz sob o império da necessidade
fisica e s6 produz verdadeiramente quando estd
libertado desta. O animal apenas se produz a ele
proprio, enquanto o homem reproduz toda a natureza”
(Marx; Engels, 1972., p. 158).
Se 0 homem como ser social cria o seu préprio mundo através do trabalho, o

capitalismo subverte a relagdo do individuo consigo proprio e com os outros, bem como com 0
mundo dos objectos. Assim, a relagdo entre o trabalhador e os produtos da sua propria
actividade transforma-se numa relagio alienada, ja que “o operario torna-se tanto mais pobre
quanto produz mais riqueza, quanto mais a sua produgio aumenta potencialmente e em
volume” (Marx; Engels, 1972, p. 152). O produto do trabalho do operario é-lhe subtraido,
sendo apropriado por outrem. Restam-lhe apenas os meios de subsisténcia que lhe permitem
sobreviver apenas para continuar a trabalhar no dia seguinte. O trabalhador ja ndo pode
reconhecer-se no mundo que ele proprio criou, ja que quanto mais produz mais se desumaniza,
enquanto os produtos do seu trabalho se transformam em mercadorias que pertencem ao
capitalista. Eis como, o mundo dos objectos se separa da actividade subjectiva que os criou e

adquire perante o trabalhador um poder fetichista e alienante:

“A exteriorizag¢io do operario no seu produto significa
que o seu trabalho se torna um objecto, uma realidade
exterior, mas que o seu trabalho existe fora dele,
independentemente dele, estranho, e transforma-se
puma poténcia autdbnoma perante ele: a vida que
conceden ao objecto opde-se a ele, hostil e estranha”

(Marx; Engels., 1972, p.153).
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Apesar da forte influéncia hegeliana — a criagdo do objecto € vista ainda como uma
‘exterioriza¢do’ da actividade do trabalhador —, Marx demarca-se do conceito hegeliano de
alienagdo: ndo € propriamente a ‘exterioriza¢do’ ou ‘objectiva¢io’ da actividade do operario
que ¢ alienante, mas a forma como esta se processa no ambito da relagdo com o capital. Marx
sublinha sobretudo a desumaniza¢do do mundo criado pelo trabalhador, ja que os objectos nio
sdo concebidos como produtos da sua actividade deliberada e consciente, mas como poténcias
autobnomas que se valorizam ou personificam tanto mais quanto mais o trabalhador se
despersonaliza e coisifica: “O trabalho nfo produz apenas mercadorias; este produz-se a si
mesmo e ao trabalhador como uma mercadoria na medida em que produz mercadorias em
geral” (Marx; Engels, 1972, p. 152).

A relagio alienada do trabalhador com os produtos do seu trabalho remete para a
relagdo alienada do trabalhador consigo proprio e com a propria actividade. A actividade
laborativa ja nfo é para o trabalhador uma actividade deliberada, consciente em que afirma a
sua capacidade de transformar o mundo material em mundo humano, mas uma actividade em
que este se nega a si proprio e, num certo sentido, se ‘desrealiza’, pois a objectivacio das suas
capacidades manuais e mentais surge como uma serviddo relativamente ao mundo de objectos
que ele proprio criou, mas de que € espoliado. Nio surpreende que apenas fora do trabalho
subordinado ao capital o trabalhador se reconhega:

“No trabalho sente-se exterior a si mesmo. E ele
préprio quando nio trabalha e, quando trabalha, ndo se
sente no proprio elemento. O seu trabatho nio €
voluntario, mas constrangedor, frabalho for¢ado. Nio é
a satisfacfio de uma necessidade, mas apenas um meio
de satisfazer necessidades fora do trabalho” (Marx;
Engels., 1972, p. 155).

O trabalhador tem que vender a sua for¢a de trabalho para poder adquirir as
mercadorias que irdo satisfazer as suas necessidades fora do trabalho. Por conseguinte, o
trabalho deixou de ser um meio de auto-realiza¢do das suas capacidades para se transformar
apenas em meio de satisfacio das suas necessidades aquisitivas. O facto de com o progresso
tecnologico as necessidades dos trabalhadores se alargarem ndo contribui de forma alguma
para a sua emancipagdo. Antes pelo contrario, quanto mais as suas necessidades aquisitivas
aumentam tanto mais este é obrigado a trabalhar para as satisfazer e tanto mais escravo se

torna do mundo de objectos que contribuiu para criar com o seu trabalho:

“Cada um aplica-se a suscitar nos outros uma
necessidade nova para o obrigar a um novo sacrificio,
para coloci-lo numa nova dependéncia e arrasta-lo para
um novo modo de frui¢do, logo de ruina econdmica.
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Cada um procura criar uma forga essencial estrania
dominando os outros homens para tirar satisfacio da
sua necessidade egoista. Assim, com a massa de
objectos, cresce o império dos seres estranhos a que o
homem est4 submetido” (Marx;Engels, 1972, p. 168)*".
A relagio alienada do trabalhador com a sua propria actividade estende-se, por um

lado, a rela¢do do trabalhador com os outros trabalhadores e, por outro lado, a relagdo do
trabalhador com o n3o-trabalhador. No primeiro caso, nas épocas em que a oferta de trabalho
¢ inferior a procura, o trabalhador é condicionado a competir com os outros para poder ter
acesso ao trabalho escasso, enquanto nas épocas de crescimento econdmico o aumento do seu
poder aquisitivo depende da intensificagdo dos ritmos de trabalho que pdem em causa o seu
bem-estar e o seu limitado tempo disponivel. A relagdo do trabalhador com o néo-trabalhador,
ou seja, com o capitalista, € uma consequéncia da propriedade privada. A economia politica
fundada por Adam Smith considera que o trabalho ¢ fundamento da propriedade privada. No
entanto, ao subtrair ao trabalhador a propriedade do produto do trabalho, transporta para o
interior do proprio processo de trabalho o antagonismo do trabalhador com o ndo trabalhador,
ou seja, com quem comanda o processo de trabalho. Esta oposi¢do constitui a matriz de todas
as outras. De facto, é retirado ao trabalhador o que caracteriza o trabalho como actividade
criadora e especificamente humana: o poder de projectar ou conceber idealmente os resultados
do seu proprio trabalho, poder intelectual que distingue a produg¢@io humana da produgio
animal puramente instintiva, bem como o poder de organizar a sua actividade.

O poder de conceber e coordenar o trabalho dos outros cabe ao capitalista e aos seus
representantes directos que ‘comandam’, enquanto o operdrio se limita a executar. O
trabalhador perde o controlo sobre o sentido da sua propria actividade, ja que a propriedade
privada € “o produto, a consequéncia necessaria do trabalho alienado, da relacdo externa do
trabalhador com a natureza e consigo mesmo” (Marx, Engels, 1972, p. 161). No outro pdlo,
no capitalista, concentra-se a outra face da aliena¢8o. Assim, 0 que no operario surge como
actividade alienada, manifesta-se no capitalista como alienagfo passiva, pois este limita-se a
apropriar-se do produto do trabalho do operario; o que no operario é “um comportamento

ratico real” transmuta-se no capitalista em “comportamento tedrico”, j4 que este projecta e
> )

1 A \inica liberdade que verdadeiramente conta é a de sermos livres do trabalho Nos antigos paises
comunistas governava uma burocracia que, pelo menos, foi, segundo a minha experiéncia, muito nagligente.
Por isso, podiamos ludibrid-la com facilidade. Em contrapartida, ninguém pode escapar as redes do mercado.
Nio se pode enganar o mercado porque dependemos deste, do dinheiro que nos proporciona para viver. Ha uma
ideia falsa no Ocidente que € a de que a vida esta cheia de desejos. Porém, se verdadeiramente libertarmos
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organiza as tarefas que o trabalhador desempenha. O comando sobre o trabalho de outrem ¢ a
apropriagio do seu produto tém como consequéncia que “o ndo-operario faz contra o operario
o que o operario faz contra si proprio, mas ele ndo faz relativamente a si proprio o que faz
contra o operario” (Marx; Engels, 1972, p. 166), ou seja, participante activo na alienagfio do
trabalhador, o capitalista, apesar de ndio escapar a relagdo alienada que ele proprio promove
em competi¢do com os outros capitalistas, acaba por ser o seu principal beneficiario.

Esta contradi¢io é tanto mais intensa quanto maior for o caréacter social do trabalho
relativamente ao caracter exclusivista da propriedade privada. Trata-se de uma contradigio
historica que se revela ndo nas sociedades pré-capitalistas, mas na sociedade capitalista onde

adquire uma forma dindmica que é condi¢io necesséria para sua superagao:

“A oposi¢iio entre a ndo-propriedade € a propriedade
sera uma oposigio ainda indiferente, nfio apreendida na
sua relacio activa, na sua estrutura interna, nio
apreendida ainda como contradicdo, enquanto ndo for
compreendida como oposicdo entre trabalho e capital
(.) Mas o trabalho, simultaneamente esséncia
subjectiva da propriedade privada, e [negacfo] da
propriedade privada e o capital, simultancamente
trabalho objectivado e exclusfio [negacdo] do trabalho,
constituem a propriedade privada enquanto forma
desenvolvida desta contradi¢io — forma dinidmica que
conduz 4 solugiio desta contradiciio” (Marx, Engels,
1972, pp. 143-44).

4.3. Trabalho, capital e fecnologia

Um dos membros mais célebres da Escola de Frankfurt, Erich Fromm, escreveu, no
seu celebre ensaio O conceito marxista do homem (“Marx’s concept of man”), obra classica
publicada em Nova Torque em 1961, que “é da maxima importancia para compreender Marx,
ver como o conceito de alienagdo foi e continua sendo o ponto focal do jovem Marx que
escreveu os Manuscritos econémicos e filosdficos, e do velho Marx que escreveu o Capital”
(Fromm, 1975, p. 56). A afirmagio deste fildsofo alemfo imigrado nos Estados Unidos
desmente fundamentadamente a tese dos que, sob a influéncia do filésofo franc€s Louis
Althusser, defendiam que a obra de maturidade de Marx tinha resultado de uma ‘ruptura
epistemoldgica’ relativamente a sua obra de juventude que tinha contribuido para, a partir da

Ideologia alemd, se iniciar o que chamavam a fase ‘cientifica’ do seu pensamento. Pelo

alguém das suas obrigagdes, vai dormir. A verdadeira liberdade é nfo trabalhar” (Groys, Boris — “El consumo
es hoy la gran ideologia”. Madrid: E/ Pais, Babelia, 26.07.08, p. 12).
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contrario, Fromm tem razdo contra Althusser e os seus inimeros discipulos dos anos setenta
do século passado. Prova disso sdo os Manuscritos de 1861-63, escritos dezasseis anos depois
da Ideologia alemd, e obra de transi¢io para o Capital, onde o conceito de aliena¢do do
trabalho, considerado pelos defensores da ‘ruptura epistemologica’ como uma categoria
filosofica, ndo cientifica da fase hegeliana de Marx, surge de uma forma ainda mais clara do

que nos escritos de juventude:

“E, de facto, caracteristico da producfio capitalista que
até as qualidades sociais do trabalho que aumentam a
forca produtiva intervém como uma for¢a estranha,
como condicGes que lhe sdo exteriores, como
propriedades e condicGes ndo pertencentes ao trabatho,
}4 que o operario é contraposto a0 capital sempre como
operario isolado, ou seja, esta fora do vinculo social que
0 une aos outros operarios — isto em primeiro lugar e
ainda mais relativamente as condicdes materiais do
trabalho social” (Marx, Roma, 1980, pp. 132-33).

Nio ha propriamente uma ‘ruptura’ ou ‘corte espistemologico’ entre a sua obra de
juventude e a obra de maturidade, mas uma transi¢io de um discurso filoséfico, marcado pela
influéncia de Hegel, mas também de Feuerbach, o que foi esquecido por Althusser e seus
epigonos, para um discurso sociologico critico, em que as categorias filosoficas da fase de
juventude ndo desaparecem, mas sdo reformuladas, tornando-se mais ‘concretas’ e menos
‘abstractas’. A tese central de Marx na nova etapa do seu pensamento é que as condi¢des
materiais de produgio e as forgas sociais do trabalho sfo estranhas, estdo separadas do
operario. Isto significa que o trabalhador ndo controla 0 modo como o trabalho se organiza,
pois a combina¢do da sua for¢a ou capacidade de trabalho com as forgas e as capacidades de
trabalho dos outros trabalhadores é determinada pelo capitalista ou pelos seus representantes
na empresa. O aumento da capacidade produtiva, da produtividade de trabalho, que resulta
precisamente da combinagio social das forgas de trabalho individuais ndo depende do

operario, mas do modo como o capital organiza e gere o processo produtivo:

“Em geral, ¢ caracteristico da produgio capitalista que
as condicdes de trabalho se relacionem com o trabalho
vivo independentemente, de modo personificado, ou
seja, ndo € o operario que se serve das condicbes de
trabalho, mas sdo as condiges de trabalho que se
servem do operario” (Marx, 1980, p. 133).

Esta forma de alienagdo do trabalho atinge a sua méaxima expressdo na oficina
mecanica, na fabrica, onde a especializagio que existia ainda na manufactura e que permitia ao
operario um determinado controlo sobre a sua propria actividade € transferida para o sistema

mecénico de maquinas, cujo movimento é completamente independente da habilidade manual



140

do operario e em que este nem sequer necessita de conceber idealmente ou projectar o produto

do seu trabalho. Para Marx,

“a maquina desvaloriza a for¢a de trabalho que foi
assim especializada, em parte reduzindo-a a simples
for¢a de trabalho abstracta, ¢ em parte realizando a
partir de si propria uma nova especializagdo da forca de
trabalho, cujo trago caracteristico consiste na submissdo
passiva, ao movimento do proprio mecanismo, na
completa adaptagio do operario as necessidades e as
exigéncias do mecanismo” (Marx, 1980, p. 136).

Relativamente a4 manufactura, a fabrica simplifica a divisdo técnica do trabalho. Mas
esta simplificagdo tem como principal consequéncia a perda de controlo do operério sobre o
sentido da sua propria actividade que se concentra no sistema de méquinas cujo movimento
mecanico se limita a acompanhar enquanto simples operador. A divisdo técnica do trabalho
herdada da manufactura, que ainda pressupunha um certo controlo do trabalhador sobre o
instrumento de trabalho, apesar deste se transformar cada vez mais num instrumento do
trabalho parcelar, como o prova o célebre exemplo da manufactura de alfinetes de Adam
Smith*, nfio ¢ eliminada, mas apenas adquire uma nova forma. O que é eliminado é o trabalho
mais complexo do artesdo e também, em certa medida, do trabalhador da manufactura, j4 que,
na fabrica, desenvolve-se a contraposigdo entre o simples trabalho mecénico, uniforme do
operario e a ciéncia e a tecnologia socialmente concentradas no sistema de maquinas. Passa-se,
portanto, no que respeita aos trabalhadores que operam com as maquinas, de uma
especializagdo activa para uma especializagio passiva, para um nivelamento redutor

generalizado das operac¢des produtivas:

“Trata-se, por conseguinte, mais de uma distribui¢o
dos operarios entre mdquinas especializadas, do que
uma divisdo do trabalho entre operdrios especializados.
Num caso é especializada a forga de trabalho que
emprega instrumentos de trabalho especificos; no outro
sfio especializadas as maquinas que sdo servidas por
grupos especificos de operdrios” (Marx, 1980, p. 143).

Ou seja: tudo se passa como se a perda de soberania do trabalhador individual fosse
transferida para o sistema de maquinas onde se concentra o sentido do trabalho colectivo que,
deste modo, se transmuta num trabalho ‘estranho’, ‘exterior’ ao proprio operario que nao
determina nem o seu ritmo nem a sua finalidade. Marx designa esta especializagio por
“especializa¢do da passividade” em que “desaparecem os Ultimos vestigios do sentimento de

satisfagio do proprio trabalho por parte do operario, predomina a indiferenca absoluta,

2 Ver: Veiguinha, Joaquim Jorge ~ Inquérito ao capitalismo realmente existente. Porto:
Afrontamento, 2009, pp. 17-21.
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determinada pela propria facilidade do trabalho” (Marx, 1980, p. 144). Comparando a
manufactura com a fabrica, o autor conclui:

“Na manufactura globalmente considerada, o operario
constitui a parte viva da maquina colectiva, isto ¢, da
oficina que, por sua vez, é um mecanismo feito de
homens. Pelo contrario, na oficina mecinica
(considerada também esta no seu desenvolvimento em
sistema de mAquinas) o homem ¢ o objecto vivo do
corpo colectivo ¢ da maquina automatica, que existem
fora dele. Mas a maquina colectiva ¢ feita de maquinas
que constituem partes desta. Os homens sdo
simplesmente o acessorio vivo, o apéndice consciente
da méquina inconsciente mas uniformemente operante”
(Marx, 1980, pp. 144-45).
No primeiro volume do Capital, Marx retoma a sua analise sobre a relagdo entre

trabatho e tecnologia. Nesta obra o autor demonstra que a perda de soberania do trabalhador
sobre a sua propria actividade se inicia ja na manufactura. Em primeiro lugar, esta gera uma
classe de simples operadores submetidos a uma fungiio parcelar, de modo que “se ela
desenvolve a especializagio isolada a ponto de fazer uma virtuosidade isolada a custa da
poténcia do trabalho integral, comega também a fazer uma especializagfio a custa de todo o
desenvolvimento” (Marx, I, 1969, p. 259)*. Em segundo lugar, é estabelecida uma hierarquia
entre trabalhadores hdbeis e trabalhadores indbeis que ndo necessitam de nenhuma
aprendizagem especifica e que tem como consequéncia a redug@o dos custos de aprendizagem
para os primeiros. Em terceiro lugar, e retomando a ideia de Adam Ferguson, Marx considera
que

“0 que os operarios parcelares perdem concentra-se
perante eles como capital. A divisio manufactureira
opde as poténcias intelectuais da producdo como
propriedade de outrem ¢ como poder que os domina
(...) na manufactura o enriquecimento do trabalhador
colectivo e, por conseguinte, do capital, em forgas
produtivas  sociais tem como condicio o
empobrecimento do trabathador em forgas produtivas
individuais” (Marx, I, 1969, p. 267).
Todavia, a manufactura apenas desenvolveu até certo ponto a alienagdo do

trabalhador relativamente & sua propria actividade, j4 que o seu mecanismo colectivo ndo

> J4 Adam Ferguson (1723-1816), contemporineo de Adam Smith, ¢ membro da chamada “Escola
Histoérica Escocesa” do século XVIII, se tinha apercebido deste caracter capitalista da manufactura: “Pode-se
até pdr em divida se a capacidade geral de uma nagfo aumento em proporcio do progresso das artes. Muitos
oficios manuais nfo exigem nenhuma capacidade. Estes atingem a perfeicio mediante a supresso total do
sentimento e da razio. A ignorincia é a mie da industria como da supersti¢io. A reflexdo e a imaginacéo estio
expostas ao erro, onde o habito de mover a mio ou o pé ndo depende da imaginacio nem da reflexfo. Em
consequéncia, as manufacturas prosperam mais quando a mente ¢ solicitada o menos possivel ¢ quando a
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possuia ainda uma estruturago tecnoldgica completamente independente da habilidade manual
das suas partes constitutivas, os trabalhadores oriundos dos oficios artesanais das cidades
medievais. Sera, por conseguinte, na fabrica que a alienagio do trabalho atinge a sua maxima
expressdo. No primeiro volume da sua obra maior, Marx retoma as teses dos Manuscritos de

1861-63 sobre o regime fabril:

“Se bem que, sob o ponto de vista técnico, o sistema
mecinico acabe com o antigo sistema da divisdo do
trabalho, este mantém-se como tradicio legada pela
manufactura (...) a especialidade que consistia em
manejar durante toda a vida uma instrumento parcelar
transforma-se em especialidade de servir uma maquina
parcelar.

A grande indistria meclnica completa, por fim, a
separagdo entre o trabalho manual e as poténcias
intelectuais da produgo que transforma em poderes do
capital sobre o trabalho. A habilidade do operdrio ¢
debilitada perante a ciéncia prodigiosa, as enormes
forcas naturais, a grandeza do trabalho social
incorporado no sistema mecinico que constituem a
poténcia do Patrdo. No cérebro deste patrdo, o seu
monopdlio sobre as maquinas confunde-se com a
existéncia das proprias maquinas” (Marx., I, 1969, pp.
304-305).

No VI Capitulo do Capital, considerado como ponto de transi¢io entre o primeiro e

o segundo volume desta obra, e que permaneceu inédito até meados do século XX, Marx
desenvolve a sua concepgio sobre o trabalho alienado. O autor distingue duas etapas do
desenvolvimento do capitalismo relativamente & produgdo da mais-valia. A primeira consiste
na submisso formal do trabalho ao capital e baseia-se no prolongamento da jornada laborativa
ou na produgio de mais-valia absoluta. A segunda caracterize-se pela submissio real do
trabalho ao capital e consiste na produgdo de mais-valia relativa baseada no aumento da
produtividade do trabalho que reduz o tempo de trabalho necessario para a produgo dos bens-
salario consumidos pela for¢a de trabalho, de que resulta 0 aumento do tempo de trabalho
suplementar fornecido pelo trabalhador ao capitalista sem contrapartida.

A primeira etapa do desenvolvimento do capital limita-se a submeter ao seu dominio
os processos de trabalho pré-existentes, como o trabalho artesanal e a pequena agricultura
camponesa auténoma, abolindo a independéncia dos produtores e submetendo-os a jornadas e
ritmos de trabatho que ja ndio controlam. Assim, o pequeno proprietario rural torna-se operario

agricola e o artesdo que pertencia a uma corporagéio de oficios transforma-se em trabalhador

oficina pode ser considerada, sem grande esforco de imaginagfio, como uma maquina cujas partes sdo os
homens” (Ferguson, Adam — Storia della societa civile. Florenga: Vallechi, 1973, p. 207).
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de uma industria ao domicilio ou em assalariado de uma manufactura. Isto significa que a
relagio entre mestre artesdo e aprendiz converte-se numa relagdio entre capitalista e
trabalhador assalariado (manufactura) ou semi-assalariado submetido a um comerciante que lhe
fornece a matéria-prima e lhe adquire o produto final (industria domiciliaria). No entanto, o
antigo modo de produgdo ndo é completamente subvertido, ja que o novo sistema de produgdo
se serve das condi¢des tecnologicas tradicionais para reorganiza-las no sentido de coagir os
trabalhadores a prolongar a sua jornada de trabalho. E precisamente nesta etapa que se inicia a

alienagfio do trabalhador relativamente as suas condigdes materiais de trabalho:

“Mesmo na relagio puramente formal — valida, em
geral, para toda a produgio capitalista, jA que esta
conserva, mesmo durante o seu pleno desenvolvimento,
as caracteristicas do sen modo pouco evoluido — os
meios de producdo, condigdes materiais do trabalho,
nunca estdio submetidos ao trabalhador, mas ¢ este que
Ihes esta submetido: ¢ o capital que emprega o trabalho.
Nesta simplicidade, esta relagdo pde em relevo a
personificagdo dos objectos e a reificacdo das pessoas”
(Marx, 1971, pp. 249-50).

A segunda etapa baseia-se no desenvolvimento cientifico e tecnoldgico que permite
ao capital aumentar o sobretrabalho a partir da redugdo da jornada de trabalho em que o
trabalhador reproduz a sua for¢a de trabalho. Por conseguinte, os modos de produgio
tradicionais sio completamente subvertidos e a produgio de mais-valia resulta do aumento
sustentado da produtividade do trabalho na base da aplicagdo da ciéncia ao processo de
producdo. Esta nova etapa permite uma melhoria relativa das condigdes de existéncia do
trabalhador — se as compararmos com a produ¢fo de mais-valia absoluta — que, no entanto, em
certos periodos do ciclo econdmico pode ser submetido aos velhos métodos de extracgio de
mais-valia — por exemplo, intensificagdo dos ritmos de trabalho ou mesmo prolongamento da
jornada de trabalho — o que expressa com toda a evidéncia a contraposi¢do entre o caracter
social da produgdo e a forma exclusivista da apropriagio.

Mais especificamente, a caracteristica central da submissdo real do trabalho ao capital
é que “ndo s3o apenas os objectos — estes produtos do trabalho enquanto valores de uso e
valores de troca — que, perante o operario, se erguem como «capital»y, mas também as formas
sociais de trabalho que se apresentam como formas de desenvolvimento do capital” (Marx,
1971, p. 250). Isto significa que as proprias condigdes sociais de produgio, em que se incluem
a ciéncia e tecnologia, enfrentam o trabalhador como formas que nfio estdo submetidas ao seu
controlo consciente, pois 0 modo como o processo de produgdo € organizado, isto €, o modo

como o trabalhador se relaciona com os outros para produzir socialmente, ndo depende da sua
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actividade consciente e deliberada — como acontece no processo de trabalho entendido como
intercAmbio entre o homem e a natureza — mas é produto do capital que surge perante o
trabalhador como uma entidade socialmente estruturada: “E assim que o desenvolvimento das
forgas produtivas sociais do trabalho e as condigdes deste desenvolvimento surgem como obra
do capital, e o operario encontra-se, perante tudo isto, numa rela¢do nfio apenas passiva, mas
antagdnica” (Marx, 1971, p. 252).

A submissio real do trabalho ao capital introduz trés importantes transformagdes
qualitativas relativamente a submissdo formal. Primeiro, o trabalhador j4 ndo é coagido, em
geral, a prolongar a jornada de trabalho, pois se encontra submetido a um aparato tecnologico-
cientifico objectivado nos meios de produgio e a uma organizagio de trabalho que € gerida e
administrada pelo capitalista ou pelo manager. Segundo, ja ndo é propriamente a
personificagdo das condi¢Bes de produgdo no capitalista manufactureiro perante o trabalhador,
mas um poder que se torna cada vez mais impessoal e anénimo 4 medida que o processo de
produgio se estrutura e a mobilidade do capital se intensifica, que se ergue perante o
trabalhador e o submete as suas leis e ao seu ritmo. Terceiro, o trabalhador perde o controlo
ndo apenas relativamente as condi¢Oes materiais da sua actividade, mas relativamente ao
sentido da sua propria actividade que se concentra no aparato tecnologico e cientifico de
produgio que pertence aos proprietarios do capital.

Repare-se que a forma de trabalho alienado que resulta da submisséo real do trabalho
ao capital ndo se aplica apenas ao operariado, mas ao trabalho assalariado na época
contemporanea, marcada pelo predominio do sector terciario. A expressio ideologica desta
forma de alienagdo sdo as doutrinas do ‘capital humano’ em que as capacidades intelectuais,
cientificas e tecnologicas resultantes das actividades intensivas em conhecimento surgem nao
como caracteristicas da for¢a de trabalho cujo nivel médio de formagio e qualificagdo tende a
aumentar, mas como uma espécie de ‘capital imaterial’ de que o ‘capital material’, ou seja, o
poder econdémico socialmente concentrado nas empresa capitalistas altamente evoluidas sob o
ponto de vista tecnoldgico e cientifico, se apropria para aumentar a producio de mais-valia

relativa.
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4.4. O trabalho produtivo como instrumento de valoriza¢do do capital

Nos Grundrisse der Kritik der Politischen Okonomie Marx formula o conceito de
trabalho produtivo, um dos temas que assinalam a transi¢io das obras de juventude para as da
maturidade:

“E, por conseguinte, justissimo — mas também
caracteristico — (que para O0S cconomistas mais
consistentes os trabalhadores das indistrias de luxo sio
produtivos, apesar das personagens que consomem
estes objectos serem expressamente condenadas como
esbanjadoras improdutivas. O facto € que, na realidade,
estes trabalhadores sdo produtivos enquanto aumentam
o capital do seu patrio; improdutivos relativamente ao
resultado material da sua producio. Com efeito, este
«trabalhador» produtivo preocupa-se tanto com a
merda (sic) que ¢ obrigado a produzir como o proprio
capitalista que o emprega, que nfio di4 a minima
importdncia a estes arrebiques. Mas, mais
precisamente, verifica-se que a verdadeira defini¢fo de
um trabalhador produtivo € esta: uma pessoa que tem
necessidade e pede exactamente tanto, € ndo mais do
que é exigido para o tornar capaz de fazer ganhar ao
seu capitalista o maximo lucro possivel. Tudo isto nfo
tem sentido” (Marx, 1973, p. 273).

Esta passagem irénica de Marx é extraordinariamente perspicaz: para poder adquirir
os seus meios de subsisténcia o trabalhador das industrias de luxo tem ndo apenas que
for¢osamente contribuir para maximizar o lucro do seu empregador, mas também produzir
bens que, pela sua propria natureza especifica, so destinados ao consumo improdutivo de uma
minoria exigua de possuidores. O absurdo ou auséncia de sentido de uma situac¢dio deste tipo
reside precisamente na despropor¢do entre as necessidades extremamente delimitadas de
alguns poucos e o trabalho social requerido ou desperdigado para produzir os bens ou os
ornamentos para satisfazé-las. No entanto, nio ¢ a reduzida utilidade social das mercadorias de
luxo que determina se o trabalho requerido para produzi-las € ou ndo produtivo, mas o facto
do trabalhador das induastrias que produzem bens sumptuarios serem obrigados a valorizar o
capital de quem os emprega para poderem sobreviver.

O ponto de partida da distingdo de Marx entre trabalho produtivo e improdutivo é
precisamente a primeira definigio de trabalho produtivo de Adam Smith*. Na Histéria das

Teorias economicas e no Capitulo Inédito do Capital Marx elabora esta distingdo que se torna

 Ver capitulo 3.
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um dos temas centrais da sua obra da maturidade. Assim, na primeira destas duas obras,

considera que

“trabalho produtivo no sentido da produgio capitalista ¢
o trabalho assalariado, que, na troca com a parte
varidvel do capital (a parte investida em salarios)
reproduz esta parte do capital (o valor da sua propria
forga de trabalho), mas produz também uma mais-valia
para o capitalista” (Marx, I, 1974, p. 123).
Em contrapartida, é improdutivo o trabalhador que “consome mais do que reproduz”

(Marx, I, 1974, p. 123) ou cuja for¢a de trabalho é paga ndo pelo capital varidvel, mas por um

rendimento:

“Um actor, por exemplo, mesmo um clown, ¢ um
trabalhador produtivo se trabalha ao servico de um
capitalista (um empresario) enquanto lhe restitui mais
trabalho do que recebe sob a forma de saldrio, ao passo
que um pequeno alfaiate que vai ao domicilio de um
capitalista para lhe arranjar as calgas, cria um mero
valor de uso, ¢ um trabalhador improdutivo. No
primeiro caso ¢ trocado trabalho por capital, no
segundo, consumido um rendimento” (Marx, I, 1974, p.
128).
A defini¢io de trabalho improdutivo como aquela em que o “trabalhador consome

mais do que reproduz” nio pode ser colocada no mesmo plano da outra definicdo em que ¢
improdutivo o trabalhador que produz um valor de uso que ¢ pago por um rendimento
proveniente do salario do trabalhador produtivo ou das diversas formas de capital. Marx nfo €
claro relativamente a esta questdo, ja que nem todos os trabalhadores improdutivos podem ser
tratados de igual forma. Segundo a primeira defini¢do de trabalho improdutivo — trabalho cujo
protagonista consome mais do que reproduz —, o alfaiate que se dirige ao capitalista para lhe
arranjar as calgas €, por exemplo, colocado em pé de igualdade com o militar ou o trabalhador
das industrias bélicas: o primeiro, apesar de nfo ser produtivo em sentido capitalista, reproduz
o equivalente do que consome para manter-se quando presta o seu servi¢o ao capitalista,
enquanto tanto o militar como o trabalhador das inddstrias de armamento consomem
efectivamente mais do que reproduzem, mesmo quando estas industrias revestem formas
capitalistas. O mesmo acontece, por exemplo, com o especuladores financeiros, com os
trabalhadores e os capitalistas que exploram casinos, jogos de sorte, etc. Para Marx, porém,
esta distingio € considerada irrelevante, ja que tende a colocar todos os prestadores de
servigos no mesmo ambito:

“Os prestadores de servigos niio obtém gratis a sua
quota-parte do rendimento (saldrio e lucro), a sua
comparticipagio nas mercadorias produzidas pelos
trabalhadores produtivos; devem comprar a estes a sua
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parte, mas ndo tém nada a ver com a produgio. Por
isso, sdio trabalhadores improdutivos” (Marx., 1, 1974,
p. 128).
Segundo Marx, ndo ¢ o resultado material da produgo que determina se um trabalho

é ou nfo produtivo, mas a rela¢do social de producdo a que o trabalhador estd subordinado.
Assim, para utilizar o exemplo das industrias de luxo dos Grundrisse, ¢ claro que o trabalhador
ndo ¢ produtivo porque produziu um arrebique destinado ao consumo de alguns, mas
precisamente porque contribuiu para valorizar o capital de quem o empregou®. Neste sentido,
Marx admite que mesmo as actividades cujo produto nio se destaca verdadeiramente do
produtor, mas € um resultado da sua mente, podem ser produtivas em sentido capitalista. Os

exemplos mais paradigmaticos deste tipo de actividades sdo os do escritor(a) e o do cantor(a):

“Um escritor € um trabalhador produtivo ndo enquanio

produz ideias, mas quando enriquece o scu editor ...
Por exemplo, Milton que vendeu o «Paraiso Perdido»
por 5 /. st era um ftrabalhador improdutivo. Pelo
contrario, o escritor que escreve livros sob encomenda
para o seu editor ¢ um trabalhador produtivo. Milton
escreven espontaneamente como um bicho de seda
produz seda. Foi uma manifestagio da sua natureza.
Depois vendeu o produto por 5 /. st. Mas o escritor
proletdrio que fabrica, por exemplo, tratados de
economia segundo as directivas do seu editor ¢ um
trabalhador produtivo, enquanto o seu produto € a
priori apropriado pelo capital ¢ tem como vnico
objectivo um lucro. Uma cantora que venda o seu canto
por iniciativa prépria, ¢ wuma frabalhadora
improdutiva, mas a mesma cantora contratada por um
empresario que a faga cantar para ganhar dinheiro, ¢
uma trabalhadora produtiva enquanto produz capital”
Marx, 1, 1974, p. 128 e p. 350).

O argumento de Marx é claro: € a forma social do produto do trabalho, e néo a sua
forma material ou imaterial, um valor de troca acumulavel por outrem e ndo um valor de uso
ou uma presta¢do pessoal paga através de um rendimento previamente existente — lucro, juro,
renda ou mesmo salario — que determina se um trabalhador ¢ ou ndo produtivo. No entanto,
esta formulagdo ndo responde verdadeiramente a questdo se o trabalho intelectual ¢ ou ndo
produtivo. A forma social do produto do trabalho é insuficiente para dar uma resposta clara a
esta questdo que no pensamento de Marx estd envolta numa grande ambiguidade. Tendo em

conta que uma parte significativa do trabalho intelectual ndo constituia um instrumento de

*> O mesmo ndo se pode dizer das industrias bélicas cujos lucros sfo sustentados e garantidos pelas
rceitas fiscais e, por conseguinte, vivem parasitariamente a custa da sociedade, apesar dos capitalistas que as
dirigem e investem nelas obterem lucros astrondmicos, sobretudo em periodos de guerra. Estas industrias nfo
contribuem nem para a reproducio dos trabalhadores, nem para a reproducio da classe capitalista no seu
conjunto, apesar de beneficiarem alguns capitalistas.
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valorizagdo do capital no século XIX e coerentemente com a sua nogao de trabalho produtivo,
o autor do Capital alarga a categoria de trabalhador produtivo apenas aos trabalhadores
intelectuais que participam directamente na producio de mais-valia: “A categoria de
trabalhadores produtivos pertencem naturalmente todos os que, de um modo ou de outro,
colaboram na producfo das mercadorias, do simples servente até ao manager, engineer
(enquanto distintos do capitalista)” (Marx, I, 1974, p. 127).

Este exemplo torna-se, porém, demasiado restritivo, ja que se limita a abranger os
quadros técnicos que estio directamente envolvidos na produggo fabril que, no século XIX,
era o0 sector mais representativo do trabalho assalariado. Certamente que os exemplos
precedentes revelam que o trabalho produtivo pode estender-se a outros sectores em que
vigora a relagio de produgido capitalista. No entanto, apesar disto, a posi¢io de Marx
relativamente a esta questdo permanece fortemente condicionada pelo caracter material da
produgio, mesmo quando esta mesma materialidade nfo é concebida em termos abstractos,
mas em termos historicos:

“Para compreender a conexfdo entre producdo
intelectual e produgfio material é necessario antes de
tudo conceber esta ultima nfo como uma categoria
geral, mas como uma forma histérica determinada. Por
exemplo, ao modo de produgfio capitalista corresponde
um género de produgio intelectual distinto do que
corresponde ao modo de producio medieval. Se a
propria producdo material nfio ¢ considerada na sua
forma histérica especifica ¢ impossivel compreender o
caracter determinado da producio intelectual que lhe
corresponde € a sua ac¢io reciproca.

Por exemplo, a produgdo capitalista ¢ inimiga de
algumas formas de produgio intelectual como a arte ¢ a
poesia” (Marx, L, pp. 242- 43).

Antes de tudo, é a ‘produgdo material’ na sua forma historica especifica que

determina a ‘producgio intelectual’ correspondente ou dominante, tese que expressa a
concep¢do materialista historica do mundo de Marx. No entanto, apesar da tese ser
globalmente valida — tanto mais que o autor do Capital utiliza a categoria de ‘ac¢éio reciproca’
para explicar a relagio entre as duas formas de produgio, o que atribui também a segunda um
papel activo — tudo aponta, porém, para que a produg@o intelectual seja, de certo modo, uma
fun¢do da produgdo material que constitui, por assim dizer, a variadvel independente. Neste
sentido, deduz-se que apenas o trabalho intelectual directamente aplicado no processo de
produgio subordinado ao capital é produtivo. Mas supondo que o trabalho assalariado se

alarga as categorias intelectuais e que estas desempenham um papel decisivo na produgéo de
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valor e de mais-valia, apesar de ndo estarem directamente envolvidas nesta mesma produgao,
ndo sera necessario redefinir ou alargar a defini¢io de trabalho produtivo?

Marx parece retornar na resposta a esta questio a velha defini¢cdo de Smith para quem
s6 é produtivo o trabalho que produz bens transaccionaveis, ou seja, mercadorias que se
destacam de quem as produz. A este proposito, distingue na Histdria das teorias economicas
dois casos:

- O caso das formas de producdo em que as mercadorias possuem uma forma distinta,

independente do produtor e do consumidor, como os livros, os quadros, etc; nesta situagéo,

“a produgio capitalista apenas pode ter uma aplicacio
muito limitada (...) os diversos produtores cientificos on
artisticos, manuais ou intelectuais trabalham para um
comprador capitalista comum, editor”, o que significa
que “nos encontramos no ambito de formas de transicfo
para a producio capitalista” (Marx, 1., 1974, p. 358).
- O caso das formas de producgio que nio podem ser separadas do produtor —

oradores, actores, professores, médicos, padres, etc; também aqui Marx considera que

“o modo de producdo capitalista apenas pode
realizar-se num Ambito restrito e, pela propria
natureza das coisas, em alguns sectores. Nos
institutos de instrucfio, por exemplo, os professores
podem ser para o fundador do instituto, simples
assalariados, como ¢ frequentemente 0 caso em
Inglaterra. No entanto, relativamente aos alunos
ndo sfo trabalhadores produtivos, mas sdo-no
relativamente ao secu empregador. Este troca o seu
capital com a sua forga de trabalho e enriquece-se
com este sistema” (Marx, I, 1974, p. 358).

Em ambos os casos, a produgdo imaterial é pensada na base da hegemonia da
produgio material, como é provado pela primeira distingio e pela afirmagdo de que os
professores assalariados num instituto de ensino privado nfo sdo produtivos relativamente aos
alunos, mas apenas relativamente ao empregador. Certamente que Marx continua a considerar
que é a forma social € ndio o mero resultado material da produgio que determina se um
trabalho é ou n3o produtivo. No entanto, a distingdo entre as duas formas de produgio
imaterial é insuficiente, pois o que é verdadeiramente relevante é o contributo tanto directo
como indirecto do trabalhador para a produgio de valor e mais-valia. Na epoca contemporinea
— designada por alguns como época do ‘capitalismo tardio’, que nio € um conceito
completamente esclarecedor, pois, apesar das crises financeiras, o capitalismo nunca foi tdo
vigoroso e hegemonico a nivel planetario —, em que a separagdo entre o sector industrial e o
sector de servigos se esbate cada vez mais, certas formas de trabalho imaterial, mesmo quando

ndo contribuem directamente para a produg¢do de mais-valia, sdo tanto ou mais produtivas do
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que o tradicional trabalho agricola e industrial: por exemplo, o programador informatico presta
um servigo que, por um lado, é uma mercadoria imaterial que resulta da elaboragdo de um
codigo numérico e, por outro lado, o programa que este cria integra-se na maquina, no
hardware, assumindo uma existéncia distinta de quem o concebeu. Nao é dificil compreender
que este exemplo ndo apenas pde em causa a distingio de Marx entre as duas formas de
produgio imaterial, mas também revela que ¢ tdo produtivo o trabalhador da empresa
capitalista que utiliza a maquina programada como o proprio programador, apesar deste ndo
estar directamente envolvido no processo produtivo em questdo. Apesar de ndo existirem
computadores ou maquinas programaveis ou auto-reguléveis na época de Marx, € certo que
este continua prisioneiro de uma concepgdo que considera como trabalhadores produtivos
fundamentalmente os trabalhadores do sector priméario e secundario que produzem bens
transaccionaveis. Marx reconhece apenas uma excep¢do — o caso do transporte de mercadorias
— considerado como uma continuagio do processo de producio material e, deste modo, como
um trabalho produtivo, pois ndo apenas contribui para a “modificagdo do objecto de trabalho”
— para a sua deslocagfio espacial —, mas também aumenta o valor de troca da mercadoria
transportada e, por conseguinte, contribui directamente para a valorizagio do capital investido
no sector de transporte de mercadorias (Marx, 1, 1974, p. 359-60).

Marx retorna a este tema no Capitulo inédito do Capital. Admitindo — e bem — que
nem todo o trabalho assalariado pode por si s6 ser designado como trabalho produtivo — por
exemplo, “o soldado é um assalariado, se é mercenario, mas nfio € por isso um trabalhador

produtivo” (Marx, 1971, p. 230) — defende que

“os trabalhos que nfio podem ser utilizados como
servico, pelo facto de que os seus produtos s3o
inseparaveis do seu proprietdrio, de modo que nio
podem tornar-se mercadorias auténomas (0 que ndo
impede, de resto, de serem explorados de um modo
directamente capitalista), representam uma massa
irrisoria relativamente A producio capitalista” (Marx,
1971, p. 234).

Estas consideragdes expressam mais uma vez a influéncia da segunda defini¢do
smithiana de trabalho produtivo — de que Marx n3o se destaca claramente — do que uma
resposta adequada a questfo se o trabalho intelectual ou outros servigos que néo o transporte
de mercadorias podem ser produtivos. A expressdo que refere a exploragio capitalista directa
dos trabalhadores como condi¢do do seu caracter de trabalhadores produtivos, néo resolve o
enigma. De facto, hoje, por exemplo, o sector da educacdo pode ndo ser directamente

explorado pelo capitalismo, mas torna-se relevante e mesmo fundamental para o processo de
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valorizagdo global do capital. Destaca-se sobretudo o sector da educagio cientifica e
tecnoldgica, seja esta privada ou publica. No entanto, ndo se podera dizer que este sector
situado a ‘montante’ do processo produgio de mais-valia seja produtivo, ja que faz parte dos
custos de formagio da for¢a de trabalho e, por conseguinte, é sustentado pela mais-valia
produzida pela forga de trabalho ‘activa’. O mesmo nfo se podera dizer da ciéncia, ja que esta
se incorpora efectivamentee no processo de valorizagio do capital: a questfio das patentes no
sector dos medicamentos e da satide é bem um exemplo paradigmatico do caracter produtivo —
para o capital — da actividade cientifica e tecnologica.

Apesar de no século XIX as ciéncias ndo assumirem o papel relevante que
desempenham actualmente no processo de valoriza¢do do capital — refiro-me, obviamente, as
ciéncias naturais e matematicas e nao as ciéncias sociais e humanas cada vez mais ostracizadas
porque ndo contribuem para a ‘empregabilidade’ exigida pelo capital —, a tese em que Marx
afirma clara e explicitamente que “o tnico trabalho produtivo €, portanto, o que é consumido
directamente no processo de produgdo com vista a valorizagdo do capital” (Marx, 1, 1971, p.
224) acaba por rejeitar o trabalho intelectual e cientifico como trabalho produtivo, ja que, em
geral, este ndo é “consumido directamente” no processo material de produgio. A recaida na
segunda defini¢do de trabalho produtivo de Smith, apesar de justamente criticada por Marx, €
clara e inequivoca nesta passagem, deixando um niimero relevante de epigonos ‘marxistas’ no
século XX*, com particular destaque para Estaline, os partidos comunistas filosoviéticos e as
diversas correntes maoistas e trotsquistas.

Mas ndo € apenas este tipo de trabalho que ndo se enquadra na distingdo demasiado
restritiva de Marx entre trabalho produtivo e improdutivo. Apesar de ndo pertencerem ao
processo de produgio directo, mas ao processo de circulagio, algumas actividades podem ser
consideradas actualmente como produtivas em sentido capitalista. Entre estas, destaca-se
sobretudo a publicidade que nfo pode ser concebida apenas como uma parte dos custos de
producio do capital, mas como um elemento fundamental da sua valorizagdo: sem a
publicidade — que era, porém, praticamente inexistente na época em que Marx viveu — o
volume de vendas das empresas capitalistas seria consideravelmente menor e, por conseguinte,

também muito mais limitada seria a produgfio de mais-valia tanto relativa como absoluta®’.

¢ Ver capitulo 5.

*" Marx niio descarta implicitamente a possibilidade de que certos ramos do processo de circulagfio
do capital possam ser produtivos. Pena é que, tal como no capitulo LI do III volume do Capital que se inicia
com uimna exposicio sobre as classes sociais, ndo tenha retomado o argumento indicado na Histéria das teorias
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Tendo em conta as insuficiéncias, ambiguidades e hesitacdes de Marx sobre esta
temética poderemos dizer, tornando mais precisa a sua distingdo entre trabalho produtivo e
improdutivo, que é o processo de valorizagdo do capital que determina se este ou aquele tipo
de trabalho concreto é produtivo ou nio, e no este ou aquele trabalho concreto pertencente
ao sector de bens transaccionaveis ou de servigos, que determina como se processa a
valorizagio do capital”®. E tudo isto depende do grau de desenvolvimento histérico do
capitalismo que cria novos sectores para a valorizagéio do capital, enquanto elimina ou reduz
outros: por exemplo, uma empregada doméstica paga pelo rendimento de quem lhe compra
servigo que presta é uma trabalhadora improdutiva, enquanto uma assalariada de uma empresa
que faz limpezas ao domicilio por conta de um patrfio, como sucede actualmente com cada vez

mais frequéncia, é uma trabalhadora produtiva.

4.5. A relagdio entre trabalho alienado e trabalho produtivo

Mais fecunda e mais resistente & inexoravel prova do tempo, ¢ a analise de Marx
sobre a rela¢do entre trabalho alienado e trabalho produtivo. No Capitulo Inédito do Capital
considera que o capitalista desempenha uma fun¢do produtiva, ao contrario das concepgdes
dominantes na sua época que se limitavam a concebé-lo como um detentor de um capital que
se limitava a apropriar-se do produto do trabalho de outrem e que, por conseguinte, nem
sequer se apercebiam da sua fungfio histdrica, nem o distinguiam rigorosamente, por exemplo,
do mero rentier que ndo desempenhava nenhuma fungdo produtiva:

“Considerando que representa o capital produtivo
envolvido no seu processo de valorizacdo, o capitalista
desempenha uma fungfo produtiva que consiste em
dirigir e explorar o trabalho produtivo. Contrariamente
a0s que o ajudam a consumir a mais-valia, mas sem
estarem na mesma rela¢do imediata e activa com a
produgio, a sua classe surge como a classe produtiva

econémicas: “Até agora ocupamo-nos unicamente do capital produtivo, ou seja, do capital empregado no
processo de produgio imediato. Examinaremos em seguida o capital no processo de circula¢do. Apenas mais
tarde, faremos objecto da nostra investigacio a forma particular que assume o capital como capital comercial, €
tentaremos responder A pergunta até que ponto os trabalhadores que este emprega sejam trabalhadores
produtivos ou improdutivos” ( Marx, Karl, Newton Compton Editori, Roma, 1974, p. 360).

Tendo em conta a sua concepgdo de trabalho produtivo, ¢ provavel que Marx considerasse os
trabalhadores do comércio grossista como trabalhadores produtivos tal como os trabalhadores do sector de
transpottes de mercadorias, jA que o armazenamento e acondicionamento de mercadorias ¢, de certo modo, o
complemento final do processo de producio. O mesmo nfio se podera dizer do comércio retathista que se¢ limita
a realizar a conversio das mercadorias em dinheiro através da venda aos consumidores sem modificar ou
alterar o seu valor.

8 Ver, a este proposito: Isquierdo, Sérgio Camara — “ A value-oriented distinction, between
productive and improductive labour”. Londres: Capital &Class, Outono de 2006, pp. 37-63.
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par excellence (como dirigente [Lenker]) do processo
de trabalho, o capitalista pode efectuar itrabalho
produtivo, no sentido em que, o seu trabalho estando
integrado no processo de trabalho total, encarna-se no
produto” (Marx, Paris, 1971, p. 240).

Estas consideragdes de Marx sio verdadeiramente ‘heterodoxas’ o que, tendo em
conta a deturpagio que os seus epigonos do ‘socialismo real’ e das diversas correntes maoistas
e trotsquistas fizeram do seu pensamento, justifica plenamente esta frase emblematica
formulada contra alguns ‘marxistas’ da sua época: “Uma coisa ¢ certa, ¢ que eu nio sou
marxista”. O mérito de Marx reside no seu perspicaz historicismo: o capitalista que rege o
capital produtivo nio pode ser considerado um parasita, como de certo modo o era o senhor
feudal ou o proprietario de escravos que necessitavam da coacgdo extra-econdmica para se
apropriarem do sobreproduto do trabalho de outrem e, frequentemente, delegavam num feitor
ou num intendente — como refere o historiador alemdo Teodoro Momsen a propdsito de
Catio® — a direcgfio e organizagio do processo produtivo. Além do mais, ao contrario do que
defendiam Proudhon e alguns socialistas contemporaneos de Marx, a apropria¢do da mais-valia
ndo resulta de um furto do capitalista ao trabalhador, mas de um processo produtivo de
natureza cada vez mais social € com uma componente cientifica e tecnologica cada vez mais
elaborada que exclui os trabalhadores de toda e qualquer participagdo na organizagdo e gestdo
do processo de trabalho, concentrando-os na figura do capitalista e dos seus colaboradores
directos, ou seja, em todos os que no processo produtivo repartem directamente com ele a
mais-valia.

A fung¢io produtiva do capitalista-organizador do processo de produgio resulta
menos da sua competéncia técnica do que da sua posi¢io social enquanto detentor dos meios
de produgio que se confrontam com a for¢a de trabalho como propriedade de outrem. Em
contrapartida, afirma Marx na Histéria das teorias econdmicas, mesmo “se ndo existisse
nenhum capital, se o operario se apropriasse da sua mais-valia, do excedente de valor que
criou sobre o excedente de valor que consumiu, dever-se-ia dizer também que ¢é
verdadeiramente produtivo, ou seja, que cria novo valor” (Marx, I, 1974, p. 124). Esta
passagem remete-nos para a analise da relagdo entre trabalho produtivo e trabalho alienado.
Neste contexto, o capital surge como capital produtivo porque obriga o operario a fornecer-lhe

um sobretrabalho para poder adquirir os seus meios de vida e porque “personifica e representa

*? Ver Introdugio.
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sob forma objectivada, as «for¢as da produgio social do trabalho» ou forgas produtivas do
trabalho social” (Marx, 1971, p. 253).

As “forgas produtivas’ do trabalho social» surgem perante o trabalhador, como forgas
estranhas, alheias, j4 que dependem de quem dirige o processo de produgdo, o capitalista
‘produtivo’ ou os seus representantes a quem delega a direc¢io do processo produtivo
(managers, etc.). Além do mais, 0 modo como o trabalho é organizado e a propria combinagio
social dos trabalhadores na produc¢io de mercadorias € um processo que escapa ao seu
controlo consciente. No entanto, apesar da estrutura¢do social do processo de trabalho ser

estranha aos trabalhadores, Marx consigera que

“o trabalho produtivo (de valor) continua a enfrentar o capital
como trabalho dos operdrios individuais, sejam quais forem
as combinagBes sociais em que estes operarios entram na
produgdio. Enquanto o capital se opde como forga social do
trabalho, aos operérios, o trabalho produtivo, manifesta-se
sempre perante o capital como trabalho dos operarios
individuais™ (Marx, 1971, p. 254).

Mais uma vez se verifica que o conceito de trabalho alienado ndo desapareceu das
obras de maturidade de Marx. Pode mesmo dizer-se que este conceito foi aperfeicoado e
libertado, por assim dizer, da ‘canga’ hegeliana dos escritos da juventude. Torna-se claro que o
trabalho subordinado ao capital ou como instrumento da sua valorizagdo pressupde que o
trabalhador nfio controla a forga social de produgio que é dominada pelo capital, ou seja, as
condi¢des em que produz, a organizagio do trabalho e o modo como a sua propria for¢a de
trabalho se combina com as dos outros trabalhadores. Mas o facto de o trabalho subordinado
ao capital ser fundamentalmente um trabalho alienado, um trabalho estranho ao trabalhador
cuja forga social de produgdo se vira contra ele proprio ndo significa que o caracter produtivo
do trabalho se apague perante a hegemonia do trabalho alienado.

Perante o capital como forga personificada ou, mais modernamente, forga socialmente
estruturada para a produgdo de mais-valia relativa, o trabalhador individual é sempre um
trabalhador produtivo porque produz sempre um excedente sobre o valor que consumiu para a
sua reprodugdio. Isto remete-nos para as alternativas possiveis ao capitalismo, em que o
‘trabalho produtivo’ j4 ndo é, como no processo de submissio real do trabalho ao capital, um
instrumento de reducio do tempo de trabalho necessario para aumentar o tempo de trabalho
suplementar, mas o ponto de partida para reduzir o tempo de trabalho necessario e para
aumentar o tempo disponivel, ou seja, o tempo em que o individuo pode libertar-se da divisdo
unilateral do trabalho e desenvolver-se multilateralmente. Mas isso, para além de ter como

condi¢fio necessaria a reapropria¢do por parte dos trabalhadores associados da forga social de
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produgiio que lhes foi sonegada pelo capital, ultrapassa a propria distingdo entre trabalho
produtivo e improdutivo, bem como a dimens3o material do proprio processo de trabalho.
Entraremos numa esfera em que a centralidade do trabalho™, enquanto forma de actividade
que permite 2 maioria dos seres humanos adquirir os seus meios de subsisténcia e que
determina o modo de vida de cada um, ja ndo podera ser o principal horizonte da actividade

humana’'.

4.6. Conclusoes

Nio existe ruptura mas continuidade na obra de Marx. Prova-o a categoria transversal
de trabalho alienado que mantém ainda hoje uma grande actualidade, resistindo ao efeito
corrosivo do tempo. O trabalho estrutura-se e organiza-se no processo capitalista de produgio
independentemente do trabalhador que é despojado do controlo sobre a sua propria actividade
e nfio se reconhece nesta. Ao contrario do que defendem os apologistas de uma concepgdo
linear de progresso tecnologico e cientifico, a expansiio do capitalismo — caracterizada por
sucessivas vagas de inovagdo tecnologica e por ‘revolugdes’ na capacidade produtiva e nos
meios de produgio —, a aliena¢dio do trabalho ndo diminui, mas, pelo contrério, intensifica-se,
pois o aumento da componente intelectual no processo de produgdo ndo se traduz por um
maior controlo das condi¢des de produgdo e da organiza¢do do trabalho por parte da forca
social do trabalho.

Basta pensar como s3o actualmente elevados os indices de precarizagdo laboral
conjugados com a elevada mobilidade do capital, duas componentes fundamentais de um
processo de valorizagdo de um capital muito mais globalizado do que o do século em que
Marx viveu. A apropriagio dos talentos e capacidades intelectuais de um trabalho cada vez
mais social por parte do capital ndo corresponde ao alargamento do dominio do conjunto dos
trabalhadores sobre as condi¢Bes de produgio, mas a um estado de crescente inseguranga em
que a flexibilizagdo dos horarios de trabalho e o brutal recuo das formas de contratagdo
colectiva atingem todas as categorias de trabalhadores, independentemente do grau mais ou
menos elevado da sua formagfio ou qualificagio. Por conseguinte, o trabalho alienado ganha
hoje uma dimensdo central porque, apesar das fracturas sociais e das disparidades que marcam

a expansdo do capitalismo tardio, exprime a contradi¢iio cada vez mais insustentdvel entre o

% Para o estudo deste conceito, veja-se: Da Silva, Manuel Carvalho, Circulo de Leitores/Temas ¢
Debates, Lisboa, 2007, pp. 19-52.
3! Ver Conclusio.
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caracter social de uma produgio cada vez mais baseada no saber e no conhecimento ¢ uma
forma de organizagio do trabalho e de apropriagdo dos seus produtos completamente alheia e
fora do controlo de um trabalhador colectivo que ja néo é apenas representado pelo operario
fabril da época do autor do Capital, mas se estende aos trabalhadores intelectuais e cientificos
de um sector terciario que se torna cada vez mais indispensavel ao proprio processo de
produgio material®”.

Contrariamente ao conceito de trabalho alienado, a categoria de trabatho produtivo
ndo resiste tanto a inexoravel prova do tempo. E certo que Marx se destaca de Smith
considerando que nfio é o resultado material da produgiio que determina a distingdo entre
trabalho produtivo e improdutivo, mas a relagio social de produgdo capitalista: sendo pago
pelo fracgdio varidvel do capital, o trabalhador produtivo reproduz o valor da sua for¢a de
trabalho e cria uma mais-valia para quem o emprega, enquanto o trabalhador improdutivo se
limita a fornecer um valor de uso a quem o contrata e é pago por um rendimento previamente
existente, salario ou frac¢do do rendimento do capital que se destina ao consumo do seu
titular. Marx, ao contrario de Smith, admite que alguns trabalhadores do sector dos servigos
podem ser trabalhadores produtivos, como o provam os seus exemplos do actor ou de uma
cantora que trabalha para um ‘empresario’ do especticulo ou o do escritor que escreve livros
por encomenda do editor. Nestes casos, os trabalhadores contribuem para valorizar o capital
de quem os emprega e, por conseguinte, apesar de se situarem fora do processo de produgio
material, devem ser considerados produtivos. No entanto, na época em que Marx viveu a
subordinagio do trabalho ao capital nestes sectores era ainda limitada, pelo que os
trabalhadores cujo servigo é inseparavel da sua pessoa — caso da cantora e do actor, mas
também do escritor que concebe um livro por conta do editor — ndo surgem no mesmo plano
do que os trabalhadores fabris que continuam a ser para Marx os trabalhadores produtivos por
exceléncia.

Outra questdo € a tese expressa claramente no Capitulo inédito do Capital de que
apenas sio produtivos os trabalhadores que sio directamente explorados pelo capital,
entendendo-se, obviamente por ‘capital’ o capital produtivo. Excluindo a maior parte dos
trabalhadores que integram o processo de circulagio do capital — banca, seguros, comércio
retalhista, com a excep¢do do sector de transportes de mercadorias — da categoria de

trabalhadores produtivos, coloca-se, no entanto, a questdo: em que medida o trabalho

32 Ver capitulo 6.
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intelectual e cientifico que no é explorado directamente pelo capital é ou ndo produtivo? A
resposta de Marx nio deixa de ser demasiado restritiva: apenas ¢ produtivo o trabalho técnico
e intelectual que intervém directamente no processo produtivo, como o do engenheiro ou o do
encarregado da fabrica que se distingue do manager actual que ndo € um assalariado, mas um
capitalista activo que participa nos lucros da sociedade anénima de que é responsivel
executivo.

Esta resposta deixa completamente fora da categoria de trabalhador produtivo a
actividade cientifica, j4 que esta se encontra objectivada nos meios de producdo que surgem
como capital perante o trabalhador que os utiliza sob o comando do capitalista. E precisamente
aqui que Marx acaba por recair na segunda distingdo smithiana de trabalhador produtivo que,
como veremos no capitulo seguinte, influenciou muitos epigonos das suas teorias no século
XX. Poder-se-4 perguntar: nio é verdade que o trabalho intelectual e cientifico, por exemplo,
o que se designa hoje por I&D, é uma condigdo tdo indispensavel para a valorizagdo do capital
como o trabalho produtivo directo? Certamente que sim, apesar de na época de Marx o seu
peso ser significativamente menor do que actualmente. Neste sentido, o cientista mesmo que
ndo envolvido directamente na produgdo material, mas que elabora as teorias cientificas que
permitem aumentar a capacidade produtiva e, por conseguinte, valorizar o capital € tao
produtivo como o operario tradicional.

Apesar de considerar correctamente que o capital nio ¢ mais do que trabalho
objectivado que se converte em poder de dominagio sobre o trabalho vivo — e ndo um ‘factor
de produgdo’ situado no mesmo plano ou mesmo num plano superior do que o trabalho, como
defendem os partidarios do conceito de ‘capital humano’ —, Marx subvaloriza a componente
intelectual do trabalho relativamente a4 componente manual, embora defenda que no
capitalismo a ciéncia se transforma numa forga produtiva directa por se incorporar nos meios
de produgio que sdo propriedade do capital. No entanto, a componente intelectual do
trabalho, o conhecimento, ndo constitui um ‘capital humano’, como defendem hoje as teorias
economicas académicas. Neste ambito, € valida a concepgfo de Marx sobre o trabalho
alienado: a transformagio do conhecimento em ‘capital humano’ nfo € mais do que a
subordinagio do intelecto e da ciéncia ao processo de valorizagio do capital. Tanto o
conhecimento como a ciéncia sio componentes fundamentais do trabalho complexo, e ndo do

capital, que, frequentemente, nfio gasta um céntimo na formagio da forga de trabalho mais
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qualificada, mas nfio hesita em considerar como sua propriedade exclusiva o “cérebro social”>
que pertence, de facto, ao trabalho na sua dimensdo mais desenvolvida e abrangente, ¢ nao ao
capital. Esta mistificagiio, em que o produtor surge como produto do seu produto e, por
conseguinte, completamente esvaziado da sua autonomia, continua a ser uma caracteristica da
ideologia do capital entendida como forga material que, assim, se atribui a si proprio um poder
que contrapde as potencialidades do préprio trabalho ao instituir uma ‘empregabilidade’ da
forca de trabalho intelectual e cientifica estritamente confinada a produgio de mais-valia
relativa. Mais uma vez a teoria de Marx pode constituir uma chave critica de leitura dos
processos de produgio do ‘capitalismo tardio’.

O mesmo no se podera dizer da teoria das classes sociais que se baseia no conceito
de trabalho produtivo como trabalho essencialmente fabril. Esta teoria tem como ponto de
referéncia o Manifesto do Partido Comunista, que Marx escreveu com Engels, onde ¢
defendido que a tendéncia do desenvolvimento do capitalismo aponta para um crescente
antagonismo de classe entre a burguesia proprietaria dos meios de produgdo e o proletariado,
representante tipico do trabalhador assalariado. Marx nfo elaborou uma teoria das classes
sociais mais aprofundada. O seu 18 de Brumdrio de Louis Bonaparte ¢ uma andlise brilhante
da estrutura das classes sociais francesas no periodo situado entre 1848 e 1851, caso tipico de
um desenvolvimento capitalista em atraso relativamente ao modelo britanico, mas néo contém
uma teoria sistematica das classes sociais que Marx se preparava para redigir no terceiro
volume do Capital que permaneceu incompleto. A teoria das classes sociais do Manifesto do
Partido Comunista — obra de momento e de forte dimensfio panfletiria — ndo reflecte
verdadeiramente a tendéncia do desenvolvimento capitalista, caracterizada pelo aumento do
sector terciario no emprego populagio activa e pela redugiio do peso do sector primario e
secundario.

A posi¢io dominante de Marx relativamente aos trabalhadores do sector terciario € a
de considera-los como trabalhadores improdutivos no pior sentido da expressdo. Prova disto €
a sua tese sobre a “grande massa chamados “trabalhadores superiores” — funcionarios estatais,
militares, artistas, médicos, padres, juizes, advogados, etc. — que “ndo apenas sio
improdutivos, mas sio essencialmente destrutivos” (Marx, Karl, I, Roma, 1974, pg. 142).

Estas considera¢des aceitam-se apenas tendo em conta que no século XIX, o sector terciario

53 Esta feliz expressio deve-se a Umberto Cerroni. Ver: Cerroni, Umberto — Teoria della societa di
massa. Roma: Riuniti, 1983, p. 171 sgg.
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estava nitidamente separado do processo de produgio de mais-valia, pelo que apenas alguns
casos — que Marx, de resto, sublinha na sua defini¢do de trabalho produtivo como trabalho que
ndo ¢ definido pelos seus resultados materiais, mas pelo seu contributo directo para a
valorizagio do capital — podem, na melhor das hipoteses, constituir formas de transi¢@o para a
relacio capitalista de produgdo fora do sector fabril.

Ao contrario do que Marx pensava, ndo apenas O Sector terciario superou o sector
secundario em termos de populagio activa, mas o desenvolvimento do capitalismo teve como
um dos seus eixos centrais o aumento da componente do trabalho imaterial e, sobretudo, a
interpenetragdo entre sector secundario e terciario como resultado da generalizagio de
dispositivos  informatizados, de sistemas automaticos programaveis no terciario e
indispensaveis ao funcionamento das maquinas do secundario. Certamente que uma grande
parte do trabalhadores que exercem a sua actividade laboral no terciario, para além de ndo
terem relacio com o sector da produgdo industrial, desempenham uma tarefa rotineira, estdo
submetidos a autoridade e disciplina do dominio do capital, bem como a uma divisdo de
trabalho que reproduz sob uma nova forma, no interior do proprio sector terciario, a separagao
entre trabalho manual e intelectual, ou seja, a separagdo entre quem decide e quem executa
ordens de outrem. Por conseguinte, a alienagdo relativamente as suas condigdes de trabalho e
a0 sentido da sua propria actividade estende-se também a estes trabalhadores.

Resta, porém, um facto indesmentivel: a teoria das classes sociais de Marx ¢
manifestamente insuficiente para interpretar as transformagdes registadas no capitalismo actual,
particularmente no capitalismo da era da informatica. Destaca-se o aumento do peso das
classes nio directamente envolvidas na producio material, mas prestadoras de Servigos a
industria, bem como de novas formas de trabalho assalariado que, ndio sendo trabalho fabril,
constituem novas fontes de valorizagio do capital, mas que ensaiavam apenas os primeiros
passos na época de Marx. Basta pensar, por exemplo, nas actividades orientadas para o lazer,
de que se destacam as chamadas ‘industrias da cultura’™, controladas por mega-grupos

econdmicos. Apesar de, em rigor, estas actividades ndo poderem ser consideradas ‘produtivas’

> Adoptamos esta designagdo criada pelos fundadores da Escola de Francoforte, os filosofos Marx
Horkheimer e Theodor W. Adorno, em substituicio do termo ‘cultura de massas’. Estes visam “excluir, loge 2
partida, a interpretagio que convém aos advogsdos daquela, ou seja, que se trataria de qualquer coisa como uma
cultura que surge espontaneamente das proprias massas, a forma contemporanea da arte popular. A industiria
da cultura encontra-se nas antipodas de tal concepgo. Ela reorganiza o que ha muito se tornou um habito,
dotando-a de uma nova qualidade. Em todos os sectores os produtos sio fabricados mais ou menos segundo um
plano, talhados para o consumo das massas €, em larga medida, determinando eles prdprios esse consumo”
(Adorno, Theodor W. — Sobre a Indiistria da Cultura. Coimbra: Angelus Novus, 2003, p. 99).
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— o lazer integra a reprodugdo da forga de trabalho ‘activa’ e, por conseguinte, as actividades
que o sustentam s3o financiadas pelo excedente social ou pela mais-valia previamente
existente, facto que Marx subalterniza — exige-se, uma redefini¢io do conceito de trabalho
produtivo que possa reflectir adequadamente as alteracBes na estrutura das classes e dos
grupos sociais relativamente ao modelo dualista burguesia/proletariado do Manifesto do
Partido Comunista. A recusa desta redefinigio pord em causa o proprio conceito de trabalho
produtivo, centrado na produgao material, e, por conseguinte, a propria teoria de Marx sobre a
origem de produgdo de mais-valia, questdo nuclear, pois se o crescimento do sector terciario,
das profissdes técnicas e intelectuais e dos novos mecanismos tecnologicos € tomado como
pretexto para tentar demonstrar que a distingio entre trabalho produtivo e improdutivo
centrada no trabalho operario esta ultrapassada, a propria teoria de Marx sobre a mais-valia, a
exploracdo e o trabalho alienado perde validade. Por este caminho enveredaram no século
passado os apologistas da chamada ‘sociedade pos-industrial’. No entanto, 0s seus principais
criticos marxistas ndio estiveram 4 altura do desafio que lhes foi colocado, permanecendo, em
geral, reféns da concepgio de trabalho produtivo como trabalho produtor de bens
transaccionaveis. Seremos obrigados a analisar esta polémica no proximo capitulo, pois apenas
através da demonstracdo dos limites e insuficiéncias das duas posigdes poderemos tragar as
grandes linhas da redefini¢do ou reformulacdo de um conceito de trabalho produtivo integrado
numa teoria critica renovada sobre a produgio de mais-valia relativa e as novas classes sociais

do ‘capitalismo tardio’.
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CAPITULO 5 — OS APOLOGISTAS DA SOCIEDADE POS-INDUSTRIAL E O MARXISMO
ORTODOXO

3.1. O contexto historico-social

Em 1973, na sua célebre obra The coming of post-industrial society, o socidlogo
norte-americano Daniel Bell considera que a sociedade pos-industrial nasce nos nos anos
1945-50. Refere alguns acontecimentos que marcaram o nascimento da ‘nova sociedade’.
Destaca, em primeiro lugar, a descoberta do primeiro computador digital, o ENIAC, em 1946,
seguindo-se-lhe 0 MANIAC, o JONIAC que, dez anos depois, se difundiram. Dois anos
depois, Norbert Wiener, o pai da cibernética, publicou a obra Cybernetics, que revelou os
mecanismos de auto-regulacio e auto-ajustamento que estfio na base do funcionamento dos
computadores (Bell, Daniel, Alianza Editorial, Madrid, 1994. pp. 397-98). O debate sobre a
natureza da sociedade pds-industrial como sociedade pds-capitalista ou sociedade programada,
termo utilizado pelo socidlogo francés Alain Touraine na obra La société post-industrielle,
publicada em 1969, no rescaldo do Maio de 68, atinge, porém, o seu auge nos finais dos anos
60 e na primeira metade dos anos 70, periodo marcado pela contestagdo do capitalismo pelos
novos movimentos sociais, de que se destacam o movimento estudantil tanto na Europa como
nos Estados Unidos da América, pela queda das ditaduras em Portugal, na Grécia, pelo
estertor do franquismo espanhol e pela oposi¢do a intervengio norte-americana no Vietname.
O debate tinha-se iniciado, porém, muito antes, como o prova a publica¢io da obra Classes e
conflito de classes na sociedade industrial (“Soziale Klassen und Klassenkonflikt in der
industriellen Gesellschaft”) do socidlogo liberal alem@o Ralf Dahrendorf, em 1957, obra mais
tarde renegada pelo proprio autor, onde é introduzido o conceito de ‘sociedade pos-
capitalista’. Neste ensaio Dahrendorf, criticava o termo “sociedade capitalista® concebido
como uma “extrapolagiio do mundo das relagdes econdémicas para o das relagdes sociais”
(Dahrendorf, I, 1977, p. 69), preferindo o termo ‘sociedade industrial’ cujo elemento distintivo
é constituido pela “produgiio mecanizada dos bens em estabelecimentos e empresas industriais”
(Dahrendorf, I, 1977, p. 73). Subentende-se, embora o socidlogo alemdo nunca o afirme
explicitamente, que o capitalismo, a existir, foi apenas um caso particular do desenvolvimento

da sociedade industrial no século XIX que, no periodo posterior a Segunda Guerra Mundial,
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inicia a sua transi¢@o para a sociedade pos-industrial avangada concebida como sociedade pos-
capitalista.

Nio pode esquecer-se, porém, outros dois eventos sociais e politicos sem os quais
nio se pode entender a polémica entre os apologistas da sociedade pos-industrial e as duas
grandes correntes do marxismo ortodoxo, primeiro a corrente filosoviética, depois a corrente
maoista dos partidarios europeus ocidentais da chamada ‘Revolugdo Cultural Proletaria’,
particularmente activos nos finais dos anos 60 e principios dos anos 70. O primeiro € o
contexto da Guerra Fria, sobretudo na sua forma pos-estalinista de ‘coexisténcia pacifica’,
termo muito contestado pelas organiza¢des politicas que proclamavam a sua fidelidade ao
Partido Comunista da China sob a direc¢io do ‘Grande Timoneiro’ Mao Tse-Tung, em que,
apesar da luta pelo predominio das duas superpoténcias, os Estados Unidos e a Unido
Soviética, se verifica uma interpenetragdo dos dois sistemas sociais e politicos rivais que
favorece, do lado ocidental, a construgdo do Estado de bem-estar ¢ do modelo social europeu
e, do lado soviético, as sucessivas tentativas de liberalizagdo econdmica e democratiza¢do
politica que, timidamente iniciadas por Kruchtchev, tiveram como acontecimento marcante a
Primavera de Praga de 68, culminando na experiéncia da Perestroika de Gorbatchev nos finais
dos anos 80 do século passado. O segundo sfo os chamados ‘Trente Glorieuses’, termo
inventado pelo francés Jean Fourastier, futurélogo™ e estudioso das relagdes do trabalho, para
designar o periodo situado entre o pos-Segunda Guerra Mundial e os finais dos anos sessenta
do século passado, em que vigorou na Europa Ocidental um modelo de capitalismo social,
caracterizado no 4mbito laboral pelo predominio dos contratos a tempo indeterminado e por
uma certa estabilidade de emprego, bem como pela construgdo dos pilares do modelo social
europeu, centrado nos diversos sistemas nacionais de saide publica, na expansio da escola
publica e na promogdo de uma seguranga social publica orientada para a proteccdo dos
desempregados vitimas das flutuagdes dos ciclos economicos e para um regime de
aposentacOes baseado no sistema de reparti¢ao.

Este contexto historico-social em que as classes trabalhadoras e as suas organiza¢des
mais representativas na Europa Ocidental, bem como os movimentos sociais emergentes nos
finais dos anos sessenta do século passado dispunham de uma capacidade de resisténcia muito
maior de que actualmente a instauracdo de um capitalismo liberal centrado no

desmantelamento das fungdes econdmicas do Estado e na reducdo minimalista das suas

55 Veja-se, a este respeito, Fourastié, Jean — As 40000 horas. Lisboa: Prelo, 1977.
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fungdes sociais, teve como primeira consequéncia, no plano das ideias e das doutrinas, a
emergéneia de concepgdes que, apesar ndo serem ideologicamente homogéneas, se
caracterizavam pela tese da ‘superagiio’ do capitalismo tal como este era concebido por Marx
na sua forma liberal classica. Esta superagdio servia, no entanto, aos defensores da nova
doutrina para tentarem demonstrar que se estava a constituir uma sociedade que, apesar de ser
estruturalmente diferente da dos paises integrados na esfera do ‘socialismo real’ com a sua
propriedade estatal dos meios de produgdo, ja ndo poderia ser concebida como a classica
sociedade capitalista em que, segundo o Manifesto comunista de Marx e Engels, se
enfrentavam a burguesia e proletariado como classes fundamentais. Para estas doutrinas a luta
de classes j4 ndo constitufa uma caracteristica central de uma nova sociedade em que os
contlitos sociais e politicos tendiam a institucionalizar-se por via da negociagéo sindical e da
penetragio no aparelho de Estado de organizagGes politicas que representavam 0s interesses
das classes trabalhadoras.

Foram precisamente os diversos apologistas da sociedade pés-industrial — concebida
como uma sociedade pos-capitalista ou programada que j4 tinha superado o antagonismo entre
proprietarios dos meios de produgo e possuidores da forga de trabalho € em que a procura do
lucro privado constituia uma caracteristica cada vez mais irrelevante ndio apenas do
funcionamento da economia, mas também da motiva¢io das lutas sociais e politicas — que
defenderam a capacidade da nova sociedade, nem capitalista nem socialista, mas algo de
hibrido e ambiguo entre os dois sistemas sociais e politicos dominantes no contexto da Guerra
Fria, de integrar e superar os conflitos sociais e politicos que até a grande crise de 1929 tinham
marcado o desenvolvimento do capitalismo liberal. Apesar da sua aparente heterogeneidade,
resultante mais de diferencas quantitativas do que de reais diferengas qualitativas, os
apologistas da sociedade pos-industrial partilhavam um conjunto de ideias comuns que, de
certo modo, se converteram numa espécie de ‘artigos de fé’, pois tinham como objectivo
explicito tentar provar a diminui¢do das desigualdades econdmicas e sociais, que, com a
reestruturacdio do capitalismo no sentido conservador e neoliberal, acelerada com a implosdo
da Unifio Soviética e o desmoronamento do ‘socialismo real’, pelo contrario, se aprofundaram
até a eclosdio da primeira grande crise do capitalismo global no século XXI. Estas ideias
comuns s3o fundamentalmente as seguintes: a) a centralidade do conhecimento no
desenvolvimento econémico e o peso crescente do sector terciario no emprego da populagio

activa; b) a separagio da propriedade econdmica dos meios de produgdo do controlo e
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direcgio das empresas com a consequente constituigdo de um ‘capitalismo organizado’ por
uma espécie de managerial revolution; c) uma ‘nova’ teoria das classes j ndo centrada nas
relacdes de producio e na divisdo social do trabalho promovida pelo capitalismo, mas em
critérios de estratificacdo que tém como fundamento relagdes de poder e autoridade sem
nenhuma referéncia ao problema da propriedade versus ndo-propriedade dos meios de
produgio, considerado como uma questdo ultrapassada, e mesmo definitivamente superada no
ambito do novo ‘capitalismo organizado’; d) o abandono da distingdo entre trabalho produtivo
e improdutivo em beneficio de um conceito genérico de alienagio que se desloca para fora de
um processo de trabalho enquadrado pelos managers e em que a exploragio da forga de
trabalho desaparece do horizonte ou em que esta perde a ‘centralidade’ que possuia no
capitalismo liberal do século XIX.

O marxismo ortodoxo do século XX foi marcado pelas revolugdes soviética e chinesa,
que estiveram na origem das suas duas correntes dominantes, bem como por uma analise da
etapa do capitalismo que tinha sucedido ao capitalismo de concorréncia: o capitalismo
monopolista. No entanto, esta nova etapa do capitalismo ja tinha sido anunciada por Marx,
autor que, ao contrario dos seus epigonos do século passado, era dotado de uma capacidade
inédita para prever as tendéncias de desenvolvimento futuro, mesmo quando estas apenas
comegavam a despontar. No Capitulo XXVII do Livro IIl do Capital, Marx analisou as

consequéncias da formagio das sociedades por ac¢des:

“1° Enorme extensio da escala da producdio ¢ de
empresas que teriam sido impossiveis com capitais
isolados. Ao mesmo tempo, empresas que eram outrora
governamentais constituem-se em sociedades.

2° O capital, que se integra, por defini¢io, no modo de
produgio social e pressupde uma concentrago social de
meios de produgio e de forca de trabalho, assume aqui
directamente a forma de capital social (capital de
individuos directamente associados) em oposi¢do ao
capital privado; as suas empresas surgem pois como
empresas sociais em oposicio ds empresas privadas. Ea
supressdo do capital enquanto propriedade privada no
interior dos limites do préprio modo de producfo
capitalista.

3° Transformacio do capitalista realmente activo num
simples dirigente ¢ administrador do capital de outrem
¢ dos proprietarios de capital em meros proprietarios,
em meros capitalistas financeiros” (Marx, III, 1976,
408-409).

Foi, no entanto, um dos mais brilhantes marxistas do século XX, apesar de

anatemizado pela ortodoxia oficial dos partidos comunistas filosoviéticos, o dirigente da

social-democracia alema Rudolf Hilferding, que, pela primeira vez, analisou detathadamente o
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fenémeno de concentragdo e centralizagdo do capital que o desenvolvimento das sociedades
por acgdes potenciava na sua extraordinaria obra O capital financeiro (“Das Finanzkapital”),
publicada em 1910, com a sua tendéncia para a especulagio bolsista, bem como para a
internacionalizacfio através do fenémeno de exportaco de capital®®. Obra muito marcada pelo
contexto do capitalismo alem#o da republica de Weimar, centrou-se na analise da concentra¢ao
do capital bancério, considerado como o principal protagonista da nova etapa do capitalismo,

enquanto a do capital industrial surgia, de certo modo, como um simples corolario da anterior:

“Com a concentracio dos bancos aumenta
simultancamente a esfera das empresas industriais com
as quais a banca tem relagGes directas na sua qualidade
de fornecedora de crédito e instituto financeiro.

A empresa industrial, que ¢ técnica e economicamente
favorecida, pode aspirar a tornar-se, depois de uma luta
concorrencial afortunada, dominadora absoluta do
mercado, de modo a aumentar as préprias vendas e, em
seguida, & eliminacfio do adversdrio, facturar, por um
periodo discretamente longo, superlucros que a
indemnizem lentamente das perdas sofridas na luta
concorrencial” (Hilferding, Mildo, 1977, pp. 243-44).

Inspirado nesta obra de Hilferding e no ensaio do britdnico John A. Hobson

Imperialism. A study, publicado em 1902, Lenine escreve, em 1916 no seu exilio suico, o
célebre Imperialismo, estddio supremo do capitalismo, em que o capital financeiro resulta da
fusdo ou interpenetragdio do capital bancéario com o capital industrial, sublinhando os processos
de concentra¢io monopolista na Alemanha, na Franga, nos Estados Unidos e o seu relativo
atraso na Gra-Bretanha, pais onde nasceu a primeira revolugo industrial e defensor do livre-
cambismo até A expansdo do colonialismo a partir da segunda metade do século XIX, bem
como o fenémeno de exportagio de capitais e da disputa das grandes poténcias pelo controlo
econdmico niio apenas das coldnias, mas também dos paises e regides menos desenvolvidas
onde investiam os seus capitais. Obra dotada de um excelente suporte estatistico e analitico,
revelou, porém, uma limitagio fundamental que restringiu enormemente o seu alcance
histérico: a tese de que o capitalismo na sua fase imperialista “gera inevitavelmente uma
tendéncia para a estagnagio e putrefacgiio” (Lenine, 1971, p. 133).

Esta tese, ndo se verificou. Pelo contrério, a Historia provou que foi precisamente no
‘socialismo real’ que se concretizou uma tendéncia para a ‘putrefaccio’ e ‘estagnagéo’
centralista-burocratica, de que resultou a implosio da Unido Soviética e a conversdo ao

capitalismo dos paises que se integravam na sua esfera de influéncia. O capitalismo do século

56 Veja-se, a proposito da exportagiio de capitais, Hilferding, Rudolf — I/ capitale finanziario: Mildo,
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XX, e também o dos inicios do século XXI, tem-se caracterizado por sucessivas vagas de
inovagio cientifica e tecnoldgica, apesar das suas recorrentes crises econdmicas e financeiras.
Estas tém constituido até hoje um elemento da reprodugdio alargada do proprio processo de
acumulacio da mais-valia a4 escala mundial que o sustenta e ndo um sintoma da sua
‘estagnagdo’ e ‘putrefacgio’ econdmica resultante do seu ‘estadio supremo’ imperialista, como
pensava Lenine.

No entanto, foi esta concepgiio sobre o carcter ‘parasitario’ do capital na sua fase
imperialista e monopolista que exerceu uma influéncia determinante sobre o marxismo
ortodoxo do século passado. Esta influéncia teve como principal consequéncia o reforgo dos
aspectos mais historicamente datados do pensamento de Marx e uma incapacidade geral tanto
da corrente filosoviética como da corrente maoista de construir no plano doutrinario ¢ no
plano politico uma alternativa aos apologistas da sociedade pos-industrial, bem como de
analisarem criticamente as transformacdes que se registaram no capitalismo do século passado.
De um modo geral, o marxismo ortodoxo constituiu uma espécie de oposto bipolar dos
apologistas da sociedade pos-industrial, j4 que se limitou a propor como alternativa um
conjunto de artigos de fé de sinal contrario que, em muitos aspectos, contribuiu, se ndo para
legitimar ideologicamente algumas concepgdes defendidas pelos seus adversarios, pelo menos
para conferir-lhe uma credibilidade que n3io mereciam. Neste sentido, destacamos: a) uma
concep¢io de Estado no capitalismo tardio como mero instrumento das classes
economicamente dominantes ou das sua frac¢io hegemonica, apesar da tese althusseriana
sobre a “autonomia relativa” do politico que foi adoptada por alguns dos elementos mais
representativos da corrente maoista do marxismo ortodoxo; b) uma insisténcia que chega a
revelar-se dogmaticamente doentia de que as duas classes fundamentais do capitalismo tardio
continuam a ser a burguesia e o proletariado, apesar do reconhecimento do peso crescente das
chamadas ‘camadas intermédias assalariadas’ ou de uma ‘nova pequena burguesia’, ambas
perpetuamente oscilantes ou polarizadas em torno das duas classes que o Manifesto
Comunista de Marx e Engels, panfleto historicamente datado, consideravam como as fontes do
antagonismo fundamental no seio da sociedade capitalista; c) uma recusa efectiva de analisar o
alargamento da esfera do trabalho alienado no capitalismo tardio a partir da ideia
completamente falsa de que o conceito de alienagdo pertencia as obras ‘filosoficas’ de

juventude de um Marx ainda ‘hegeliano’ e que tinha sido definitivamente abandonado por ele

Feltrinelli, 1976, pp. 407-43.
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nas suas obras de ‘maturidade’; d) uma distingio entre trabalho produtivo e improdutivo que,
ignorando deliberadamente as implicagdes da critica de Marx a segunda distingdo smithiana
entre trabalho produtivo e improdutivo ou considerando como mais ‘coerentes’ os aspectos
mais tradicionalistas do seu pensamento sobre esta questdo, acaba por concluir que so €
produtivo o trabalho directamente envolvido no processo de produgio material.

Os dados do debate ou do dilogo de surdos entre os apologistas da sociedade pos-
capitalista e 0 marxismo ortodoxo estdo langados. Resta-nos ver como este se desenvolveu e

quais foram os seus resultados.

5.2. Da sociedade industrial a sociedade pos-industrial
5.2.1. A centralidade do conhecimento e a * terciarizagdo’ da sociedade

Para o soci6logo norte-americano Daniel Bell, uma das caracteristicas mais
importantes da sociedade pos-industrial relativamente a sociedade industrial € a transformagao
de uma economia produtora de bens materiais numa economia prestadora de servigos. Para
além dos servigos pessoais (comércio de retalho, lavandarias, garagens, estabelecimentos de
beleza), dos transportes e comunicagdes, imobiliario, bancos, seguros e institui¢des financeiras,
destaca-se sobretudo a rubrica “satide, educagdo, investigagio e governo” que adquire uma
posicio nuclear no contexto da nova sociedade pos-industrial, j4 que se encontra
indissociavelmente ligada a “expansdo de uma nova infelliguentsia — nas universidades, nas
organiza¢des de investigago, nas profissdes e no governo” (Bell, Madrid, 1994, p. 33).

A sociedade pos-industrial é caracterizada pela importancia crescente das “classes
profissionais e técnicas” no sector tercirio. Esta tecno-intrumentalizagio da sociedade tende a
abolir o tradicional antagonismo de classe entre proprietarios e ndo-proprietarios dos meios de
produgdo, pois a linha de fractura social resulta cada vez mais da “divisdo entre as classes de
cientistas e técnicos e os que nio pertencem a estas” (Bell, Madrid, 1994, p. 137). O principio
do nuclear da sociedade pos-industrial é a centralidade do conhecimento tedrico que determina
um conjunto de transformagdes que definem a sua especificidade, mas sobretudo a separam
definitivamente da sociedade industrial. A primeira ¢ o predominio do trabaltho imaterial de
manipula¢io de simbolos e algoritmos sobre o trabalho material de manipulagdo de coisas. A
segunda € o sector de Investigagdo e Desenvolvimento (I&D), em que se concentra a
capacidade cientifica de um pais, como fonte nio apenas do crescimento econdémico, mas

também do seu poderio relativamente aos que continuam centrados num modelo de
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desenvolvimento baseado na ind@stria pesada. A terceira, que integra as outras duas, € a
formagio de uma “tecnologia intelectual” que consiste “na substituic@o de juizos intuitivos por
algoritmos (normas para a solugdo de problemas)”, os quais, “podem incorporar-se numa
méquina automatica, num programa de computador ou numa série de instrugdes em formulas
estatisticas e matematicas” (Bell, 1994, p. 48).

Sob o ponto de vista sociologico, a sociedade industrial € um “jogo contra a natureza
fabricada”, pois estd centrada nas relagdes entre 0 homem e a maquina e utiliza o meio
ambiente natural no sentido de transforméa-lo num recurso controlavel pela técnica. Em
contrapartida, a sociedade pos-industrial é um “jogo entre pessoas” que manipulam simbolos e
algoritmos e em que “uma «tecnologia intelectual», baseada na informagdo, surge junto da
tecnologia da maquina” (Bell, 1994, p. 142). O seu recurso mais escasso, ja ndo é, como nas
sociedades pré-industriais ¢ mesmo nos primérdios da sociedade industrial, a escassez de bens
materiais socialmente indispensaveis que, pelo contrario, sfio relativamente abundantes, mas a

escassez de tempo:

“As sociedades mais pobres sdo as que mais tempo
dispdem nas suas mfos. A produtividade € tdo baixa
que até uma quantidade considerdvel de tempo de
trabalho produz apenas pequenos aumentos marginais.
Nestas sociedades sdo pouco necessérias a pontualidade
¢ a medida do tempo. Ha sempre manhd. Nas
sociedades de alta produtividade, a aplicac¢io do tempo
¢ um problema econdmico premente, sendo necessario
um racionamento eficaz para se obter uma melhor
utilizacio do tempo. O principio, por conseguinte, ndo
pode deixar de ser mais simples: quando a
produtividade € baixa, o tempo & relativamente barato;
quando a produtividade ¢ alta, o tempo ¢ relativamente
caro. Em suma, suscita um aumento geral na escassez
do tempo” (Bell, 1994, pp. 544-45).

Tal como Daniel Bell, o socidlogo francés Alain Touraine considera que ja ndo se vive
em sociedades caracterizadas pela simples acumulagdo de capital, mas em sociedades
“programadas” em que o crescimento econdomico depende “mais directamente do que outrora,
do conhecimento, e portanto da capacidade que a sociedade tem de criar criatividade”
(Touraine, Lisboa, 1970, p. 10). Neste sentido considera que “hoje, as maiores empresas nao
s3o grupos sidertirgicos ou quimicos, mas a investigagdo espacial ou nuclear, o ministério da
Educagdio Nacional ou os seus equivalentes” (Touraine, 1970, pp. 53-54). Influenciado pelos
acontecimentos de Maio de 68 — o seu ensaio sobre a sociedade pos-industrial foi publicado
em 1969 —, Touraine afirma que o operariado ja nfio é o sujeito central da contestagio social a

ordem politica e econémica dominante, mas
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“as categorias relativamente mais elevadas — agentes
técnicos, desenhadores, empregados  superiores.
colaboradores técnicos — que ndo participam no jogo
dos burocratas ¢ que estdo mais directamente expostos
as suas consequéncias do que os trabathadores de tipo
tradicional, relativamente protegidos pela fraqueza
relativa do seu enquadramento € pela sua presenca em
grandes massas na base dos organigramas” (Touraine.,
1970, p. 67).

A vanguarda dos ‘contestatarios’ concentra-se “nos sectores economicamente mais
avancados, nos gabinetes de estudos, ou entre os quadros exercendo fungdes de competéncia e
ndio de autoridade e certamente na Universidade” em que “apareceram os movimentos mais
radicais e inovadores” (Touraine, 1970, p. 23).

Nos finais dos anos 50, o sociélogo liberal aleméo Ralf Dahrendorf langou este tema
da ‘centralidade’ do conhecimento e do saber na emergente sociedade pos-capitalista,
defendendo que “a atribuigiio de posi¢des sociais tornou-se hoje uma prerrogativa do sistema
de instru¢io” (Dahrendorf, I, 1977, p. 103). A principal consequéncia deste evento € o
aumento da mobilidade social entre as diversas geragdes, o que conduz a passagem de uma
sociedade centrada em classes ‘fechadas’, em que a grande maioria dos individuos permanecia
vinculada a sua primitiva origem de classe, para uma sociedade de ‘classes abertas’. O aumento
das oportunidades de mobilidade social acaba por conduzir a uma redugdo da intensidade dos
conflitos sociais, pois “em vez de avangarem as proprias reivindicagdes na sua qualidade de
grupos homogéneos é mais provavel que os individuos compitam por um lugar ao sol uns com

os outros enquanto individuos” (Dahrendorf, I, 1977, p. 105).

E inegavel que na chamada sociedade ‘pés-industrial’ se verifica um aumento da
componente técnica e intelectual no trabalho social. O proprio Marx ja se tinha apercebido
deste fenomeno quando defendia que a ciéncia se transformava cada vez mais numa forga
produtiva directa, embora ndo tivesse extraido todas as implicagdes desta tese, ja que nunca se
libertou completamente da sua concepgo mais tradicional em que apenas o trabalho intelectual
directamente envolvido no processo de produ¢do material era produtivo. O erro fundamental
dos apologistas da sociedade pés-industrial consiste em considerarem que o aumento das
profissdes intelectuais e técnicas contribuiu para reduzir as fracturas e antagonismos sociais
que caracterizavam a sociedade composta por ‘classes fechadas’ do capitalismo industrial do
século XIX ou entio para o surgimento de novos protagonistas que substituem o velho

proletariado na contestagio social a ordem social e politica dominante.
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Relativamente as perspectivas ‘integracionistas’ de Daniel Bell e Dahrendori, a
necessidade crescente das profissdes técnicas e intelectuais no processo de valorizagdo de
capital conduz cada vez mais & perda do estatuto relativamente elevado que estas frac¢des da
nova forga de trabalho niio operaria desfrutavam na sociedade industrial classica: quanto mais
tendem a generalizar-se, mais se desvalorizam socialmente. Em consequéncia, cresce
paralelamente tanto o desemprego tecnologico e cientifico, como a precarizagdo laboral no
seio das novas profissdes centradas no chamado ‘capital humano’. O aumento da dimens&o
intelectual do trabalho assalariado estad também indissociavelmente ligado ao alargamento da
esfera da alienacg3io, ja que a criatividade cientifica e tecnologica da nova forga de trabalho €
posta ao servigo exclusivo do processo de valorizagdo de capital. A tentativa de reduzir as
perspectivas destes trabalhadores a realizagio de objectivos que visam a maximizagdo dos
lucros de uma empresa em que sdo concebidos como ‘colaboradores’ é um dos aspectos mais
caracteristicos desta nova forma de alienagiio centrada sobretudo no envolvimento nas tarefas
e no grupo de trabalho. Além do mais, deixa cada vez mais de existir uma diferenciacio entre
vida privada e vida profissional, j4 que com o desenvolvimento das novas formas de
comunicacdo moveis estes trabalhadores devem estar ilimitadamente disponiveis para
satisfazerem as necessidades da acumulacio de capital.

Dos trés apologistas mais representativos da sociedade pos-industrial, Alain Touraine
foi o Ginico que se apercebeu desta forma de pressdo sobre o trabalho intelectual de que resulta
o alargamento das fronteiras da alienagdo quando afirma que os trabalhadores tradicionais se
encontravam relativamente protegidos em consequéncia do factor que, paradoxalmente,
exprimia a sua maior debilidade relativamente ao controlo dos processos de trabalho: a sua
concentra¢io de massa na base da hierarquia da empresa capitalista. Porém, o autor integra-se
ainda no contexto do ‘contrato social’ dos ‘Trente glorieuses’, em que os trabalhadores
assalariados menos qualificados da inddstria e dos servigos desfrutavam de contratos
relativamente estaveis garantidos por um maior poder de intervengdo e negociagio dos seus
sindicatos mais representativos. Esta situagio comegaria a alterar-se radicalmente nos anos 80
e 90 do século XX com o crescimento de formas de precarizagdo laboral que pde em causa a
relativa estabilidade de emprego destas fracgdes da forga de trabalho assalariada. Por outro
lado, a influéncia dos acontecimentos de Maio de 68, ainda demasiado presentes no seu
horizonte, levam-no nitidamente a sobrevalorizar o peso das categorias mais intelectualizadas

da forca de trabalho e dos movimentos sociais — de que destaca o movimento estudantil, a que
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dedica integralmente o segundo capitulo da sua obra — na contestagdo as ‘mutagdes’ do
capitalismo em que o trabalhador assalariado tradicional parece perder cada vez mais
relevancia social e politica, ja4 que “o principal objectivo dos modernos movimentos sociais €
muito mais do que a luta contra o lucro, o controlo da mudanga” (Touraine, 1970, p.83). No
entanto, ao contrario do que Touraine estimava, a precarizagio laboral e aos processos que, a
partir dos anos 80 e 90 do século passado, conduziram ao desmantelamento de inddstrias onde
estava concentrado o operariado urbano — a Inglaterra de Margaret Thatcher é o exemplo mais
emblematico e radical deste desmantelamento — associou-se também o refluxo dos movimentos
sociais que tinham surgido nos finais dos anos 60 do século passado.

Daniel Bell desenvolve uma andlise que tende a nfio atribuir grande importancia as
finalidades da investigagio cientifica e tecnologica tanto no contexto da Guerra Fria, como no
contexto mais geral da sua relagio com a industria. De facto, segundo estatisticas divulgadas
pelo proprio autor, em 1967, a percentagem dos gastos federais em 1&D canalizada para o
combate da “ameaca exterior” era superior a 80% e, em termos globais, ou seja, se lhe
juntarmos de I&D industrial de financiamento privado, superava 60% (Bell, 1994, p. 297). Isto
significa que, afinal, a maior parte dos gastos com a investigacio cientifica na ‘sociedade pos-
industrial’ norte-americana é canalizado para financiar as industrias bélicas, o que € um sintoma
ndo apenas da irracionalidade e desperdicio que caracterizava o capitalismo do século XX, e
ainda o do século XXI, particularmente a partir dos atentados as Torres Gémeas de Nova
Torque em 11 de Setembro de 2003, mas também da inadequagdo do proprio conceito de
sociedade “pos-industrial”, ja que, ndio é para o sector de servigos que ¢ canalizado a maior
fatia da I&D, mas para a indistria, mesmo quando esta ndo é reprodutiva de valor e mais-
valia®.

Finalmente, Ralf Dahrendorf sobrevaloriza a importancia do acesso a educag¢do como
corrector das desigualdades sociais. Esta sobrevalorizagdo € um tema recorrente que
actualmente voltou a ribalta. Trata-se do tema liberal da ‘igualdade de oportunidades’ que gera
uma mobilidade social ascendente que permite a um numero cada vez maior de pessoas que
provém das classes sociais menos favorecidas conseguir alcangar uma posi¢io social ‘superior’
4 dos seus pais. Pierre Bourdieu e Jean-Claude Passeron, no seu célebre estudo La

reproduction, publicado nos finais dos anos 60, demonstraram que o acesso a universidade e as

57 Em 2007, quase 90% da I&D em Franga tinha como destino a industria, enquanto os servigos
eram responsaveis apenas por menos de 11%. (Fonte: Chevallier, Marc — “De I’importance dés usines”. Paris:
Alternatives Economiques, Fevereiro de 2010, p. 54).
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melhores escolas francesas era condicionado, em tultima instincia, pela origem social dos
alunos, pelo que uma igualdade formal de oportunidades corresponde a uma desigualdade real

de resultados, facto extensivel, como referem os autores, em maior ou menor medida & maior
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parte dos paises da Europa Ocidental™ e também aos Estados Unidos, como sublinha, neste

Gltimo caso, o proprio Daniel Bell*®. Mais recentemente, verificam-se mesmo em alguns paises
movimentos no sentido descendente. Segundo um estudo realizado em Franga pelo sociélogo
Camille Peugny, os individuos submetidos a uma mobilidade descendente representavam 25%
do grupo de idades dos 25 aos 39 anos, quando constituiam apenas 18% ha vinte anos atras®.
Estes exemplos demonstram claramente que a ‘igualdade de oportunidades’ na sociedade ‘pos-
capitalista’ de Dahrendorf nfio tem contribuido necessariamente para reduzir as fracturas e
diferenciacdes que se formam a montante de um sistema de educagio publica formalmente

igual para todos.

5.2.2. A separacdo da propriedade da gestdo: a questdo dos “managers”
Num ensaio publicado em 1955 intitulado 4 desintegragdo do capitalismo familiar,
Daniel Bell argumentava que

“se estavam a produzir duas «revolugdes silenciosasy
relativamente ao poder ¢ a classe social: o declinio do
poder herdado (porém nfo necessariamente da riqueza)
significa que a classe social superior dos homens
negocios endinheirados ndo constituia ja a classe
dirigente; o aparecimento dos gestores significa que
nfio existia continuidade de poder em mios de um
grupo social especifico. A continuidade do poder
residia na posi¢io institucional. O poder estava em
grande parte em méos da elite intelectual ¢ técnica € do
directério politico, que incluia os gestores das
corporagbes que ocupava na época 0S postos
fundamentais nas instituicbes. Os individuos ¢ as
familias mudam, enquanto o poder institucional
permanece” (Bell, 1994, p. 54).

Alain Touraine alinha pelo mesmo diapasdo. Assim, considera que a empresa

tradicional que predomina no capitalismo do século XIX se caracteriza pelo facto do poder do

3% Ver: Bourdieu, Pierre; Passeron, Jean-Claude — A reprodugdo. Lisboa: Editorial Vega, s.d., pp.
127-29.

39«0 que se torna mais relevante sdo as distingdes no interior da mesma sociedade do conhecimento.
E que o sistema educativo da sociedade se encontre dividido, como estd, em colleges locais, universidades
publicas ¢ pequenos college privados, tenda efectivamente a repetir € a perpetuar a contraposi¢do no seio de
uma elite, entre os privilegiados e uma massa instruida, e a reforgar as divisdes de classe no interior da propria
«cidade cientifican” (Bell, Daniel — EI advenimiento de la sociedad post-industrial. Madrid: Alianza Editorial,
1994, p. 284).
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capital se exercer directamente sobre a forga de trabalho: o capitalista exerce a0 mesmo tempo
o controlo sobre o processo produtivo. Numa segunda etapa surge a “organizagio do
trabalho” em que o controlo do processo de produgio se separa da propriedade e se concentra
num manager cuja principal fun¢io é coordenar, integrar e manter a organizagdo da empresa.
Numa terceira etapa, surge um nivel intermédio entre o sistema econdémico € a organizagao, o
nivel institucional, em que a empresa ndo é apenas uma unidade de produgo e uma
organiza¢do, mas também

“am centro auténomo de decises, cuja acgdo nfo se
inscreve apenas numa actuagdo concertada e geral ae
crescimento econdmico, mas deve calcular os seus
interesses particulares ao mesmo tempo em face de
outras unidades de decisdo e em face das incessantes
mudancas das suas condi¢des de actividade; ¢ que
também deve negociar com todos os actores que se
encontram no seu Seio € que procuram intervir nas
decisdes” (Touraine, 1970., p. 164).

Neste novo contexto, os dirigentes da produ¢do econémica transformam-se em
tecnocratas que, juntamente com os burocratas e os racionalizadores integram a “nova classe
dominante”, enquanto a “evolugio industrial” conduz a um “ascendente da organizagdo sobre
a execugio e, em seguida, da politica sobre a organiza¢do” (Touraine, 1970, p. 165).

Para Ralf Dahrendorf a separagio da propriedade da direcgdo estd na origem da
formagio das sociedades por acgdes. Embora o socidlogo alemdo considere que esta
separacio ndo constitui uma “mudanca fundamental como, por exemplo, a revolu¢do
industrial” (Dahrendorf, I, 1977, p. 84), defende que a transferéncia ou a delegagdo do poder
de direcgdio para os managers institucionaliza um novo tipo de relagdes no interior da empresa,
j4 que, o novo dirigente, diferentemente do capitalista tradicional, s “dificilmente pode
exercer a sua autoridade em directa e deliberada oposi¢io com os interesses e os desejos dos
seus subordinados” (Dahrendorf, I, 1977, p. 81). O manager, enquanto responsavel pela
organiza¢io e coordenagdio do trabalho dos participantes directos na produgdo tenta alcangar
uma “espécie de consenso entre os que sdo obrigados a obedecer as suas ordens” (Dahrendorf,
I, 1977, pp. 80-81). A nova estrutura empresarial conduz a “desintegra¢do” do capital e do
capitalismo que é substituido por “uma multiplicidade de grupos que estdo em parte de acordo
entre si, em parte em conflito, € em parte sdo diferentes uns dos outros” (Dahrendorf, I, 1977,

p. 85). No plano economico, a institucionaliza¢do do contlito e a formagdo de consensos no

 Ver: Seuret, Franck — “Quand I'ascenseur social fonctionne dans les deux sens”. Paris:
Alternatives Economiques, Margo, 2010, pp. 44-47.
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seio da empresa em torno do “homem da organizagio” tem como principal consequéncia que a
« : ~ s 711135 . .

motiva¢do da procura do lucro nunca foi tio débil”, pois os managers interessam-se cada vez
mais por factores como “os retornos, a eficiéncia e a produtividade” que estdo
»indissociavelmente vinculados aquele elemento imponderavel que foi chamado o «clima

[social] da empresa»” (Dahrendorf, I, 1977, p. 83).

A separagio da propriedade do controlo e organizagio de produgdo que, para
Dahrendorf, surge como uma caracteristica que assinala uma importante diferenca entre o
capitalismo do século XIX e o pos-capitalismo do século XX, para utilizar a expressdo do
socidlogo alemdio, ja tinha sido analisada por Marx. No capitulo XXTII do terceiro livro do

Capital, Marx caracteriza do seguinte modo as nascentes sociedades anonimas:

“Em geral, as empresas por acgdes tém tendéncia a
separar cada vez mais a fungfo do trabalho
administrativo da propriedade do capital, seja este fruto
de empréstimo ou ndo; tal como o desenvolvimento da
sociedade burguesa suscitou a separacdo entre as
funcdes administrativas e judicidrias da propriedade
fundiaria de que eram atributos durante a época feudal.
Por um lado, o simples proprietario do capital, o
capitalista financeiro, opde-se ao capitalista activo € 0
préprio capital financeiro, com a extensdo do crédito
reveste um caracter social concentrado nos bancos que
lhe emprestam daqui em diante em substitui¢io dos
seus proprietarios imediatos; por outro lado, o simples
director que nio ¢ de modo nenhum possuidor do
capital, nem como emprestador nem sob outra forma
preenche todas as fungdes efectivas de que o capital
activo enquanto tal tem necessidade; segue-se que
apenas o funcionirio permanece, o capitalista
desaparece do processo de produgfo como supérfluo”
(Marx, III, 1976, p. 370).
Leitor atento de Marx, Daniel Bell, apercebe-se da importancia desta analise do autor

do Capital para legitimar a sua tese sobre as trés grandes transformagdes estruturais registadas
pelo capitalismo. A primeira é que a acumulagio de capital ja ndo depende do empresario
individual mas do sistema de crédito bancério, a segunda € a separagio entre a propriedade € a
direccdio das empresas e a terceira a expansdo do “pessoal burocritico e do trabalho de
colarinho branco” ligado as operagdes de comércio e distribuigio, fendmeno também previsto
por Marx (Bell, 1994, pp. 79-80). No entanto, esta leitura tem como consequéncia uma
extrapolagio que visa fundamentalmente legitimar a ideia de que ja ndo € a propriedade dos

meios de produgio o elemento que rege verdadeiramente o desenvolvimento do processo de
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acumula¢do que passa a ser dirigido e controlado em ultima instincia pelos managers que
recebem um ‘salario de direcgfio’ pelas suas fungGes de capitalistas activos.

Este tipo de extrapolagio, de resto comum aos diversos apologistas da sociedade pos-
industrial, revela duas importantes limita¢des. A primeira, ja prevista por Hilferding®, é que a
separa¢io da propriedade da direc¢io das empresas no contexto das sociedades anonimas esta
indissociavelmente ligada ao facto de que uma camada cada vez mais restrita de grandes
possuidores de acgdes pode estender o seu controlo muito para além do capital que
subscreveram. Isto significa que ndo existe verdadeiramente uma espécie de
‘institucionalizagio’ ¢ mesmo ‘democratizagio’ do controlo das sociedades anonimas, ja que
0s pequenos accionistas ndo apenas ndo tém voz activa nas principais decisdes estratégicas dos
conselhos de administragio, mas também se encontram cada vez mais expostos aos riscos de
perda, de faléncia fraudulenta e da especulagio financeira®. A segunda é que o ‘salario de
direc¢io’ dos managers nfio os coloca no mesmo plano do trabalhadores subordinados ao
processo de acumulagio de capital, j4 que a sua fungio de direc¢do ndo ¢ meramente ‘técnica e
organizativa’, mas visa fundamentalmente a produgo de mais-valia em representagdo dos que
detém uma grande percentagem de acgdes. Neste sentido, partilham com estes directamente a
reparticio desta mais-valia e estdo, por conseguinte, interessados e mesmo vinculados a
promogdo do seu aumento. Isto ¢ tanto mais verdade se pensarmos que a maior parte da
remuneracdo destes managers nio provém do seu ‘salario de direc¢do’, mas de outras fontes
directamente ligadas aos resultados liquidos da sociedade anonima, como €é o caso,
actualmente, das stock options e das ‘remuneragdes variaveis’, dependentes, por exemplo, dos
‘prémios de desempenho’. Em suma, a separagio da propriedade da direc¢@o das empresas néo
tem como consequéncia uma atenuagio do caracter capitalista das sociedades anonimas, mas,

antes pelo contrario, permite através da concentragio e centralizagdo de capitais num numero

S Ver capitulo VII da II parte do Capital Financeiro onde Hilferding reflecte sobre a constitui¢ao
das sociedades por acgdes (pp. 121-139 da edi¢do italiana citada).

°2 Numa passagem do livro III do Capital que Daniel Bell se esquecen provavelmente de citar, Marx
desmascara os efeitos perversos das alegadas “transformac@es estruturais” resultantes da constituicdo das
sociedades anénimas que, afinal, nfio alteram a natureza do capitalismo. Pelo contrdrio, geram uma nova
tendéncia para a irracionalidade e o desperdicio de recursos que sdo subtraidos a finalidades produtivas: “Ba
supressiio do modo de produgdo capitalista no interior do proprio modo de producio capitalista, logo uma
contradicio que se destrdi a si prépria e que, com toda a clareza, se apresenta como uma simples fase
transitéria para uma nova fase de produgfo. E como uma contradicio deste tipo que esta fase de transicdo se
manifesta. Em certas esferas estabelece o monopélio, suscitando assim a intervencio do Estado. Contribui para
o renascimento de uma nova aristocracia financeira, uma nova espécie de parasitas, sob a forma de promotores
de projectos, de fundadores e de directores simplesmente nominais; todo um sistema de vigarice e de fraude
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cada vez menor de poderosos proprietarios-accionistas o alargamento da esfera da acumulagdo
capitalista, enquanto, no plano sociologico, contribui para aumentar a diferenciagdo entre os
grandes proprietarios dos meios de produgio e os seus representantes directos, os managers, €
a grande maioria dos que na sociedade civil estdo subordinados ao trabalho assalariado tanto

na indiistria como nos servicos.

5.2.3. Estratificagdo social, poder e autoridade

A caracteristica comum aos apologistas da sociedade pos-industrial ¢ uma sociologia
das classes sociais em que desaparece como critério de diferenciagio a questdo da propriedade
ou ndo propriedade dos meios de produgio, sociologia que comega a desenhar-se com a
concepgdo de uma sociedade pos-capitalista ou programada centrada na difusdo do
conhecimento e na chamada managerial revolution que separa a propriedade da direccio das
empresas. As relagdes de poder e autoridade que o conhecimento confere aos que o possuem
passam a ser um primeiro critério de diferenciagdo. Para outros autores acrescenta-se ainda a
posi¢io dos individuos numa ordem burocrética hierarquizada que néo cessa de crescer com o
alargamento da esfera administrativa do Estado nas sociedades ocidentais posteriores a
Segunda Guerra Mundial.

Daniel Bell lanca o mote quando considera que o novo modelo baseado na
“tecnologia intelectual” opera uma transformagdo de fundo na estrutura de classes herdada da

sociedade industrial, pois

“os novos factores determinantes da estrutura social
(porém nio necessariamente da politica e da cultura)
sdo a revolucdo cientifica e técnica, o que designei nos
meus escritos por centralidade do conhecimento teorico
como principio nuclear da organizagfio social, ao
mesmo tempo que a caracteristica do novo sistema de
estratifica¢dio social consistirdA na divisdo entre as
classes de cientistas e técnicos e dos que nfo pertencem
a estas” (Bell, Daniel, 1994,., p. 137).
O conflito fundamental no interior da nova sociedade pos-industrial ndo é “a luta

entre capitalistas e trabalhadores nas fabricas”, caracteristica da sociedade industrial classica,
mas “o choque entre o profissional e a populaga, na organizagio e na comunidade” (Bell,
1994, p. 154). A “base do poder” ja ndo ¢ a propriedade dos meios de produ¢do, mas a

~competéncia técnica” e “a “educagdio o modo de acesso a este; 0s que estdo no topo (ou a

relativamente a4 fundaglo, emissio e trafico de acgdes. E a produgdo privada sem o controlo da propriedade
privada” (Marx, Kar 1 — Le Capital, III Vol., Paris: Editions Sociales, 1976, p. 410).
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elite do grupo) sdo os cientistas) (Bell, 1994, p. 411). O poder concentrado na nova
“intelliguentsia técnica e profissional”, fundamentalmente um poder de planificacdo militar,
econdmico e social, caracterizado por uma racionalidade de tipo funcional e por formas
tecnocraticas de praxis, ja nfio é contestado pelo operariado, mas por uma outra frac¢do da
intelliguentsia, “os intelectuais literarios, que progressivamente se converteram em
apocalipticos, hedonistas e niilistas” (Bell, 1994, p. 251):

Esta teoria das classes sociais que é, no fundo, uma mera teoria de estratificagdo
social, tem desde logo como principal limitagio a tese de que os cientistas e os técnicos
constituem uma ‘classe social’ em consequéncia da fun¢do que desempenham na sociedade e
do tipo de racionalidade a que esté associada a expansio da sociedade pos-industrial, ou seja, a
racionalidade cientifico-tecnologica a que se opde a ‘tradicional’ cultura humanista classica. A
intelliguentsia cientifica e técnica ndio constitui, de facto, uma classe social, mas uma categoria
social, ou seja, um conjunto social cujos membros provém em grande parte da pequena e
média burguesia e a que o capitalismo atribui uma fun¢do cada vez mais relevante em
consequéncia do aumento da componente intelectual do trabalho social que intervém directa
ou indirectamente no processo de acumulagio de capital®. Além do mais, Daniel Bell coloca
no mesmo plano as “elites intelectuais e técnicas” que detém um poder de comando sobre o
trabalho dos outros no sentido da extrac¢do de mais-valia, como os managers, € 0s que,
mesmo tendo funcdes de enquadramento e coordenagio do trabalho de outrem, séo
trabalhadores assalariados e que, por conseguinte, ndo podem ser confundidos com os

primeiros®. Em suma, ao abandonar como critério diferenciador entre as classes sociais a

3 Para a noglo de categoria social como conjunto social distinto da classe social a referéncia
continua a ser Poulantzas, Nicos — Poder politico e classes sociais, 1 Vol., Porto: Portucalense Editora, 1971,
pp. 95-97).

% As interrogagdes colocadas por Daniel Bell a este respeito nfo me parecem pertinentes: “A classe
operaria ¢ composta por todos os que trabalham em troca de saldrios? Porém, alargar assim o conceito €
estendé-lo até o distorcer, impedindo o reconhecimento (sdo trabalhadores todos os gerentes? Sio trabalhadores
todos os supervisores e os adminstradores? Sdo trabalhadores os professores e engenheiros que recebem salarios
elevados?” (Bell, Daniel, op. cit., p. 177).

Em primeiro lugar existe uma fracgio crescente de trabathadores assalariados néio operarios do sector
de servigos e da industria (engenheiros ¢ técnicos de produgio), pelo que as reticéncias de Bell sobre uma
pretensa extensdo da classe operdria ndo se justificam minimamente. O que aumentou sim foi a esfera do
trabalho assalariado. Em segundo lugar, insinuar que os gerentes ¢ os administradores por receberem uma
espécie de salario de direcgio poderdio eventualmente fazer parte do trabalho subordinado nfio tem nenhum
sentido, ja que estas figuras sdo, em grande parte, remuneradas pelo lucro do capital e desempenham funges
estreitamente associadas A apropriagio de mais-valia. Em terceiro lugar, nfio ¢ o maior ou menor salario de
engenheiros e professores que os converte em membros de uma pretensa “elite intelectual” dominante, mas
fungdes de comando sobre o trabalho dos outros que remetem para uma relagdo de poder ¢ predominio. Eis
como, relativamente a este ultimo aspecto, Daniel Bell, ¢ também Ralf Dahrendorf — veja-se mais a frente — ndo
distingnem verdadeiramente poder de autoridade.
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propriedade ou ndo propriedade dos meios de produgio, Daniel Bell ¢ incapaz de caracterizar
de forma adequada as grandes fracturas sociais do capitalismo tardio.

Ralf Dahrendorf considera que uma das caracteristicas centrais da sociedade pos-
capitalista, outra versio sinénima da sociedade pos-industrial de Daniel Bell, ¢ a constituig¢@o
de uma “nova classe média” que ndio constitui um prolongamento da classe capitalista
tradicional nem se encontra cada vez mais préxima do operariado. Para o socitlogo alemao
podem distinguir-se dois grandes ‘estratos’ nesta nova classe: o primeiro é composto pelos
sujeitos que integram uma hierarquia burocratica e pelos que se encontram fora desta. A teoria
da “classe dominante” “aplica-se sem excep¢Bes (sic) a posi¢do social dos burocratas,
enquanto a teoria da classe operaria se aplica da mesma forma geralmente a dos empregados
néo burocraticos” (Dahrendorf, I, 1977, 97-98).

A tese de que “ a teoria social da classe dominante se aplica sem excepgdes & posi¢ao
social dos burocratas” ndo tem sentido, pois nfio apenas a burocracia constitui uma categoria
social resultante do alargamento da intervengio na esfera politico-administrativa no capitalismo
tardio, mas também porque apenas as suas cipulas ou os seus vértices tém um efectivo poder
de decisdo sobre questdes sociais e politicas que afectam a vida de todos. De facto, de acordo
com a definigio de Dahrendorf, teriamos que classificar como pertencentes a classe dominante
os funcionarios publicos administrativos que se limitam a aplicar as normas e procedimentos
estabelecidos pelos governos, apesar de beneficiarem muitas vezes da ignorancia dos cidadaos
menos informados relativamente as normas legais de que sio depositirios exclusivos para
exercerem, em nome do Estado, um poder subordinado baseado no formalismo burocrético®.
Dahrendorf reconhece, porém, que as fracgdes da “nova classe média” que ndio integram o
aparato burocratico do Estado aproximam-se pelas suas condi¢des de vida dos operarios da
indtstria. Estas fracgdes incluem “muitos empregados das industrias terciarias, das lojas
comerciais, dos restaurantes, dos cinemas, mas também os operarios altamente especializados
e os chefes de departamento que conquistaram o status de estipendiarios” (Dahrendorf, I,

1977, p. 98).

® A este respeito, deve ter-se em conta a caracterizagio da burocracia por parte de Marx na sua obra
de juventude Critica da filosofia hegeliana do direito piiblico: “A «burocracia» é o «formalismo de Estadoy da
sociedade civil. Esta ¢ a «consciéncia do Estado», a «vontade do Estado», a «forga do Estado» enquanto € uma
corporagdo (o «interesse geraly, relativamente ao interesse particular, apenas pode ser «particular», desde o
momento em que o particular ¢, relativamente ao geral, um «geral»: a burocracia €, por conseguinte, forcada a
proteger a imagindria generalidade do interesse particular, o espirito de corporagio, para proteger a imagindria
particularidade do interesse geral, o seu préprio espirito: o Estado deve ser uma corporacio, desde o momento
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A conquista de direitos sociais e a institucionalizagio do conflito de classes
constituem duas novas caracteristicas da nova sociedade pos-capitalista. Relativamente ao
primeiro aspecto, Dahrendorf considera que os direitos a aposentag¢do, a0s seguros contra a
doenga, aos subsidios de desemprego, ao salario e a um padrio de vida minimos tiveram como
consequéncia um “cada vez maior nivelamento das posi¢des sociais”, embora existam ainda
“notaveis diferengas de rendimento e prestigio, habitos de despesa e estilos de vida”
(Dahrendorf, I, 1977, p. 109). Relativamente ao segundo, o perigo de uma “guerra
permanente” entre o capital e o trabalho assalariado esta definitivamente esconjurado na
sociedade pos-capitalista através da negociagdo entre associagdes sindicais € patronais,
legalmente reconhecidas, bem como através da formago de um “sistema primario de cidadania
politica” que permite que as classes trabalhadoras tenham, nos parlamentos, partidos e
organizagdes politicas que representem os seus interesses e joguem, por conseguinte, de

acordo com as regras do jogo institucional:

“Organizagio significa institucionaliza¢do e, enquanto
a sua funciio manifesta consiste numa defesa cada vez
mais adequada e aberta de determinados interesses, tem
invariavelmente também a fungio latente de suscitar
formas de conflito que contribuem para reduzir a
violéncia dos conflitos de interesses” (Dahrendorf, L,
1977. p. 113).

Estas consideragdes de Dahrendorf suscitam duas observacdes. A primeira € que a
institucionalizagio dos direitos sociais — actualmente cada vez mais debilitados — implica
necessariamente uma redefinicio da distingdo tradicional entre trabalho produtivo e
improdutivo, a qual constitui, de certo modo, uma heranca do Estado liberal classico,
concebido por Marx e Engels como um mero consumidor improdutivo de mais-valia ou como
uma mera “comissdo para administrar os negdcios comuns de toda a classe burguesa” (Marx,
Karl; Engels, 1975, p. 62). No entanto, para além de no definir os termos do “contrato social”
que instituiu 0 modelo de capitalismo predominante no periodo dos ‘Trente Glorieuses™®,
Dahrendorf sobrestima nitidamente o alcance do ‘nivelamento social’ resultante do
reconhecimento politico de um conjunto de direitos sociais da classe trabalhadora. O
capitalismo predador que desembocou na crise global do sistema em 2007-2008, bem como o

agravamento das desigualdades e fracturas sociais, sobretudo a partir dos anos 80 do século

em que a corporagio quer ser Estado), por conseguinte, uma socicdade particular, fechada, no Estado” (Marx,
Karl — Critica della filosofia hegeliana del diritto pubblico. Roma: Riuniti, 1983, p. 68).

% Veja-se na préxima sec¢o em que consistem estes termos de um contrato social que instituiu o
chamado modelo social europeu.
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passado, desmentem o seu optimismo, embora ndo fossem previsiveis na epoca em que O
sociblogo alemdo escreveu o seu ensaio sobre Classes e conflito de classe na sociedade
industrial.

Mais complexa ¢ a tese sobre a ‘institucionalizagio’ dos conflitos de classes. Antes de
tudo, Dahrendorf coloca os ‘interesses conflituantes’ todos no mesmo plano, esquecendo que
existem significativas diferengas de poder que conferem a determinados interesses uma posigéo
de vantagem e predominio relativamente a outros na sociedade, o que lhes permite uma maior
influéncia e capacidade de condicionamento sobre o exercicio do poder politico. Em segundo
lugar, se é verdade que a institucionalizagio do conflito social resultante da conquista dos
direitos de associagio politica e sindical e do proprio sufragio universal possibilitam que as
classes trabalhadoras possam organizar-se e estejam representadas nos parlamentos, também ¢
verdade que esta contribui, de certo modo, para a reproducio das diferenciagdes sociais que
resultam da propriedade privada dos meios de produgio, pois os grupos politicos
parlamentares mais representativos das classes trabalhadoras s&o obrigados a actuar segundo
as regras de um jogo baseado na aceitag@o e legitimagio desta mesma forma de propriedade.
Prova disso, é a evolu¢io da social-democracia alemd do periodo de Bernstein até ao
Congresso de Bad-Godesberg de finais dos anos 50, em que foi abandonada a reivindicacio da
propriedade colectiva dos meios de produgdio e o marxismo como sistema doutrinario de
referéncia. Além do mais, o relativo consenso institucional s6 é possivel quando as fracturas e
diferenciagbes sociais ndo se agravam significativamente. Caso contrario, retornam em forca as
formas violentas de conflito social, mesmo quando estas ndo revestem a forma da classica da
‘guerra entre classes’, como o demonstram a revolta das periferias suburbanas parisienses € 0S
violentos confrontos entre os jovens ¢ a policia na Grécia, respectivamente em 2008 e 2009.

Para Dahrendorf o poder econémico e o poder politico estdo separados na sociedade
pos-capitalista, o que significa que “a pertenca a uma determinada classe industrial ndo
determina a pertenga a uma determinada classe politica, ja que nas duas associagdes que sao a
industria e a sociedade politica actuam critérios e mecanismos de atribui¢do independentes”
(Dahrendorf, TI, Laterza, 1977 p. 423). Nesta sociedade ndo € a propriedade ou ndo
propriedade dos meios de produgiio que determina as distingdes € 0 conflito entre a classe
dominante e a classe dominada, concebidas fundamentalmente como classe dirigente e classe
subordinada, mas “a desigualdade de poder e de autoridade que acompanha inevitavelmente a

organizagio social” (Dahrendorf, Ralf, I, 1977, p. 111).
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A primeira é constituida por todos os que “tém a possibilidade de exercer
regularmente um controlo sobre a vida de outrem através de comandos de natureza
dominadora”, apesar de ndo existir verdadeiramente uma “classe oprimida”, pois “uma das
caracteristicas do conflito politico na sociedade pos-capitalista é constituida pelo facto de que
nem mesmo o «fundo» da sua estrutura de autoridade ¢ inteiramente desprovido de direitos”
(Dahrendorf, Ralf, II, 1977, p. 456). Esta classe integra “a clpula das hierarquia burocratica”
(Dahrendorf, II. 1977, p. 469), “as elites de governo que o dirigem e as partes interessadas que
sdo representadas pela elite de governo” (Dahrendorf, I, 1977, p. 472), a que se acrescenta
ainda “o grupo com direito de veto cujas exigéncias sdo incorporadas em determinadas
circunsténcias na politica do governo” (Dahrendorf, II, 1977, p. 474). Relativamente as “elites
gerenciais ou capitalistas”, Dahrendorf considera que “podem constituir grupos extremamente
poderosos e podem até exercer um controlo parcial sobre governos e parlamentos; mas isso
ndo faz mais do que sublinhar a importancia das elites de governo” (Dahrendorf, II, 1977, p.
470). A segunda é constituida por “todos os que numa determinada situa¢do néo se aliam com
o governo”, embora tenham “possibilidade de exercer a autoridade” (Dahrendorf, 11, 1977, p.
474), em consequéncia do caracter “dindmico do conflito politico” institucionalizado e
reconhecido pelo Estado democratico (Dahrendorf, 11, 1977, p. 456).

A principal insuficiéncia da teoria das classes sociais de Dahrendorf € a sua tese de
que na sociedade pos-capitalista ja ndo existem classes economicamente dominantes e classes
economicamente dominadas e que a grande linha de demarcagfo entre as classes sociais sdo as
diferenciagdes de poder e autoridade. Para além de ndo distinguir poder de autoridade, o
socidlogo aleméo subestima o modo como a relagdo conflitual entre as classes que dispdem de
um poder econémico desigual na sociedade civil influencia em Ultima instancia o poder
politico, embora reconheca a capacidade de condicionamento das “elites gerenciais ou
capitalistas” sobre as “elites de governo”, bem como a possibilidade das organizacdes
representativas das classes subordinadas exercerem um poder de veto sobre as orienta¢des
governamentais que pdem em causa os seus interesses. No entanto, o caracter dindmico dos
conflitos de classe resultantes da institucionalizagio do Estado liberal-democratico se, por um
lado, pde em causa a nogdo simplista vulgarizada pelo marxismo ortodoxo de ‘Estado
capitalista’, mero instrumento politico da classe economicamente dominante ou da sua fracgéo
hegemoénica, por outro lado, ndio constitui, como acaba por defender Dahrendorf, um elemento

superador das diferenciagdes sociais e econdmicas que resultam da propriedade ou ndo
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propriedade dos meios de produgdo. Estas continuam a manter-se €, nos anos mais recentes,
ndo pararam de se agravar, pelo que a sociedade do capitalismo tardio ndo se transformou
numa sociedade pos-capitalista.

Influenciado pelo Maio de 68 francés, Alain Touraine desenvolve uma teoria das
classes sociais mais elaborada do que a de Dahrendorf, embora partilhe com o socidlogo
alem#io o mesmo principio orientador. Neste sentido, considera que o conflito fundamental da
nova sociedade ja nio é o que opde o capital ao trabalho assalariado, mas “os aparelhos de
decisio economica e politica aqueles que estio submetidos a uma participagio dependente”
(Touraine, 1970, p.13). A nova sociedade industrial avangada ja néio € uma sociedade centrada
na acumulagio de capital, mas uma “sociedade de programacgdo” em que “o futuro ja néo ¢
assegurado principalmente por investimentos privados, simultaneamente porque o Estado
assegura e orienta uma parte crescente dos investimentos economicos e porque a parte dos
investimentos sociais, especialmente no dominio da educagfio, aumentou consideravelmente”
(Touraine, 1970, p. 54).

Tal como Daniel Bell, Touraine considera que ¢ a centralidade do conhecimento e o
acesso a informagio e nio a propriedade dos meios de produgio que distingue as classes
dominantes das classes dominadas. Isso implica que a contraposi¢do dominante/dominado que
caracterizava a sociedade industrial classica cede o lugar a contraposigio dirigente/dirigido na

nova sociedade programada:

7

“O dirigente € aquele que age sobre os sistemas de
relagdes sociais, em nome das suas caracteristicas € das
suas necessidades: o dirigido afirma sem cessar a sua
existéncia, ndo como membro de uma organizacio de
produgiio ou sibdito de um Estado, mas como unidade
auténoma, cuja personalidade ndo coincide com
nenhuma das suas tarefas” (Touraine, 1970., p. 70).
Os burocratas € os tecnocratas substituem os antigos proprietarios dos meios de

produgio no exercicio do poder que est4 na origem da distingdo entre dirigentes e dirigidos. A
burocracia ganha uma importancia cada vez mais significativa porque “os centros de deciso se
tém afastado cada vez mais dos 6rgios de execugdo” (Touraine, 1970, p. 47). Por sua vez, “os
tecnocratas ndo sdo técnicos, mas dirigentes quer pertengam a administragdo do Estado, quer a
grandes empresas intimamente ligadas, mesmo pela sua importancia aos meios de decisdo
politica” (Touraine, 1970, p. 58). Na nova sociedade programada os grupos dominantes ja ndo
sdo definidos pela propriedade dos meios de produgio, mas pela promogdo e pilotagem das

mutagBes sociais a que os outros, os grupos dominados, estdo submetidos:



183

“Na sociedade programada, dirigida pelos aparethos de
crescimento econdmico, a classe dominada ja nfio é
definida pela relagio com a propriedade, mas pela
dependéncia dos mecanismos de mutacfo dirigida,
portanto, instrumentos de integragdo social ¢ cultural.
Nio € o trabalho directamente produtivo, a profissio,
que se opde ao capital: ¢ a identidade pessoal e
colectiva que se opde 4 manipulagio” (Touraine, 1970,
p. 63).
A distingio entre dominantes e dominados passa a ser uma distin¢do

fundamentalmente de ordem politica e ideolégica, ou seja, uma distingio em que a exploragio
baseada no trabalho assalariado produtor de mais-valia perde a sua centralidade, para ser
substituida por uma relagio de predominio caracterizada pelo exercicio de um poder
concentrado sobre todos os que nfio possuem um controlo sobre decisdes tecnoburocraticas
que afectam a sua propria vida na sociedade. Por isso, o poder tecnoburocratico surge

fundamentalmente como um poder bloqueador da criatividade social:

“Ao mesmo tempo que as formas mais patoldgicas de
capitalismo  desorganizam o  espago  social,
abandonando-o ao jogo da especulagdo, o poder
tecnocratico, encerrado no seu plano de crescimento
econdmico, resistindo A negociacdo e A informacio
destréi a capacidade da sociedade de transformar as
suas formas de vida, de imaginar um novo espago, de
suscitar novas formas de relagdes sociais e culturais”
(Touraine, 1970, pp. 64-65).
Nio restam duvidas que a doutrina sociologica de Touraine sobre as novas antigas

classes sociais é a mais elaborada dos apologistas da sociedade pos-industrial. No entanto,
apesar do seu maior rigor e sofisticagdo, partilha as mesmas insuficiéncias com as anteriores.
Em primeiro lugar, tecnocratas e burocratas ndo constituem classes sociais no sentido rigoroso
do termo, mas categorias sociais que resultam tanto do crescimento do aparelho administrativo
do Estado na época do capitalismo tardio como do facto das decisdes de caracter economico
serem delegadas pelos grandes proprietarios dos meios de produgdo num conjunto de peritos
que contribuem para enquadrar a forga de trabalho subordinada na organiza¢do da produgio
de mais-valia. Em segundo, lugar na época da subsungdo real do trabalho ao capital ndo €
verdade que a exploragio da for¢a de trabalho assalariada tenha perdido centralidade que
desfrutava no capitalismo liberal do século XIX: pelo contrario, a passagem da produgdo de
mais-valia absoluta para a produgio de mais-valia relativa esté indissociavelmente ligada néo
apenas ao aumento da produtividade, mas sobretudo 2 intensificagio dos ritmos de trabalho,
ou seja, a possibilidade de produzir no mais curto espago de tempo possivel o maximo

quantum possivel de mais-valia. Em terceiro lugar, embora Touraine ndo confunda, como
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Dahrendorf, poder e autoridade, acaba por centrar a distingdo das classes sociais em relagdes
de poder e predominio, em mecanismos politico e institucionais que, no fundo, acabam por
ocultar as rela¢des sociais de produgio dominantes e, em consequéncia, por subestimar as
diferenciagbes sociais e econémicas baseadas na oposigio entre um poder meramente delegado
nos tecnocratas pelos grandes proprietarios dos meios de produgdo e uma forga de trabalho
assalariada e subordinada que abrange um niimero cada vez maior de pessoas. A derrocada das
mediacdes institucionais, politicas e organizativas que caracterizavam o capitalismo no
contexto dos ‘Trente Glorieuses’, o refluxo dos movimentos sociais dos finais dos anos 60 € o
desenvolvimento de um capitalismo predador centrado na especula¢io financeira, acabaram
por demonstrar que, ao contrario do que defendia Touraine, a ac¢do econdmica para melhorar
as condi¢des de trabalho de todos niio pode ser de modo algum secundarizada relativamente a

accdo politica e cultural necesséria & transformagio dos costumes e do modo de vida®’.

5.2.4. A regressio da exploragdo na sociedade pos-industrial
Em The coming of post-industrial society Daniel Bell interpreta a distingdo de Marx

entre trabalho produtivo e improdutivo do seguinte modo:

“Para Marx, 0s pequenos proprietarios de terras € os
artesios independentes estio fora do processo
capitalista, apesar de assumiram as caracteristicas deste
processo. (Como proprietarios dos meios de producdo
sdo capitalistas, como proprictirios da sua forca de
trabalho sfio trabalhadores.) De qualquer modo, com o
desenvolvimento do capitalismo tenderdo a desaparecer
como classe. Os artistas, médicos, professores, etc., sdo
«trabalhadores improdutivos». Para que o trabalho seja
produtivo o velho valor adiantado pelo capitalista deve
ser substituido por um novo valor na forma de produtos
excedentes e novo capital. Um cozinheiro ou um criado
que trabalham sdo «produtivos» em consequéncia dos
lucros que produzem para o propriettio do hotel;
enquanto os empregados domésticos sdo improdutivos
mesmo quando recebem wum saldrio. O trabalho
improdutivo obtém os seus rendimentos das classes
predominantemente implicadas na producio. Se a
relagio trabalhador-capitalista sc estende ao servigo
médico, as diversdes ¢ a educacdo, entio o médico, o
artista € o professor converter-se-io em assalariados ¢
«produtivosy” (Bell, 1994, pp. 76-77).

Mais uma vez se confirma que o socidlogo norte-americano ¢ um leitor mais atento e

perspicaz da obra de Marx do que as duas correntes ortodoxas do marxismo do século XX.

87 «Accfio politica e cultural mais do que econdmica: eis o essencial ¢ a diferenga em relagdo ao
movimento operario ¢ ao capitalismo liberal” (Touraine, Alain — A sociedade pos-industrial. Lisboa: Moraes
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No entanto, a sua leitura ou interpretagio da distingfio entre trabalho produtivo e trabalho
improdutivo ndo é aceitavel. Se é verdade que Marx defendeu que néo ¢ a forma que o
produto do trabalho reveste, mas a relagio entre a forga de trabalho e o capital que
determinam se um trabalho é ou ndo produtivo, também é verdade que considerou que
actividades integradas no sector financeiro, no comércio e na distribuigdo, exceptuando os
transportes que constituem uma continuago do processo de produgdo na esfera da circulago,
sio basicamente improdutivos, apesar do trabalho assalariado se tornar também nestes ramos
de actividade cada vez mais predominante no século passado e nos dias de hoje. Isso significa
que, ao contrario do que Bell pretende subtilmente insinuar, nem todo o trabalho assalariado ¢
produtivo, apesar da relagdio entre capital e forca de trabalho tender a alargar-se cada vez mais.
De resto, o capitalismo tardio aumenta também desproporcionadamente o numero de
trabalhadores improdutivos da esfera de circulagdo do capital. Prova disso sdo as proprias
sociedades anonimas em que o capital activo, ou seja, o capital que é realmente investido na
produgio ¢ exiguo relativamente ao capital ficticio, ou seja, ao capital que procura ganhos
especulativos nos mercados financeiros. O peso das actividades que sdo sustentadas por estes
ganhos aumentou significativamente desde a crise da divida dos paises em vias de
desenvolvimento na primeira metade dos anos 80 para atingir o seu ponto culminante com a
crise dos créditos hipotecarios de alto risco em 2008-09.

A intencdo de Bell com a sua interpretagdo da distingdo de Marx entre trabalho
produtivo e improdutivo visa fundamentalmente a sua desvalorizagdo no sentido de que na
sociedade pos-industrial esta ja est4 a ultrapassada porque o trabatho assalariado ja ndo ¢ uma
caracteristica da industria, mas também do sector terciario que tende a ocupar uma frac¢do
cada vez maior da forga de trabalho social. Mas isso significa também que a producio de mais-
valia — que tem como um dos seus pressupostos basicos a distingdo entre trabalho produtivo e
improdutivo — deixou de existir ou nfio constitui j4 uma caracteristica central de uma sociedade
pos-industrial em que a exploragio da forga de trabalho se encontra relativamente atenuada ou
tem mesmo tendéncia para desaparecer com a diminui¢do das ‘velhas desigualdades sociais
econdmicas resultantes da “tradicional” propriedade privada dos meios de produgdo do

capitalismo liberal do século XIX. Prova disso é o predominio do “modo de sociologizar”

Editores. 1970, p. 83).
68 Ver a este propdsito: Veiguinha, Joaquim Jorge, op. cit., 2009, pp. 82-96; pp. 137-44).
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sobre o “modo de economizar” que Daniel Bell acaba por propor como alternativa a distingéo
entre trabalho produtivo e trabalho improdutivo de Marx:

“Se tragarmos uma linha continua com o modo de
economizar num extremo (em que todos os aspectos da
organizagio se reduzem a um sO: converter-se em
meios para os fins da produgio ¢ dos lucros) e o de
sociologizar no outro (em que se garante a todos 0s
trabalhadores um emprego para toda a vida ¢ a
satisfaciio da forga de trabalho na componente primaria
a aplicagio de recursos), entdo nos ultimos trinta anos a
corporagio tem-se movimentado paulatinamente para a
quase totalidade dos sens empregados, para o extremo
do modo de sociologizar. Basta assinalar a crescente
percentagem dos «custos dos encargos sociais», o
indice desse movimento, reflectido nas férias, salarios
por incapacidade, seguro de doenga, subsidios
suplementares de desemprego, pensfes € outros
beneficios semeihantes™ (Bell, Daniei, 19v4, pp. 33»-
34).

Estas consideractes de Bell provam que a sociologia liberal, apesar do seu aparato
metodologico sofisticado, é grosseiramente empirista, revelando uma total incapacidade de
previsdo, ja que se limita a extrapolar os evanescentes dados e informagdes recolhidos no
presente para o futuro. Ao contréario do que o socidlogo norte-americano afirma, a relagéo
entre modo de sociologizar ¢ modo de economizar inverteu-se totalmente. Segundo um
interessante artigo significativamente intitulado The disposable worker (“O trabalhador
descartavel”), publicado em 18 de Janeiro de 2010 no semanario norte-americano
BusinessWeek, uma investigagio conduzida pelo Iowa Police Project, um instituto de
investigagio independente, 20% da forga de trabalho norte-americana tinha, em 2005, ou seja,
ainda antes da eclosdo da crise das subprime, empregos atipicos. Neste tipo de empregos
incluem-se os trabalhadores com contratos “just in time” em detrimento dos trabalhadores com
contratos a tempo indeterminado: “independentes”, temporarios, a tempo parcial e
“freelancers”. Entre estes, 73% ndo tinham acesso a um plano de pensdes e 61% ndo tinham
um seguro de saide. Em contrapartida, os lucros das corporagdes foram os principais
beneficiarios desta degradagio das condigdes laborais antes da crise dos créditos hipotecarios
de alto risco de 2007, j4 que atingiram 10,2% do Rendimento Nacional, o valor mais elevado
dos tltimos quarenta anos. E, apesar da crise financeira ter provocado uma queda de 5,6% nos
Jucros em 2008, um ano depois, estes voltaram a subir para 7,4% do Rendimento Nacional,
igualando a média dos ultimos 40 anos. Eis como, o modo de economizar passou a predominar

sobre o modo de sociologizar.
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Se a questdio da exploragiio se torna para Daniel Bell uma questdo cada vez mais
secundaria, admite, porém, uma disparidade entre as condi¢des de trabalho no seio da
comunidade cientifica e na que designa por “sociedade ocupacional”. Na primeira predomina o
trabalho desinteressado de investigagio e o reconhecimento pelos colegas dos resultados
inovadores. Na segunda os trabalhadores cientificos e intelectuais integram-se numa “empresa
econémica em grande escala cujas normas se reduzem aos «rendimentos uteis» para a
sociedade ou empresa (ndo lucrativa ou lucrativa), e que cresce cada vez mais tendendo a

menorizar a primeira” (Bell, 1994, p. 438). Esta sociedade caracteriza-se internamente pela

“purocratizagao: tamanho, diterenciacao e
especializagio — os riscos que Hans Magnus
Enzenberger denominou por «industrializagio da
mente». A tarefa esta regulamentada — menos nas
universidades, mais nos laboratérios de investigacio —
por uma hierarquia formal ¢ por normas impessoais.
Perde-se o sentido do conjunto na altura da atribuigfo
de tarefas minuciosas; perde-se o controlo do processo
de trabalho. O que se mantém ¢ a prescri¢io comum da
alienaciio no proprio local de trabalho” (Bell, 1994, p.
439).
O ‘recuo’ da exploragdo tem como contrapartida para alguns apologistas da

sociedade pos-industrial o ‘avango’ da alienago. Esta tese esta indissociavelmente ligada aos
critérios de diferenciagio das classes sociais que defendem: so critérios fundamentalmente
politicos (tecnoburocratizagio) e ideoldgicos (a “industrializago da mente”) que anulam ou
remetem para segundo plano os critérios econdmicos centrados na propriedade dos meios de
produgdo e na divisio entre trabalho intelectual e manual, fundamentos do conceito de
exploragdo. Alain Touraine explicita-o claramente quando afirma que “saimos de uma
sociedade de exploragio para entrarmos numa sociedade de alienagdo” (Touraine, 1971, p.
71). Esta “sociedade de alienagdo” implica uma mutagio fundamental nas reivindicagGes dos

trabalhadores:

“Aquilo que os trabalhadores se opdem ¢, do mesmo
modo, a contrapartida do que defendem os directores: a
transformagfio permanente da vida social, em fungio
das necessidades da produgiio. Os trabalhadores
reclamam a continudade da existéncia pessoal, a
capacidade de prever ¢ escolher o proprio trabalho € as
proprias condi¢des de vida” (Touraine, 1970, p. 175).
Ao separar a alienacfio da exploragdo Touraine empreende uma espécie de fuga para a

frente que acaba por situar o conceito de aliena¢do fora do contexto das relagdes de produgéo
dominantes: a luta contra a alienagfio ja ndio € propriamente uma luta com vista ao controlo das

condi¢Bes e finalidades da produgfio que se tornam alheias aos proprios trabalhadores, mas
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uma luta pela melhoria da ‘qualidade de vida’ que se expressa através da “capacidade de prever
e escolher o proprio trabalho e as proprias condigdes de vida”. No entanto, exploragdo e
alienacdo nio podem ser separadas, ja que sdo complementares e interpenetram-se. Assim, a
exploragiio é condigio da alienagfio, pois a luta pelo controlo das condi¢Bes e finalidades da
producdo est4 indissociavelmente ligada 4 luta contra a intensificagdo dos ritmos de trabalho
que caracterizam a produ¢io de mais-valia relativa. Complementarmente, & medida que a
componente intelectual do trabalho subordinado aumenta no processo de acumulagio e
valorizacdo do capital, a alienagio torna-se cada vez mais fonte da exploragdo, ja que o
trabalhador experimenta uma cada vez maior necessidade de autonomia e criatividade que o
proprio capital nio estd disposto a conceder-lhe. O horizonte deste € cada vez mais a
‘empregabilidade’ do trabalhador o que, para além de sobrevalorizar as qualifica¢des
intelectuais que contribuem mais poderosamente para o seu processo de acumulagio em
detrimento de outras consideradas ‘supérfluas’, se associa cada vez mais a formas de
precarizacdo e controlo do trabalho intelectual que nfio podem ser separadas da intensificagéo
da exploracio da forga de trabalho assalariada, seja ela intelectual ou manual.

Em suma, diferentes graus de exploragio da for¢a de trabalho remetem para
diferentes formas de alienagio: por exemplo, a alienagio do operario submetido a tarefas
fragmentérias, mondtonas e repetitivas na cadeia de montagem taylorista € qualitativamente
diferente da alienacio do quadro técnico e cientifico subordinado a horarios de trabalho
desregulados, & pressdo permanente para a realizagdo de objectivos que transformam o seu
tempo de trabalho em tempo de vida de acordo como o conceito de ‘disponibilidade total’ e a
reducdio das suas perspectivas a criagio de mais-valia para o capital que o emprega. Por isso,
ndo se pode analisar a questfio da alienagdo apenas sob uma perspectiva quantitativa, tal como
Touraine acaba por fazé-lo quando inclui nos “casos extremos de alienagdo” os “membros de
comunidades em declinio”, “os técnicos «manuais»” e os “trabalhadores idosos” (Touraine,
1970, p. 79). O que existe sio diferentes formas de alienagio determinadas em ultima instancia
pelo processo de valorizagio do capital. O facto destas diferentes formas de alienagdo ndo
poderem ser separadas da explora¢io global da forga de trabalho assalariada significa que as
relagdes sociais de produgio dominantes sdo relagdes de exploragdo que permitem a alguns
apropriar-se do fruto do trabalho dos que ndo possuem os meios de produgdo e,

simultaneamente, relagdes de dominagiio que subtraem a for¢a de trabalho assalariada o
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controlo sobre a sua propria actividade laboral: aliena¢io e exploragdo sdo distintas, mas ao

mesmo tempo formam uma unidade.

5.3. A resposta do marxismo ortodoxo
5.3.1. Estado e capital monopolista

Nos finais dos anos 70 do século passado foi publicada em Franga uma obra colectiva
dirigida por Paul Boccara e elaborada por intelectuais ligados & sec¢io economica do Comité
Central do Partido Comunista Francés e a revista Economie et Politique. Este tipo de ensaio,
muito comum naqueles anos, pretendia fazer um balango critico analitico da ‘etapa
contemporinea’ do capitalismo denominada pelo termo ‘capitalismo monopolista de Estado’.
No prefacio Boccara e os seus colaboradores consideram que nesta etapa se verifica uma
crescente interdependéncia ente o Estado e os monopolios resultante da concentragdo e
centralizacdo do capital que pde em causa o tradicional capitalismo liberal baseado na livre-
concorréncia e na redugio das fungdes do Estado as classicas fungdes politica de soberania. Os
autores distinguem também o ‘monopolismo simples’ — termo que ja tinha sido analisado por
Hilferding, Lenine e, mais recentemente, pelo grupo marxista norte-americano da revista
Monthly Review, em que se destacavam Paul M. Sweezy e Paul A. Baran — do ‘monopolismo

de Estado’ de que resulta

“a intervencio generalizada do Estado na vida
econdmica e social, a aceleragio do progresso técnico ¢
a revolugdo cientifica técnica nascente, a
internacionalizacdo da produgio, a inflagdo, a crise
monetaria nacional e internacional, a salarizacdo, a
polarizagio das classes e camadas sociais, a extensio da
luta de classes, etc.” (Boccara, 1, 1976, p. 14).
Desde logo, o conceito de ‘capitalismo monopolista de Estado’ ndo € convincente.

Em primeiro lugar porque ndo reconhece verdadeiramente — e o decurso da obra prova-o a
saciedade — a autonomia relativa do politico e do Estado no contexto da economia e da
sociedade civil. Em segundo lugar, porque ignora uma das caracteristicas centrais do Estado
liberal-democrético europeu no periodo em que a obra foi escrita — periodo em que, € certo, se
comecava a pdr em causa os direitos sociais conquistados durante os Trente Glorieuses e que
foram sobrevalorizados pelos apologistas da sociedade pos-industrial — € que € a importancia
das funcBes sociais — educagio, saide, seguranga social pablica — relativamente as tradicionais
funcbes de soberania politica. No contexto do ‘capitalismo monopolista de Estado’ estas

fungdes ou sdo levianamente ignoradas ou entfio sdo nfio menos levianamente subentendidas
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como uma das formas de que o capital monopolista se serve para transferir para o Estado os
‘custos sociais’ da reprodugio da forga de trabalho. Deste modo, o Estado surge como uma
mera superestrutura juridico-politica, um mero reflexo do econdmico, caracterizado pela
“contradi¢do antagdnica fundamental entre a socializagdo e o desenvolvimento, objectivos das
forcas produtivas que exigem uma transformaggo radical das relagdes sociais e o reforgo da
hegemonia monopolista sobre a sociedade que se opde a esta transformago” (Boccara, 1,
1976, p. 14).

Em 1974, Nicos Poulantzas publica Les classes sociales dans le capitalisme,
aujourd’hui (“As classes sociais no capitalismo, hoje”), escrito em polémica com as teses
defendidas pelos autores do ‘Capitalismo monopolista de Estado’. Partidario convicto da
chamada ‘Revolugio cultural proletdria’ de Mao Tse-Tung e, simultaneamente, integrado na
corrente estruturalista do marxismo que tinha no filésofo francés Louis Althusser o seu maior
representante, Poulantzas pde em causa a concepgio instrumentalista do politico relativamente

ao econdmico, embora ndo se liberte verdadeiramente da sua influéncia:

“O Estado nfo é uma entidade instrumental intrinseca,
nem uma coisa mas a condensagfio de uma relacdo de
forgas. Esta correspondéncia estabelece-se em termos
de organizaglio e represcntacdo: a classe ou fracglo
hegemonica, para além dos seus interesses economicos
imediatos, momentineos e de curto prazo deve assumir
o interesse politico do conjunto das classes e das
fracgBes de classe que compdem o bloco de poder, logo
0 seu préprio interesse politico a longo prazo; esta deve
«unificar-se» e «unificar» o bloco de poder sob a sua
direc¢iio. Segundo uma intuigfio profunda de Gramsci o
Estado capitalista, no conjunto dos scus aparethos (e
ndo apenas dos partidos politicos burgueses), assume
um papel andlogo de «partido», relativamente ao bloco
no poder, a do partido da classe operdria e
relativamente 4 alianca popular do povo” (Poulantzas,
1974, pp. 96-97).

Duas observagdes poderdo desde ja ser feitas a concepcio de Estado de Poulantzas.
A primeira é que nem mesmo se pode verdadeiramente falar em ‘Estado capitalista’ quando o
direito de voto estava restringido as classes proprietarias, como acontecia na época do
capitalismo liberal do século XIX. Neste caso — como, de resto, o proprio Poulantzas admite
sob a influéncia da definigdo de ‘Estado burgués’ do Manifesto do Partido comunista de Marx
e Engels —, o Estado nfo era uma emanago directa dos possuidores dos meios de produgio,
mas exprimia o seu ‘interesse comum’ perante as classes ndo possuidoras. A segunda € a
atribui¢fio a Antonio Gramsci, o grande teérico marxista italiano, do termo ‘Estado capitalista’

que, seguramente, fa-lo-ia revolver-se na sua tumba. De facto, para Gramsci, a cujo
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pensamento Poulantzas e outros discipulos de Althusser ndo fizeram justiga, este termo é tdo
absurdo como o termo ‘Estado feudal’. Para o autor dos Quaderni del carcere o Estado
representativo moderno resulta da correlagio de forgas entre as classes sociais que se
estabelece na sociedade civil e tem como uma das suas fungdes primordiais filtrar, e ndo
propriamente organizar, o predominio e a hegemonia que uma classe exerce sobre outras,
embora jamais possa ser imediatamente identificavel no exercicio do poder com esta ou aquela
fraccio hegemonica da classe que detém a propriedade dos meios de produgdo.

Para Poulantzas, o ‘Estado capitalista’ surge como instrumento de coesdo de uma
formagio social — combinagdo de modos de produgéo em que um deles, 0 modo de produgao
capitalista, é dominante — e, conseguinte, seguindo o seu maitre a penser Louis Althusser,
possui uma autonomia relativamente ao ‘econdmico’. Apenas neste sentido, demasiado
restritivo, é contestada a tese dos defensores do ‘capitalismo monopolista de Estado’. Apesar
de Poulantzas defender que Estado e monopoélios nfo se “fundem” num Gnico mecanismo,
forma extrema a que conduz a tese do capitalismo monopolista de Estado, o que determina a
autonomia relativa do ‘Estado capitalista’ na formagio social € o ‘bloco no poder’ que consiste
numa combinagio das fraccBes da burguesia proprietiria em que uma delas detém a
hegemonia, conceito que, em Gramsci, expressa o predominio cultural ou ideologico que uma
classe exerce na sociedade civil, mas que Poulantzas abusivamente transplanta para o seu
absurdo conceito de Estado ‘capitalista’:

“O Estado detém sempre, actualmente, o papel de
unificador politico do bloco no poder e de organizagio
politica da hegemonia do capital monopolista no seio
do bloco no poder, composto de diversas fracgbes de
classe e através das suas confradices internas”
(Poulantzas, Nicos, 1974, p. 160).

O que tanto Poulantzas, adepto incondicional da Revolugao Cultural Chinesa®, como
os seus rivais filosoviéticos do PCF esquecem é que na relagdo de forgas entre as classes
sociais que esta na base da constituigio do Estado liberal-democratico com fungdes sociais €
econdmicas intervém também a classe trabalhadora e as suas organizag¢des sindicais e politicas
mais representativas. Se ¢ verdade que estas surgem geralmente numa posi¢ao subordinada,
também & verdade que a sua influéncia ndo pdde ser desmentida durante o periodo dos Trente

Glorieuses em que se construiram na Europa os pilares do modelo social europeu. O proprio

8 «0) marxismo ndo é um dogma cristalizado, ¢ sabe-se nomeadamente que a revolucio
culural proletdria na China permitiu, a este respeito, avangar de modo decisivo” (Poulantzas, Nicos —
Les classes sociales dans le capitalisme, aujourd’hui. Paris: Seuil, 1974, p. 229).
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Ralf Dahrendorf est4 mais perto da verdade quando afirma que a “classe politicamente
dominante” & constituida “pelas partes interessadas que estdo representadas pela elite do
governo” e ainda pelo “grupo com direito a veto cujas exigéncias sdo em determinadas
circunstincias, incorporadas na politica do governo” (Dahrendorf, Ralf, 11, p. 472). Apesar
desta colocagio do problema ndio ser formalmente correcta, reflecte de um modo mais
adequado a natureza do Estado liberal-democrético no periodo posterior a Segunda Guerra
Mundial até & primeira metade dos anos 70 do século XX. Este ndo pode de forma alguma ser
reduzido ou a um mero instrumento dos monopodlios ou a um ‘bloco do poder’ em que uma
das fraccdes da burguesia detém a hegemonia, pois a relagio de forcas entre as classes
proprietarias e as classes trabalhadoras na sociedade civil atribuia-lhe fungbes econodmicas e
sociais que, a partir dos anos 80 do século passado, comegaram a ser postas em causa, em
consequéncia precisamente da alteragio profunda dessa mesma relagdo de forcas em claro
beneficio das primeiras. A tese da autonomia relativa do Estado na formagdo social capitalista
é manifestamente insuficiente para caracterizar as transformagdes do poder de Estado nos
paises da Europa ocidental do século XX. Tal como o Marx da Critica da filosofia hegeliana
do Direito Piiblico e o Gramsci dos Quaderni del Carcere demonstraram ¢ sempre a relagdo
entre as classes na sociedade civil que determina os limites e o sentido do poder de Estado.
Assim, o que caracteriza o poder de Estado social europeu durante aquele periodo ndo € a sua
autonomia relativamente ao econdémico — o Estado liberal classico reduzido as classicas
funcbes de soberania também o era —, mas o facto do politico néo estar subordinado ao
econdmico e este ao mundo ficticio do capital financeiro, como acontece actualmente.
Particularmente elucidativo é o siléncio de Poulantzas e dos partidarios da tese do
capitalismo monopolista de Estado sobre as fungdes sociais dos Estados na Europa Ocidental
durante aqueles trinta anos. Este siléncio ndo surpreende, j4 que estas ndo se enquadram
verdadeiramente no esquema pré-estabelecido da sua concepgdo do Estado como instrumento
das classes economicamente dominantes ou das suas fracgdes hegemonicas. O exemplo mais
emblematico da insuficiéncia desta concep¢do sdo as bases constitutivas do Estado social
britanico, lancadas em 1941 no seio de um comité interministerial de Seguros Sociais e
Servicos, presidido por, William Beveridge, uma figura ligado ao Partido Tory, que tinha como

370

objectivo resolver os problemas da “reconstrugdo na paz”". Quarenta anos depois um outro

governo Tory presidido por Margaret Thatcher iniciou o seu desmantelamento, apesar de ndo

70 Guedes, Marques — O plano Beveridge. Lisboa: Editorial Século, s.d., p. 121.
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ter conseguido alcangar um sucesso completo no seu empreendimento, pois um dos pilares do
Estado social britinico — o National Health Service — ainda hoje se mantém. A Iuz do conceito
de ‘capitalismo monopolista® de Estado e de ‘Estado capitalista’ ndo € possivel explicar por
que motivo dois governos do partido conservador britdnico tenham adoptado em dois
momentos historicos diferentes politicas opostas. Serd porque a classe economicamente
dominante britinica ou a sua fracgio hegeménica era mais ‘sensivel’ num dos periodos a
questio dos direitos sociais do que no outro? Certamente que ndo! O que sucedeu
verdadeiramente é que os anos 80 do século passado assinalam o inicio do relativo
enfraquecimento dos sindicatos, das organiza¢des politicas representativas dos trabalhadores,
bem como o refluxo generalizado dos movimentos sociais contestatarios dos finais dos anos 60
e, por conseguinte, uma deslocagdio da relagéio de forgas na sociedade civil em beneficio dos
grupos economicamente dominantes representados pelo partido Tory liderado por Margaret
Thatcher. Este fenémeno ndo se circunscreveu a Gra-Bretanha, mas atingiu também os outros
paises da actual Unido Europeia, embora com menor intensidade.

A constitui¢io do Estado e do modelo social europeu € outra das questdes para as
quais as duas correntes do marxismo ortodoxo nfo possuem categorias de analise. Este tem o
seu ponto de partida num tacito ‘contrato social’ que surgiu no contexto historico de
competi¢io e luta pelo predominio entre um capitalismo com uma forte vertente social em que
vigorava o Estado liberal-democratico e um ‘socialismo real’ centrado na propriedade estatal
dos meios de produgio e num regime politico ditatorial de partido tGnico. Ndo €
verdadeiramente a transferéncia dos custos sociais da reprodugio da forca de trabalho para o
Estado com vista a libertar a acumulacfio do capital monopolista que explica a génese do
Estado de bem-estar na Europa. Este surge como resultado de uma logica compensatoria que
reflecte o estado das relagdes de forca entre classes economicamente dominantes e classes
economicamente dominadas no Ocidente no contexto da Guerra Fria. A troco de condi¢des de
trabalho estaveis, melhores salarios e um alargamento da protecgdo social, os sindicatos e as
organizagbes mais representativas das classes trabalhadoras abdicaram ou colocaram num
plano subordinado a reivindicagio sobre o controlo dos processos de trabalho que continuaram
a concentrar-se nas mios dos managers ou dos conselhos de administragdo das sociedades
andnimas. Num coléquio com Bruno Trentin, historico sindicalista italiano infelizmente ja
falecido, o socidlogo Pino Ferraris apercebe-se claramente da logica compensatoria que esteve

na origem do ‘contrato social’ dos Trente Glorieuses:
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“Penso que se possa dizer, tendo certamente em conta
excepgdes, que a esséncia do sindicalismo no século
XX se caracteriza substancialmente por uma aceita¢do
da alienacio ¢ da rigida subordinagio do trabalho
operario recompensada por maiores saldrios concedidos
pela empresa e pela seguranca oferecida pelo Estado”
(Ferraris, Dezembro 1997, p. 26).

Os sindicatos e os partidos de inspiragdo social-democrata sempre viveram a custa
dos dividendos desta l6gica compensatoria favorecida pelo contexto da Guerra Fria, 16gica que
se adaptava perfeitamente & sua tese do melhoramento gradual das condigdes de existéncia das
classes trabalhadoras numa sociedade civil em que a renuncia & propriedade colectiva dos
meios de produgiio e a aceitagio da propriedade privada foram oficialmente reconhecidas pelo
Congresso de Bad Godsberg do SPD. Por sua vez, as duas correntes do marxismo ortodoxo
com a sua concep¢iio leninista de partido como vanguarda da classe operdria sempre
subvalorizaram, diluiram ou pura e simplesmente ignoraram a problematica do trabalho
alienado. A escola de Althusser, de que Poulantzas é um discipulo, defendia que o conceito de
alienagio estava relegado as obras de juventude de Marx, anteriores ao célebre “corte
epistemoldgico” que inaugurou a sua “fase cientifica”, quando, como demonstramos no
capitulo anterior, atravessa toda a obra do autor do Capifal. Além disso, a superagdo do
trabalho alienado pressupde necessariamente o controlo dos trabalhadores associados sobre as
condicdes de producio, o que ndio se enquadra nas perspectivas de um partido de vanguarda
concebido em ultima instincia como autoridade tutelar das classe operaria e dos seus aliados.
De facto, este controlo era geralmente concebido como a via para uma ‘autogestdo operaria’,
frequentemente anatemizada como desvio ‘radical’ e ‘espontaneista’ e, simultaneamente,
rejeitada por pdr em causa o ‘papel dirigente’ do partido da classe operaria no contexto do
chamado ‘centralismo democratico’”.

Ao contrario dos filosoviéticos do PCF, para quem o tema do trabalho alienado
constitufa um verdadeiro tabu, Poulantzas apercebe-se que uma “«empresay, enquanto unidade
de produgfio sob a sua forma capitalista, constitui igualmente um aparelho, no sentido em que

reproduz ele proprio, pela divisdo social do trabalho as relagdes politicas e ideologicas que

' Gramsci critica perspicazmente esta concepgio leninista-vanguardista de partido das classes

trabalhadoras: “N&o se concebeu o partido como resultado de um processo dialéctico em que convergem o
movimento espontinco das massas revolucionarias ¢ a vontade de direcgiio do centro, mas simplesmente como
qualquer coisa suspensa no ar, que se desenvolve em si € para si € a que as massas acabaro por chegar quando
a situagdo for propicia e a crista da vaga revoluciondria atingir a sua altura mixima, ou quando o centro do
partido considerar que deve dar inicio a uma ofensiva e desa at¢ a massa para a estimular e a levar 4 acgéo... A
verdade é que historicamente um partido no é definido e nunca o serd. Porque s6 se definird quando se tiver
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dizem respeito aos lugares ocupados pelas classes sociais” (Poulantzas, 1974, p. 30). No
entanto, ndo atribui uma importancia relevante ao fendmeno do trabalho alienado, ja que pde a
ténica na intensificagio da exploragio da forga de trabalho no contexto da produgio de mais-
valia relativa ou da subsungfio real do trabalho ao capital e sobretudo na hipervalorizag¢io
voluntarista da luta de classes. O fenomeno da alienagdo acaba por ser reduzido a questio da
luta pela melhoria da qualidade de vida e por surgir diluido numa passagem fugaz das Classes
sociales dans le capitalisme, aujourd’hui, a que, infelizmente, 0 autor néo retorna:

“A extensdo do processo de valorizagio do capital e das
intervengdes do Estado em todo um conjunto de
dominios («condi¢des ¢ modos de vida»), relevando
doravante da reproducio alargada, conduz a uma
polarizagdo notavel das lutas pela qualidade de vida:
lutas tanto mais importantes porque ndo pdem
simplesmente em causa as «condigSes» de producio,
mas, de modo mais directo, a reproducdo mesmo das
relacdes de producfio” (Poulantzas, Nicos, 1974, p.
176).
Outra questdo a que as duas correntes do marxismo ortodoxo ddo uma resposta

incorrecta é a questdio das fungdes econémicas do Estado numa época em que em diversos
paises da Europa existia um sector empresarial do Estado — Franca, Gra-Bretanha, Italia e
Portugal no periodo posterior & Revolugdo de Abril de 1974, s6 para citar os casos mais
importantes — ou uma economia social de mercado, caso da Republica Federal alemd. Em
Franca existia um planeamento indicativo para o sector privado da economia, mas vinculativo
para o sector publico. Para Boccara e colaboradores trata-se meramente de uma “planificagio
capitalista” que tem como fungdo “ordenar o contexto econdmico, social e politico de que
depende a rendibilidade dos capitais monopolistas” (Boccara, I, Lisboa, 1976, p. 74). Este
constitui “um exemplo de paliativos momenténeos para as contradi¢des sociais, € um
expediente orientado para a manutengio do lucro privado” (Boccara, 1, Lisboa, p. 66).

A posigio de Poulantzas sobre esta questdo ndo é substancialmente diferente, pois
considera que

“a planificagfio capitalista, no sentido de um controlo
efectivo das contradicBes da reproducfio capitalista ¢
verdadeiramente impensdvel (mito do capitalismo
organizado) o que nio quer dizer certamente que a
planificagio seja uma ilusfio: esta corresponde
simultaneamente 2 logica da reproduciio monopolista ¢
A politica actual do Estado como aparelho politico”
(Poulantzas, Paris, 1974, p. 173).

transformado no conjunto da populagfio e tiver desse modo desaparecido” (Gramsci, Anionio — Lettere 1908-
1926. Palermo: ed A. A. Santucci, 1996, p. 231).
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Eis o exemplo fidedigno de uma das tacticas mais utilizadas pelo marxismo ortodoxo
tanto na sua versio filosoviética como na sua versio maoista: levantar demasiado alto a fasquia
— ndo se pode entender a “planificacdo capitalista no sentido de um controlo efectivo das
contradigdes da reprodugio capitalista” — com o objectivo explicito de subvalorizar o seu
papel e converté-la num mero elemento da reproducéio do ‘aparelho politico’ do capital
monopolista.  Poulantzas  encerra definitivamente  esta  questiio quando  conclui
orientalisticamente: “O aparelho do plano foi o verdadeiro serralho da coloniza¢do do Estado
pelos membros do capital monopolista” (Poulantzas, 1974, p. 189).

A tese de que a ‘planificacio capitalista’ ndo passa de um ‘expediente’ para ‘a
manutengio do lucro privado’ é absurda: o desmantelamento do sector empresarial do Estado
em que se baseava a planificacio iniciada na Europa Ocidental na segunda metade dos anos 80
contribuiu, pelo contrario, para o aumento dos lucros do capital monopolista e para o
alargamento da sua esfera de acumulagdo. Considerar que o ‘aparelho de planificacio’ nfio
passa de uma reserva (‘serratho’) para potenciar a penetragdo dos membros do capital
monopolista no aparelho de Estado ¢ uma tese ainda mais absurda. Ao contrario do que
sustenta Poulantzas, estes possuiam um meio bem mais eficaz para influenciar a ac¢io do
Estado no sentido do favorecimento dos seus interesses: evitar que a planificagdo fosse
vinculativa para o conjunto da economia. Nio causa surpresa que quando a relagdo de forgas
se alterou em seu beneficio a partir da segunda metade dos anos 80 do século passado fossem
0s primeiros a candidatar-se a privatizagio das empresas publicas.

Outro erro de interpretagio das duas correntes do marxismo ortodoxo foi a
hipervaloriza¢io da tese da ‘internacionalizagdo do capital monopolista’. De facto, antes da
imploséo da Unifio soviética e da conversio da China de Mao ao capitalismo de Estado, esta
internacionalizagdio confrontava-se com um poderoso handicap: a existéncia de regimes
politicos integrados na esfera do ‘socialismo real’ que, apesar de cada vez mais ineficazes
economicamente e debilitados na sua competi¢do com o capitalismo ocidental constituiam um
obstéaculo efectivo a uma total planetarizag¢io da acumulagio de capital. Ambas as correntes do
marxismo ortodoxo ndo se aperceberam minimamente que os dois regimes em confronto nio
constituiam compartimentos estanques reciprocamente impenetraveis. Pelo contrario, estes,
apesar do seu antagonismo e da tentativa de preservarem o equilibrio das suas esferas de
influéncia a nivel mundial, eram, de certo modo, interdependentes. Prova disso & que tanto a

constituigio do Estado-providéncia na Europa ocidental, como a formagio de um sector de
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empresas publicas nio controlado pelo capital monopolista estdo ligadas a influéncia do
‘socialismo real’ sobre o capitalismo. Complementarmente, as diversas tentativas de
liberalizacio econdmica e de democratizagio politica da Unido soviética e de alguns paises que
se integravam no outro lado da impropriamente chamada Cortina de Ferro — a Checoslovaquia
da Primavera de Praga de 1968 é o exemplo mais emblematico disso — resultam da influéncia
do capitalismo ocidental e da liberal-democracia sobre o mundo aparentemente impenetravel
do ‘socialismo real’. Nesta dialéctica de confronto e interdependéncia acabou por sair vitorioso
o capitalismo ocidental, j& que todas as tentativas de liberalizagio econdmica e democratiza¢do
politica na Uniio Soviética e em alguns dos paises da Europa de Leste, de que se destaca a
Checoslovaquia de Dubceck, acabaram por ser esmagadas por uma nomenklatura cada vez
mais parasitaria e um aparelho de Estado monstruoso e ineficaz. Se a isso acrescentarmos o
peso desproporcionado das despesas militares no PIB soviético e o seu atraso industrial
relativamente aos Estados Unidos™, compreendemos as causas de que resultou a implosdo do
‘socialismo real’ soviético e dos regimes aliados da Europa de Leste.

A interpretagio da relagiio entre Estado e capitalismo monopolista por parte das duas
correntes do marxismo ortodoxo é manifestamente inadequada. Poderemos mesmo dizer que
se verificou uma espantosa regressio da dimenséo e potencialidades criticas contidas nas obras
menos panfletarias e mais profundas de Marx. Isso deve-se concretamente a substituigdo da
analise do contexto historico e social em que se desenvolvia o capitalismo pela aplicagdo
mecanica de esquemas pré-estabelecidos que visavam moldar uma realidade que lhes escapava
cada vez mais. Essa é provavelmente uma das razdes pela qual o marxismo ortodoxo se tornou
numa espécie de dogma que se revelou absolutamente incapaz de interpretar as grandes
tendéncias do desenvolvimento capitalista da segunda metade do século passado. A critica que
Ihe podera ser feita é a mesma que Marx fez a Hegel e a especulagio filosofica: adoptaram

uma metodologia centrada na “coisa da logica”, esquecendo a “légica da coisa””.

2 Um estudo elaborado em 1968 por académicos soviéticos chegava a seguinte conclusio: “A
U.R.S.S. foi batida em todos os dominios, & excepgio do sector do carvio e do ago. Este constitui o orgulho do
regime, mas testemunha o atraso do pais, pois constituia j4 um sector de referéncia do século passado” (Lewin,
Moshe — le siécle soviétique. Paris: Fayard/ Le Monde Dipomatique, 2003, p. 328).

Entretanto, os EUA abandonavam o modelo de crescimento extensivo, centrado na dimenséo fisica
das unidades de produgio ¢ no aumento quantitativo da mio-de-obra, substituindo-o por um modelo intensivo
baseado no aumento da produtividade laboral e na revolugfio informética, em que o software predomina sobre 0
hardware.
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5.3.2. “Camadas intermédias” assalariadas ou “nova pequena burguesia”?

A teoria das classes sociais dos autores da obra colectiva sobre o “Capitalismo
monopolista de Estado” pretende ser uma resposta aos apologistas da sociedade pos-industrial
para os quais o antagonismo central entre a classe operéria e a burguesia tinha sido atenuado
ou estava em vias de ser superado com a formagdo de uma ‘classe média’ cujo peso na
estrutura socioecondmica tendia a aumentar cada vez mais. Pelo contrario, Boccara e
companheiros consideram que o “peso da classe operéria continua a aumentar tanto em valor

absoluto como em valor relativo” (Boccara, I, 1976, p. 163), ja que

“ndo s6 novas camadas de trabalhadores assalariados se
integram na classe operdria, mas também d4reas de
actividade que ndo faziam parte do sector da produgéo
material tomam um cardcter produtivo: tornam-se
produtores de mais-valia. E o caso de certas fungdes
domésticas  (aquecimento  urbano,  alimentagio
colectiva, lavagem automdtica, oficinas de reparagio
(recotha de lixo, inspec¢o de ruas, iluminagfo piblica,
consetvagio de edificios, etc.). Além disso, o nimero
crescente de operagbes da esfera da distribnigio
constitui o prolongamento directo do processo de
produgdo € incorpora-se-the sobre certos aspectos”
(Boccara, I, 1976 p. 185).

As duas classes fundamentais do capitalismo do século XX continuam a ser o classico
proletariado e a burguesia. A segunda compreende “o conjunto dos proprietarios individuais e
colectivos dos meios de produgdo”, sendo composta pelos “dirigentes das sociedades
industriais ou das empresas financeiras, membros dos conselhos de administragdo, grandes
titulares de ac¢des”, mas também pelos “patrdes das sociedades comerciais (comércio por
grosso para o essencial e sector capitalista do comércio a retalho)” e “os promotores
imobiliarios, os grandes proprietarios rurais e os exploradores agricolas capitalistas” (Boccara,
I, 1976, p. 186). A burguesia ndo ¢, porém, uma classe homogénea, mas diferencia-se e
estratifica-se segundo a maior ou menor extensio da propriedade dos meios de produgdo.
Assim, para além da alta burguesia, existe ainda uma média burguesia de que fazem parte “os
patrdes das profissdes liberais, os grandes comerciantes ¢ os pequenos e médios industriais que
exploram pelo menos varios assalariados nas suas actividades” (Boccara, I, 1976, p. 186).
Num patamar inferior situam-se “0s pequenos e médios camponeses, 0s pequenos artesaos, 0s
pequenos comerciantes, o médico e o advogado” que “pertencem a pequena burguesia”

(Boccara, I, 1976, pp. 186-87).

3 Marx, Karl, op. cit., 1983, p. 36.
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Uma caracteristica peculiar da estrutura de classes do capitalismo monopolista de
Estado ¢ o peso crescente das “camadas intermédias assalariadas” que passaram de “4.400.000
em 1954 para 6.375. 000 em 1968”, verificando-se “a mesma evolugio em todos os paises
desenvolvidos” (Boccara, I, 1976, p. 190). Para além dos cientistas, dos quadros técnicos, dos
engenheiros, dos professores e investigadores, verifica-se o “aumento maci¢o” dos
empregados tanto dos que estdo associados & “hipertrofia” das actividades comerciais e
financeiras que caracterizam esta etapa do capitalismo, como dos funcionérios publicos, em
consequéncia do desenvolvimento das “fung¢des politicas e econdmicas” do Estado, de que se
destacam, primeiro, “as actividades repressivas” e a “militariza¢do” que tém uma “importancia
consideravel nos grandes paises capitalistas” e, depois, “as actividades ligadas as novas
intervengdes no dominio econémico e financeiro” (Boccara, I, 1976, p. 196).

A principal limitagsio da teoria das classes sociais do grupo de investigadores dirigidos
por Paul Boccara reside numa manifesta contradigdo logica: a classe operaria ¢ concebida
como um grupo social que continua a aumentar “tanto em valor absoluto como em valor
relativo” ao mesmo tempo que as “camadas intermédias assalariadas” véem o seu peso crescer
na estrutura socioeconémica. Nao ¢, de facto, possivel que ambas aumentem simultaneamente
o seu peso relativo na sociedade, apesar de poderem crescer em termos absolutos até um certo
ponto. De facto, a enorme redugdo do campesinato no século passado e, em geral, dos
pequenos proprietarios dos meios de producdo nos paises capitalistas desenvolvidos traduziu-
se num ritmo de crescimento mais intenso das camadas intermédias assalariadas relativamente a
classe operaria. Mantendo-se esta tendéncia de crescimento, o operariado acabara mesmo por
diminuir em termos absolutos. Estatisticas recentes confirmam-no. Assim, segundo uma
investigacio realizada no ambito dos Estados gerais da industria francesa, a parte do emprego
industrial na Unido Europeia diminuiu 14,3 % nos tltimos dez anos, destacando-se a Franga
com uma quebra de 19,3 %, a Alemanha com 14,2% e a Italia com 11,8% (Chevallier,
Fevereiro 2010, p. 49). Embora uma parte desta redugo tenha como causa as deslocalizagdes
industriais para paises emergentes no mercado mundial”, a ‘terciarizacio’ da economia nos
paises desenvolvidos é um facto indesmentivel, mesmo tendo em conta que algumas
actividades que sio agrupadas no sector dos servigos (transportes de mercadorias, entrepostos

comerciais, limpezas na industria e nos escritorios, reparagio de maquinas automaticas,

7% Na China o emprego industrial representa 43,7% do valor acrescentado contra apenas 20% na
Unido Europeia ¢ menos de 13% nos Estados Unidos. (Fonte: Arthus, Patrick; Virard, Marie-Paule —
Globalizagdo: o pior estd para vir. Lisboa: Livre, 2010, pp. 53-54).
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emprego assalariado nas grandes superficies comerciais, etc.) revelem grandes afinidades com
o trabalho operério.

Outra limitagio da teoria das classes sociais de Boccara e companheiros € a tese de
que a burguesia e a classe operaria continuam a ser no capitalismo moderno as duas classes
fundamentais. Neste sentido, o conceito de ‘camadas intermédias assalariadas’ ndo ¢ aceitavel,
pois subentende a tese, vulgarizada pelo Manifesto do Partido Comunista de Marx e Engels,
de que o crescimento do operariado seria alimentado pela redugdo do campesinato e da
pequena burguesia urbana em consequéncia do aumento da produtividade de trabalho na
agricultura e dos processos de concentragio e centralizagio do capital. Esta evolu¢io néo se
verificou, ja que foram precisamente as ‘camadas intermédias assalariadas’ que aumentaram
tanto em termos absolutos como em termos relativos nos paises capitalistas desenvolvidos.
Mas isto significa que estas ‘camadas’ tém uma autonomia especifica que lhes confere
propriamente uma determinagio de classe, ndo podendo ser concebidas como uma espécie de
péndulo oscilante exclusivamente dependente da relagdo de for¢as que a cada momento se
estabelece entre as duas classes fundamentais, burguesia e proletariado.

Em contrapartida, Poulantzas critica a tese das ‘camadas intermédias assalariadas’ do
PC filosoviético gaulés, considerando que “estas analises, apesar de recusarem a dissolu¢do
destes conjuntos salariais na classe operaria, negam portanto a sua especificidade de classe,
isto é, simplesmente a sua pertenca de classe” (Poulantzas, 1974, p. 200). A inovagdo do
partidario da Revolugio Cultural Proletaria consiste em substituir o termo ‘camadas
assalariadas intermédias’ pelo de ‘nova pequena burguesia’, o que ndo constitui
verdadeiramente a designa¢io mais adequada para caracterizar a classe média assalariada do
capitalismo tardio que ndo pode ser concebida em fungdo de uma origem de classe — a pequena
burguesia tradicional — que tende a remontar a um passado cada vez mais longinquo e cuja
condi¢io se situa num contexto social e econdmico completamente diferente da que definia os
pequenos proprietarios dos meios de producio. Poulantzas, apesar de uma andlise mais
elaborada do que a de Boccara e companheiros, continua a considerar o antagonismo entre a
burguesia e o proletariado como a ‘contradi¢do principal’ do capitalismo monopolista: “As
formas das contradi¢bes no seio das classes e fracgbes dominantes dependem, de facto,
sempre das formas da contradi¢do principal, a saber a que separa a burguesia no seu

conjunto do proletariado” (Poulantzas, 1974, p. 106).
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Uma das fracedes que compde a nova pequena burguesia distribui-se pela industria.
Relativamente a esta, Poulantzas destaca os contramestres, os técnicos ligados a produg@o e os
engenheiros que nio desempenham a fungio de managers ou gestores de topo que considera
integrarem a classe economicamente dominante. Considerando que a ciéncia e a técnica néo
sd0 neutras, o autor adopta relativamente a estas fracgBes da nova pequena burguesia uma
tese ultra-ortodoxa. De facto, apesar de admitir que elas tém uma posigéo subordinada no
processo de produ¢dio material quando sio comparadas com os managers, o discipulo do
‘Grande Timoneiro’ Mao Tse-Tung considera que a sua tendéncia dominante € serem

‘agentes’ ou ‘colaboradores’ da classe capitalista, pois

“a sua principal fun¢fio consiste em extrair mais-valia
a0s operdrios - a «colecta-la»” pelo facto de exercerem
“poderes que decorrem do lugar do capital, capital que
acambarca a funglo de direcgio do processo de
trabalho, poderes que ndo sio forcosamente exercidos
pelos proprios capitalistas” (Poulantzas, 1974, pp. 231-
32).
Esta interpretagio ndo é aceitavel, j4 que uma coisa sdo as fungdes de direcgo e

enquadramento atribuidas aos managers que, como representantes directos do capital e
fundamentalmente remunerados pelos lucros, exercem um dominio sobre o trabalho de outrem
a que esta subordinada a sua fungfo técnica, enquanto contramestres, engenheiros e técnicos
de produgio exercem fundamentalmente uma fungfio de coordenagio que deve ser claramente
distinguida de uma fungfio de ‘enquadramento capitalista’ do processo de trabalho, apesar de
ambas tenderem, em certas circunstincias, a confundir-se. De qualquer das formas, no caso
dos engenheiros e contramestres, é sempre a fungfio técnica de enquadramento que predomina
sobre a fun¢io de poder e dominio sobre o trabalho assalariado exercida pelos managers e,
indirectamente, pelos membros dos conselhos de administragdo das sociedades anonimas.
Outras duas fracgdes da nova pequena burguesia sdo os trabalhadores assalariados do
sector terciario e os funcionarios publicos. De um modo geral, relativamente ao operariado,
ambas se situam no contexto de uma “divisdo trabalho intelectual/trabalho manual no seio do
trabalho intelectual” (Poulantzas, I, 1974, p. 276) que separa as tarefas de coordenag@o e
enquadramento das tarefas rotineiras de execugio. A principal consequéncia deste alargamento

da divisdo entre trabalho intelectual e manual € a introdugéo de

“clivagens internas na nova pequena burguesia, que sfo
neste sentido clivagens hierdrquicas e ndo clivagens de
dominacfio: parcelizagio do saber e fragmentagfio do
trabalho intelectual, afectando determinados sectores €

Y

escaldes submetidos & «racionalizacfo» capitalista,
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processo de qualilicacdo/desqualificagio interna do
trabalho intelectual” (Poulantzas, 1974, p. 276}

Relativamente as fracgdes da nova pequena burguesia que integram o sector de
servicos ndo estatais, Poulantzas, no que & provavelmente um dos aspectos mais bem
sucedidos da sua teoria das classes sociais no capitalismo monopolista, refere a ‘polarizagdo
proletaria’ de alguns dos seus estratos. Entre estes destacam-se 0s trabalhadores dos super e
hipermercados, sectores em plena expansio em Franga e na Europa Ocidental nos anos 70
cujas fungdes nido se reduzem & ‘sedugio do cliente’, mas sdo fungbes que se aproximam cada
vez mais, na esfera da circulagio, das que sdo desempenhadas pelo operariado no processo de
producio:

“Estes super e hipermercados mudam o emprego dos
empregados de comércio de modo significativo. Com o
sistema de «servico livre» grande parte destes
empregados dedica-se a tarefas simples de manutengio,
embalagem, armazenagem de mercadorias (2
«distribui¢do de uma determinada tonelagem num
tempo minimo», substituindo-se aqui a «arte de
vender»)” (Poulantzas., 1974, p. 232).

Esta polarizagio abrange outras fracgdes da nova pequena burguesia de que se
destacam, os empregados de restaurantes e cafés, cinemas, teatros, os assalariados de base do
sector da saude (ajudantes de enfermagem dos grandes hospitais, etc.), e os individuos
submetidos ao trabalho subordinado no sector privado (empregados de escritorio e
empregados bancarios) e na administragdo publica (funcionarios administrativos). As fraccoes
intelectuais da nova pequena burguesia também tendem a polarizar-se em torno do
proletariado em consequéncia tanto do fenomeno da “desvalorizagdo actual dos diplomas
escolares” (Poulantzas, 1974. p. 335), como da precariza¢io laboral no seio do pessoal ligado
ao sector da I&D através do “assalariamento e burocratizagio pronunciadas e de novas formas
de desemprego” que os transforma cada vez mais num “verdadeiro exército intelectual de
reserva” em que “a contestagdo do trabalho intelectual capitalista reveste provavelmente as
formas mais avancadas” (Poulantzas, 1974, p. 336). Por fim, a polarizagio atinge também o
professorado universitario com a “contraposi¢io entre os escales subalternos (assistentes e
professores contratados) e os escaldes superiores (diversos agregados e professores)”
(Poulantzas, 1974, pp. 336-37).

Esta andlise minuciosa e por vezes brilhante da tendéncia para a proletarizagio dos
estratos intelectualizados da nova pequena burguesia pode constituir uma resposta aos
apologistas da sociedade pos-industrial que ndo se apercebiam do problema ou

subalternizavam-no. No entanto, fiel a0 marxismo ortodoxo, Poulantzas continua a conceber
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os estratos médios e superiores desta classe social como tendo mais oportunidades de “aceder
ao lugar ocupado pela burguesia do que no caso dos agentes da classe operaria” (Poulantzas,
1974, p. 291). Apesar disto ser, em parte, verdade, a tese gauchiste bem caracteristica da
versio maoista do marxismo ortodoxo de que “a nova pequena burguesia aspira
frequentemente” 4 «promogdoy, a «carreiray, & «ascensio socialy, em suma, a tornar-se
burguesa (...) pela passagem «individualy, para o topo, dos «melhores» e dos «mais capazesy”
(Poulantzas, 1974, p. 300), apenas pode ser aceite actualmente com fortes reservas. De facto,
a extensio do trabalho assalariado a todos os sectores da economia, a sua crescente
precarizagio, o nivelamento por baixo dos direitos sociais tém nos Ultimos anos — que
Poulantzas, com a sua tragica morte prematura, n3o pdde observar — introduzido importantes
alteracdes nesta corrida a ‘carreira’ e & ‘promogdo’. A reacgdo destas fracgdes da nova
pequena burguesia as questdes da progressdo na carreira profissional tem sido cada vez mais
defensiva, pois orienta-se predominantemente para evitar a precarizagéo e defender os direitos
anteriormente adquiridos, com destaque para os funcionarios piblicos considerados pelos
governos de orientagio neoliberal e social-liberal como uma espécie de ‘casta’ privilegiada
relativamente aos trabalthadores do sector privado. E sio precisamente os mais empenhados
defensores politicos da ideologia meritocratica que a tomam como pretexto para as suas
politicas de bloqueamento da progressdo nas carreiras na fungio publica e de desvalorizagio
salarial que se estende também aos trabalhadores da industria e dos servigos do sector privado,
j4 que estes sio sempre tomados como horizonte de referéncia para a redugio minimalista dos
direitos laborais.

A teoria das classes sociais das duas correntes do marxismo ortodoxo revela enormes
insuficiéncias. A mais importante é, sem divida, considerarem a burguesia e o proletariado
como classes fundamentais em torno das quais oscilam ou se polarizam as ‘camadas
intermédias assalariadas’ e a ‘nova pequena burguesia’. As duas designagdes ndo podem
aceitar-se; a primeira porque ignora subvaloriza a autonomia e a dimensdo especifica dos
novos grupos sociais nio proprietarios que ndo fazem parte do proletariado tradicional; a
segunda porque remete a caracterizagdo destes mesmos grupos para uma ascendéncia, a da
pequena burguesia tradicional, que exerce uma influéncia cada vez menor na sua pratica social
desde 0 momento em que se transformaram em trabalhadores assalariados. Mais correcto €
designa-los por classes médias assalariadas. Partilham com a classe operédria ndo serem

proprietarias dos meios de produgdio, mas diferenciam-se desta por nao intervirem
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directamente no processo de produgdo material, bem como pela sua estratificagdo e
diferenciacdo resultante da divisdo social do trabalho. Isto significa antes de tudo que, ao
contrario do que defendem Boccara e Poulantzas, engenheiros € outros técnicos que intervém
na coordenagio e organizagio técnica da producdo industrial nfo pertencem as ‘camadas
intermédias assalariadas’ nem ‘4 nova pequena burguesia’ mas a uma classe de trabalhadores
industriais distinta do operariado tradicional, mas cujo peso tende a aumentar a medida que a
componente intelectual cresce no processo de produgio material. No estrato superior da classe
média assalariada encontramos os que exercem um trabalho intelectual criativo ou de
enquadramento e coordenagio nos servigos — cientistas e investigadores, professores
universitarios, advogados que ndo sio socios de grandes firmas, economistas que ndo exercem
a funcio de managers, médicos que trabalham nos hospitais piiblicos e privados em troca de
um salério, arquitectos assalariados de gabinetes de arquitectura e directores de servigo na
fungdo publica que aplicam as directivas das cupulas governamentais. A nivel intermédio os
funcionarios publicos administrativos, os empregados de escritorio, os empregados bancarios,
os professores do ensino basico e secundério. Na base da escala encontram-se os trabalhadores
transportes, dos restaurantes, dos hotéis, das empresas de limpeza, os auxiliares de
enfermagem nos hospitais pliblicos ou privados e os trabalhadores dos hiper e supermercados
cuja linha de demarcagio relativamente & classe operaria tradicional é cada vez mais ténue,
como referia justamente Poulantzas.

Existe ainda um fenémeno que escapou completamente aos representantes das duas
correntes do marxismo ortodoxo. Fenomeno que dava os primeiros passos nos finais dos 60 do
século passado nos paises capitalistas desenvolvidos, consiste na mudanga de composigdo da
classe operaria tradicional e no aumento do trabalho intelectual que intervém directa e
indirectamente na produgdo material. Assim, o operario servidor de um sistema mecanico de
produgio que lhe impunha do exterior o seu proprio ritmo comega a ceder o lugar a um novo
tipo de operario controlador de sistemas auto-regulados por um programa elaborado por
trabalhadores do sector terciario. Por sua vez, o aumento dos servi¢os de natureza intelectual
que, apesar de se relacionarem indirectamente com a produgdo, constituem condi¢do
indispensavel para a sua expansdo e desenvolvimento — por exemplo, o conjunto de actividades
intensivas em conhecimento que nfio incluem apenas a I&D, mas o trabalho imaterial de
concep¢io dos produtos — determinam a constitui¢io de um ‘bloco historico’ que ja ndo pode

ter como horizonte de referéncia nem o partido de vanguarda leninista e muito menos um
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pretenso ‘Grande Timoneiro’. Mas esta nova composi¢o social implica necessariamente uma
redefinicdo da tradicional distingfio entre trabalho produtivo e improdutivo. No entanto, €
precisamente neste ponto fundamental que o marxismo ortodoxo regride para segunda

defini¢io smithiana de trabalho produtivo.

5.3.3. O trabalho produtivo como trabalho directamente envolvido na produgdo material

A distingio de Marx entre trabalho produtivo e improdutivo esta envolta numa certa
ambiguidade: por um lado, Marx considera que ¢ produtivo o trabalho que contribui para
valorizar o capital que o emprega, independentemente da forma material ou imaterial que o seu
produto reveste; por outro lado, defende que apenas o trabalho directamente utilizado no
processo de produgdo é produtivo’”. Segundo esta definicio mais restritiva de trabalho
produtivo, que seria acritica e dogmaticamente assumida pelo marxismo ortodoxo do século
XX, a ciéncia e as fungdes intelectuais que se situam a montante do processo de produgdo e
que constituem condigio indispensavel para o seu desenvolvimento néo séo consideradas como
actividades produtivas, apesar de assinalarem uma das diferengas fundamentais entre a
produgio de mais-valia absoluta e a produgdo de mais-valia relativa. Analogamente, todo os
ramos do sector terciario, com a excepgio do ramo de transportes e de armazenagem, seriam
considerados improdutivos, o que teria como principal consequéncia o retorno a segunda
definicio de Smith para a qual todos os servigos sdo improdutivos porque ndo se destacam de
quem os presta ou ndio se realizam materialmente. Pelo contrario, actividades como, por
exemplo, a elaboragio de software informatico pertencem, actualmente, a definicdo mais
abrangente de trabalho produtivo de Marx que, como provaremos pelo método de redugdo ao
absurdo do marxismo ortodoxo, é a mais correcta, ja que se enquadra no processo de
subsungio real do trabalho ao capital que caracteriza a forma de moderna de acumulagdo
centrada na produgio de mais-valia relativa.

Em 1941, o norte-americano Paul M. Sweezy escreve The Theory of capitalist
development (“A teoria do desenvolvimento capitalista”), obra que conheceria sucessivas
reedi¢Bes e que seria muito debatida na primeira metade dos anos 70 do século passado. Para
Sweezy, que com o seu colega Paul A. Baran eram colaboradores do grupo ligado a célebre

revista norte-americana “Monthly Review”, a substitui¢io do sistema de livre concorréncia

75 Vejam-se as conclusdes do capitulo 4.
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pelo capital monopolista teve como consequéncia a realizagdo e a manuten¢do de um
superlucro por parte do sector monopolista relativamente ao sector ndo monopolista. O autor
considera que existem diversas formas de manter este lucro extra. A primeira resulta da
deducio dos rendimentos de trabalho com o consequente aumento da mais-valia. No entanto, a
sua principal insuficiéncia é que contribui para potenciar o subconsumo de massa e, por
conseguinte, para a propagagio das crises de superprodugdo. Uma segunda forma consiste em
procurar oportunidades de investimento fora da sua propria industria ou sector, mesmo quando
estas lhe rendem uma taxa de lucro menor. A razdo para este aparente paradoxo reside no
facto de que o capital monopolista ndo actua segundo a taxa geral de lucro, mas segundo a
taxa marginal de lucro, ou seja, a taxa de lucro obtida por cada unidade adicional de
investimento no interior do seu sector ou industria. Isso implica necessariamente um aumento
da oferta e uma redugio de precos que terd como principal consequéncia a redugio do
superlucro monopolista. Esta a razio pela qual o capital monopolista € obrigado a procurar
oportunidades de investimento no sector ndo monopolista sempre que a taxa de lucro realizada
com estes investimentos, apesar de menor que a taxa geral de lucro do sector monopolista,
supera a sua taxa marginal de lucro™.

Existe ainda uma terceira forma de manter o superlucro monopolista a que Sweezy
dedica uma especial atengdo. Esta consiste em aumentar artificialmente a procura, o que tem
como consequéncia um crescimento desproporcionado dos circuitos de distribui¢do, mesmo
daqueles que, como o transporte e armazenagem de mercadorias, constituem um
prolongamento na esfera da circulagdo do processo de produgdo material. Uma caracteristica
central do desenvolvimento do capitalismo monopolista é “o enorme desenvolvimento das
técnicas de venda e de publicidade” (Sweezy, 1970, p. 282) como forma de atrair um nimero
crescente de consumidores. Este alargamento dos circuitos de distribui¢io contribui para
contrastar a tendéncia para o subconsumo, j& que a parte da mais-valia gerada pelos

trabalhadores produtivos que néio se converte em capital variavel adicional é consumida pelos

76 Esta tese de Sweezy ndo me parece muito convincente, j& que pressupde implicitamente a
tendéncia para a estagnagio do capitalismo: & medida que o capital monopolista enquadra na sua esfera de
expansio um namero cada vez maior de ramos pertencentes ao sector ndo monopolista, diminuem cada vez
mais as possibilidades de conseguir realizar investimentos que superem a sua taxa marginal de lucro e, por
conseguinte, os superlucros tendem a reduzir-se cada vez mais e, consequentemente, 0s investimentos € a
inovacfio tecnologica a estagnarem. Esta tendéncia de inspiragio leninista para a estagnagio do capitalismo
ndo se verificou, apesar das sucessivas crises econémicas ¢ financeiras do capitalismo no século XX ¢ também
nos inicios do século XXI.
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trabalhadores improdutivos do sector da distribui¢do, do aparelho de Estado, pelos capitalistas
e pelas classes proprietarias nio investidoras e seus dependentes:

“A massa de artigos que entram no rendimento bruto
[capital varidvel + mais-valia] pode aumentar sem um
correspondente aumento da parte do capital varidvel. A
ultima pode até tornar-se mais pequena. Neste caso
mais ¢ consumido sob a forma de rendimento pelos
capitalistas, proprietarios fundiarios, seus dependentes,
as classes improdutivas, o Estado, as classes
intermédias (empregados de comércio) etc.” (Sweezy,
1970, p. 284).

Sweezy retoma a tese do ensaio de Thomas Robert Malthus Principles of Political
Economy considered with a view to their pratical aplication (“Principios de Economia Politica
tendo em vista a sua aplicagio pratica™), publicado em Londres em 1820, de que o capitalismo
tem necessidade de um numero crescente de consumidores improdutivos para reduzir as
flutuagdes ciclicas da acumulagdo de capital através da limitagio da sua tendéncia para as
crises de superproduciio. O proprio Keynes era um partidario desta obra de Malthus que
confirmava a sua tese sobre a insuficiéncia da procura efectiva no capitalismo e punha em
causa o axioma de J.B Say e de David Ricardo de que a oferta criava a sua propria procura’’.
A versio de Sweezy da tese malthusiana, para além de ser a fonte inspiradora da sua distingdo
entre trabalho produtivo e improdutivo, constitui a base da sua teoria sobre a ‘nova classe
média’;

“A chamada «nova classe média» dos burocratas
industriais, profissionais, professores, funciondrios
publicos, etc., que inevitavelmente aumentam no
contexto da centralizacfio e dos crescentes niveis de
vida é ampliada pelo exército de vendedores, agentes
publicitarios e empregados assalariados que constituem
uma grande parte dos que estio envolvidos nas
actividades de distribui¢io. Estes eclementos da
populagio sfo relativamente bem pagos €, por
conseguinte, desfrutam de um padrio de vida que, sob
um ponto de vista subjectivo, os liga mais ou menos
fortemente a4 classe dirigente dos capitalistas ¢
proprietarios fundidrios. Além do mais, como sob o
capitalismo uma grande parte destes extrai os seus
rendimentos directa ou indirectamente da mais-valia,
de modo que uma diminuicio da mais-valia reagird
necessariamente sobre eles desfavoravelmente, existe
também um vinculo objectivo ligando as suas fortunas
com a da classe dominante. Por ambas as raz0es a nova
classe média tende a fornecer mais apoio social €
politico aos capitalistas do que aos trabalhadores; os
seus membros constituem, por assim dizer, um exército

" Ver: Keynes, John Maynard — Théorie générale de I’emploi, de I'intérét et de la monnaie. Paris:
Petite Bibliothéque Payot 1975a, pp. 357-359.
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de massa que rapidamente aceita a chefia dos generais
capitalistas” (Sweezy, 1970, p. 284).
Esta passagem é uma das mais evidentes manifestagdes do dogmatismo do marxismo

ortodoxo. Para além de ignorar que é o processo de valorizagio global do capital e ndo esta ou
aquela forma concreta de trabalho que determina se um trabalho € ou néo produtivo em
sentido capitalista — a publicidade, por exemplo, pelo lugar que ocupa naquele processo ¢
produtiva neste sentido —, Sweezy, com base no argumento de que os membros da ‘nova
classe média’ sio relativamente bem pagos, deduz que todos sem excepgdo tendem a
converter-se num “exército de massa aos servico dos generais capitalistas”. A absoluta
falsidade deste juizo sectario e dogmatico € por demais evidente. Antes de mais porque néo € o
maior ou menor salario destes membros da ‘nova classe média’ que os aproxima ou afasta da
classe trabalhadora, mas o maior o menor poder que dispdem sobre o trabalho dos outros, o
que significa que nio se pode colocar no mesmo plano um manager, que partitha o poder com
a classe economicamente dominante e, por conseguinte, a integra, e um funcionario publico de
nivel intermédio, um empregado de escritério, da banca e do comércio, um quadro técnico
com responsabilidades e fungSes de coordenagio e enquadramento, mas que ndo dispde de um
poder efectivo sobre a vida de outras pessoas. O argumento da ‘ligagio objectiva’ da ‘nova
classe média’ a classe capitalista através da reparticdo da mais-valia também ndo €
minimamente convincente. Apenas os managers, que sdo fundamentalmente remunerados
pelos lucros e, por isso, nio pertencem & classe média assalariada, tém consciéncia de
partilharem a mais-valia com quem os nomeia para dirigir as sociedades an6nimas. O mesmo
ndo acontece com as classes médias assalariadas que, apesar de se diferenciarem internamente
em consequéncia da hierarquizagio das fungdes determinada pelos diferentes graus de divisao
intelectual do trabalho, ndo exercem um comando sobre o trabalho de outrem e cujo salario
representa para grande parte dos seus membros o equivalente do que consomem para viver €
ndo resulta da reparticio da mais-valia gerada pelos ‘trabalhadores produtivos’. Com estas
teses sectarias e ultradogmaticas — a que Sweezy ndo renunciou, pois, como afirma no prefécio
de 1956, “A Teoria do Desenvolvimento Capitalista na sua forma original ainda tem uma
fun¢io util para desempenhar” (Sweezy, 1970, p. IX) — ndo causa surpresa que nenhum
partido socialista ou comunista que se reclamasse do marxismo se tivesse implantado nos

Estados Unidos América’.

78 Ver a este proposito: Lipset, Seymour Martin — Porque ndo houve socialismo na América?.
Lisboa: Quetzal Editores, 2001.
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Colaborador da Monthly Review, mas ndo partilhando o dogmatismo de Sweezy e de
outros colaboradores desta revista marxista norte-americana, Paul A Baran (1910-1964) centra
a sua obra The political economy of growth (“A Economia Politica do Desenvolvimento”),
publicada em 1957, na distingdo entre excedente econdmico efectivo e excedente econémico
potencial. O primeiro ¢ a diferenca entre a produgio e o consumo efectivos de uma sociedade
e coincide com a frac¢iio capitalizada da mais-valia, nfio incluindo o consumo das classes
proprietarias, as despesas governamentais com o aparelho administrativo e repressivo do
Estado, etc. O segundo é o produto social que poderia ser obtido se todos os recursos
disponiveis fossem utilizados de forma a satisfazer as necessidades socialmente indispensaveis.
O desenvolvimento do capitalismo é caracterizado pelo facto de uma parte significativa do
excedente potencial nio se efectivar em consequéncia da subutilizagio e desperdicio de
recursos e da organizagio irracional do processo de produgio.

A producio que nio é realizada em consequéncia da existéncia de ‘trabalhadores
improdutivos’ é uma das causas que impedem a conversio do excedente potencial em
excedente efectivo”. Para Baran, o trabalho improdutivo consiste em “fodo o trabalho
empregado na produgdo de bens e servi¢os cuja procura pode ser atribuida as condigdes e
relagbes peculiares ao sistema capitalista, procura essa que ndo se verificaria numa
sociedade racionalmente organizada” (Baran, 1972, p. 86). Segundo esta definig@o, “o
trabalho improdutivo ndo se relaciona directamente com o processo de produgao indispensavel
e é mantido por uma parte do excedente econdmico da sociedade” (Baran, 1972, p.86). No
entanto, ao contrario de Sweezy, Paul Baran ndo coloca os ‘trabalhadores improdutivos’ todos
no mesmo plano, pois distingue os que desempenham uma actividade de reduzida ou nula
utilidade social dos que efectuam um trabalho que “vale o salario que realmente recebem”
(Baran, 1972, p. 85).

Relativamente aos primeiros, inclui os que se encontram ocupados

“na produclo de armamentos, de artigos de luxo de
toda a espécie, de objectos de ostentagio indicativos da
posicio social. Outros sdo funciondrios
governamentais, membros das forcas armadas e do
clero, advogados, especialistas em fraudes fiscais,
técnicos de relagBes publicas, etc.. Outros grupos de
trabalhadores improdutivos sfo constituidos por agentes

7 Baran considera ainda outras trés causas: o consumo de bens de luxo da parte dos grupos sociais
que dispdem dos rendimentos mais elevados a que acrescenta também a classe média e as perdas de produgfo
em consequéncia da organizagfio irracional do aparelho produtivo ¢ o produto social que ndo se obtém como
resultado do desemprego.
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de  pubuciaade,  INIETMEAIArios,  COMETCIANies,
especuladores, etc.” (Baran, 1972., p. 86).

Relativamente aos segundos, Baran considera que

“cientistas, médicos, artistas, professores ¢ pessoas
com profissdes semelhantes as indicadas vivem do
excedente econdmico, mas exercem uma actividade
cuja procura em uma sociedade racionalmente
organizada, longe de desaparecer, seria multiplicada e
intensificada sem precedente. Por conseguinte, embora
seja perfeitamente justo do ponto de vista da
mensuracio do excedentc fotal correntemente gerado
pela sociedade, incluir tais profissionais entre as
pessoas sustentadas pelo excedente econémico parece
aconselhavel tratd-los separadamente, quando se cogita
de avaliar a magnitude do excedente potencialmente
disponivel para utilizagio racional” (Baran, 1972, p.
87).
Esta tese n3o é, porém, correcta, ja que estas fracgdes de trabalhadores

‘improdutivos’ nfio sio sustentados pelo excedente economico, como grande parte dos
primeiros, mas fornecem o equivalente do que consomem e, alguns deles, como os cientistas,
transformam-se em trabalhadores produtivos a medida que a ciéncia e a investigagdo
contribuem e se tornam indispensaveis para o alargamento do processo produ¢do material. Em
consequéncia desta concepgio que restringe o trabalho produtivo ao trabalho submetido ao
capital que fornece exclusivamente ‘bens reais’, Paul Baran, num artigo publicado no fasciculo
de Outono de 1953 da “Science & Society” e que constitui a versdo original do capitulo 2
sobre “O conceito de excedente econémico” da FEconomia Politica do desenvolvimento,
retoma a tese malthusiana de Sweezy da necessidade do consumo improdutivo no capitalismo
para a realizagio da mais-valia, sublinhando particularmente o peso das despesas militares que

absorvem uma parte significativa das despesas governamentais:

“Mas o mercado mais impressionante para o excedente
econdmico sdo as despesas governamentais. Estas
despesas revestiram diversas formas: a principal
ocasiio para o0 seu aumento ¢ a oferta resultante do
desenvolvimento do imperialismo. Abstraindo do valor
econdémico ou da importincia estratégica dos territdrios
¢ dos interesses que tém «necessidade» de ser
protegidos, o aparelho militar necessdrio para esta
protecgio torna-se um objectivo inestimavel em si
préprio como vasto mercado para o excedente
econémico (...) Nas despesas com uma burocracia cada
vez maior nem as que se referem a tio propagandeada
assisténcia social se aproximam minimamente das
despesas para objectivos militares” (Baran, 1976, p.
272).
A concepcio de excedente econémico efectivo, bem como a distingdio entre trabalho

produtivo e improdutivo revelam insuficiéncias. A frac¢io capitalizada da mais-valia, sinbnimo
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de excedente econdmico efectivo, deve ser concebida de forma mais abrangente, ou seja, ndo
apenas como um excedente econdmico, mas sobretudo como um excedente social apropriado
para fins privados, pois 0 que caracteriza o capitalismo relativamente as sociedades pré-
capitalistas é que as decisdes privadas sobre o investimento desencadeiam um processo de
produgio social, um sistema de interdependéncias entre o sector de produgdo de meios de
produgio e o sector de produgéo de bens de consumo que ultrapassa o mero somatorio das
decisdes de investimento dos capitalistas singulares. Marx demonstrou na Histéria das
doutrinas econémicas que o elemento central deste processo ¢ a troca de capital constante
contra capital constante que constitui o indice do desenvolvimento da tecnologia e dos meios
sociais de produgio no capitalismo. O processo de acumulagio de capital adquire uma
dimensdo social abrangente que nfio existe nas sociedades pré-capitalistas em que o excedente
é consumido improdutivamente pelas classes proprietarias e pelos seus dependentes. Neste
sentido, 0 excedente econémico nio é um mero sobreproduto, mas um excedente social que,
no entanto, nfo visa a satisfagio das necessidades da maioria, mas € orientado para o
enriquecimento privado de alguns poucos. O conceito baraniano de excedente economico
potencial reflecte melhor esta despropor¢do entre o caracter cada vez mais social da produgéo
e a restrita base de apropriagio que fomenta o desperdicio e a utilizagio irracional, néo
planeada dos recursos materiais e da for¢a de trabalho disponiveis na sociedade.

Relativamente & distingio entre trabalho produtivo e improdutivo, Paul Baran
mantém-se no contexto do marxismo ortodoxo. O autor continua a defender que s6 €
produtivo o trabalho que produz “bens reais”. No seu artigo da Science & Society, Baran
considera que “em 1929, nos Estados Unidos por cada cem pessoas empregadas na producdo
de bens reais existiam 74 empregadas em outras modalidades. Em 1939, a relagdo era de 100
na producgio de bens reais e de 87 noutros empregos. E em 1949 a relagio era de 100 para
106” (Baran Paul, 1976, p. 272). E totalmente absurdo considerar que todos os trabalhadores
que néio produzem “bens reais” sejam improdutivos, como pressupde Baran regredindo para a
ortodoxia de Sweezy e restantes companheiros da Monthly Review. A distingdo entre
trabalhadores produtivos ‘Oteis’ e trabalhadores improdutivos ‘inuteis’ que, de certo modo,
est4 na base da discrepancia entre excedente econémico efectivo e excedente economico
potencial, ¢ manifestamente insuficiente. Assim, alguns trabalhadores que Baran considera
improdutivos-inuteis so, de facto, produtivos em sentido capitalista: € o caso j referido dos

publicitarios. A importancia crescente do trabalho intelectual e da investigagio cientifica no



212

processo de valorizagio do capital e o predominio do software sobre o hardware em
consequéncia da difusio das novas méaquinas programaveis, demonstram que a dimensdo do
processo de valorizagio de capital se expandiu significativamente no capitalismo tardio
penetrando na esfera do tercirio, apesar de crescerem também as actividades financeiras de
caracter especulativo que utilizam um grande contingente de trabalhadores improdutivos e s&o
responsaveis por crises periddicas recorrentes, bem como o sector armamentista. No entanto,
mesmo os representantes do marxismo ortodoxo de finais dos anos 60 e da primeira metade
dos anos 70, periodo em que afloravam ja importantes mutagdes tecnologicas no capitalismo
que tanto Baran como Sweezy ndo tinham podido observar, mantém, contra todas as
evidéncias, a mesma recusa ideolégica relativamente a necessidade de reformular a distingéo
tradicional entre trabalho produtivo e improdutivo.

Paul Boccara e os colaboradores da sec¢io econdmica do PCF e da revista Economie
et Politique apercebem-se das muta¢des tecnologicas emergentes no contexto do “capitalismo
monopolista de Estado”. A principal caracteristica desta etapa do capital é a importancia
crescente da ciéncia e da tecnologia que se encontra associada aos desenvolvimentos da
automacdo de que resulta “o deslocamento do trabalho de execugdo manual para o trabalho de
concepcdo” (Boccara, I, 1976, 115). A automagdo cria as condigSes para abolir a
fragmentacdo do trabalho manual e para a superagdo da divisdo entre trabalho intelectual e
manual, ja que “aquele que faz funcionar as maquinas ndo é ja o simples utilizador manual;
intervém na concepg¢dio da sua aplicagio” (Boccara, I, 1976, p. 115). A principal
consequéncia da automagio é aumento da componente imaterial na formagdo do valor que se
traduz no facto de que “o «software», a programagio dum computador constitui 60% ou 70%
do custo total” (Boccara, Paul, I, 1976, p. 117).

Boccara e colaboradores reconhecem que no novo contexto criado pelo
desenvolvimento tecnologico e cientifico

“os trabalhadores produtivos nfo sdo unicamente os que
intervém fisicamente nos objectos produzidos. O
trabalbo de uma parte dos técnicos, dos engenheiros e
mesmo dos empregados, intervém em parte crescente
no fabrico dos produtos, na medida em que 0 processo
de produgio resulta de técnicas cada vez mais
complexas e se torna cada vez mais tributdrio do
Progresso 40 CONNECIMENIo CIENUNCo ™ (Boccara, I,
1976, p. 182).

Estas consideraces nfio sdo verdadeiramente inovadoras, pois o proprio Marx,

sobretudo no Capitulo inédito do Capital, j4 as tinha claramente formulado. No entanto, fiéis a
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dogmatica oficial de marca soviética, os autores do Capitalismo monopolista de Estado
continuam a defender que apenas o trabalho intelectual que intervém directamente no processo

de produgio material ¢ trabalho produtivo:

“do ponto de vista de classe, empregados, técnicos,
engenheiros, investigadores, etc. (...) ndo participando
directamente na criagio de mais-valia, estes
assalariados, ndo tém no conjunto a qualidade de
rrapainadores produtivos. As acuvidades imtelectuais -
particularmente a ciéncia e o ensino sdo cada vez mais
directamente  necessdrias 4  produgio € ao
desenvolvimento geral da sociedade. A medida que se
transforma a relagdio dos trabalhadores com o aparelho
produtivo, a actividade cientifica integra-se cada vez
mais nos processos de producfio. A educacio ¢ a
informacfio tomam um lugar determinante. O ensino, a
investigacio e a informacfo aumentam
incontestavelmente a forca produtiva do trabalho, mas
duma maneira indirecta” (Boccara, Paul, I, 1976, p.
199).
O argumento de Boccara e companheiros nfo é convincente. Antes de tudo, se o

software de um computador corresponde a 60% ou 70% do seu custo, como € referido pelos
autores, como ¢ possivel considerar improdutivo o trabalho do programador sem o qual a
maquina automatica ndo podia funcionar e, por conseguinte, nem a produgdo de valor, em
geral, nem a produgio de mais-valia, em particular, poderiam sequer iniciar-se? Em segundo
lugar, como é possivel considerar improdutivo o trabalho do cientista e do investigador que,
apesar de nfio intervirem directamente no processo de produgdo material, sdo responsaveis
pela inovagio tecnoldgica e pelo aumento da capacidade produtiva que o capital explora em
beneficio proprio e exclusivo e ndio da sociedade? Em terceiro lugar, como € possivel continuar
a considerar como improdutivo o trabalho de concepgio e de projecto quando a sua quota
parte tende a crescer cada vez mais no valor do produto-mercadoria, enquanto o trabalho vivo,
material, directo vé, pelo contrario, o seu peso reduzir-se cada vez mais? Continuar a
considerar como produtivo apenas o trabalho directamente envolvido na produgdo material €
uma concepgio completamente absurda que s6 pode ser resultado do dogmatismo e da
cegueira ideologico desta corrente do marxismo ortodoxo do século passado.

Mas a versdo da outra corrente do marxismo ortodoxo do século XX — a corrente
maoista — consegue ser ainda pior. Poulantzas limita-se a reproduzir os seus dogmas
dominantes centrados numa concepgio voluntarista de luta de classes e na subvalorizagdo do
trabalho intelectual, do desenvolvimento da ciéncia e da tecnologia. Esta subvalorizagio

baseia-se na tese de que a ciéneia e a tecnologia ndo séo neutras. Poulantzas considera que o
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processo de produgio é constituido pela “unidade do processo de trabalho e das relagdes de
produgiio”, mas que “ndo é o processo de trabalho, incluindo a tecnologia, que tem o papel
dominante: sdo as relagdes de producdo que dominam sempre o processo de trabalho,
imprimindo-lhe a sua marca e o seu sentido” (Poulantzas, 1976, p.18).

A relagdo entre forgas produtivas (tecnologia social) e relagdes de produgdo ¢ uma
relagio de interdependéncia e de acgdio reciproca em que cada um dos termos tem uma
autonomia especifica. N&o existe portanto nem um primado das forgas produtivas sobre as
relagdes de produgio, nem um primado das relagdes de produgio sobre as forcas produtivas,
pois cada um dos termos s6 pode ser concebido na sua relagdo dialéctica, que exprime
necessariamente a sua unidade e a sua diferenga. Adoptar a concepgio do primado das forgas
produtivas sobre as relagdes de produgio consiste em conceber a tecnologia ¢ a ciéncia como
uma variavel independente, o que tem como principal consequéncia a subvalorizagdo do
fenémeno do trabalho alienado em que ambas escapam ao controlo consciente da forga de
trabalho tanto manual como intelectual, pois tém como objectivo fundamental a valorizag&o do
capital que utiliza o trabalho assalariado. Adoptar a concepgdo do primado das relacBes de
produgio sobre as forgas produtivas tem como consequéncia a subvaloriza¢do da inovagéo
tecnologica e do desenvolvimento da ciéncia no processo de expansio do capitalismo
caracterizado por uma sucessio de ciclos de revolugdes industriais e tecnolégicas.”
Consequéncia desta interpretagio unilateral € a hipervalorizagdo do elemento subjectivo, a luta
de classes, como fonte auténoma da ruptura revolucionaria das relagdes de explora¢do
dominantes.

A distingio entre trabalho produtivo e improdutivo de Poulantzas é refém da sua
concepgio unilateralista sobre a relagio entre forgas produtivas e relagdes de produc@o.
Sublinhando deliberadamente os aspectos mais tradicionalistas ou historicamente datados do
pensamento do autor do Capital sobre esta matéria, o socidlogo francés defende a tese de que
s6 é produtivo “num determinado modo de produgdo, o trabalho que da lugar a relagdo
exploragdo dominante (...) Assim, no modo de produgio capitalista, € trabalho produtivo o
que produz directamente mais-valia que valoriza o capital que se troca contra capital”

(Poulantzas, Nicos, 1974, p. 214).

50 Ver: Stoffiies, Christian — A crise da economia mundial. Lisboa: Publica¢bes Dom Quixote, 1991,
pp. 311-378.
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De um modo ainda mais dogmatico do que a versdo filosoviética, Poulantzas qualifica
o trabalho de imaterial que ndo intervém directamente no processo de producio de mais-valia

como trabalho improdutivo, considerando, no entanto, que é necessario distinguir

“«a producdo e difusdo de informagdesy («a
informdtica») e os seus agentes, por um lado, os
engenheiros e técnicos que intervém directamente no
processo de trabalho material por intermédio do
trabalhador colectivo produtivo. O caso destes uiltimos
apresenta particularidades precisas. Mas as andlises
precedentes sdo suficientes [em que apenas o trabalho
que produz directamente mais-valia ¢ produtivo] para
excluir nitidamente o trabalho dos primeiros do
trabalho produtivo capitalista” (Poulantzas, Nicos,
1974, p. 225).

Estas consideragdes sdo completamente absurdas tanto sob o ponto de vista historico
como sob o ponto de vista légico. Sdo absurdas sob o ponto de vista historico, porque o que
caracteriza o ‘capitalismo tardio’ relativamente aos outros modos de produgéo e sobretudo ao
capitalismo da primeira revolugdo industrial é a produco de mais-valia relativa em que cresce
no valor dos produtos a componente intelectual ou imaterial da “produgio e difusdo de
informaces”, numa palavra, o software relativamente ao hardware. Séo absurdas do ponto de
vista 16gico, porque o trabalho que produz directamente a mais-valia nio pode objectivar-se se
nfio estiver incorporado na maquina o programa que permite o seu funcionamento. Admitir que
os que utilizam as tecnologias sdo produtivos e os que as programam, concebem ou projectam
s3o improdutivos equivale a dizer, por exemplo, que um pianista € mais produtivo que um
compositor ou que um encenador de uma pega de teatro é menos produtivo do que os actores
que a desempenham. Segundo esta ordem de ideias, até se poderia dizer que uma abelha que
produz instintivamente a sua colmeia é mais produtiva do que o arquitecto que concebe e
projecta um edificio. Condigdio geral do trabalho produtivo ndo é apenas o produto, mas o
facto do trabalhador projectar ou conceber idealmente os resultados do seu trabalho, ao
contrario dos animais. E o que caracteriza especificamente o capitalismo relativamente aos
outros modos de produgiio ¢ precisamente o facto de que o trabalho intelectual se incorpora
cada vez mais directa ou indirectamente no proprio processo de produgdo de mais-valia
relativa e, por conseguinte, se transforma num trabatho tdo produtivo como o trabalho manual.

Fiel 3 vertente maoista do marxismo ortodoxo, Poulantzas acaba por concluir que a
ciéncia, apesar de ser cada vez mais uma forga produtiva directa, ¢ uma actividade improdutiva
fout court.

“A ciéncia no capitalismo, permanece separada dos
trabalhadores directos («ciéncia independente... do
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trabalho), e intervém neste processo nio como tal, mas
como diz Marx, pelas suas «aplicacdes tecnolégicasy,
incorporando-s¢ num ou noutro dos factores do
processo de trabalho material, for¢a de trabalho ou
meios de produgdo (..) Este trabalho permanece
improdutivo mesmo se 0s seus produtos revestem a
forma-mercadoria (patentes licencas) e tém um
«pregoy», pois ndo mais do que uma obra de arte, ndo
produzem, como tais, valor: estes «produtos» cientificos
ndo sdo reprodutiveis como tais” (Poulantzas, 1974,
pp. 225-26).
Poulantzas esquece que Marx também demonstrou que ndo ¢ a forma material ou

imaterial do produto que determina se um trabalho é produtivo ou nfio, mas o seu contributo
para o processo de valorizagdo do capital. Assim, o trabalho de concepgio de produtos, apesar
de se situar a montante do processo de produgio material, transforma-se-se cada vez mais na
sua condi¢io indispensavel. Por sua vez, a ciéncia e a investiga¢io tornam-se no capitalismo
do século XXI condicdes fundamentais para o processo de acumulagdo de capital & escala
mundial. A diminuicio em termos absolutos da classe operaria nos paises capitalistas
desenvolvidos e o seu aumento nos paises emergentes em consequéncia da deslocalizagdo dos
segmentos da industria que utilizam uma forga de trabalho com uma qualificagio baixa ou
média, prova que as actividades intensivas em conhecimento, ou seja, em I&D, tendem a
concentrar-se nos primeiros. Seria completamente absurdo concluir que os paises
desenvolvidos se tornam assim cada vez mais improdutivos, enquanto 0s outros se tornam
cada vez mais produtivos. Mas seria esta a conclusdo a que nos conduziriam as teses para as
quais a ciéncia e o trabalho intelectual que nfio intervém directamente na produgdo de mais-

valia sdo actividades improdutivas.

5.4. Conclusoes

O debate entre os apologistas da sociedade pés-industrial e 0 marxismo ortodoxo
conduziu a um beco sem saida a que néo foi estranho o contexto ideolégico da Guerra Fria que
o marcou indelevelmente. Ambos os protagonistas da polémica caracterizaram-se por posturas
unilateralistas em que predominaram mais a necessidade de marcar posicdes no confronto
ideologico que opunha o capitalismo liberal ocidental e o socialismo real de inspiragio
soviética, a que se juntaram os partidarios da Revolugio Cultural Proletdria com a sua
estratégia de demarcacio ideoldgica e politica relativamente ao marxismo soviético
considerado ‘revisionista’. O resultado da polémica foi extremamente empobrecedor, em

especial para o proprio marxismo que de teoria critica se transformou tanto na versio
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filosoviética como na versio maoista numa ortodoxia dogmatica completamente incapaz de
analisar as grandes tendéncias de desenvolvimento do capitalismo do século XX.

Comegando pelos apologistas da sociedade pos-industrial, é manifesta a sua tendéncia
para tentarem demonstrar que o velho ‘proletariado’ teorizado por Marx era uma classe que
estava a beira do fim nos paises desenvolvidos ou que tinha um peso cada vez menor na
estrutura social. Em contrapartida, tentaram também demonstrar que aumentava o peso do
sector terciario, fenémeno a que Marx tinha dedicado atengfio em algumas passagens do III
tomo do Capital quando analisou a constituigio das sociedades anonimas, o que punha
definitivamente em causa uma teoria dualista das classes sociais baseada na contraposi¢o
entre a ‘velha’ burguesia e o ‘velho’ proletariado, tese vulgarizada no Manifesto Comunista,
mas também no I tomo do Capital, bem como a tradicional distingdo entre trabalho produtivo
e improdutivo centrada predominantemente no trabalho assalariado da industria submetida ao
capital.

Os apologistas da sociedade pos-industrial introduziram trés questdes que tinham
como objectivo mostrar que a teoria marxista da mais-valia e das classes sociais era uma teoria
que poderia ser valida no século XIX, mas estava completamente ultrapassada no século XX.
A primeira era o aumento da componente do conhecimento, da ciéncia e das profissdes
técnicas como condicio indispensavel da expansdo das sociedades pos-industriais e indice da
sua prosperidade relativamente as sociedades que continuavam prisioneiras do paradigma
industrialista medido pela produgio de barras de a¢o e pelo desenvolvimento do hardware
relativamente ao soffware. A segunda centrava-se no que alguns designavam por ‘revolugdo
dos managers’ que, separando a propriedade dos meios de produgdo do comando e controlo
directo do processo produtivo, tinha inaugurado uma nova época no capitalismo em que se
tinha tornado cada vez mais secundario o papel do tradicional proprietario dos meios de
produgio que, transformado num capitalista inactivo, j4 ndo se confrontava com os
trabalhadores assalariados e, por conseguinte, se encontrava superado o antagonismo entre
proprietarios e ndo proprietarios dos meios de produgdo, tanto mais que os managers eram
uma espécie de ‘trabalhadores’que recebiam um ‘salario de direc¢do’ pelas suas fungSes
técnicas necessarias a ‘administracdio’ do capital. Em terceiro lugar, nfio existindo ja
verdadeiramente na sociedade pos-industrial classes economicamente dominantes e classes
economicamente dominadas, mas uma diferencia¢do social que tendia a organizar-se em torno

da distribuigio dos saberes e das competéncias técnicas, j4 ndo era a propriedade ou ndo
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propriedade dos meios de produ¢dio que estava na base das grandes fracturas sociats, mas
diferencas de poder e autoridade centradas na posigdo ocupada pelos individuos nos aparelhos
burocraticos e administrativos ou no controlo ou direcgdo das empresas segundo o paradigma
da managerial revolution.

Apesar de ser inegavel o aumento do peso da componente cientifica e técnica do
trabalho social no capitalismo do século XX, os apologistas da sociedade pos-industrial nada
dizem sobre 0 modo como o capital utiliza esta componente para produzir mais-valia relativa,
nem se preocupam com o facto de que no contexto da Guerra Fria uma parte significativa da
inovacdo cientifica e tecnoldgica era canalizada para fins improdutivos, particularmente para o
sector militar. Enquanto trabalho assalariado, o trabalho intelectual e cientifico nfio ¢ um
trabalho autéonomo no capitalismo nem confere aos seus portadores, com excepgdo dos
managers, um dominio sobre as formas mais simples de trabalho assalariado. Este ¢
fundamentalmente um instrumento de valorizagio do capital que condiciona a sua autonomia e
limita a sua criatividade ao horizonte exclusivo do mundo empresarial e gera novas formas de
alienagio que visam retirar-lhe o controlo sobre o proprio desempenho tanto através da
criagdo de novas hierarquias que dificultam cada vez mais o acesso aos patamares mais
elevados das carreiras, como através de uma delegacio de responsabilidades num contexto de
precarizagio crescente dos direitos laborais.

A separagio da propriedade do controlo ou direc¢do das empresas ndo constitui,
como defendem os apologistas da sociedade pos-industrial, uma alteragiio estrutural do
capitalismo que retira aos proprietarios dos meios de produgio o poder de que dispunham
sobre o trabalho assalariado quando eram simultaneamente proprietarios € managers. Antes
pelo contrario, a constituigio das grandes sociedades anonimas que esta na base da managerial
revolution, permite a um reduzido niimero de grandes possuidores de ac¢des controlarem um
volume de capital significativamente maior do que o que subscreveram, bem como tomarem as
principais decisdes estratégicas que afectam a vida de milhdes de pessoas tanto directamente
pela sua presenga nos conselhos de administragdo, como indirectamente pela nomeagdo dos
managers, seus representantes directos junto dos trabalhadores. De resto, os apologistas da
sociedade pos-industrial ignoraram completamente a tendéncia especulativa de uma parte
significativa do capital das sociedades por acgdes. Neste tipo de sociedades apenas uma parte
do capital é realmente capital produtivo ou capital activo, ja que uma fracgdo crescente se

transforma em capital ficticio que procura uma remunera¢do nos mercados financeiros sem
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passar pelo investimento. Eis a razio pela qual o numero de trabalhadores improdutivos directa
ou indirectamente associados as actividades do capital ficticio tenda a aumentar no capitalismo
em que as sociedades andnimas constituem a forma juridica predominante de concentracdo e
centralizagio do capital.

A distingdo entre as classes sociais no capitalismo continua a ter como fundamento o
contraste entre propriedade dos meios de produgio e a ndo propriedade dos meios de
produciio. Ao contrario do que defendem os apologistas da sociedade pos-industrial, este
contraste ndio se reduziu, mas alargou-se significativamente tanto em consequéncia do
processo de concentragdo e centralizagio de capital que esteve na origem da constitui¢do das
grandes sociedades anénimas, como do aumento de uma classe média assalariada desprovida
de meios de produgiio que substitui cada vez mais a tradicional pequena burguesia proprietaria
dizimada por aquele processo. Por sua vez, a composi¢io da classe operaria tende a alterar-se
nos paises capitalistas desenvolvidos com o avango da revolugio cientifico-tecnolégica que
esbocava os primeiros passos nos finais dos anos 60 e na primeira metade dos anos 70 do
século passado: para além do aumento da componente intelectual no processo de produgio
material cuja principal expressio é a expansdo das categorias dos engenheiros e técnicos
envolvidos na coordenacdo e organizagio técnica do processo de trabalho na industria, passa-
se do ‘operario agregado’, caracterizado pela subordinagdo ao ritmo de uma maquina ou de
um sistema de méaquinas que funcionavam mecanicamente para o ‘operario controlador’ de
sistemas autométicos auto-regulados e programaveis®’. E um facto indesmentivel que o nivel
de qualificagio destes novos operarios aumenta relativamente ao dos operarios tradicionais da
primeira Revolugdo Industrial, bem como aos do que se encontravam subordinados ao sistema
de produgdio taylorista-fordista, predominante nos Irente Glorieuses. Além disso, com a
difusdio da cibernética uma parte dos trabalhadores assalariados que laboram no sector terciario
— programadores, analistas de sistemas informaticos, criadores de sistemas operativos
informaticos, etc. — transformam-se em trabalhadores produtivos, apesar de ndo intervirem
directamente na produgio de mais-valia relativa.

E precisamente neste ponto que o marxismo ortodoxo se revela uma teoria
ultrapassada e cujo apogeu nos anos 70 do século passado tanto na versdo filosoviética como

na versio maoista constitui simultaneamente o principio de um declinio de tal modo

81 Ver a este propésito: Cerroni, Umberto — Teoria della crisi sociale in Marx. Bari: De Donato
1971, pp. 217-28.
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irreversivel que o tornou num dos maiores candidatos a figurar no museu das méscaras de cera
das ideologias cristalizadas do século XX. Certamente que o proprio Marx ndo esta
completamente isento de responsabilidades por ter inspirado tais epigonos, ja que a sua teoria
sobre o trabalho produtivo continua muito marcada pelo predominio do processo de produgéo
material, pela sobrevalorizagio do trabalho manual directo e pela subvalorizagio do trabalho
intelectual que, na sua época, tinha um envolvimento significativamente menor no processo
produtivo do que no capitalismo do século XX e XXI. No entanto, o autor do Capital deixou
algumas pistas que poderiam ser um ponto de partida para reformular um conceito que exclui
do trabalho produtivo o trabalho imaterial de concep¢do e projeccdo, cada vez mais
indispensavel ao processo de produgio de valor e de mais-valia relativa, bem como o trabalho
de investigacio e o trabalho cientifico que ndo se destina ao sector armamentista. O marxismo
ortodoxo decidiu ignora-las, mesmo quando todas as evidéncias apontavam em sentido
contrério, revelando-se completamente incapaz de realizar uma leitura critica da obra de Marx
que, como vimos no capitulo anterior, se considerava ndo marxista.

Os estragos irreparaveis do marxismo ortodoxo ndo se limitaram apenas a uma
concepgdo de trabalho produtivo centrada no processo de produgao material e na figura de um
operariado que tinha surgido na primeira revolugo industrial, mas cuja composi¢do comecava
a mudar nos paises mais desenvolvidos em consequéncia da revolugio cientifico-tecnologica
que introduziu a automagio e os sistemas auto-regulados. Apesar de se aperceberem que algo
estava a mudar — Boccara e companheiros ja falam da importancia da investigacdo cientifica e
técnica, da automacio e das suas consequéncias sociais e da informatica no capitalismo
monopolista de Estado® — ndo tiraram as devidas ilagdes, pois se mantiveram prisioneiros de
um dogmatismo em que a burguesia e o proletariado tradicionais continuavam a ser as duas
classes fundamentais, apesar do segundo ver o seu peso relativo diminuir nos paises capitalistas
desenvolvidos em que cresciam as classes médias assalariadas com uma forte componente de
trabalho intelectual indirectamente envolvida na produgio, € em que o Estado continuava a ser
visto ou como mero instrumento ao servigo do capital monopolista ou como expressao
organizada de um bloco no poder em que uma das fracgdes da burguesia detinha a hegemonia.
Ambas as concepgdes foram totalmente incapazes de se aperceberem da génese do Estado

social europeu, para além de subvalorizaram as suas fungdes sociais € economicas, justamente

82 mpccara, Paul — O capitalismo monopolista de Estado, 1 vol. . Lisboa: Seara Nova, 1976, pp. 107-

126.



porque os seus modelos de referéncia eram o socialismo de Estado soviético e o regime
maoista da Revolugiio Cultural Proletaria. Perante o capitalismo predador que conduziu a
primeira crise do capitalismo global em 2008-09 e perante o desmantelamento das fungGes
econémicas do Estado social europeu na segunda metade dos anos 80 e do cada vez maior
debilitamento das suas fun¢des sociais, as analises do marxismo ortodoxo revelaram-se um
duplo fiasco: interpretaram incorrectamente a situagdo concreta do seu tempo historico e, por
conseguinte, nio conseguiram, como qualquer teoria cientifica que se preze, prever as
tendéncias de desenvolvimento futuro que j4 na sua época se comegavam a esbogar. Eis a
razio pela qual o marxismo ortodoxo pode ser considerado como uma das grandes desilusdes
do século XX. Desilusio que teve como principal consequéncia o quase total desaparecimento
do horizonte politico da Europa e de outros paises desenvolvidos dos partidos e organizagdes
politicas que o promoveram ou os transformaram em meras forgas radicais de protesto e
contestagio que se alimentam da polarizagdo dos conflitos sociais segundo o seu tradicional
figurino dogmatico centrado em repetitivos slogans pré-estabelecidos que apenas tém
contribuido para fortalecer cada vez mais as foras conservadoras e neoliberais e para o
processo de social-liberalizagdo dos partidos socialistas e sociais-democratas da Europa

Ocidental.
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CAPITULO 6 — A REDEFINICAO DO TRABALHO PRODUITIVO NA ERA DA
CIBERNETICA

6.1. A reconfiguragdo da classe operaria

No seu Esbogo de uma critica da Economia Politica (1843-44) o jovem Engels lanca

um desafio a posteridade que hoje esta na ordem do dia:

“Qs economistas consideram que o capital € «trabalho
acumulado». Restam-nos pois dois elementos: o
elemento natural e objectivo, a terra, e o elemento
humano e subjectivo, o trabalho que compreende antes
de tudo o capital e, para além deste. um terceiro
clemento em que 0 economista ndo pensa, o clemento
intelectual, a invencio, o pensamento que se distingue
do trabalho simples. Mas como ¢ que o espirito de
invencdo pode ter interesse para o economista? Néo €
verdade que todas as descobertas se desenvolveram sem
a sua ajuda? Uma delas acarretou-lhe o minimo
esfor¢o? Por que motivo preocupar-se com estas no seu
calculo do custo de produgfo? Para este, a terra, o
capital, o trabalho sfo condi¢des da riqueza. Isso basta-
lhe. A ciéncia niio lhe interessa. Gragas a Bertholet, a
David, a Liebig, a Watt, a Cartwright, etc., esta
cumulou-a de presentes que aumentam a produgio até
ao infinito. Em que é que isso o sensibiliza? E incapaz
de falar disso. O progresso e a ciéncia ultrapassam os
seus cAlculos. Mas como existe um estado social
conforme a razio, desvinculado desta separacio de
INteresses que encontramos nos €Conomistas, o
elemento intelectual integrard os elementos da
produgfio. Encontrard o seu lugar na economia em
nome dos custos de producfo. E uma satisfagio saber
que o progresso da ciéncia leva consigo também a sua
recompensa material e que um s6 dos frutos da ciéncia,
a maquina a vapor de James Walt, nos cinquenta
primeiros anos da sua existéncia, trouxe mais 2o
universo do que este, desde a sua origem, despendeu em
veneficio do progresso cientifico” (Marx; Engels, 1972,
pp. 42-43).
Mal sabia Engels que os seus epigonos do marxismo ortodoxo do século passado

tivessem ignorado estas consideragdes sobre a ciéncia no capitalismo como componente
intelectual do processo de produgdo e o trabalho do cientista como trabalho produtivo. O que
marca a especificidade do capitalismo relativamente as outras formas de produgdo ¢é
precisamente a transformagao da ciéncia ndo apenas em forga produtiva directa, mas sobretudo
em condigio indispensavel da produtividade do trabalho e da expansdo da produgéo.

Retomando o desafio de Engels, Radovan Richta e os seus companheiros investigadores do
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Instituto de Filosofia da Academia das Ciéncias da antiga Checoslovaquia, durante a etemera
‘Primavera de Praga’ de 1968, publicaram a obra colectiva A civilizagdo no labirinto que
constituiu verdadeiramente um raio de sol na noite escura do dogmatismo das duas correntes
do marxismo ortodoxo e que, como ndo poderia deixar de ser, ndo apenas depressa foi
sepultada sob as lagartas dos tanques soviéticos que acabaram com t3o notavel experiéncia,
mas também atacada pelos partidarios europeus ocidentais da ‘Revolugéo Cultural’ maoista
como mais um exemplo de um ‘revisionismo’ centrado na apologia ‘tecnocratica’ do
desenvolvimento das forcas produtivas em detrimento da ‘luta de classes’, convertida numa
espécie de sujeito voluntarista omnicompreensivo e definidor do “sentido” da Historia.

A analise de Radovan Richta e seus companheiros da Academia das Ciéncias
checoslovaca centra-se no conceito de “revolucgdo cientifica técnica” que foi introduzido pelo
britanico J. D. Bernal na sua obra Science in History, publicada em Londres em 1955, embora
j4 tivesse sido referido em Social Function of Science, em 1939. Esta revolugéo é o efeito
combinado da automaciio e da cibernética, da produgio quimica e bioldgica que pdem em
causa o tradicional modelo mecinico herdado da primeira revolugio industrial. Enquanto esta
introduziu o0 maquinismo e a subordinagio do individuo ao sistema operativo das maquinas-
ferramentas e, mais tarde, com o taylorismo e o fordismo lhe atribuiu uma tarefa parcelar,
fragmentaria no processo produtivo, a revolugio cientifica e técnica esteve na origem de duas
importantes inovagdes: a primeira ¢ a redugéio do que Engels no Esbogo da primeira critica da
Economia Politica designava por ‘trabalho simples’ no processo de produgdo material, ja que
“a técnica afasta o homem das suas funcdes directas de execugfio, de manutengdo e
manipulagio e, finalmente, de regulagdo” (Richta, 1974, p. 27); a segunda ¢ a conversdo da
ciéncia em forca produtiva directa, o que implica necessariamente que as actividades de
investiga¢do e desenvolvimento (I&D), situadas a montante da produgdo directa, se tornam
cada vez mais prioritarias na criagiio de valor.

A revolucdio cientifica e técnica introduz uma nova logica de crescimento: passa-se do
crescimento extensivo — fabricas cada vez maiores, aumento do nimero de operarios
tradicionais — para o crescimento infensivo em que ¢ o aumento da produtividade associada a
exploracio dos factores tecnologicos e cientificos que esta na base da acumulagio de capital.
Definitivamente transita-se da produgio de mais-valia absoluta para a produgo de mais-valia

relativa, forma de producio que Marx j tinha caracterizado no Capitulo inédito do Capital®,

8 Ver capitulo 4.
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mas que era ainda embrionaria na sua época. O novo tipo de crescimento esta associado néo
apenas a redugio do trabalho vivo na produgdo directa, mas também & reducdo dos
coeficientes de capital, ou seja, do capital fixo, fendmeno nfo previsto por Marx, pois “para
além de um determinado limiar e em propor¢des determinadas é antes a quantidade de meios
de produgéo libertados da produgdo directa para serem envolvidos na etapa pré-produtiva e na
esfera dos servicos destinados ao homem que se torna decisiva” (Richta, 1974, p. 43).
Paralelamente, crescem os custos laboratoriais e de investigago indispensaveis a produgio de
valor e mais-valia relativa.

No novo modelo tecnologico a distingdo entre trabalho produtivo e improdutivo
vulgarizada pelo marxismo ortodoxo ¢ superada. Primeiro, a taxa de acumula¢do — frac¢do do
valor que se converte em capital adicional e que, em termos percentuais, coincide com o
excedente economico efectivo de Paul A, Baran ** — ja nfo pode ter como fonte exclusiva o
trabalho simples, nem a industria pesada, com as suas enormes implantag3es de capital fixo,
pode ser considerada o sector lider da acumulagdo do capital industrial, como acontecia no
modelo de produgio mecanica. Segundo, a redugio dos coeficientes de capital relativamente
ao anterior modelo e o aumento de uma forga de trabalho intelectual que, apesar de ndo estar
envolvida directamente na producio, se torna indispensavel para o aumento da produtividade
do trabalho, constitui uma nova contratendéncia a redugfo da taxa média de lucro prevista por
Marx: j4 nfio é tanto a composi¢do orgénica de capital, mas a composi¢do em conhecimento
que comanda o processo de acumula¢do, pois uma quota crescente de trabalho intelectual,
imaterial, situado a montante da produgdio, objectiva-se na mercadoria. Terceiro, a
componente intelectual e do conhecimento que na distingdo tradicional entre trabalho
produtivo e improdutivo do marxismo ortodoxo era desvalorizada por se situar fora da
produgio adquire uma nova dimensdo como elemento que deve contribuir para a elevagdo da
estatura intelectual e humana do trabalhador. Eis como poderdo estar criadas as condi¢des para
uma verdadeira revoluco cultural que, pelo seu carcter radicalmente humanista, nada tem a

ver com a que foi alegadamente promovida pelo regime autoritario maoista:

“A revolugio cientifica e técnica ¢, de facto, uma
revolugio cultural no sentido inovador, mais profundo e
mais amplo desta palavra, pois ndo se limita a esta ou
aquela modificagdo no campo da cultura, mas modifica
radicalmente o lugar da cultura na vida da sociedade,
fazendo directamenie depender a criagio das condigdes

8 Ver capitulo 5.
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materiais da civilizacdo do desenvolvimento das for¢as
humanas” (Richta, 1974, p. 45).
Outra grande descoberta de Radovan Richta e dos seus colaboradores foi a da nova

composi¢iio da classe operaria em consequéncia da revolugio cientifica e técnica. O grande
mérito desta descoberta foi a desmistificagio do preconceito atavico das duas correntes do
marxismo ortodoxo para as quais esta constituia um sujeito imutavel reduzida ao trabalho
manual directo, isto ¢, ao trabalho simples. Enquanto no modelo mecénico predominava o
operario-operador que accionava as maquinas e surgia cComo um elemento de uma engrenagem
ou de uma cadeia que nio controlava e determinava os ritmos de trabalho, no modelo da
produgiio automatizada baseada na cibernética os operadores sdo cada vez mais substituidos
pelos reguladores, pelos operarios da manutengdo e pelos reparadores. Desenvolvem-se
também novas categorias de trabalhadores que tém como tarefa a optimiza¢o da producio,
bem como um aumento significativo do pessoal envolvido nas fases preparatorias da produgéo:
engenheiros-técnicos € economistas-técnicos, por exemplo. Em suma — concluem Richta e os

seus colaboradores —, pode considerar-se que

“0 movimento que resulta da revolucfio cientifica e
técnica fars desaparecer, antes de tudo, o trabalho de
execucio (o homem que servia o mecanismo) para se
ligar em seguida a uma actividade de regulagio e
controlo (...) Por outro lado, uma vez que o homem
deixa de produzir coisas que as coisas podem produzir
em seu lugar, vé aumentar diante de si a possibilidade
de se dedicar a uma actividade criadora, pondo em jogo
todas as suas forcas, a uma actividade impregnada de
elementos cientificos, de descobertas, de invengdes que
visam a procura de novas vias para o desenvolvimento
das suas capacidades” (Radovan, 1974, p. 131-32).

Apesar de sobrevalorizarem a tendéncia para a superagdo da divisdo entre trabalho de
execugdo e trabalho de direcgfio e controlo que o capitalismo reformulara sob novas formas, os
investigadores do Instituto de Filosofia da Academia de Ciéncias da ex-Checoslovaquia pdem
em causa o materialismo vulgar do marxismo ortodoxo em que o trabalho manual directo e,
em particular, o trabalho menos qualificado continua a ser o horizonte e o sistema de referéncia
a que todos os outros trabalhadores se devem necessariamente subordinar. Este igualitarismo e
materialismo que tende a nivelar por baixo as competéncias de todos, reduzindo-as ao menor
denominador comum, caracteriza-se pela

“repugnancia pelo saber, pela técnica ¢ pela instrucdo,
por uma pressio conservadora exercida pela fraccio dos
trabalhadores menos qualificados que submetem as
taretas gerais da revolugiio aos seus modos tradicionais
de pensamento, esquematizam ¢ bloqueiam o trabatho
criador, a promogio das capacidades humanas, nio
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compreendem a sua dependéncia relativamente ao
progresso da ciéncia, da técnica e da cultura ¢
esterilizam o terreno sobre o qual poderd crescer o
progresso da civiliza¢o” (Richta, 1974,. 297).
Estas considera¢des constituiram na época uma verdadeira heresia relativamente no

apenas aos cinones tradicionais da doutrina oficial dos idedlogos do ‘socialismo real’ de
inspiragio soviética, mas também relativamente aos partidarios ocidentais da Revolugio
Cultural maoista com a suas teses voluntaristas sobre a ‘luta de classes’ e a sua distingdo
absurda entre cultura ‘burguesa’ e cultura ‘proletaria’ que foram enormemente responsaveis
pelo enorme atraso cientifico e tecnolégico que a China de Mao legou aos seus sucessores. A
heterodoxia de Richta e companheiros pds definitivamente em causa os dogmas e as certezas
cristalizadas no tempo pelo marxismo ortodoxo. Duas importantes inovagdes surgiram. A
primeira foi a necessidade de substituir a tradicional alianga operaria e camponesa — na Europa
ocidental e nos Estados Unidos o peso dos camponeses diminuiu de modo tal que estes
deixaram de constituir verdadeiramente uma for¢a social — por um novo ‘bloco histérico’
baseado na alianca entre uma classe operéria reconfigurada e as novas categorias intelectuais
situadas a montante do processo de produgio material. A segunda foi uma visdo inédita do
socialismo ja ndio centrada numa moral de sacrificio e subordinagio do individuo ao colectivo,
mas na abertura a sua autodetermina¢io enquanto sujeito que aspira a superar a divisdo
mutiladora entre trabalho manual e intelectual que o transforma em mera roda dentada numa
engrenagem comandada por outros, sejam estes 0s managers das empresas capitalistas ou o
monstruoso e ineficiente aparato burocratico dos paises integrados na esfera do ex-‘socialismo
real’:

“A revolugiio socialista aprecia altamente o espirito de

abnegacio desde que o desenvolvimento social nfo
possa passar sem este (...) Mas o objectivo ¢ a base
duradoura da sociedade socialista nfo sfo nem poderfo
ser uma tal subordinagio da individualidade, mas pelo
contrario, a criacio de uma estrutura social ¢ de uma
base de produgio em que o desenvolvimento individual
de cada um ndo contraric o interesse colectivo, mas
constitua o seu proprio objecto, em que o0
desenvolvimento universal ndo exige a hmutacgdo do
desenvolvimento individual, mas o pressuponha. Logo
que o enriquecimento da personalidade humana nfo se
faz em detrimento dos outros, mas participa no
enriquecimento de todos, a sociedade abandona
necessariamente o sacrificio de si € a subordinagio da
livre autodeterminacio do individuo socialista” (Richta,
1974, p. 309).
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A ‘revolugio socialista’ ndio seguiu, porém, o rumo que Richta e companheiros
perspectivavam. O socialismo de Estado soviético ndo resistiu 2 competi¢do armamentista com
os Estados Unidos e desabou como um castelo de cartas, arrastando consigo as ‘democracias
populares’ da Europa Oriental. Por sua vez, a queda dos herdeiros do socialismo autoritario
maoista conduziu a formacfio de um capitalismo de Estado que est4 em vias de converter a
China na primeira poténcia econdémica mundial, apesar do baixo nivel do seu PIB per capita.
Os anos 80 e 90 do século passado marcaram definitivamente o triunfo do capitalismo e do
modelo tecnoldgico da produgio automatizada e da informatizagdo dos servigos que Richta e
os seus colegas da Academia das Ciéncias checoslovaca tinham comegado a analisar nos seus
primordios. Nio tinham previsto, porém, que o Departamento de Estado de Defesa norte-
americano e o Pentagono niio hesitariam em gastar no contexto da Guerra Fria centenas e
centenas de milhdes de délares para financiar as pesquisas cientificas que estiveram na origem
do lancamento ARPANET, antepassada da Internet, bem como no desenvolvimento de novos
programas de software informatico para radares e misseis teleguiados, cabos de fibra optica e
lasers e os novos materiais leves mas muito resistentes para avides supersonico®”. Deste modo,
a nova revolugo tecnolégica e cientifica ensaiava os seus primeiros passos no sector militar.
Entretanto, sob a direcgio do ‘Grande Timoneiro’ a ‘Revolugdo Cultural Proletéria’ fazia
regredir a China, apesar do langamento da bomba atémica, para niveis tecnologicos pré-
capitalistas, enquanto os soviéticos conheciam o seu Vietname no Afeganistdo a partir dos
finais dos anos 70 e continuavam a acreditar que venceriam a competi¢io tecnolégica com o
Ocidente capitalista na base do tradicional modelo mecanico de crescimento extensivo
centrado na industria pesada.

Nos anos 90 do século passado, a nova estrutura informatica ensaia 0s seus primeiros
passos fora do sector militar nos mercados financeiros para depois se incorporar nos novos
processos de produgdo e nos servigos que lhes estdo associados, transformando-se, segundo a
feliz expressio de Daniel Bell, numa ‘tecnologia intelectual’, ou seja, numa tecnologia que,
pela primeira vez na Histéria, lhes € inteiramente imanente*®. Por sua vez, a INTRANET
transforma-se na Internet. Informa¢io e comunicagio convertem-se em condi¢des
fundamentais de produgiio num contexto absolutamente inédito de um sistema de méaquinas

dotadas de memoéria que comunicam entre si € com o utilizador. A circulagdo da informag@o

%5 Reich, Robert — Supercapitalism. Londres: Icon Books, 2009, p. 58.
% Hardt, Michael; Negri, Antonio — Império. Lisboa: Livros do Brasil, 2004, p. 331.
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torna-se condi¢io de produgio. Quem dispde de informagdo controla o processo de produgao.
Para alguns a nova linha divisoria da sociedade capitalista passard menos pela contraposi¢io
entre propriedade e ndio propriedade dos meios de producio e cada vez mais pelos que
“dispdem das informagdes Gteis sobre as diversas esferas da vida publica e os que néo a
dispordio de facto, em consequéncia do secretismo a que serdo submetidas por lei” (Schaff,
1985, p. 50).

Ao contrario do que pensavam Radovan Richta e seus colaboradores na obra
colectiva A civilizagdio na encruzilhada, o triunfo do paradigma informatico néo conduziu ao
controlo das condi¢des de trabalho pelos trabalhadores da industria e dos servigos. Segundo
David Lyons, os sistemas automaticos passam a acumular e centralizar informagGes que
anteriormente eram conservadas na mente dos trabalhadores dos servigos que, deste modo,
“perdem a visdo global do processo em que estdo inseridos, 0 que por sua vez se traduz na
perda da sensagio de autonomia e controlo” (Lyons, 1992, p. 86). Este processo acaba por se
estender a indtstria com o reforco da tendéncia para o desaparecimento dos oficios que se
tinha iniciado com o taylorismo-fordismo, tal como é sublinhado por Richard Sennet na sua
perspicaz analise da padaria informatizada:

“Agora, os trabalhadores ndo tinham contacto fisico
com os ingredienies nem com os paes, supervisionavam
todo o processo no ecr, mediante icones que
representavam, por exemplo, umagens da cor do pao
derivadas de dados sobre a temperatura ¢ o tempo de
cozedura dos fornos, poucos padeiros véem na
realidade as fornalhas de pdo que fabricam. Os ecris de
trabalho estdio organizados segundo a conhecida
modalidade Windows. Numa destas véem-se os icones
de muito mais espécies de pdo das que fabricavam no
passado: pdo russo, pdo italiano, pdo francés, todas
disponiveis com o toque de um dedo no ecrd. O pio
converteu-se numa representagio no ecra.

Como resultado deste método de trabalho, os padeiros
ja ndio sabem efectivamente como se faz o pdo. O pdo
automatizado ndo ¢ uma maravitha de perfeicio
tecnologica; as maquinas por vezes enganam-se nos
pies que estdio a cozinhar, por exemplo, ndo calculam
correctamente a for¢a da levedura ou a cor real do péo.
Os trabalhadores podem joguectear com o ecrd para
corrigir um pouco estes defeitos; o que nfo podem fazer
¢ regular as maquinas ou, o que é mais importante,
preparar o pio manualmente quando as maquinas se
avariam, o que ocorre com bastante frequéncia. Os
trabalhadores dependem de um programa informatico
e, por conseguinte, ndo podem ter um conhecimento
pratico do oficio. O trabalho j& ndo & legivel para eles,
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no sentido de que nfio compreendem o que estdo a
fazer” (Sennett, 2000, pp. 70-71).

Esta passagem merece uma reflexdo aprofundada. A informatizagdo da produgéo tem
como principal consequéncia a generalizagio de uma nova forma de trabalho abstracto. Ja ndo
se trata tanto do trabalho abstracto que Marx analisava no I Tomo do Capital, trabalho
concebido como mero dispéndio de forga fisica e medido pelo cronémetro que se abstraia da
especificidade dos trabalhos concretos criadores de valores uso e que tinha como objectivo a
produgio de valores intercambiaveis no mercado. Trata-se antes de um trabalho que, para além
de constituir uma etapa mais avangada da tendéncia para o desaparecimento dos oficios que
definiam o caréacter especifico, concreto dos trabalhos que estavam ainda subordinados ao
controlo do trabalhador e ndo & divisdio capitalista do trabalho, introduz uma nova cisdo que
ndo existia anteriormente: a cisdo entre o trabalhador e o objecto ou material do trabalho. De
facto, o trabalhador perde o contacto com o objecto de trabalho, ji que se limita a manipular
simbolos e algoritmos num ecri de computador previamente programado. Deste modo, surge
uma nova forma de alienacdio no seio da produgio automatizada: a alienagdo do trabalhador
relativamente ao sentido do seu proprio trabalho que, como refere, Richard Sennet, deixa de
ser “legivel” para eles, pois “ndo compreendem o que estdo a fazer”®.

Um novo tipo de operario surge com a informatizagdo da producdo. Este ndo conduz
a maquina, mas apenas controla o seu funcionamento de acordo com um programa pré-
estabelecido, o que implica que:

- O trabalho continua a ser heterodirigido e nfio autodirigido, apesar do relativo
aumento das qualificagdes requeridas para descodificar os simbolos graficos e os indicadores
numéricos representativos do processo de produgio automatizado;

- A generalizagio do trabalho abstracto da produgdio informatizada permite um tipo

de ‘polivaléncia laboral’ que pouco ou quase nada tem a ver com um pretenso enriquecimento

8 «Devemos ter em conta que uma das consequéncias da informatizagio da producfo ¢ da
emergéncia do trabalho imaterial foi uma homogeneizagio real do processo de trabalho (...) Com a actual
informatizagio da producfio, no entanto, a heterogeneidade do trabalho concreto tende a reduzir-se, ¢ 0
trabalhador ¢ cada vez mais afastado do objecto de trabalho. O corte ¢ a tecelagem computarizados podem
assim implicar exactamente o mesmo tipo de praticas concretas - quer dizer, a manipulacio de simbolos ¢
informagdo. E evidente que os instrumentos sempre abstrairam numa certa medida a for¢a de trabalho do
objecto de trabalho. Contudo, nos periodos anteriores os instrumentos estavam ligados em geral e em termos
relativamente inflexiveis a certas tarefas ou grupos de tarefas, a diferentes instrumentos correspondiam
actividades diferentes — os instrumentos do alfaiate, os instrumentos do teceldo ou, mais tarde, a maquina de
costura e o tear mecanico. Em contrapartida, o computador propde-se como instrumento universal, ou antes
como istrumento essencial através do qual passarfio todas as actividades. Através da informatizagho da
produgio, o trabalho tende, por conseguinte, a tornar-se trabaltho abstracto” (Hardt, Michael, Negri, Antonio,
op. cit., 324-25).
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de tarefas, mas com uma maior mobilidade da for¢a de trabalho que, ‘libertada’ do trabalho
concreto a que estava circunscrita pelo oficio que desempenhava, pode transferir-se mais
facilmente de um ramo de actividade para outro;

- A formacdo de grupos de trabalho em contraposi¢do ao isolamento do operéario da
cadeia de montagem taylorista-fordista subordinado a uma tarefa parcelar e fragmentaria
permite ao trabalhador uma maior autonomia e criatividade que, no entanto, permanece
confinada ao grupo de trabalho a que pertence, mas ndo se traduz no controlo do processo de

trabalho, ja que, como sublinha André Gorz,

“a fabrica (robotizada) funciona sempre como uma
grande maquina, os seus Orgdos sdo as cadeias
automdticas de robds comandados ¢ coordenados por
computador, e estas cadeias de robds sdo integradas
entre si por outros computadores. A diferenca essencial
é que nfio sio os individuos mas os grupos que
funcionam como rodas dentadas” (Gorz, André, 1988,
pp. 103-104).

De resto, 0 novo tipo de operério era ainda minoritario — cerca de 20 a 25 por cento,
segundo uma investigagio realizada em 1984 por dois investigadores alemaes, Horita Kern e
Michael Schumann, na fabrica da Volkswagen, a mais robotizada da Alemanha nos finais dos
anos 80% — embora tenha tendéncia para aumentar cada vez mais a medida que o processo de
informatizacdo da produgio se alarga. N&o se pense, porém, que o novo paradigma
tecnoldgico estd a eliminar o trabalho desqualificado na produgdo e nos servigos e, muito
menos, em vias de superar a divisdio entre trabalho de direcgio e execugdo. Paralelamente a
emergéncia de um grupo de profissionais altamente qualificados que manipulam criativamente
simbolos e informagdes, tém aumentado o numero de trabalhadores dos servigos de produgio
de rotina que se limitam a processar dados informatizados em bruto® ou a montar circuitos

integrados: bem-vindos & nova era do capitalismo informacional.

8 Gorz, André — Métamorphoses du travail. Paris: Galilée, 1988, p. 88.
8 Ver: Reich, Robert — O trabalho das nagdes. Lisboa: Quetzal Editores, 1996, p. 250.
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6.2. A empresa em rede e a nova organizagdo do trabalho

A revolugio cientifica e tecnolégica anunciada por Radovan Richta resulta da
convergéncia das tecnologias da microelectronica e das telecomunicagdes a que se acrescenta a
engenharia genética. Segundo Manuel Castells, dois aspectos essenciais transformam-na num
fenémeno historicamente inédito: o primeiro é que “pela primeira vez na historia, a mente
humana é uma forca directa de produgdo, ndo apenas um elemento decisivo no sistema
produtivo” (Castells, I, 2000, p. 51); a segunda é a constitui¢do de uma “empresa em rede”
que “transforma sinais em commodities, processando conhecimentos” (Castells, I, 2000, p.
192).

A empresa em rede introduz, porém, profundas alteragdes na organizag¢io do trabalho
que pdem em causa o ‘contrato social’ que vigorou entre o pos-Segunda Guerra Mundial e o
primeiro choque petrolifero de 1973 — os chamados “Trente Glorieuses” — em que
predominava uma relativa estabilidade de emprego e os sindicatos possuiam uma forte
capacidade negocial sobre as condigdes e os horarios de trabalho, apesar do controlo dos
processos de produgdo se concentrar nos gestores de topo que representavam 0s conselhos de
administracio das grandes sociedades anonimas de estrutura oligopolista hierarquizada e
centralizada.

A inovacio fundamental nio é, de forma alguma, o desaparecimento da grande
empresa oligopolista — como tenta demonstrar Robert Reich no segundo capitulo do seu livro
Supercapitalism (Icon Books, Londres, 2009, pp. 51-87) -, mas a sua reestruturagdo
organizativa através de um processo que, muito perspicazmente, 0 socilogo Richard Sennet,
caracterizou com o termo de “concentraciio sem centralizagdo” em que “o dominio a partir do
topo &, simultaneamente, forte e amorfo” (Sennett, 2000, p. 58). Dominio ‘forte’ porque as
novas tecnologias com a sua interconectividade permitem o controlo & distancia e um esforco
maior de concentracdo e autodisciplina da forga de trabalho heterodirigida que, integrada em
grupos de trabalho, ¢ responsabilizada pelos resultados da produgio segundo as regras e as
modalidades da teoria dominante da gestio por objectivos. Dominio ‘amorfo’ porque a
tradicional empresa multinacional dos anos 60 do século passado — empresa vertical,
hierarquizada com vérias unidades subordinadas ao controlo da empresa-mée e cujo cartdo de

identidade era o pais de origem em que se situava a respectiva sede — cede o lugar a uma “teia
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de redes multidireccionais que se tornam a verdadeira unidade operacional” (Castells, Manuel,
1, 2000, p. 211).

A nova empresa oligopolista é fundamentalmente uma empresa apatrida que pde em
causa o célebre slogan de que “o que € bom para a General Motors é bom para o pais”, com
uma estrutura descentralizada em que, como sublinha Robert Reich na sua obra The work of
nations (1991), as economias de escala da produgio estandardizada de massa do modelo
taylorista-fordista sio cada vez mais substituidas por uma produgio por medida de elevado

valor acrescentado:

“Na velha empresa de grande quantidade eram
necessarios custos fixos como fabricas, equipamentos,
armazéns ¢ grandes folhas de saldrios para conseguir
manter o controlo ¢ a previsibilidade. Na empresa de
alto valor sio um fardo desnecessdrio. Aqui o que na
rcalidade conta é a rapida identificacio ¢ a rapida
resolucio de problemas — o casamento ecntre a
percepgiio dos aspectos técnicos ¢ o know-how de
marketing, abengoado pela perspicdcia estratégica e
tinanceira. ‘Tudo o mais — todos os elementos mais
estandardizados — podem ser obtidos a medida das
necessidades. O espago para escritdrios, as fibricas e os
armazéns podem ser alugados, o equipamento standard
pode ser adquirido em leasing, 0s componentes
standard podem ser comprados por grosso a produtores
baratos (grande parte do estrangeiro); as secretarias, os
processadores de dados de rotina, os guarda-livros, os
trabalhadores de produgio de rotina podem ser
contratados temporariamente” (Reich, 1996, p. 129).

A flexibilidade contraposta a rigidez da grande empresa oligopolista centralizada e
hierarquizada constitui a caracteristica central da empresa em rede dos anos 90 do século
passado e dos inicios do século XXI. Segundo os socidlogos Eve Chiapello e Luc Boltansky™,
podem distinguir-se duas formas de flexibilidade: a flexibilidade inferna e a flexibilidade
externa. A primeira opde ao modelo taylorista-fordista do “travail en miettes”, para utilizar a
célebre expressio de Georges Friedman, a polivaléncia laboral, o autocontrolo e o
desenvolvimento da autonomia e da responsabilizagdo do trabalhador. A segunda caracteriza-
se pelo outsourcing, ou seja, pelo ‘emagrecimento’ da empresa do niicleo que se especializa
numa determinada actividade e obtém os recursos de que necessita numa rede de empresas
subcontratadas.

Esta nova organizagio do trabalho acaba antes de tudo com o conglomerado

oligopolista, com a grande empresa que, nOs anos sessenta, produzia uma grande quantidade

% Chiapello, Eve; Boltansky, Luc — Le nouvel esprit du capitalisme. Paris: Gallimard, 1999, p. 292.
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de mercadorias heterogéneas provenientes de ramos de actividade que ndo tinham nenhuma
afinidade e relacdo entre si’', para se especializar numa actividade ou num conjunto restrito de
actividades integradas e interdependentes. Em contrapartida, a integragdo e especializagdo
funcionais favorecidas pela nova estrutura reticular contrastam com a fragmentagdo e
desintegragio das condigBes de trabalho, ja que os contratos a tempo indeterminado, que eram
fruto do contrato social dos Trente Glorieuses e de uma correlagdo for¢as mais favoravel aos
sindicatos, sdo cada vez mais substituidos por uma proliferagio de contratos ‘atipicos’:
trabalho intermitente, trabalho a tempo parcial, contratos temporarios, contratos a termo certo
e incerto, aumento da carga horaria para além do horario legal sem pagamento de horas
extraordinarias no contexto de um horario ‘flexivel’ pautado pelo ritmo e pelas flutuagdes
conjunturais do ‘ciclo de negocios’.

Com a externalizacio das tarefas coexistem no mesmo estabelecimento uma
multiplicidade de trabalhadores que pertencem a diferentes sociedades, apesar de possuirem as
mesmas qualificagdes e desempenharem as mesmas fungdes. A fragmentagdo dos estatutos
laborais ¢, porém, estruturada pela nova empresa capitalista na base da contraposi¢@o entre um
nicleo estivel extremamente exiguo de assalariados relativamente polivalentes e um amplo
estrato de trabalhadores temporarios ou relativamente descartaveis. O primeiro grupo de
trabalhadores tem contratos permanentes ndo tanto como consequéncia de um emprego estavel
e seguro, mas como contrapartida da aceitagio de uma flexibilidade que se caracteriza pela
mobilidade profissional tanto a curto como a longo prazo, o que implica uma permanente
reciclagem, formagdo e alargamento de competéncias com vista & resolugio e identificago de
problemas, garantidos pela empresa. O segundo grupo de trabalhadores € constituido por uma
for¢a de trabalho periférica, uma parte da qual é empregada a titulo permanente para trabalhos
de escritorio, de vigilincia e manutengio de instalagGes, mas facilmente substituivel por outros
trabalhadores do mesmo tipo, enquanto outra parte é sobretudo uma mao-de-obra externa
ligada ao sistema de subcontratagdo e que estad muito dependente das oscilagdes dos ciclos de
negocios. Este estrato compde-se de uma for¢a de trabalho qualificada, mas submetida cada
vez mais ao fendmeno da concorréncia e das deslocalizagbes (informaticos, programadores e
contabilistas), bem como por uma forga de trabalho flutuante com salarios e qualificagGes

baixas (servicos de limpeza, transporte, restaura¢do, etc.). Apesar das diferencas de

1 A estrutura de conglomerado passou para o sector da grande distribuicdo, onde se destaca o
gigante Wall-Mart que vende tudo, desde vestudrio até computadores.
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qualificagfio, estes dois grupos de trabalhadores externos tém em comum diversas modalidades
de contratos temporarios que nio lhes garantem condi¢des minimas de estabilidade de
emprego”™”.

A nova organizaco do trabalho caracteriza-se ainda por uma enorme regressdo dos
direitos sociais dos trabalhadores. Esta regressdo estd associada a proliferagdo dos contratos
atipicos resultantes da flexibilidade externa e & reestruturagéo da grande empresa tradicional
que se converte, para utilizar a expressdo de Robert Reich™, numa teia global cujo nicleo se
torna cada vez mais exiguo em consequéncia do outsourcing, enquanto crescem as zonas
periféricas em que predomina o trabalho de qualificagSes de gama baixa e média. Neste
contexto, a relagio entre o capital e o trabalho organizado ¢ drasticamente reconfigurada em
beneficio do primeiro. O velho ‘sindicalismo de classe’ regista um declinio que s6 néo € visivel
para alguns herdeiros atavicos da corrente filosoviética do marxismo ortodoxo. O
desmantelamento do modelo mecinico centrado nas indistrias pesadas e nas grandes
concentragdes operarias, o sistema de subcontratagio em que predominam as pequenas e
médias empresas subordinadas a um nucleo que, em fungio das teias que, por assim dizer,
entretece e reconfigura permanentemente, parece ter o dom da ubiquidade, estar em toda a
parte e em parte nenhuma, a proliferagio dos contratos atipicos para uma organizago laboral
que estava habituada a uma forga de trabalho homogénea concentrada num local, a diminui¢do
do operariado tradicional na populagio activa tanto na Europa Ocidental como nos Estados
Unidos e, last but not least, a elevada mobilidade do capital associada as deslocaliza¢bes e a
rotagio dos trabalhadores de um emprego para outro em consequéncia dos contratos
temporarios, estilhacaram a comunidade de trabalho e o modelo heterodirigido de relacSes
faborais em que se baseava o contrato social taylorista-fordista. Sintoma desta profunda
alteracdio da relacdio de forcas entre capital e trabalho é a diminui¢io dos contratos colectivos
ou a sua renegociacio em termos mais desfavoraveis para os trabalhadores — por exemplo,
aceitagio de aumentos do horario de trabalho sem aumento salario, como aconteceu na
Volkswagen em 2006, sob a iminente ameaga de deslocalizagdo das operages da empresa

para a Europa de Leste ¢ a Asia®™. A sua principal consequéncia é a drastica redugdo dos

92 Ver: Gorz, André, Galilée, Paris, op.cit, pp. 88-90; Chiapello, Eve; Boltansky, Luc, op.cit., pp.
308-313).

% Ver: Reich, Robert, op.cit., Lisboa, 1996, pp. 157-169.

% “Byurope auto relations get testy”, Wall Street Journal, 15 de Junho de 2006 (cit. por Reich, Robert
— Supercapitalism. Londres: Icon Books, 2009, nota 53 da pg. 124).
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trabalhadores sindicalizados a partir de 1973 nos Estados Unidos e dos inicios dos anos 80 na
Europa Ocidental e no J apio”.
Ponto culminante da nova organizagio do trabalho é a intensificagio dos ritmos de

trabalho. Antes de tudo, os “trabathadores trabalham mais para ganhar menos™”®

, as pausas nao
sio contabilizadas como tempo de trabalho e as remunera¢des sdo indexadas aos resultados
segundo as regras da gestdo por objectivos, o que tem como consequéncia a competi¢do entre
os proprios trabalhadores sob a batuta ‘estimuladora’ do management’’. Por sua vez, a
informatiza¢io do trabalho, para além de aumentar o nivel de constrangimento psicologico
resultante de uma maior exigéncia de concentragio e atengdo, reforgou a capacidade das
entidades patronais e seus representantes directos, os managers, controlarem mais eficazmente
o trabalhador assalariado. Trata-se sobretudo de um controlo & disténcia interiorizado pelo
trabalhador que permite poupangas significativas com a redugdo do niimero de supervisores €
contramestres. Por fim, a implicagiio do pessoal no desempenho da tarefa, apesar de diminuir o
nimero de fungdes mecanizadas e rotineiras tem como contrapartida o envolvimento do
trabalhador, da sua inteligéneia, da sua criatividade ao servigo exclusivo da criagdo de valor
para a empresa e como consequéncia — perversa — torna-lo cimplice da propria exploragio.
Como referem Eve Chiapello e Luc Boltansky, gera-se assim uma distingo entre os ‘mais
capazes’ e 0s ‘menos capazes’ que, para além de corroer a solidariedade laboral, se transforma
numa fonte de novas exclusdes:

“Com os novos dispositivos de expresso e resolugio de
problemas, foi pedido muito mais as pessoas do que
anteriormente para mobilizarem a sua inteligéncia, o
seu sentido de observagfio ¢ a sua asticia ao servico da
empresa. Se em si esta evolugdo nfio € negativa —
ninguém pode desejar que o trabalho se limite a uma
série de gestos mecanizados —, ¢ possivel que este
contributo suplementar oferecido ao pessoal ndo tenha
outra remuneracio senfo a manuten¢io no emprego
pelos que sdo capazes ¢ a cxclusdo dos outros”
(Chiapello; Boltansky, 1999, p.336).

Se o0 novo paradigma tecnoldgico pde em causa a tradicional distingo entre trabalho

produtivo € improdutivo, pois O primeiro nao pode ser reduzido ao trabalno material mas

% Fonte: Reich, Robert, op. cit., Londres, 2009, pp.81-83.

% Chiapello, Eve; Boltansky, Luc, op.cit., p. 330.

%7 “No podendo definir «a» boa maneira de conduzir a actividade, em particular desde que os
projectos ou as tarefas se tornam demasiado complexas ¢ mais simples entender-se sobre os objectivos e deixar
aos operacionais o cuidado de se organizare para atingi-los. Se estes objectivos sdo atingidos recompensemos os
individuos na base de prémios, se nfio o sdo sancionemo-los” (Acquier, Aurélien — “Management pour
objectfis”. Paris: wwwlemonde.fr, 18.12.09.
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alarga-se aos servigos imateriais intensivos em conhecimento que se incorporam directa e
indirectamente no processo produtivo™, a nova organizagio do trabalho, que é o resultado da
reapropriagio capitalista nos anos 80 e 90 do século passado das potencialidades
emancipadoras da revolugdo cientifica e técnica prevista por Radovan Richta e seus
colaboradores nos finais dos anos 60, ndio conduz efectivamente a uma emancipagdo real dos
trabalhadores, mas a novas formas de trabalho alienado que, de certo modo, sio mais
elaboradas e requintadas do que as do paradigma mecénico vigente na época de Marx.

Embora a tradicional forma de alienacio concebida como auséncia de sentido e
exclusio do trabalhador do controlo da prépria actividade continue a predominar na produg¢do
e nos servigos de rotina, o aumento da componente intelectual no processo de produgdo tende
também a reformular as formas de dominio do capital sobre o trabalho assalariado e, por
conseguinte, a reconfigurar a relagio entre o trabalhador e a sua propria actividade. Ja ndo sera
tanto a monotonia e a mecanizacdo dos gestos que caracteriza esta forma de dominagdo, mas a
utilizagio instrumental da maior autonomia do trabalhador em consequéncia da melhoria
relativa das suas qualificagbes para o processo de valorizagio de capital. Neste sentido, a
fronteira que no modelo mecénico separava a explora¢io da alienagio torna-se cada vez mais
ténue. A exploragio transforma-se em alienagio porque ndo se limita a mecanizar o gesto € a
impor do exterior cadéncias que o trabalhador ndo controla, mas implica a sua mobiliza¢ao
permanente em fungdo do objectivo primordial da empresa capitalista dos anos 90 do século
passado e dos inicios do novo século que consiste na ‘criagdo de valor’ para os accionistas ou,
menos eufemisticamente, na produgfio sem limites de mais-valia relativa. Eis como, no preciso
momento em que o trabalhador tem condi¢Bes para se transformar em sujeito auténomo e agir
como sujeito sobre os objectos, se converte cada vez mais em mero instrumento de valorizagdo
de um capital que pde o incremento da produtividade laboral exclusivamente ao seu servigo.
Como sublinha André Gorz, com esta nova forma de alienagfo cai também a fronteira entre
tempo de trabalho e tempo de vida com a subordinag¢io das capacidades intelectuais e criativas
do trabalhador aos “constrangimentos de horarios e ritmos de trabalho flexiveis, imprevisiveis
que fragmentam o tempo, introduzem descontinuidades e criam obstaculos as actividades

sociais e familiares” (Gorz, Lisboa, Margo 2004, p. 73).

9 « 0y {rabalho cientifico ¢ intelectual em geral tende a deixar de ser trabatho improdutivo, enquanto
o trabatho produtivo deixa de ser trabalho meramente material” (Cerroni, Umberto — Teoria della societa di
massa. Roma: Riuniti, 1983, p. 182.
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Mas o aspecto mais pernicioso da nova organizagdo do trabalho e do management
por objectivos ¢ o que poderemos designar por gestdo pelo stress. A vaga de suicidios na
France Télécom entre Mar¢o de 2008 e no primeiro trimestre de 2010 constitui um fenémeno
inédito que expressa a degradagdio das condigBes de trabalho e o alargamento da esfera do
trabalho alienado no capitalismo contemporaneo. Segundo um relatério divulgado pela edig@o
on line do jornal Le Monde de 15 de Dezembro de 2009, 52% dos trabalhadores inquiridos do
gigante francés das telecomunicagdes afirmaram que se sentiam “muito fatigados e stressados
nos tltimos meses”, 40% que isso lhes acontece frequentemente e apenas 8% que tal ndo lhes
aconteceu. O relatorio sublinha um ambiente de trabalho extremamente tenso em consequéncia
das “relagdes sociais degradadas” associadas & “pressdo da gestdo” e ao “desaparecimento do
colectivo dos colegas”. Considera também como “oficios de risco” os que se ligam “a venda e
a clientela, bem como a distribuigio, os centros de atendimento e as interven¢des junto dos
clientes”.

Apesar do aumento das qualificagBes, as condigdes de trabalho num capitalismo em
que a nogdo de servico piblico € cada vez mais relegada para um plano secundério em
beneficio da rendibilidade a curto prazo tornam-se cada vez mais precarias. Quando,
aparentemente, estariam criadas as condi¢des para a autodeterminagio dos trabalhadores
aumenta o stress e o desgaste laboral que os transforma em meros joguetes da valorizagdo do
capital e potencia, de forma mais intensa do que no passado, um tipo de alienagdio laboral que
ndo apenas lhes subtrai o controlo das condigdes de trabalho, mas lhes arruina a saude mental e
fisica a ponto de conduzir os menos resistentes ao suicidio. No caso da France Télécom,
empresa publica que foi privatizada, um inquérito realizado em Setembro de 2009 chegou a
conclusio que os 23 trabalhadores da empresa que se tinham suicidado num ano e meio
representavam o quintuplo da taxa de suicidios da populago francesa. Nos inicios de Abril de
2010, o niimero de suicidios tinha quase duplicado, atingindo 44 dos 100.000 trabalhadores da
empresa’ .

A Unica alternativa a degradagio galopante das condi¢des de trabatho num
capitalismo frenético em que apenas conta a criagio de valor para os accionistas € a
reapropriacdo das condigdes de trabalho pelos trabalhadores. Mas isso significa precisamente

que a democracia ndo pode mais ‘ficar a porta’ da empresa:

% Teruel, Ana — “France Télécom, ante la justicia por «acosso moral» a su plantilla”. Madrid: F/
Pais, 10 de Abril de 2010, p. 38.



|

238

“Equipar os assalariados com as capacidades
necessarias A participacfio nas decisdes que lhes dizem
respeito, comegando pelos direitos individuais,
colectivos e sindicais adequados, de modo a que estes
possam reapropriar-se da sua vida no trabalho ¢ do seu
destino pessoal, bem como contribuir para beneficiar o
conjunto da sociedade por uma vitalidade renovada, eis
o que ser4 defender, seriamente, «o valor do trabalho» ¢
a democracia” (Ferreras, Paris, 18.12.09).

6.3. Qualificagdo versus desqualificagdo: o “enigma” da produtividade e o crescimento do

trabalho improdutivo

No seu Relatério de 1985 para o Club de Roma o filésofo polaco Adam Schaff
defendia que “a automacio e a robotizagio (....) provocardo, por um lado, um imenso aumento
da produtividade e do bem-estar; por outro lado, os mesmos factores produzirdo, por vezes de
modo surpreendente, uma queda vertiginosa da procura de trabalho humano” (Schaff, Roma,
1985, p. 28). Para evitar esta “queda vertiginosa”, o filésofo polaco defende uma redugo da
jornada de trabalho para 35 horas para que todos possam trabalhar. Complementarmente,
considera que o rendimento nacional deve ser redistribuido com o objectivo de “transferir os
custos da progressiva redugfio do horério de trabalho sobre os empresarios” (Schaff, 1985, p.
32). Isto significa que a parte do rendimento nacional apropriada pelo capital deve diminuir,
enquanto a que cabe ao trabalho aumentar como forma de evitar o desemprego estrutural de
massa e as crises periddicas de superprodugio. Por sua vez, a intervengio do Estado na
sociedade deve aumentar no sentido do alargamento das suas fungbes de planeamento
econdmico, de tributagdio progressiva do rendimento e, em geral, de elaboragido dos “meios e
métodos para garantir de modo geral a estabilidade do sistema” (Schaff, 1985, p.40). Adam
Schaff defende mesmo que “a mais-valia nio deve ser deixada nas maos dos capitalistas ou a
sua disposi¢io, mas tornar-se propriedade publica e ser utilizada para as necessidades de
todos” (Schaft, 1985, p. 37).

Confrontadas com os dias de hoje, as medidas propostas por Adam Schaff constituem
uma heresia. Os horarios de trabalho nfio apenas ndo foram reduzidos, mas nfo tém cessado de
aumentar, apesar de algumas timidas experiéncias, tentadas em Franga pela ex-ministra
socialista Martine Aubry, mas que Sarkozy e os seus antecessores mataram a nascenga. Por
sua vez, as funcdes redistributivas do Estado na reparti¢do do rendimento e as de planeamento

e de intervencdo na vida econdmica pertencem a um passado distante que se perde no tempo e
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parece nio ter deixado nenhuma marca da sua presenca. Pelo contrério, assistimos actualmente
ao triunfo do mercado e da competiciio a nivel global, ao recuo da intervengio do Estado na
economia e ao predominio de um capitalismo financeiro que tem como objectivo essencial a
rendibilizago a curto prazo das acgBes e outros valores mobilidrios que, apesar das teorias do
‘capitalismo popular’ sobre a difusdo da propriedade dos anos de Margaret Thatcher,
continuam a concentra-se numa exiguo numero de grandes investidores que tém assento nos
conselhos de administracéio das grandes sociedades anénimas. Isto ndo significa que a proposta
de Adam Schaff sobre a redugo do horario de trabalho seja uma utopia sem fundamento ou
fruto de uma mente lunatica e isolada. Esta proposta foi também vigorosamente defendida por
diversos autores nos finais dos anos 80 e na década de 90 do século passado, de que se
destacam o ja citado André Gorz, mas também Michel Rocard'”, e, como veremos na
Conclusdio, desta obra, constitui hoje em dia, apesar de aparentemente navegar contra a
corrente dominante da gestio pelo stress laboral, o ponto de partida para a emancipagéo social
do trabalho relativamente ao dominio do capital.

Entretanto importa referir antes de tudo que as previsdes de Adam Schaff sobre o
“imenso aumento da produtividade” resultante da revolugio cientifica e tecnologica ndo se
verificaram. Numa passagem do I volume da sua mega-obra A sociedade em rede (Paz e Terra,
S. Paulo, pp. 88-100), intitulada significativamente o “enigma da produtividade”, o sociologo
catalio Manuel Castells manifesta o seu espanto pelo facto aparentemente paradoxal da
produtividade do trabalho por pessoa empregada nas principais poténcias industriais do G7 no
periodo de 1979-93 em que o novo paradigma tecnologico inicia a sua expansio ter sido muito
inferior ao que se registou no periodo de 1960-73 em que o modelo mecénico tinha atingido o
seu apogeu e iniciava o seu declinio. O autor tenta explicar este enigma com o facto de que o
novo paradigma apenas estar implantado em alguns sectores — produgio da tecnologia de
informacdo, telecomunicagdes e servigos financeiros — ndo tendo alcangado as actividades e os
servicos diversos em que existe menos incentivo para a difusdo da tecnologia e maior
resisténcia as mudangas organizacionais” (Castells, Manuel, 1, 2000, p. 97). No entanto, como
se torna claro com a analise do quadro 6.1. os periodos de 1993-2000 e 2001-2009 ndo trazem
nenhuma alteraco significativa ao panorama tragado e o “enigma da produtividade” continua

por desvendar.

190 Rocard, Michel, Seuil, Paris, 1996.



QUADRO 2

Taxa de crescimento (%) da produtividade por pessoa empregada

nos paises do G7

1960-73 1973-79 1979-93 1993-2000 2001-2009

Estados Unidos 2,2 0 0,8 1,6 1,4
Japio 8,3 2,9 2,5 0,8 1,2
Alemanha 4,5 3,1 1,7 1,3 0,7
Franca 53 2,9 2,2 1,2 0,6
Italia 6,3 2,9 2,2 1,4 -0,7
Reino Unido 3,9 1,5 2,0 2,1 0,9
Canada 2,9 1,5 1,0 1,7 0,2

G7 45 14 1,5 1,4 0,6
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Fontes: OCDE, Paris, Junho de 1995; OCDE, Paris, Novembro de 2009

A evolucio da produtividade registada no quadro 6.1. desmente as teses mais radicais
sobre ‘o fim do trabalho’, de que o economista Jeremy Rifkin foi um dos principais defensores
na com a obra The end of work: the decline of the global labour force and the dawn of post-
market era (Nova Iorque, Putnam’s Sons, 1995). Se definirmos a produtividade como a
capacidade do trabalho humano de produzir mais em menos horas — defini¢io mais correcta do
que a da produtividade por pessoa empregada — o panorama ndo se altera significativamente.
Segundo a OCDE, o aumento da produtividade horaria dos paises G7 no periodo situado entre
1995 e 2006 foi apenas de 2,0%, enquanto no periodo 1960-73 superou 2,5%, de acordo
com dados recolhidos por Manuel Castells a partir de outra fonte — a CEPII-OFCE (Castells,
Manuel, I, 2000, p. 99).

A explicagiio do autor da sociedade em rede para esta evolugio da produtividade so,
em parte, é verdadeira. Se é verdade que a implantagio do novo paradigma e da nova
organizacdo do trabalho se concentrava nos inicios do século XXI ainda em alguns sectores
relativamente minoritarios — alta finanga, tecnologia de ponta e servicos de alto valor
acrescentado —, também ¢ verdade que o aumento da produtividade seria muito maior se a
sociedade estivesse organizada de modo a aproveitar a0 maximo as potencialidades da
revolugdo cientifica e tecnolégica. Isso implicaria precisamente uma reducdo significativa do
horario de trabalho que permitiria ndo apenas que todos trabalhassem sem redugdo dos

salarios, mas também que trabalhassem de forma mais gratificante. Porém, tal ndo aconteceu ja

19 OECD, 24 de Abril de 2008.
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que os horarios de trabalho ndo tém sido reduzidos, mas aumentados, apesar dos debates dos
finais na Europa Ocidental dos anos 80 sobre a jornada de trabalho de 35 horas. A ameaga de
deslocalizacio para os novos paises emergentes ou para as ex-democracias populares
convertidas ao capitalismo mais liberal constituem um forte obstaculo & concretizagdo desta
reivindica¢do emancipadora.

A explicagio para o ‘enigma’ da produtividade — se de ‘enigma’ se trata — deve ser
outra. Ao contrario do que afirma o pensamento econémico dominante, ndo é o aumento da
produtividade, mas da taxa de lucro que constitui o objectivo determinante da expansio do
capitalismo tanto ontem como hoje. A primeira nfo € uma variavel independente, mas uma
funcdo da segunda. Uma das principais consequéncias desta orientagdo é a incapacidade do
capitalismo de garantir nfio apenas o emprego para todos, mas também de elevar as suas
qualificagdes. Esta contradi¢do torna-se cada vez mais evidente no contexto da revolugido
cientifica e tecnolégica que maturou nos anos 80 e 90 do século passado: para se apropriar de
uma cada vez maior mais-valia relativa, o capitalismo converte em trabalho produtivo, apenas
a quota de trabalho intelectual e cientifico altamente qualificado que lhe permite aumentar a
taxa de lucro. Isso significa, como refere justamente Umberto Cerroni, que “o capitalismo
pode aumentar a conversdo cientifica do processo laborativo apenas dentro de certos limites:
ndo pode, de facto, converter em cérebro social todo o trabalho manual, mas apenas o que nao
¢ expulso do processo laborativo” (Cerroni, Roma, 1983, p. 172).

Embora partindo de uma metodologia diferente, também o sociélogo Richard Sennett
na sua obra The culture of the new capitalism (Yale University, 2006) segue esta via
explicativa que me parece ser a mais correcta. Reflectindo sobre o “espectro da inutilidade”,
ou seja, sobre o desemprego estrutural de massa no capitalismo, o autor considera que nos
inicios da era industrial na Europa ocidental o economista britdnico David Ricardo considerava
uma inevitabilidade a existéncia periddica de uma for¢a de trabalho manual excedentéria ndo
qualificada em consequéncia da introdugdo das maquinas industriais. Este verdadeiro ‘exército
de reserva’ do capital industrial, para utilizar a expressdo de Marx, tinha reduzidissimas
possibilidades de melhorar as suas condigBes de existéncia, pois o acesso & instrugdo
universitaria estava-lhe praticamente vedado. Pelo contrario a generalizagdo da instrugdo no
século XX, apesar de continuar a ser condicionada pelas diferengas de classe, permitiu,
relativamente aos padroes dominantes na Inglaterra vitoriana, uma maior mobilidade social

ascendente. No entanto, o facto de mais jovens provenientes das classes trabalhadoras terem
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acesso a uma instru¢io universitaria tem como contrapartida a desvalorizagdo social dos
diplomas segundo a lei da utilidade marginal decrescente. Eis como retorna sob uma nova

forma o dilema que Ricardo tinha enunciado nos primérdios da era industrial:

“A economia de competéncias continua a deixar a
maioria ao abandono;, mais precisamente, o sistema
educativo produz um grande numero de jovens
instruidos inempregdveis ou, pelo menos, empregaveis
nos dominios em que nfo foram formados. Sob a sua
forma moderna, a proposi¢io de Ricardo € que a
sociedade das competéncias apenas tem provavelmente
necessidade de um nimero relativamente modesto de

pessoas instruidas ¢ talentosas — sobretudo nos sectores

da aresta talhante'®?: alta financa, tecnologia de ponta €

servigos sofisticados. A miquina econdémica estd sem
duvida em estado de funcionar com lucro e eficicia
fazendo apelo a uma elite cada vez mais reduzida”
{Sennett, 2006, p. 75).

Resta saber para que sectores vai grande parte da for¢a de trabalho expulsa do
processo produtivo pelos dispositivos informatizados e automatizados, mas que ndo teve
acesso a uma formagfo universitaria. A este respeito, pode-nos servir de referéncia historica
um contemporaneo de Ricardo, o reverendo Thomas Malthus que, como veremos, € hoje
estranhamente actual. Na sua obra Principles of political economy with a view to their pratical
application, publicada em 1820, confronta-se com um problema que o seu rival David Ricardo
tinha subestimado. Se a sociedade estivesse reduzida a uma classe de industriais capitalistas
que poupam para investir nas novas maquinas e aos trabalhadores produtivos que as utilizam a
procura seria insuficiente para escoar todo o sobreproduto gerado, pois a capacidade de
consumo destas duas classes seria limitada. Apesar de Malthus ndo entender correctamente o
mecanismo da acumulacio de capital — nem todo o produto do trabalho se destina ao
consumo, mas uma parte crescente deste é capitalizada, ou seja, serve para renovar o consumo
produtivo, o capital constante ou os meios de produgio existentes —, a questdo que levanta nédo
é despropositada, tanto mais que a introdugdo das novas maquinas expulsava periodicamente
da produgio uma forga de trabalho manual possuidora de qualificagdes muito baixas que se
transformava numa populagio flutuante de desempregados com um poder de compra nulo. A
alternativa para reduzir o desemprego tecnoldgico crescente e a insuficiéncia da procura era,
contrariamente ao que defendiam Smith e Ricardo, o aumento de uma classe de trabalhadores

improdutivos prestadores de servigos pessoais que forneciam uma procura adicional para o

192 Cutting-edge, ou seja, os sectores onde se implanta a nova orgnizacio do trabalho em que
predomina a flexibilidade laboral, a redugdo dos niveis hierdrquicos ¢ a permanente reconfigurago do quadro
de pessoal.
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sobreproduto nio consumido pelas outras duas classes e, simultaneamente, absorviam uma
parte do trabalho manual desqualificado expulso do processo produtivo pela inovagio
tecnolégica. Um dos grupos mais importantes desta classe eram os servidores domésticos.
Malthus recomenda as classes aristocraticas nio apenas de aumentarem o seu consumo de bens
de luxo, mas também de contratar servidores domésticos e outros prestadores de Servicos
pessoais. SO assim, a drastica quebra do valor do produto em consequéncia das periddicas
crises de superprodugiio poderia ser evitada'®.

Cento e oitenta anos depois, no contexto da revolugio cientifico-tecnologica do
Gltimo decénio do século XX, as teses de Malthus adquirem uma perturbante actualidade.
Apesar do desaparecimento da aristocracia nobilidrquica, de que o autor dos Principios da
Fconomia Politica era um partidario incondicional, emerge uma nova fractura social que opde
uma elite econdémica de profissionais principescamente pagos e de grandes possuidores de
patriménios financeiros e imobiliarios e uma massa crescente de trabalhadores improdutivos
uma parte dos quais prestam servigos a ambos e cujos rendimentos tendem a desvalorizar-se
cada vez mais. Ao contrario do que pensavam Radovan Richta e Adam Schaff, ndo apenas o
trabalho pouco qualificado ndio tende a desaparecer no novo paradigma tecnologico, mas
também uma parte crescente do trabalho intelectual no capitalismo informacional vai ser
canalizado para profissdes que, apesar da sua relevincia social e do seu caracter socialmente
atil, se tornam redundantes para o processo de valorizagdo do capital e, por conseguinte, néo
apenas n3o criam mais-valia, como os servidores domésticos de Malthus, mas tendem a
receber uma fracgiio cada vez menor do rendimento gerado na nova economia centrada em
alguns sectores de ponta de elevada composi¢do cientifica e tecnologica que lideram a
acumulag¢io de capital a escala planetaria.

Tendo em conta que a extensdo da automagio na indistria e da informatizagdo dos
servigos tende a reduzir cada vez mais o trabalho manual pouco qualificado e o trabalho
mondtono e repetitivo nos escritérios e na administragio piblica, a linha diviséria da sociedade
nos paises capitalistas desenvolvidos no opde apenas proprietarios dos meios de produgéo e
trabalhadores assalariados pouco qualificados — a produgfio e imimeros servicos de rotina
podem cada vez mais ser deslocalizados para os paises emergentes em que os custos salariais
si0 mais baixos —, mas penetra precisamente no Amago do proprio trabalho assalariado,

opondo um nimero cada vez mais restrito de working rich a um nimero cada vez mais elevado

195 Malthus, Thomas Robert, ISEDI, Turim, 1976, pp. 344-56.
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de working poor ou em vias de se tornarem pobres tanto em termos relativos como em termos
absolutos.

Entre os working rich destaca-se a elite econémica dos ‘analistas simbolicos’ da
empresa de alto valor — a expressdo particularmente perspicaz ¢ de Robert Reich'™ —, ou seja,
todos os que se dedicam a um trabalho de manipulag¢io de simbolos com vista a resolugdo de
problemas (investigagio e pesquisa, concepcdo de produtos, elaboragdo de novo software
informatico), a identificagiio de problemas (marketing, publicidade, consultadoria a clientes) e
a mediagio estratégica (managers, concebidos menos como executivos no sentido tradicional e
mais como coordenadores e animadores de equipas compostas pelos outros dois grupos e que
visam rendibilizar a0 méaximo as suas capacidades e encontrar financiamento para 0s seus
projectos). A estes acrescentam-se ainda as estrelas mediaticas das ‘indistrias da cultura’ e do
futebol. Entre os working poor ou em riscos de sé-lo destaca-se a massa crescente dos
prestadores de servigos pessoais que sdo expulsos do processo de valorizagdo do capital em
que os desempenham um papel prioritario e que, por conseguinte, podem considerar-se
relativamente redundantes ou improdutivos no sentido capitalista do termo. Uma parte destes
depende, como os servidores domésticos da aristocracia a que se referia Malthus, do
rendimento despendido pelos analistas simbolicos, estrelas medidticas e pelas classes
proprietarias nos seus tempos livres: por exemplo, trabalhadores de empreendimentos
hoteleiros, empregados de restaurantes, empregados de ginasio onde estes se treinam para
aliviar o stress laboral, trabalhadores de estabelecimentos comerciais selectos onde fazem a
suas compras, porteiros, vigilantes e segurancas ligados a preservagio e manutengdo dos
condominios fechados em que habita a “élite’ endinheirada, etc.. N&o se pode ainda esquecer o
nimero crescente de trabalhadores migrantes do sector informal que presta servigos
domésticos ao domicilio, cuidam de idosos ou efectuam trabalhos duros e mal pagos que sdo
rejeitados pelos nacionais.

A hipertrofia da esfera financeira que esteve na origem da crise das subprime de
2008-2009 ¢ o ramo mais importante em que o trabalho improdutivo néio cessa de aumentar.
Na esfera da ‘intermediacio’ financeira destacam-se os que ‘estruturam’ os ‘produtos’
financeiros que devem ser vendidos aos ‘investidores’, os gestores de fundos de investimento
colectivo (‘mutual funds’), de fundos de pensdo, de fundos de alto risco (‘hedge funds’),

gestores de fortunas pessoais e todo um exército de profissdes — contabilistas, economistas,

194 yer: Reich, Robert, Quetzal Editores, Lisboa, 1996, pp. 245-62.
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gestores de contas, administrativos — que dependem do alargamento da esfera financeira. De
resto, como ja Marx tinha previsto e Hilferding tinha analisado com mais detalhe, a formagéo
das sociedades an6nimas contribui nfo apenas para criar uma pesada estrutura ligada & sua
gestdo e administragio, mas sobretudo para favorecer a especulagdo, ja que apenas uma parte
relativamente exigua do capital é investido produtivamente, crescendo, por outro lado, a que ¢
aplicada em ‘investimentos’ financeiros para gerar mais-valias nas Bolsas de valores. Este
sistema contribui também para favorecer as faléncias fraudulentas, de que os exemplos mais
emblematicos sdo, no principio do século, o caso da empresa norte-americana Enron e, mais
recentemente, a de Bernard Madoff. Os vértices deste sistema financeiro hipertrofiado — néo
apenas os gestores de fundos, mas também os multimionarios que lhes confiam a rendibilizagdo
dos seus patrimonios financeiros e imobilidrios, ndo esquecendo os CEO das grandes
sociedades anonimas — alimentam com os seus rendimentos estratoféricos um consumo
sumptuario que emprega um numeroso ‘séquito’ de prestadores de servigos dependentes da
satisfacdo dos seus caprichos e que se extraem sobretudo o seu sustento dos tempos livres da
‘élite’ financeira.

No entanto, tanto o nivel dos analistas simbdlicos e estrelas mediaticas, como os
vértices da ‘elite’ do sistema financeiro hipertrofiado seriam por si s6 insuficientes para
alimentar o alargamento da acumulagio de capital. Um fenémeno recente constitui uma
condi¢iio fundamental para este alargamento. Trata-se do moderno fenémeno do consumismo
de massa de que as ‘catedrais comerciais’ — os chamados malls e outlets — sio o exemplo mais
emblematico. Este fenémeno ¢ alimentado — como analisou perspicaz e brilhantemente Dana
Thomas — pela ‘multinacionalizagdo’ e, dentro de certos limites, pela banalizagdo do consumo
de mercadorias de luxo:

“A inddstria de bens de luxo, como ¢ conhecida hoje, ¢
um negocio de 157 mil milhdes de dolares que produz e
vende roupas, artigos de cabedal, sapatos, lengos de
seda e gravatas, relégios, joias, perfumes e cosmeticos e
que confere status ¢ uma vida de deleite — uma vida
luxuosa. Trinta e cinco grandes marcas controlam 60
por cento do negdcio ¢ dezenas de companhias mais
pequenas sdo responsdveis pelo  resto.Algumas,
incluindo Louis Vitton, Gucci, Prada, Giorgio Armani,
Hermés ¢ Chanel registam rendimentos anuais que
excedem um milhar de milhdo de dolares. Muitas das
companhias produtoras de bens de luxo que
conhecemos actualmente formaram-se hd um século
como simples lojas de um s6 homem ou de uma s6
mulher. Hoje estas companhias ainda exibem os nomes
dos seus fundadores, mas, na sua grande maioria, sfo
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possuidas ¢ geridas por grandes capitalistas que nas
ultimas duas décadas as transformaram em corporagoes
multibiliondrias ¢ em marcas globais omnipresentes.
Estas concentram as suas lojas nas principais cidades ¢
avenidas, em aeroportos, em megacentros comerciais.
Os scus anuncios enchem revistas e painéis
publicitarios ... De modo a tornar o luxo «acessivel»,
os grandes capitalistas retiraram-lhe tudo o que o
tornava especial.

O luxo perdeu o seu fascinio” (Thomas, 2008, pp. 3-4;
p. 13)”.

Com estas consideracdes Dana Thomas ndo pretende dizer que o consumo de bens de

luxo se tenha transformado em consumo de massa. Certamente que as grandes mansardas, os
jactos e iates privados, as joias de milhdes de dolares, os topo de gama das marcas de
automéveis de luxo dos multibilionarios nfio sdo obviamente acessiveis as grandes massas. O
que as grandes marcas de produtos fizeram para aumentar o seu volume de negocios foi —
fendmeno inédito — criar uma gama de produtos de luxo de ‘segunda ordem’ que contribuem

para alimentar o consumismo de massa e paa aumentar o seu volume de negocios:

“Para aumentar posteriormente a sua facturagio as
companhias produtoras de bens de luxo introduziram
acessorios de fabricacfio barata e de baixo preco — tais
como T-shirts de marca, caixas de nylon para toilette ¢
sacos de sarja — ¢ expandiram a sua esfera de perfumes
¢ cosméticos, que geram lucros substanciais quando sfo
vendidos em grandes volumes. O consumidor médio
certamente que ndo pode dar-se ao luxo de pagar
200.000 dolares por um vestido de alta custura feito de
encomenda, mas pode largar 25 délares por um baton
ou 65 dolares por um spray de adgua de colénia para
aceder a um fragmento do sonho do luxo” (Thomas,
2008, pp. 10-11).

Apesar do luxo ter perdido o seu fascinio — duvido que alguma vez o tenha tido — ao
transformar-se, juntamente com os produtos e servicos low cost, numa ‘reparti¢do’ do
consumismo teve um duplo efeito — econémico e ideologico — no alargamento do processo de
acumulaciio de capital. Em termos econdémicos, contribui para gerar uma procura solvavel
suplementar tanto para o sobreproduto como para o produto ‘socialmente’ necessario num
determinado estadio da evolugdo da economia e, consequentemente, para aumentar a taxa
média de lucro do capital. Em termos ideologicos — nem sempre facilmente disitinguivel do
efeito econdmico —, serviu como compensagdo ilusoria para reforgar a adesio de uma parte
crescente da forca de trabalho aos elevados ritmos e cargas de trabalho e, consequentemente,
para evitar a reducio do horério de trabalho. Esta espécie de ‘serviddo voluntaria’ desenvolve-
se num contexto de crescentes desigualdades que alimentado pelo sistema de crédito ao

consumo.
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Relativamente as desigualdades, destaca-se antes de tudo a redugdo dos rendimentos
do trabalho relativamente aos rendimentos do capital. Segundo um relatorio da OIT intitulado
Word of work report: Income inequalities of financial globalization, publicado em 16 de
Outubro de 2008 pelo International Labour Office, apesar do emprego global ter aumentado
30% em setenta paises para os quais existem dados disponiveis, a parte dos salarios no PIB
diminuiu nas ultimas duas décadas. A maior redugio verificou-se nos paises da América Latina
e Caraibas, com -13%, a que se seguiram os paises da Asia e e do Pacifico com uma quebara
de 10%. Mas nem mesmo os paises desenvolvidos incluidos no grupo dos 73 analisados
escaparam a este agravamento da desigualdade da reparti¢do do rendimento, ja que a parte dos
salarios no PIB caiu 9% no mesmo periodo'”.

Em segundo lugar, ao contrario do que defendiam os apologistas da sociedade pos-
industrial, a classe média tende nfo a aumentar, mas a estagnar a0 mesmo tempo que aumenta
a polarizagio entre uma elite econdmica cada vez mais restrita de working rich e uma massa
crescente de trabalhadores que ndo véem as suas condi¢des de vida melhorar e cujos
rendimentos aumentam menos do que os dos primeiros. Segundo o relatério da OIT, entre
1990 e 2005 a disparidade entre o rendimento dos 10% dos assalariados mais ricos e 0s 10% e
os dos mais pobres aumentou 70%. Estas disparidadades tornam-se mais evidentes se
analisarmos o quadro 3, publicado pela OCDE.

QUADRO 3

Evolucio do rendimento real das familias por quintil

Variagdo anual média de meados dos anos | Variagio anual média de meados dos anos
80 a meados dos anos 90 90 a meados dos anos 2000

Quintil Trés quintis Quintil Quintil Trés quintis Quintil

Inferior intermédios Superior inferior intermédios Superior
Franca 1,0 0,5 -0,1 0.9 0,7 1,0
Alemanha 0,4 1,4 1,6 -0,3 0,5 1,3
Italia -1,3 0,5 1,5 2,2 1,0 1,6
Japdo 0,8 1,8 2,1 -1,4 -1,0 -1,3
Canada -0,3 0,2 -0,1 0,2 1,2 2.1
Reino Unido 0,7 2.0 4,3 2.4 2,1 1,5
EUA 1,2 1,0 1.9 -0,2 0,5 1,1
Noruega -0.3 1,3 1,0 4.4 3.9 6,1
Suécia 0,5 0.9 1,2 1.4 2.2 2.8
Portugal 5,7 6,5 8.7 5,0 4,1 4.4
OCDE-22 (a) 1,2 14 2,1 1,5 1,8 1,9

105

Fonte:
hitp://www.ilocarib.org.tt./portal/index. php?option=com content&task=view&id=1218&Itemid=1318.
Extraido em 16.01.2011.
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Fonte: OECD, Outubro de 2008
(a) Todos os paises da OCDE, com a excep¢io da Austrlia, Republica Checa, Hungria, Islandia,
Coreia do Sul, Polénia, Republica Eslovaca ¢ Suiga cujos dados nfio cobrem todo o periodo.

Embora o quadro 3 ndo especifique a proveniéncia dos rendimentos, verifica-se que o
rendimento do quintil inferior dos agregados familiares dos paises do G7 regista um
crescimento inferior ao do rendimento do quintil superior, enquanto os trés quintis intermédios
se situam entre os dois anteriores. Uma evolugdo deste tipo expressa uma polarizagdo na
reparticio do rendimento, de que se destacam paises como Alemanha e os Estados Unidos nos
dois periodos analisados, o Reino Unido, a Italia e o Jap@o no primeiro periodo e o Canada e a
Franca no segundo periodo. Alguns casos merecem uma referéncia especial. Assim, o Reino
Unido e Portugal registam uma polarizagio acentuada da reparti¢do do rendimento de meados
dos anos 80 a meados dos anos 90 e uma inflexdo desta no periodo posterior. Pelo contrario, a
Franga vé o crescimento da desigualdade diminuir no primeiro periodo e aumentar no segundo.
Outro facto socialmente relevante é que, tanto na Noruega como na Suécia, se verifica uma
acentuada polarizac¢io entre os rendimentos do quintil inferior e os do quintil superior nos dois
periodos, o que significa que nem os paises em que vigorava um Estado social preocupado
com uma reparticdo mais igualitaria do rendimento nas décadas de 60 e 70 do século passado
escaparam ao agravamento das desigualdades nas de 80 e 90 e nos inicios do século XXI. Por
fim, a média de 22 paises da OCDE demonstra um agravamento generalizado entre os
rendimentos das familias mais ricas e os rendimentos das familias mais pobres.

Nio restam duvidas que, apesar das potencialidades da revolugdo cientifica e
tecnologica, as desigualdades sociais ndio tém cessado de aumentar nos principais paises da
OCDE, apesar de se registar uma ligeira inflexdo no segundo periodo, que, no entanto, ainda
néo inclui a crise de 2008-09. Para isto tém contribuido dois importantes eventos. O primeiro €
a ruptura do ‘contrato social’ da época dos Trente Glorieuses que teve como consequéncia o
enfraquecimento dos sindicatos e a desresponsabilizagdo do Estado na regulagdo dos ciclos
econdmicos e na redistribuicio do rendimento e o fortalecimento da competi¢io e dos
mercados pretensamente auto-regulados. O segundo ¢é a globalizagio que submete a
competi¢io internacional sectores anteriormente relativamente protegidos — ndo apenas o0s

sectores da producdo e dos servigos de rotina sob a iminente ameaga de deslocalizagdo, mas

1% O quadro encontra-sc  disponivel on  line mo  endereco  electronico
fttp://www.oecd.org/document/53/0,3746, en_ 2649 37419_41460917_1_1_1 37419,00.html. Extraido em
1.01.2011
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igualmente alguns sectores que utilizam uma forga de trabalho qualificada (caso da
programagdo informatica na India) e que tendem a aumentar na Europa de Leste e nos paises
emergentes — com a consequente tendéncia para o nivelamento descendente dos salarios.

Pela sua importancia merece ainda uma referéncia especial um terceiro evento que
potencia a acgio dos dois precedentes. Trata-se da corporate finance, invengéo anglo-
saxonica, mas que se tem estendido a generalidade dos paises capitalistas desenvolvidos. Nos
velhos oligopélios dos anos 60 e da primeira metade dos anos 70 do século passado, os
managers surgiam como mediadores entre os interesses dos accionistas que representavam e
os trabalhadores organizados em sindicatos com quem negociavam 0s contratos colectivos de
trabalho sob a batuta de um Welfare State que garantia aos trabalhadores um conjunto de
direitos sociais — protecgio no desemprego e na doenga, acesso a aposentagdo com base no
sistema de reparti¢cio —, como forma de tentar reduzir a conflitualidade social decorrente das
formas de trabalho fragmentario e alienado do modelo taylorista-fordista, responsavel por
elevadas taxas de absentismo e por inimeras greves com ocupacdo dos locais de trabalho a
revelia dos sindicatos rigidamente organizados sob o modelo da integragdo vertical. A
corporate finance pde definitivamente em causa esta fungio mediadora do manager cujo
objectivo exclusivo passa a ser a valorizagfio do capital dos accionistas. O enfraquecimento dos
sindicatos e a retirada de cena de um Estado que se desresponsabiliza cada vez mais em
contribuir para a melhoria das condigdes de vida dos cidaddos em nome da autonomia dos
individuos e da esfera privada de interesses, favorece um modelo de gestdo empresarial
baseado em sucessivas fusdes e reestruturagdes que se traduzem em despedimentos macigos,
saudados até ha bem pouco tempo com grande euforia nos mercados financeiros, com o
objectivo de rendibilizar a0 maximo o valor das ac¢des. Como os managers séo remunerados
pelos resultados e podem ser despedidos se o valor das acgdes das empresas que gerem baixa,
ndo hesitam em impor a uma forga de trabalho cada vez menos sindicalizada cortes salariais ou
nos beneficios sociais, horarios de trabalho mais longos ou cargas laborais mais intensas num
contexto de degradagiio generalizada das condigdes de trabalho, como o provam os suicidios
na France Télécom entre meados de 2008 e meados de 2010.

A hipertrofia da esfera financeira contribuiu decididamente para evitar que a
revolucio cientifica e tecnolégica se traduzisse na redugdo dos horarios de trabalho e tornou-

se responsavel pela eclosio da crise das subprime de 2008-2009. Entre 1980 € 2007 os activos
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financeiros no PIB mundial passaram de 11% para 356%'"7. Nos Estados Unidos, antes do
desencadeamento da crise das hipotecas imobiliarias de alto risco, os lucros do sector
financeiro atingiam cerca de 45% do total dos lucros das empresas norte-americanas e néo
tinham, juntamente com as remuneragdes médias vigentes na banca de negdcios comparadas
com as remuneracdes médias privadas, parado de crescer desde os anos 80'". A
financiarizagio, particularmente acentuada no modelo de capitalismo anglo-sax6nico, mas que
constitui um fenémeno global que se estende aos principais paises industrializados, constitui
uma verdadeira hipoteca sobre o resto da economia apropriando-se sem nenhuma
contrapartida de uma fracgio crescente da mais-valia. O conjunto de actividades que a
sustentam e os ganhos astrondmicos que proporciona aos gestores ¢ analistas financeiros
alimenta o crescimento do trabalho improdutivo e do consumo sumptuario, favorece as fusdes
e reestruturacdes que liquidam milhdes de postos de trabalhos, gera instabilidade e turbuléncia
que se traduzem em periddicas crises financeiras de que a mais grave foi a de 2008-2009™ ¢
contribui, com a sua obsessdo de obter a maxima rendibilidade no mais curto prazo de tempo,
para restringir os investimentos produtivos que necessitam de retornos mais longos e geram
mais emprego, bem como para aumentar a sobrecarga laboral e os horarios de trabalho.

Outro aspecto indissocidvel da financiarizagio da economia € o crescimento
exponencial do endividamento. Segundo um estudo do McKinsey Global Institute a divida

total — divida ptblica + divida privada que inclui a divida do sector financeiro, das familias e

197 1 oug4, Francisco; Castro Caldas, José, Afrontamento, Porto, 2009, p. 235.

198 Moati, Sandra — “Désarmer la finance”. Paris: Alternatives Economiques, Julho-Agosto, 2010, p.
13.

109 A crises financeiras na histéria do capitalismo sempre foram precedidas por um periodo de
intensa especulagio. No entanto, nos anos 70 século XIX, época em que despertam as sociedades anénimas, a
especulagio era a antecimara de grandes empreendimentos. Prova disso, foi a construgo das ferrovias que
exigia enormes investimentos. Tendo em conta a propria natureza das sociedades anénimas em que apenas uma
parte do capital era realmente capital activo, isso favorecia a elevagdo artificial do valor das acgdes das
companhias com o seu cortejo de faléncias resultante do caricter fantastico e desproporcionado de muitos dos
empreendimentos projectados. No entanto, ndo seria possivel construir as grandes vias-férreas e outros grandes
emprendimentos sem um perido prévio de especulagdo fiananceira. O romancista francés Emile Zola, na sua
obra-prima L ‘argent, publicada em 1891, tem consciéncia deste paradoxo quando, pela voz de uma das suas
personagens vitima de um gigantesco débacle financeiro, afirma: “O dinheiro, até hoje era o estrume em que se
desenvolvia a humanidade de amanhi; o dinheiro, envenenenador e destruidor, tornava-se o fermento de toda a
vegetaciio social, o terreno necessario para os grandes trabalhos que melhoravam a existéncia” (Zola, Emile —
L’argent, Paris: Gallimard, 1980, p. 497).

A crise das subprime contradiz este juizo do grande romancista francés sobre o capitalismo da sua
época. De facto, a especulagio financeira que desencadeoun a crise actual nfo esteve na origem de nenhum
empreendimento grandioso, mas teve como tundamento a valorizacfo ficticia de propriedades imobihanas
sustentada por hipotecas de pessoas que niio tinham meios para as pagar, ou seja, baseou-se numa espécie de
gigantesco ‘esquema da pirdmide’ A escala global. E a mesquinhez ¢ avidez capitalistas no seu estado mais
rudimentar, sem nada de grandioso e empreendedor, numa época em que tanto se fala de ‘empreendedorismo’.
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das empresas ndio financeiras — aumentou de 200% do PIB para 300% em 2008 em dez
grandes economias'’. Exceptuando o Brasil, a India e o Japdo, os outros seis paises do G7
juntamente com a Espanha, Coreia do Sul, Suiga, China e Rissia registaram, em percentagem
do PIB, um nivel de endividamento privado significativamente superior ao endividamento
publico — cujo aumento foi em grande parte resultante dos planos de salvagio dos bancos em
risco de faléncia — o que desmente as teses neoliberais sobre o “despesismo estatal”,
argumento trequentemente utilizado para legitimar cortes dréasticos nas despesas sociais no que
ainda resta do Welfare State.

Se tomarmos como exemplo os Estados Unidos, centro da irradiagio de um
capitalismo financeiro centrado no endividamento privado, verificamos que entre 1985 e 2009
a divida das empresas ndo financeiras tinha aumentado de 58% para 76% do PIB, enquanto a
do sector financeiro de 26% para 108%. Interessa-nos sobretudo sublinhar o endividamento
das familias que, aproximando-se dos 100% do PIB em 2007, foi acompanhada pelo
crescimento exponencial do crédito ao consumo que aumentou mais do que o incremento do
PIB passando de 5,7 milhares de milhdes de dolares em 1945 para o valor estratosférico de 2,6
trilides de dolares em 2008. Seguindo o mesmo modelo de capitalismo, a Gra-Bretanha regista
também um elevado nivel de endividamento das familias: mais de 160% do rendimento

M De resto, o endividamento das

disponivel, de acordo com o McKinsey Global Institute
familias é uma constante nos paises capitalistas desenvolvidos. Citando dados da OCDE, a
edi¢io especial da revista norte-americana Newsweek (Dezembro de 2010- Fevereiro de 2011)
fornece-nos dados particularmente elucidativos Entre 2008 e 2010, na Gra-Bretanha o
endividamento das familias relativamente ao seu rendimento disponivel atingiu 169% do PIB,
seguindo-se-lhe o Canada com 147%, o Canada, o Japdo com 128%, os Estados Unidos com
123% (dados de 2010) e a Franga com 106%. Apenas a Italia e a Alemanha apresentavam, em
2009, uma divida familiar inferior a 100% do rendimento disponivel, mas mesmo assim muito
elevada: 79% e 96%, respectivamentem. Estamos, portanto, bem longe da ‘ética’ baseada no

principio do poupar para investir que caracterizava o ‘espirito do capitalismo’ nos seus

primérdios.

Tal como o luxo, a especulacio ja perdeu o seu fascinio.

110 The Economist — “Repent at leisure”. Londres: 26.6. 2010, pp. 3-4.

' The Economist, Londres, 26.6.2010, pp. 7-9.

12 Nathews, Owen; A.Seno, Alexandra — “How Asia’s binge shoppers will help the west”. Nova
Torque: Dezembro 2010-Fevereiro2011, p. 57.
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Num contexto de crescentes desigualdades e de endividamento das familias, o
marketing e a publicidade alimentam o consumismo. De um modo geral, a hipertrofia da estera
tinanceira nfio pode ser dissociada da hipertrofia da esfera do marketing e da publicidade que,
no entanto, é produtiva no sentido capitalista, j& que ndo se limita a contribuir para a realizagio
da mais-valia, como defendia o marxismo ortodoxo, mas tem um papel determinante na sua
criagdo. Esta seria, de facto, muito menor se as refinadas técnicas modernas da publicidade e
do marketing nio estimulassem o cidadfio a consumir para além do seu rendimento disponivel.
O sistema de crédito alimenta a paixio consumista através do endividamento privado,
ocultando o subconsumo latente que, mais cedo ou mais tarde acaba por contribuir para a
explosio de gigantescas crises de superprodugio que abalam periodicamente o capitalismo.

O consumismo é um elemento fundamental da reprodugio da irracionalidade global
do sistema capitalista contemporéneo. Para além dos seus custos ambientais, este alimenta a
intensificacdo das cadéncias laborais ou o aumento dos horarios de trabalho, ja que inumeros
cidaddios estdio dispostos a trabalhar mais horas e em condi¢des mais degradadas para adquirir

30 consumismo adquire

as superfluidades e os gadgets tecnologicos que ainda ndo possuem
assim um valor ideologicamente relevante na reprodugio social das relagdes de produgdo
capitalistas. No plano psicolégico, surge como uma compensagio ilusoria para a degradagio
generalizada das condigdes de trabalho, bem como um auténtico ‘véu de ignorincia’ que
oculta as crescentes desigualdades sociais de que se alimenta. Eis como a revolugéo cientifica e
tecnolégica que deveria traduzir-se por uma reducdio drastica dos horarios laborais, se
converte num convite a trabalhar cada vez mais para a aquisi¢do coisas que ndo satisfazem
nenhuma necessidade de autonomia e desenvolvimento pessoal, mas alimentam um desejo
frenético que se move incessantemente de um objecto para outro sem nunca encontrar
satisfacdio: “E necessario interditar aos individuos a autolimitagio do seu trabalho para lhes

interditar a autolimitacio do seu desejo de consumir” (Gorz, André, Galilée, Paris, 1988, p.

152).

3~ .averendo Thomas Malthus. apesar do sen puritanismo conservador e beato. estava
perfeitamente consciente do poderoso estimulo que um consumismo anterior ao triunfo do marketing, da
publicidade e das marcas poderia dar para o aumento dos horarios de trabalho ¢ para uma ‘salutar cura’ dos
habitos de preguica ¢ e de indoléncia das classes trabalhadoras: “Quem pode obter com que alimentar a sua
familia trabalhando dois dias por semana, tem possibilidade de trabalhar muito mais para adquirir coisas
coémodas ¢ de luxo relativamente a quem deve empregar quatro dias para adquirir a comida. Mas se a facilidade
de obter alimentos gera no homem hébitos de indoléncia, esta indoléncia pode fazer com que ele prefira o luxo
de fazer pouco ou nada ao luxo de possuir coisas comodas e confortaveis: neste caso pode dedicar menos tempo
para adquirir estes bens e possuir assim uma menor quantidade de que quem foi obrigado a empregar uma
maior actividade para adquirir os alimentos” (Malthus, Thomas Robert, ISEDI, Turim, 1976, p. 292).



253

6.4. Conclusées

A revolucio cientifica e técnica da ultima década do século XX constitui um
fenomeno inédito cujas consequéncias continuam a marcar a actualidade. Pela primeira vez na
Historia, a mente humana transformou-se numa forga produtiva directa. A tradicional distingo
entre trabalho produtivo e improdutivo herdada da primeira revolugdo industrial e do modelo
mecinico de organizacio empresarial deixou de ser valida. As actividades intensivas em
conhecimento situadas a montante da producio — I&D, concepgao de produtos, design, etc. —
e 0s servigos que se incorporam na produgfo e garantem o funcionamento das novas maquinas
automaticas dotadas de meméria e de capacidade de auto-regulagio, apesar da sua
imaterialidade, transformam-se em actividades produtivas. O trabalho produtivo ja ndo pode
ser reduzido ao trabalho material directo, pois “o trabalho cientifico e tecnolégico do «cérebro
social» torna-se elemento do capital constante, apesar de permanecer em certa medida trabalho
vivo: é capital varidvel convertido em capital constante” (Cerroni, Umberto, Riuniti, Roma,
1988, p. 172).

A revolugio cientifica e técnica prometia a redugdo do horario de trabalho, a
eliminag¢iio das tarefas manuais e intelectuais mondtonas e repetitivas que seriam executadas
pelas novas maquinas, a elevagiio das qualificagdes da forca de trabalho na indistria e nos
servicos ¢ o aumento do bem-estar social. No entanto, a ruptura do compromisso que
sustentava o capitalismo social do periodo posterior & Segunda Guerra Mundial até ao
primeiro choque petrolifero de 1973 — periodo em que tanto nos Estados Unidos como na
Europa Ocidental vigorava um certo equilibrio de forgas entre o capital e o trabalho que se
traduzia na negociagio de contratos colectivos de trabalho e no reconhecimento de um
conjunto de direitos sociais (direito a aposenta¢do segundo o sistema de reparti¢do, direito a
saide e & protecgdio na doenga, direito & protecgdio no desemprego) — sem a criagdo de
alternativas nfio permitiu que essas promessas se concretizassem.

Os horarios de trabalho nfio diminuiram, mas registaram um aumento ou tornaram-se
mais ‘flexiveis’, o que se traduziu em cargas laborais mais intensas e no nio pagamento de
horas extraordinarias. A desintegragio das rigidas estruturas oligopolistas piramidais
centralizadas e a sua substituicio por uma estrutura reticular flexivel, descentralizada de
empresas horizontalmente conectadas ndo conduziu a melhoria das condigdes de trabalho para

todos, mas a indices crescentes de precariedade laboral. Caracterizada pela elevada mobilidade
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do capital, a moderna empresa em rede baseia-se na contraposicio entre um nicleo
extremamente exiguo de trabalhadores altamente qualificados com contratos estiveis € uma
massa crescente de trabalhadores com contratos precarios que flutuam ao sabor das
vicissitudes conjunturais dos ciclos econdmicos, ora caindo periodicamente no desemprego,
ora migrando de um emprego precario para outro sem nunca conseguirem, durante a maior
parte da sua vida activa, um minimo de seguranca e estabilidade laborais.

O enfraquecimento das organiza¢®es sindicais que funcionavam segundo o tradicional
modelo piramidal do ‘centralismo democratico’ — o chamado ‘sindicalismo de classe’ —, bem
como das que funcionavam segundo o modelo social-democratico, com o declinio brutal do
nimero de trabalhadores sindicalizados na Europa Ocidental, mas também nos Estados
Unidos, em que vigorava um sindicalismo de tipo corporativo centrado na negocia¢do dos
salarios e beneficios sociais para os trabalhadores, teve como principal consequéncia uma
profunda alteracio da relagio de forgas entre capital e trabalho em beneficio do primeiro. A
ameaca de deslocalizagio das actividades submetidas & concorréncia internacional para os
paises em que os custos salariais sdo mais baixos tem como consequéncia uma pressdo sobre
os salarios e sobre os horarios de trabalho: a maioria dos trabalhadores trabalha cada vez mais
para ganhar cada vez menos. E a competi¢do internacional ndo afecta apenas a produgéo e os
servicos de rotina — processamento de dados informaticos, montagem de automéveis e de
circuitos integrados, etc. — que, gragas as novas tecnologias de controlo a distancia, a redugéo
dos custos dos transportes e as novas instalagdes desmontaveis e facilmente reconfiguraveis
em qualquer parte do mundo, podem ser facilmente deslocalizados, mas também actividades
que até ha bem pouco tempo garantiam uma certa estabilidade de emprego aos trabalhadores
dos paises mais desenvolvidos, como era o caso da programagio informatica e da
contabilidade e auditoria que encontram um mercado de trabalho em expansdo nos novos
paises emergentes.

Apesar da incessante inovagio tecnologica, acentua-se cada vez mais a polarizago
entre uma elite econdmica cada vez mais exigua composta por grandes possuidores de valores
mobiléarios e por trabalhadores produtivos com elevadas qualificagBes e uma massa crescente
de working poors que prestam servicos pouco qualificados ou ‘redundantes’ para a
acumulacio de capital e cujos rendimentos tendem a desvalorizar-se, a estagnar ou a crescer
menos do que os dos primeiros. Tal é possivel porque o processo de valorizagdo de capital

pode funcionar com uma quota relativamente baixa de trabalho intelectual altamente
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qualificado e elevadas bolsas de trabalho precério e mal pago que, apesar da sua utilidade
social, se torna redundante para a produgio de valor e mais-valia relativa. Uma parte dos
trabalhadores expulsos dos processos de qualificagio que suportam o processo de valorizagao
do capital extrai os seus meios de vida do tempo livre da elite economica altamente
remunerada; trabalhadores de grandes empreendimentos hoteleiros de luxo, trabalhadores
migrantes que prestam servigos doméstico, trabalhadores de lojas comerciais requintadas,
trabalhadores de ginasios e centros de fitfing, etc. Outra parte é suportada pela despesa
publica, ja que, apesar da sua relevante utilidade social, constitui um custo que o capital ndo
esta disposto a suportar: € o caso, por exemplo, dos educadores de infincia, dos professores
do ensino basico e secundario das escolas publicas e do pessoal de enfermagem dos hospitais
publicos. Em contrapartida, a elite econémica educa os seus filhos em escolas selectas e trata a
sua satide em hospitais e clinicas privadas a que a maioria nfio tem acesso. Restam ainda os
trabalhadores das grandes cadeias de distribuigdo e das ‘catedrais comerciais’, a meio caminho
entre o trabalho produtivo e improdutivo — a Wall-Mart assemelha-se mais a um gigantesco
conglomerado fabril do que a uma loja comercial organizada para ‘seduzir’ o cliente —, bem
como os dos restaurantes de fast food, umas e outros orientados para o consumo de massa.

Os trabalhadores improdutivos, apesar de constituirem um custo para o capital e, de
uma forma cada vez mais frequente, serem ‘mantidos’ pelo desperdicio e irracionalidade das
despesas extravagantes da elite opulenta, continuam a desempenhar uma importante fungdo
econémica, pois fornecem uma procura suplementar que se torna cada vez mais imprescindivel
para a realizagio da mais-valia numa época em que as desigualdades aumentam
significativamente. No entanto, o pre¢o a pagar pelo desempenho desta fungéo € o aumento
dos horarios de trabalho e a relativa desqualificagio destes trabalhadores que, para além de
atingir um niimero crescente profissdes que exigem uma formagao intelectual especializada —
por exemplo, educadores de infincia, professores do ensino basico e secundario das escolas
publicas, bem como professores universitarios das areas das céncias sociais e politicas —, se
traduz num processo de continua erosdo dos seus rendimentos salariais que expressa o seu
estatuto economicamente desvalorizado.

A polarizagfio entre a elite dos working rich e a pauperizagdo relativa de um conjunto
crescente de trabalhadores qualificados e ndo qualificados tanto da industria como dos servigos
contribui para poér em causa a profecia dos que defendiam nos anos 60 e 70 do século passado

que as diferenciagdes sociais nos paises capitalistas desenvolvidos tenderiam a esbater-se cada
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vez mais e nos encaminhdvamos na Europa Ocidental, nos Estados Unidos e no Japédo para o
triunfo definitivo de uma sociedade pos-industrial em que a classe média assalariada se
alargaria cada vez mais e o bem-estar se generalizaria. Como a maior parte das profecias, esta
acabaria por se revelar completamente infundada. Pelo contrario, a classe média — espécie de
‘noite onde todos os gatos sio pardos’ em que, segundo os apologistas liberais da ‘sociedade
pos-industrial’ se esvaziariam todos conflitos e as fracturas sociais — tende a reduzir-se ou, na
melhor das hipoteses, a estagnar nos paises capitalistas evoluidos, enquanto cresce cada vez
mais a desigualdade relativa das condi¢Ges de existéncia.

A financiarizacdo da economia contribui também para agravar as fracturas e
diferencia¢des sociais. A optica de obter a maxima rendibilidade do capital no mais curto
espaco de tempo, favorece as fusdes e reestruturagdes que desembocam em despedimentos
macicos, desencoraja os investimentos produtivos criadores de emprego que ndo geram
rapidos retornos, fomenta o stress laboral e estimula o aumento dos horérios e das cadéncias
laborais. Da mesma forma, o apelo ao consumismo, a que ndo é estranho a hipertrofia da
esfera da publicidade e do marketing, surge como contrapartida iluséria da degradagdo
generalizada das condigdes de trabalho: a possibilidade de optar por uma gama diversificada de
objectos e gadgets que, apesar das suas diferengas minimas, se renovam incessantemente
estimulando o desejo sempre insatisfeito de consumir sempre mais, paga-se com horarios de
trabalho mais longos ou mais intensos € com o endividamento privado das familias que néo
parou de crescer nos paises capitalistas desenvolvidos no 1iltimo decénio do século XX e no
novo milénio até a eclosio da crise das subprime.

Paralelamente, surgem novas formas de alienagio laboral: alienago dos trabalhadores
das cadeias automatizadas da produgio relativamente aos objectos de trabalho em
consequéncia da sua subordina¢io a uma infra-estrutura informatica incorporada no capital
constante de que sio meros utilizadores; alienagdo dos trabalhadores intelectuais dos servigos
de alto valor acrescentado submetidos a um stress laboral cada vez mais intenso que
transforma o tempo de trabalho em tempo de vida e o tempo de vida em tempo de trabalho,
bem como a uma competi¢io cada vez mais feroz pelo ‘mérito’ de realizarem os objectivos de
valorizacdo maxima do capital que os emprega num contexto em que, apesar da crescente
importancia do trabalho em equipa, um individualismo salutarmente encorajado pelo
management tende a sufocar cada vez mais os sentimentos de solidariedade laboral. Eis como

todas as potencialidades emancipadoras da revolugio cientifica e técnica que tanto tinham
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fascinado Radovan Richta e os seus companheiros do Instituto de Filosofia da Academia das
Ciéncias checoslovaca na Primavera de Praga de 1968 foram completamente trituradas e

subvertidas: bem-vindos ao admiravel mundo novo do supercapitalismo.

Chegou o momento para uma reflexdo global sobre a distingdo entre trabalho
produtivo e acumulagiio de capital e da sua relagio com a acumulagdo de capital, temas
centrais desta investigacdo. Trabalho produtivo é o que se troca contra capital e se incorpora
no processo da sua valorizagdo, sendo, por conseguinte, o sustentaculo da produgdo de mais-
valia absoluta e relativa que alimenta a acumulagdo. Em contrapartida, trabalho improdutivo ¢
0 que se troca contra rendimento e ndo contra capital. Este é sustentado, em regra, pela mais-
valia previamente existente. No entanto, alguns trabalhadores improdutivos produzem o
equivalente necessario a reprodugio da sua forga de trabalho — por exemplo, professores,
enfermeiros, médicos — ¢ mesmo um excedente — caso, por exemplo, do electricista, do
canalizador, do pedreiro que efectua, por conta propria e ndo como assalariado de uma
empresa, reparagdes numa habitagdo —, enquanto outros dependem exclusivamente de uma
mais-valia gerada pelos trabalhadores produtivos, apesar de fabricarem bens transaccionavels:
é o caso, por exemplo, dos trabalhadores e capitalistas das industrias bélicas que ndo séo
reprodutivas, ou seja, estas nio fornecem aos outros sectores da actividade econémica nenhum
equivalente em troca do que consomem ou acumulam 0s seus intervenientes. Na mesma
situaco se encontram no sector dos servigos o contingente de intermediérios financeiros e das
profissdes para-financeiras — gestores de fortunas, de fundos de pensdes, etc. — que, de uma
forma ou de outra, dependem da hipertrofia da esfera do ‘capital ficticio’.

Entre os trabalhadores produtivos incluimos os que produzem bens transaccionaveis,
isto é, os que se integram nos ‘classicos’ sectores primario e secundario. No entanto, a
revolucdo cientifica e tecnolégica do ultimo decénio de século passado contribuiu para alargar
o Ambito do trabalho produtivo. O que caracteriza esta revolugdo ja ndo é tanto a intensidade
em capital, mas a intensidade em conhecimento, o que implica o desenvolvimento de um
cibercapitalismo centrado nas conexdes em rede e em que predomina o imaterial - o software —
sobre o material — o hardware. Neste novo contexto, a informag8o e a programacdo dos novos
meios de produgio — computadores, robds, ‘maquinas inteligentes’ — incorporam-se no
processo produtivo e transformam-se em condi¢des necessérias do seu funcionamento, apesar

de serem elaboradas a montante deste. Da mesma forma, a ciéncia converte-se definitivamente
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em forca produtiva directa, adquirindo uma importéncia cada vez maior no processo de
valorizagiio do capital. As actividades de concepgdo e projecto, também situadas a montante
do processo material de produgdo tornam-se cada vez mais relevantes para o aumento da
produtividade do trabalho social que alimenta a acumulagdo de capital, pelo que também
devem ser consideradas actividades produtivas.

No entanto, o cibercapitalismo esti muito longe de explorar todas as potencialidades
do conhecimento e da ciéncia, ja que ambos estdo submetidos ao processo de valorizagdo do
capital. Uma das principais consequéncias deste subaproveitamento ¢ o aumento do
desemprego cientifico e tecnoldgico a que se junta a desqualificagdio e precarizagdo de uma
parte significativa da forga de trabalho, j& que apenas é utilizada a quota da actividade
cientifica que contribui para o aumento da taxa de lucro do capital previamente acumulado.
Outras das consequéncias ¢ a canalizagio de uma parte relevante da ciéncia e da tecnologia
para os sectores mais improdutivos sob o ponto de vista social. E o caso das indistrias de
armamento e dos mercados financeiros que tém absorvido uma parte cada vez maior das
conquistas da revolugio cibernética que, por conseguinte, se transformaram num desperdicio e
numa redundéncia social crescente pagos pela degradagdo das condigdes de vida da imensa
maioria da populagdio trabalhadora. Neste dmbito, destacam-se, para além dos armamentos
‘inteligentes’ cada vez mais tecnologicamente sofistados e com um poder de destruigéo e
aniquilagio imensos, o consumo sumpturio dos mega-ricos ligados aos mercados e a
especulagio financeira de que dependem também uma legidio de trabalhadores improdutivos
precarios associados & manutengo e seguranga das suas propriedades, ao trabalho doméstico,
as lojas comerciais selectas onde realizam as suas compras e aos empreendimentos imobiliarios
de luxo onde gozam as suas férias ou se alojam no decurso das suas viagens de negocios.

O trabalho improdutivo inclui a esfera financeira, com destaque para a que estd
associada a especulagiio e a gestdo das grandes fortunas, o sector da distribui¢do, com a
excep¢io do ramo do transporte e armazenamento de mercadorias que constitui uma
continuagio do processo de produgdo, bem como do marketing e da publicidade que
potenciam a criagdo de mais-valia e, por conseguinte, acabam por incorporar-se no processo
de valorizacdio do capital através da estimulagdo da procura solvente. No entanto, tal como o
sector financeiro, o sector da distribui¢io é no capitalismo tardio um sector hipertrofiado em

consequéncia da difusio do consumismo que promove artificialmente a procura pletorica de
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mercadorias e gadgets tecnologicos relativamente prescindiveis sob o ponto de vista
antropologico.

O sector das ‘industrias da cultura’'®, apesar da sua organizagio capitalista e dos
seus superlucros, ndo pode ser considerado produtivo. A razio para esta ‘classificago’ centra-
se no argumento de que este sector estd orientado para os tempos livres da forga de trabalho
produtiva e de outros trabalhadores nfio produtivos. Tal pressupde s formagdo prévia de uma
mais-valia que constitui a base da sua sustentagio. Apesar de algumas das suas actividades
poderem ser consideradas ‘produtivas’ — caso, por exemplo, da produgdo livreira — os seus
resultados n3o sio globalmente produtivos, como considerava Marx a proposito das industrias

de luxo'”

. Além do mais, as extravagincias e o consumo sumptuario das estrelas do cinema,
da musica ‘pop’ e do espectaculo desportivo constituem ndo apenas um desperdicio de
recursos, mas também um estimulo a difusio de um consumismo depredador, apesar das
pretensas campanhas humanistas e doagdes caritativas em que se envolvem para promover a
sua imagem publica e para pretensamente ‘aliviarem’ a miséria e o sofrimento de uma infima
parte dos mais desfavorecidos.

Por outro lado, também o sector da educagio e da saide nio sdo produtivos. Apesar
da importancia crescente da chamada educagéo ao longo da vida, o primeiro contribui para a
formacdo da futura forga de trabalho, pelo que os seus trabalhadores dependem da prévia
existéncia de uma mais-valia gerada pelos trabalhadores produtivos em actividade. No entanto,
ao contrario dos militares, dos trabalhadores das industrias bélicas e da legido de contabilistas,
economistas e operadores dos mercados financeiros ndo constituem um peso para a sociedade,
ja que reproduzem o equivalente do que necessitam para viver. O segundo sector integra, tal
como o primeiro, os custos da reprodugdo forga de trabalho, mas também do estilo de vida das
classes mais favorecidas que tém acesso a clinicas de luxo e hospitais privados e matriculam os
seus rebentos em escolas privadas de elite. Ndo ¢, por conseguinte, a maior ou menor utilidade
social de ambos que determina o seu caracter produtivo ou improdutivo, mas o facto de ndo se
incorporarem efectivamente no processo de valorizagio do capital.

Resta-nos uma reflexfio final sobre a questdo da utilidade social no capitalismo. A

nossa tese é a seguinte: a utilidade social de um bem ou servigo no capitalismo ndo depende do

14 Ver nota 54, p. 159.
13 Ver cap. 4. p. 145.
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seu valor antropologico, mas do seu contributo para o processo de valorizagdo do capital e
para a reprodugio das relagdes sociais capitalistas de produ¢@o.

Dois exemplos poderio ilustrar este argumento. O primeiro € relativo a publicidade e
ao marketing: apesar da sua reduzida utilidade antropolégica tornam-se prioritarios para
fomentar a procura que alimenta a expansio da acumulagio de capital dos grandes grupos
econoémicos. O segundo exemplo é-nos fornecido pelos italianos Massimo Gaggi e Edoardo
Narduzzi que analisam as consequéncias do desaparecimento das ‘industrias pesadas’ —
metalomecanicas, quimicas, siderirgicas — das cidades norte-americanas de Cleveland e
Pittsburg, grandes centros industriais dos Estados Unidos do século passado. Apesar dos
ganhos em termos ambientais, 0s novos investimentos de requalificagdo concentraram-se na
area dos servicos. A cidade de Cleveland apostou no redimensionamento das estruturas
sanitarias em que se destaca a Cleveland Clinic que “decuplicou o seu tamanho, tornando-se
numa verdadeira cidade da cardiologia que atrai doentes de todo o pais e do estrangeiro”
(Gaggi, Massimo; Narduzzi, Edoardo, Lisboa, 2011, p. 37).

Se tivermos em conta que o sistema de saude predominantemente privado norte-
americano é mais caro e menos eficaz no tratamento e prevengdo das doengas cardiovasculares
do que o europeu centrado no publico’*, poderiamos concluir que numa sociedade em que 0
stress laboral fosse menor, os horarios e os ritmos de trabalho menos intensos, a cooperagao
levasse a melhor sobre a competicio de todos contra todos e a alimentagdo saudavel
predominasse sobre o ‘fast food’, as doengas cardiovasculares seriam muito menos frequentes
e, em consequéncia, nio seria necessaria uma Cleveland Clinic dez vezes maior. Esta
hipertrofia sanitaria é um ‘efeito colateral’ da reprodugio das relag3es sociais de produgéo
capitalistas que acabam por introduzir um elemento de redundancia mesmo numa actividade
como a Saide que reveste uma enorme utilidade social sob o ponto de vista antropolégico. E
que dizer, no caso da Educagdo, dos inimeros cursos sobredimensionados que alimentam a
hipertrofia da esfera financeira e dos circuitos de distribuigdo, do comércio e do marketing em
detrimento de cursos orientados para uma formagfo critica e humanista? E as ‘industrias da
cultura’ que retiram a sua utilidade de um tempo livre cada vez mais alienante que serve apenas

para a reposigio da for¢a de trabalho no dia seguinte?*’.

116 Yeja-se: Kaletsky, Anatole — “L’Etat n’a plus les moyens de faire du social”. Courrier
International: Paris, 23 de Setembro 2010,

17 Ver: Adorno, Theodor W. — Sobre a indiistria da cultura. Coimbra: Angelus Novus, 2003, pp.
132-144.
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Em conclusdo, o critério de utilidade no capitalismo tardio néo é de forma alguma
determinado pelo grau de satisfagdo das necessidades que as mercadorias proporcionam ao
maior numero, como pensava Bentham, mas pelo lugar que ocupam no processo de
reprodugio social global do capital alimentado pela procura solvente e centrado no valor de
troca. Com uma ironia notavel, Marx apercebe-se que na historia do capitalismo até fenomenos

socialmente condenaveis, como o crime, podem ter consequéncias ‘socialmente uteis’:

“Poder-se-ia demonstrar detalhadamente a influéncia
do crime sobre o desenvolvimento das forcas
produtivas. As fechaduras chegariam & perfeico actual
se nio existissem ladrdes? E a fabricacdo das notas
bancarias a técnica perfeita de impressdo moderna s¢
nfio existissem os falsificadores? O microscopio teria
porventura sido utilizado nas actividades comerciais
comuns (veja-se Babage) sem as falsificacbes dos
comerciantes? A quimica pritica ndo ¢ igualmente
devedora a contrafaccfio das mercadorias e aos esforcos
para a detectar como ao honesto fervor produtivo? O
crime com os seus meios cada vez mais inovadores de
ataque 4 propricdade faz nascer novos meios para a sua
defesa, desenvolvendo assim uma actividade produtiva
totalmente semelhante & exercida pelas greves sobre a
invencdo das maquinas. E. abandonando a esfera do
direito privado. sem delitos nacionais teria alguna vez
surgido o mercado mundial. ou até mesmo o mercado
nacional? E. desde a época de Adfo, a drvore do pecado
ndo ¢ simultaneamente a 4drvore do conhecimento?
(Marx, I, Roma, 1974, p. 339).
Estas irOnicas consideracdes de Marx sdo validas para um periodo em que o

capitalismo era um sistema econdmico e social que lutava ainda por se afirmar. Referidas ao
capitalismo tardio dos dias de hoje ndo poderdo ter a mesma validade, ja que acabam legitimar,
de certo modo, a irracionalidade e o desperdicio, a redundincia social de inimeras actividades
produtivas e improdutivas que impedem a redugéo dos horarios de trabalho e um consumismo
desenfreado resultante de uma globalizagio mercantil com custos ambientais cada vez mais
insustentaveis que pdem em causa a sobrevivéncia da espécie humana no planeta terra.
Retornando ao ponto de partida, a conclusdo geral que se segue tentard dar uma resposta a

este ‘paradoxo’ do desenvolvimento capitalista.
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CONCLUSAO

“ «Comeras o pdo com o suor do teu rostoy». Essas palavras referem-se a fadiga, por
vezes pesada, que acompanha o trabalho humano, mas nio alteram o facto do trabalho ser o
caminho pelo qual o homem ha-de chegar a realizar «o dominio» que lhe é proprio no mundo
visivel, submetendo a terra” (Paulo II, 1987, p. 559).

Esta passagem da enciclica Laborem Exercens de Jodo Paulo II explicita a concepgdo
de trabalho como dominio do homem sobre a natureza. Também Marx na 3* sec¢do do

capitulo VII do I tomo do Capital partilha basicamente a mesma ideia quando afirma que

“o trabalho ¢, antes de tudo, um acto que se passa entre
o homem ¢ a natureza: o homem desempenha perante a
natureza o papel de uma poténcia natural. As forcas de
que o seu corpo ¢ dotado, bragos € pernas, cabeca €
maos sfo postas por ele em movimento para assimilar
matérias, dando-lhe uma forma 1til a vida. Ao mesmo
tempo que age com este movimento sobre a natureza
externa, modifica a sua propria natureza e desenvolve
as capacidades que ali hibernam” (Marx, I, Paris, 1969,
p. 139).
Para Marx, o homem enquanto transformador da natureza ‘externa’ através do

trabalho transforma-se também a si proprio, ou seja, & sua propria natureza, desenvolvendo
capacidades que sem esta acgdo transformadora permaneceriam latentes, perpetuamente
adormecidas. O autor da enciclica Laborem FExercens defende também este cardcter
emancipador e humanizador do trabalho, pois considera que o dominio do homem sobre a
natureza esta associado ao desenvolvimento das suas capacidades e potencialidades e que
através do trabalho o homem se torna mais humano e, por conseguinte, realiza o ‘fim’ para que

foi criado:

“O trabalho é um bem do homem — é um bem da sua
humanidade — porque, mediante o trabalho, o homem
ndo somente transforma a natureza, adaptando-a as sua
proprias necessidades, mas realiza-se também a si
mesmo, como homem e até, em certo sentido, «se torna
mais homem»” (Paulo I, 1987, p. 559).

A concepgio ‘antropoldgica’ de trabalho — comum a Marx e a doutrina social da
igreja —, apesar dos seus méritos — defesa do caracter criador do trabalho, que, na Grécia e
Roma antigas, era uma actividade desprezada e relegada para a esfera privada onde se
concentravam os individuos sem ‘estatuto’ de cidaddo da polis, escravos ou libertos, e, por
conseguinte, denegadora da dignidade do trabalhador — revela duas importantes insuficiéncias

que ndo podem ser silenciadas. A primeira ¢ que “o dominio do homem sobre a natureza”
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através do trabalho pode transformar-se em depredagio da natureza, precisamente quando as
forgas produtivas atingem historicamente o maximo do seu desenvolvimento com a
incorporagdo da ciéncia no processo de trabalho, de modo tal que a propria existéncia do
homem como parte integrante da natureza exferna e habitante do planeta terra esta cada vez
mais em risco. A segunda é que a emancipa¢do do homem da natureza mediante o trabalho ndo
se traduz necessariamente na emancipacgio social do homem, o que significa que apenas com
grandes reservas se pode aceitar que o trabalho enquanto tal ¢ um meio de humanizagio do
homem e, muito menos, o fim altimo das suas aspiragdes criadoras.

Se consultarmos a Historia, esse juiz inapelavel, constatamos que um certo nivel de
dominio do homem sobre a natureza ou um certo nivel de desenvolvimento das forgas
produtivas corresponde a uma determinada organiza¢io do trabalho baseada numa divisdo de
trabalho que separa quem comanda e dirige de quem se limita a executar. Esta separa¢io nao
pode de modo nenhum ser ignorada, pois revela que a emancipacio do homem da natureza,
tanto maior quanto mais desenvolvidas forem as for¢as produtivas do trabalho, se transforma
em dominio do homem pelo homem. Marx tenta resolver esta dificuldade com uma distingfo
pouco convincente. O autor do Capital concebe o processo de trabalho como uma relagéo
entre 0 homem e a natureza independentemente da sua forma historica e social, isto €, na sua
dimens3o antropoldgica ‘abstracta’, comum a todas as épocas historicas, de “producgdo de
valores de uso ou de apropriagio de objectos exteriores as necessidades”. Segundo esta
concepgao,

“nio temos necessidade de considerar as relagbes de
trabalhador a trabalhador. O homem e o seu trabalho
dum lado, a natureza e as matérias-primas do outro,
bastam-nos. Da mesma forma que nfio advinhamos pelo
gosto do trigo quem o cultivou nfio saberiamos a partir
dos dados do trabalho wtil conjecturar as condi¢des em
que este se realiza. Foi executado sobre o chicote brutal
do vigilante de escravos ou debaixo do olho inquieto do
capitalista? Estamos a referir-nos a Cincinatus
trabalhando o seu pedago de terra ou ao selvagem que
abate a caca com uma pedrada? Nada disso nos serve de
indicacio” (Marx, I, 1969, pp. 143-44).
Ao contrario do que defende Marx nesta passagem, ndo se pode separar a produgio

de valores de uso do contexto historico e social em que se enquadra: produzir trigo na Roma
antiga para satisfazer as necessidades de ‘pio e circo’ do lumpenproletariado romano através
de trabalho escravo nfo é a mesma coisa que produzir computadores e artefactos electronicos

numa organizagdo de trabalho em que se combinam uma elevada composi¢io cientifica e
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tecnologica de uma parte da forga de trabalho com o trabatho deslocalizado pouco qualificado
de trabalhadores chineses ou de outros paises emergentes que montam circuitos integrados
para as multinacionais da electronica. Ndo adianta também dizer que o trabalho subordinado e
rotineiro de grande parte dos trabalhadores dos paises emergentes, apesar de formalmente
livre, constitui uma espécie de escravatura assalariada que aproxima a sua condi¢do dos
escravos da Roma antiga. O que escapa ao autor da enciclica Laborem Exercens e também ao
proprio Marx do I tomo do Capital é que o trabalho enquanto tal ndo pode ser considerado o
aspecto central da vida humana, precisamente desde o momento em que a revolugdo cientifica
e tecnologica contemporanea cria as condigdes para reduzir ao minimo o tempo de trabalho
socialmente necessario para produgdo dos meios de vida de todos e, por conseguinte, para
libertar os descendentes de Addo do anatema biblico “comeras o pdo com o suor do teu
rosto”.

No entanto, tudo se passa como se 0 anatema biblico — que para Jodo Paulo II tem
um caracter emancipador, pois é o sacrificio mecessdrio que o homem deve estoicamente
suportar para submefer a terra — retornasse sob uma nova forma: a maior parte dos individuos
que habitam o mundo globalizado do capitalismo contemporaneo trabalham cada vez mais ou
em ritmos muito mais intensos do que Cincinatus que cultivava o seu jardim ou o selvagem que
perseguia a caga com armas rudimentares. E para qué? Néo certamente para melhorarem a sua
estatura intelectual e para se tornarem mais livre € emancipados, mas para poderem satisfazer
um desejo insaciavel — estimulado, mas ndo criado pelo marketing e pela publicidade — de cada
vez mais objectos e gadgets que exigem a grande maioria cada vez mais trabalho suplementar e
menos tempo disponivel para o desenvolvimento multilateral da suas capacidades. Estas
ninharias sio o preco a pagar pela vaga de suicidios em meados de 2010 dos operarios
chineses da Foxconn de Shenzen onde se produzem os artefactos da Apple e toda a
parafernalia de instrumentos electronicos para comunicar. Também ndo valem este elevado
preco em vidas humanas as pelo menos 30.000 mortes anuais na ‘fabrica do mundo’ por
karoshi, ou seja, por excesso de trabalho que, no passado, era apanagio dos japoneses. E
muito menos ndo justificam que no velho ‘Império do Meio’ sejam tentados anualmente cerca
de 3,5 milhdes de suicidios em consequéncia das degradantes condigdes de trabalho e da
competi¢io feroz dos que procuram trabalho ou que visam entrar na universidade para escapar

a0 estigma da precariedade laboral"®.

18 Vigetti, Giampaolo, “Pechino, ricchi ¢ infelici”. Roma: La Repubblica, 19.08. 2010, pp 30-31.
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Perante esta situacfio, é necessario retornarmos aos classicos para prepararmos as
alternativas politicas futuras. Em 1819, o economista politico genebrino Jean-Charles-Léonard

Sismonde de Sismondi, adversario de Malthus e Ricardo, defendia que

“se oferecessem aos operdrios todos as bugigangas
supérfluas da riqueza, nenhum deles hesitaria em
escolher menos luxo ¢ mais repouso, menos ornamentos
frivolos e mais liberdade. Esta seria a escolha da
sociedade se¢ as condigbes sociais fossem quase
equiparadas. Nenhum produtor que explorasse toda a
sua pericia, se comparasse O aumento quase
imperceptivel de satisfacio que lhe fornecem as roupas
mais belas com o esforgo que lhe custariam o trabalho
suplementar para adquiri-las, compraria estas vestes a
esse preco. O luxo pode ser adquirido apenas com o
trabalho dos outros, o trabalho incessante, sem
interrupgdes ¢ possivel apenas quando se devem obter

\ .

as coisas necessarias 4 vida e nio as frivolidades”
(Sismonde de Sismondi, 1976, pp. 73-74).

Poder-se-ia provavelmente contestar o conceito estatico de ‘coisas necessarias a vida’
de Sismondi. De facto, o que ¢ ‘necessario 4 vida’ aumenta com a produtividade do trabalho e
com o desenvolvimento tecnologico, de modo que se podera dizer sem receio de errar que o
que era ontem supérfluo pode transformar-se hoje numa necessidade real ou ficticia pouco
importa. Prova disso sio os computadores pessoais, os teleméveis e outros artefactos e
gadgets tecnologicos que inicialmente eram acessiveis a poucos, mas hoje sdo bens de
consumo e instrumentos de trabalho — caso dos computadores e também dos telemoveis —
generalizados. No entanto, apesar destes artefactos ndo existirem na época em que Sismondi
escreveu os seus Novos principios de economia politica, as suas consideragdes adquirem uma
preocupante actualidade, se pensarmos que muitos operarios chineses chegam a trabalhar doze
horas por dia, sete dias em sete, comem e dormem nas fabricas por um salario de apenas 250
dblares por més s6 para manterem viva a chama insaciavel e devoradora de um consumo global
de artefactos electronicos e de outras mercadorias em que ndo participam.

O sobretrabalho dos operarios chineses e de outros trabalhadores dos chamados
paises emergentes é a base do consumismo pos-moderno e um dos mais poderosos limites a
redugfio generalizada do horéario de trabalho. A acumulagio capital ndo se alimenta, como
rezam os tradicionais manuais de macroeconomia, da poupan¢a e da parciménia, mas, pelo
menos até a crise financeira de 2008-2009 do capitalismo global, do endividamento privado
das familias nos paises capitalistas desenvolvidos. J& Sismondi defendia justamente que o

verdadeiro fim da acumulagfio nfio consiste na extracgdo de sobretrabalho, mas na criagfo das
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condi¢Bes necessarias para a emancipagio, o desenvolvimento e aperfeicoamento intelectual
dos homens:

~( homem acumula, portanto, para ter a possibilidade
enquanto consome os frutos precedentemente
acumulados, de exercer a mente e purificar a alma. A
nagdo acumula para que cada um tenha o repouso
necessario para desenvolver as proprias capacidades
intelectuais e para que alguns tornem melhor a
humanidade aproximando-a da perfeicdo. Se todos os
membros da sociedade trabalhassem ¢ trabalhassem
ininterruptamente, o objectivo da riqueza ndo scria
atingido; nfo existiria repouso nem para gozar a vida
nem para aperfeigoar o homem. A nagido multiplicaria a
sua riqueza material, mas sacrificaria os fins aos
meios” (Sismonde de Sismondi, Jean-Charles-Léonard,
ib.,nota 1 a p. 62).
Em 1848, John Stuart Mill na obra Principles of Political Economy (“Principios de

Economia Politica”) aprofunda as teses de Sismondi. No capitulo VI desta obra o autor
interroga-se sobre as finalidades do progresso econdmico que para Os economistas
convencionais do seu tempo se baseiam na aceleragdo do crescimento econémico e se
traduzem em elevadas taxas de lucro. Em contrapartida, estes economistas consideram que 0s
lucros baixos e as baixas taxas de crescimento conduzem a um ‘estado estaciondrio’ que
simboliza a antecAmara do declinio e da decadéncia de uma nagéo.

A primeira critica que Stuart Mill dirige a estas concepgdes, que remontam a Smith, €
que os economistas convencionais, com a sua anatemiza¢do do ‘estado estacionario’, ndo se
preocupam com a reparti¢do da riqueza que é subalternizada relativamente a obsessdo pelo
crescimento econdmico baseada na acumulagio ilimitada de capital, na competi¢do econémica
e nos ritmos infernais de trabalho. Para Stuart Mill, estamos antes de tudo perante um sistema

que no plano social se torna cada vez mais insustentavel:

“Confesso que nfio me agrada o ideal de vida dos que
pensam que a condigio normal dos homens seja a de
uma luta para avangar cada vez mais; que o facto de se
empurrarem ¢ pisarem uns aos outros, que representa o
modelo existente da vida social, seja o destino mais
desejavel para o género humano, ¢ nfo antes um triste
sintoma de uma fase do processo produtivo (Mill, 1979,
p. 126).
Contra a teoria econdémica convencional, Stuart Mill defende que o mero incremento

da produgfio e da acumulagdo nfio pode ser considerado um simbolo da prosperidade e do
bem-estar social, o que desde logo pde em causa as teses sobre a ‘inevitdvel’ decadéncia
representativa do estado estacionario. Pensador herético, o filésofo e economista politico

britinico argumenta que “a melhor condigdo para a natureza humana ¢ aquela em que,
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enquanto nenhum é pobre, nenhum deseja tornar-se mais rico, nem deve temer ser ultrapassado
pelos esforgos dos outros para avangar” (Mill, 1979, p. 127). Ecologista avant la lettre, Stuart
Mill com a sua espantosa critica, admite que este modelo econdémico capitalista tem também

custos ambientais insustentaveis:

“Nio é muito satisfatério contemplar num mundo em
que nada é deixado a actividade espontinea da
natureza: em que todo o acrc de terra para produzir
alimentos para os homens esteja jd cultivado; todo o
prado florido e toda a terra de pastagem sejam sulcados
pelo arado; onde todos os quadripedes ndo
domesticados para uso do homem sejam exterminados
como seus rivais na procura de comida; onde todas as
plantas silvestres e todas as arvores supérfluas sejam
erradicadas, ¢ ndo permaneca um acre de terra onde
possa crescer uma planta ou uma flor, sem que sejam
erradicadas como ervas daninhas em nome do fomento
da agricultura” (Mill, 1979, p. 129).

O enorme mérito da analise de Stuart Mill estd em aperceber-se que com o
desenvolvimento do capitalismo ndo se pode separar a forma como se processa a relagdo entre
o homem e a natureza da forma da relagio do homem com o homem: o crescimento ilimitado
da acumulac@o de capital gera uma competigio generalizada pela posse da riqueza em que
alguns tentam ascender a posi¢des de predominio, enquanto a maioria tenta manter a sua
posi¢io social ou evitar ser empurrada para baixo; por outro lado, a natureza € apenas a arena
desta luta, um mero instrumento de valorizagdo do capital, completamente subalternizada a um
crescimento econdmico que se abstrai totalmente de qualquer tipo de preocupag¢do com o
ambiente e a justica social.

A alternativa de Stuart Mill é necessariamente herética. Esta baseia-se no principio —
inadmissivel para o pensamento econdémico dominante — que, no fim de contas, um estado
estacionario do capital e da populagio ndo significa um estado estacionario do progresso
humano, pois no primeiro

“existiria sempre o mesmo objectivo para todas as
formas de cultura intelectual, e para o progresso moral
e social, ¢ o mesmo espago para apetfeicoar a arte da
vida, com uma probabilidade muito maior de
aperfeigoa-la, desde que as mentes dos homens ja néio
fossem acossadas pela competi¢io pelas riquezas. Até
as artes industriais podiam ser cultivadas com a mesma
intensidade ¢ o mesmo sucesso, apenas com esta
diferenca, que em vez de terem apenas como objectivo
o crescimento da riqueza, os melhoramentos industriais
produziriam o seu efeito legitimo, o de reduzir o
trabalho. Até hoje € duvidoso que todas as invengdes
mecénicas tenham dimimiido a labuta quotidiana do
homem. Estas contribuiram, pelo contrario, para que
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uma maior populagdo vivesse a mesma vida de
escraviddo e de servidio, ¢ um maior nimero de
industriais ¢ de outros pudessem acumular fortunas”
(Milt, 1979, p. 130).
Tal como Sismondi e Stuart Mill, o economista John Maynard Keynes considera que

a partir de um determinado nivel de desenvolvimento tecnolégico € possivel que os homens
possam libertar as suas energias para a realizacdo de fins que estdo para além da esfera do
trabalho material. Na obra Essays in persuasion, publicada em 1931, o famoso autor da Teoria
geral do emprego, do juro e da moeda traga uma importante distingdo entre dois tipos de

necessidades:

“As necessidades absolutas, no sentido em que as
experimentamos seja qual forem as condigdes dos seres
humanos nossos semelhantes, e as relativas no sentido
que existem apenas enquanto a sua satisfacfio nos eleva,
nos faz sentir superiores aos nossos semelhantes. As
necessidades da segunda categoria, as que satisfazem o
desejo de superioridade, podem ser inesgotdveis ja que
quanto maior é o nivel geral, tanto maiores se tornardo.
O que ndo é da mesma forma verdadeiro para as
necessidades absolutas: aqui poderemos alcangar
rapidamente provavelmente muito mais rapidamente do
que pensamos, 0 momento em que estas necessidades
sfio satisfeitas no sentido em que preferimos dedicar as
energias restantes a  Objectivos ndo  €conomicos”
(Keynes, 1975b, Mildo, p. 272).
Coloca-se aos homens a opgdo entre continuar a apostar entre a satisfacdio das

necessidades relativas com o seu cortejo de competigio e luta pelo predominio num contexto
em que a desemprego tecnoldgico com a “descoberta de instrumentos economizadores de
mao-de-obra prossegue num ritmo mais rapido do que aquele em que conseguimos encontrar
novos empregos para a propria mao-de-obra” (Keynes, 1975b, p. 271). Ou entdo optarem por
trabalhar menos horas com o objectivo ndo apenas de repartirem entre todos um trabalho cada
vez mais escasso, mas também de, finalmente, se libertarem da maldi¢io que Jeova langou no

Velho Testamento sobre Adao:

“Por muitas geracOes ainda o instinto do velho Addo
permanecerd muito forte em nds que teremos
necessidade de um qualquer trabalho para sermos
satisfeitos. Faremos, para nos servirmos a nds proprios,
mais coisas do que fazem habitualmente os ricos de
hoje, ¢ ficaremos até bastante felizes de ter deveres
limitados, tarefas, routines. Mas além disso, deveremos
esforcarmo-nos por partilhar diligentemente este «péo»
para que o pouco trabaltho que ainda resta possa ser
distribuido pelo maior numero possivel de pessoas.

Turnos de trés horas ¢ uma semana de trabalho de
quinze horas podem manter o problema scbre controlo
por um bom periodo de tempo. Trés horas de trabalho
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por dia, de facto, sdo mais que suficientes para
satisfazer o velho Adfo que existe em cada um de nés”
(Keynes, 1975b, pp. 274-75).

A segunda opgio ndo implica necessariamente que as pessoas libertadas do império
das necessidades impostas pelo mercado e pela luta pela sobrevivéncia véo repousar, embora
algumas o possam fazer. Como se apercebeu muito bem Keynes, o tempo disponivel
conquistado n3o serd um tempo de preguica e indoléncia, mas um tempo em que, libertados
das rotinas e das obrigacdes impostas pelo trabalho que nos é imposto para sobreviver, mesmo
quando aparentemente alguns — poucos — de nds tem a possibilidade de escolhé-lo, poderemos
dedicarmo-nos as actividades que melhor contribuem para a nossa realizagfio intelectual e
afectiva.

Também Marx adopta uma perspectiva diferente, mais proxima da Sismondi e de
Keynes, da que defendeu na 3* secgdo do capitulo VII do I tomo do Capifal sobre a
caracterizagio do processo de trabalho. No sétimo caderno dos Grundrisse analisa a
contradicio entre a génese da produgio capitalista medida pela quantidade e pelo tempo de
trabalho directos e a sua expansio. Por um lado, com o desenvolvimento do capitalismo a
criacio da riqueza social é cada vez mais o resultado do poder combinado da tecnologia e da
ciéncia, tornando cada vez mais inadequado como medida de valor a quantidade e o tempo de
trabalho directamente empregados na produgdo. Isso significa que o trabalhador tende a ser
cada vez menos o protagonista directo da produgio para se colocar cada vez mais a montante
desta enquanto supervisor e regulador de um processo cooperativo socialmente controlado.
Por outro lado, o horizonte do capitalismo continua a ser a produgio de mais-valia relativa em
que a enorme redugio do tempo de trabalho socialmente necessario para a satisfagdo das
necessidades de subsisténcia ndio se traduz na melhoria das condi¢bes de existéncia de todos,
mas no aumento do sobretrabalho e do tempo de trabalho suplementar apropriados pelo
capital. No entanto, pela primeira vez na histéria da humanidade, é possivel que a redugio do
tempo de trabalho socialmente necessatio a um valor minimo se converta em tempo disponivel
para o desenvolvimento artistico, cientifico, intelectual dos individuos. E citando o autor
anonimo do escrito The source and remedy of the national difficulties, deduced from
principles of political economy, publicado anonimamente em 1821, Marx conclui que “«a
riqueza ndo ¢ comando sobre o tempo de trabalho suplementar (....) mas tempo disponivel fora
do que é necessario na produgdo directa para fodos os individuos e toda a sociedade»” (Marx,

Hardmondsworth, 1973, pp. 704-706).
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Com esta analise Marx abre um novo horizonte: ja nfo € verdadeiramente a esfera do
trabalho material que contribui para a emancipagio do homem, mas, pelo contrario, o tempo
disponivel, ou seja, o tempo que é subtraido ao trabalho como meio de vida para permitir
aquele desenvolvimento multilateral do individuo que a divisdo capitalista do trabalho ndo
permite. No capitulo XLVIII do III tomo do Capital Marx reforga este argumento,
defendendo que o “reino da liberdade” se situa para além da esfera do trabalho € da produgéo
materiais:

“A verdadeira riqueza da sociedade ¢ a possibilidade
de um alargamento ininterrupto do seu processo de
reprodugio nido dependem portanto da dura¢do do
sobretrabatho, mas da sua produtividade e das
condicdes mais ou menos aperfeicoadas em que este se
realiza. De facto, o reino da liberdade comega apenas
ali onde se deixa de trabalhar por necessidade e
oportunidade imposta do exterior; situa-se, pois, para
além da esfera da produgiio material propriamente dita.
Assim como o homem primitivo deve lutar contra a
natureza para satisfazer as suas necessidades, manter-se
em vida e reproduzir-se, o homem civilizado ¢
obrigado, também cle, a fazé-lo ¢ a fazé-lo scjam quais
forem a estrutura da sociedade ¢ o modo de produgio.
Com o scu desenvolvimento, alarga-se igualmente o
dominio da necessidade natural, porque as necessidades
aumentam; mas ao mesmo tempo alargam-se as for¢as
produtivas para satisfazé-las. Neste dmbito, a tunica
liberdade possivel é que o homem social, os produtores
associados regulem racionalmente as suas trocas com a
natureza, que a controlem em conjunto em vez de
serem dominados pelo seu poder cego e que realizem
estas trocas despendendo o minimo de for¢ca e nas
condi¢fes mais dignas, mais conformes 4 sua natureza
humana. Mas esta actividade constituird sempze o0 reino
da necessidade. E para além dela que comega o
desenvolvimento das for¢cas humanas como fim em si, 0
verdadeiro reino da liberdade que apenas pode
desenvolver-se fundando-se no outro reino, na outra
base, a da necessidade. A condicio essencial deste
desenvolvimento € a reducio da jornada de trabalho”
(Marx, III, 1976, pp. 741-42).

Retornando 4 actualidade, podera parecer bizarro defender a redugdo da jornada de
trabalho como ponto de partida para a passagem do reino da necessidade para o reino da
liberdade. N#o é verdade, dirdo alguns, que todas as tentativas neste sentido ensaiadas no
tltimo decénio do século passado na Europa Ocidental foram abandonadas? Nio € a verdade
que a ameaca de deslocalizagiio para paises emergentes, de que se destaca a China em que o
horario de trabalho atinge 60 horas semanais, se tem traduzido na aceitagio da parte dos

trabalhadores e dos sindicatos de horarios de trabalho mais longos sem aumento de salério,
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como sucedeu na Volkswagen alem3? Nao é verdade também que a experiéncia da socialista
Martine Aubry em Franga sobre a redugfio da jornada de trabalho para as 35 horas semanais foi
posta em causa por Sarkozy?'"”

O apelo ao realismo e ao pragmatismo é sempre invocado por alguns para que nada se
faca e tudo fique na mesma. No entanto, algo comega a mover-se. Na China, uma vaga de
greves com vista & melhoria das condigBes de trabatho e dos saléarios assolou a provincia de
Guandong onde se encontram inimeras fabricas de empresas multinacionais entre Maio e Julho
de 2010, apesar da passividade dos sindicatos oficiais. Citando a revista Qutlook Weekly, o

semanario liberal britanico The Economist de 31 de Julho de 2010

informa que em 2008 os
tribunais chineses se confrontaram com 280.000 conflitos de trabalho. Certamente que 0s
aumentos salariais resultantes do despertar dos trabalhadores chineses poderfo leva-los a
aumentar a sua participagiio no consumo global de que tém sido até agora excluidos. Ninguém
podera censura-los por isso. No entanto, mais cedo ou mais tarde, aperceber-se-d0 que 0
acesso a niveis mais elevados de consumo niio pode ser compensado pelo prolongamento das
jornadas laborais e por brutais cadéncias de trabalho. As greves recentes ja sio um sintoma de
uma nova tomada de consciéncia.

Michel Béaud, numa obra publicada em 1997 e republicada trés anos depois, fornece-
nos estes dados impressionantes:

“Os habitantes dos paises com rendimento elevado
consomem, em média, o equivalente a 5,2 toneladas de
petrdleo per capita, os habitantes dos paises com
rendimento intermédio, 1,6 toneladas; e os habitantes
da China e da India, 174 quilos. Se cada ser humano
consumisse tanto quanto um habitante do Norte, o
consumo mundial anual seria equivalentc a 29 mil
milhdes de toneladas petrdleo, perto de quatro vezes o
consumo mundial cfectivo” (Béaud, 2007, p. 168).

119 A5 35 horas mantém-se, mas a lei Tepa de 2007 continua a subvencionar as horas extraordindrias.
O tempo médio de trabalho em Franga entre o terceiro trimestre de 2009 e o 2° trimestre de 2010 ¢ de 35,2
horas semanais. Este tempo — média ponderada do hordrio completo (38 H) e do part-time (22,6 H) — € inferior
a média dos 27 paises da Unifio Europeia (36,0 H), bem como, por exemplo, & Polénia (39,3 H), aos 10 paises
da Europa Centra e Oriental (Peco) (39,2 H), a Portugal (38,4 H) e a Espanha (36,6 H), mas superior, por
exemplo, surpreendentemente, ao do Reino Unido (35 H) ¢ Irlanda (33,5 H). Isto deve-se sobretudo ao facto do
tempo parcial ser menor nestes paises do que na Franga: 18,9 H e 18,6 H, contra 22,6 H. Alemanha, Bélgica,
Suécia, Dinamarca ¢ Paises Baixos tém também um tempo médio de trabalho semanal inferior 4 Unifio dos 27.
(Fonte: Duval, Guillaume — “Les 35 heures? Non coupables!”. Paris: Alfernatives Economiques, Fevereiro de
2011, p. 30)

Estas disparidadcs tendem, porém, a exercer uma pressdo sobre os horérios de trabalho no sentido do
seu aumento. As ameacas de deslocalizagio para os Peco e para outros paises com elevados horérios de trabalho
— Roménia, por exemplo, 41,2 H e Turquia 50,2 H — ¢ uma ameaga recorrente.

120 The Economist — “The next China”. Londres: 31 de Julho de 2010, p. 46-48.
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Serda que o planeta terra e os seres humanos poderdo suportar este aumento
exponencial do consumo de energia por habitante? Certamente que ndo! No entanto, existe
uma corrente do pensamento econdmico convencional que de um modo totalmente
irresponsavel nio se preocupa minimamente com a possibilidade de realizagdo deste cenario
catastréfico. Num artigo publicado no niimero especial de Dezembro de 2010-Janeiro de 2011
da revista norte-americana Newsweek, ja citado no capitulo anterior, e significativamente
intitulado How Asia binge shoppers will help the West (“Como os consumidores frenéticos
podem ajudar o Ocidente™), os autores, Owen Mathews e Alexandra A. Seno, com grande
parafernalia de dados estatisticos exultam com o consumismo dos novos paises emergentes,
medido pelo aumento exponencial da difusdo dos cartdes de crédito. Assim, na Turquia os
empréstimos as pessoas eram responsiveis apenas por 25% das suas dividas, enquanto
equivalem a mais de metade em 2010; na Russia, o total do crédito ao consumo atinge 180 mil
milhdes de délares, o que representa um quinto do PIB; na China, o nimero de cartdes de
crédito em circulago passou de 3 milhdes em 2009 para 6 milhdes no final de 2010 e cerca de
15% da divida das familias na Asia é proveniente de cartdes de crédito. Nem mesmo o Brasil
escapa a esta avalanche consumista, ja4 que os bancos e as agéncias de crédito estimam que
serdo emitidos 628 milhdes de cartdes de crédito em finais de 2010, o que representa um
aumento de 11 por cento relativamente a 2009 (Fonte: Owen, Mathews; A. Seno, Dezembro
2010-Janeiro 2011, pp. 56-57).

Poder-se-4 perguntar: esta extensio frenética do consumismo serd ecoldgica e
socialmente sustentavel? As op¢des dos individuos que preferem consumir cada vez mais serdo
opgdes livres e conscientes, como sustentam os proceres do fundamentalismo do mercado
‘livre’? Ou serdo cada vez mais condicionadas em tltima instincia por uma publicidade e um
marketing omnipresentes, mesmo quando ambas assumem preocupagdes ecoldgicas, como
esta actualmente na moda, para fazerem de conta que sdo ‘responsaveis’ € que se preocupam
com o ‘nosso futuro comum’? E a globaliza¢do destas opgdes pretensamente livres ndo estardo
a conduzir a vida no planeta para a um gigantesco buraco negro?

A primeira resposta a estas interrogagdes encontra-se na redugfo da jornada de
trabalho. Certamente que esta nio podera ser entendida como a pedra filosofal que ird
finalmente resolver todos os problemas sociais. No entanto, torna-se cada vez mais a condi¢io
necessaria para a criagio de uma alternativa politica ao consumismo alienante, ao

endividamento cada vez maior das familias de rendimentos baixos e médios, ao desemprego
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estrutural de massa que a crise de 2008-2009 pds na ordem do dia e aos elevados niveis de
precariedade laboral. Esta redugdio deverd ser integrada num projecto mais abrangente de
reapropriagio das condigdes de trabalho por parte dos trabalhadores e do reforgo das redes de
solidariedade e entreajuda a nivel da localidade que permitirio a realizagio de tarefas
socialmente Uteis até agora desempenhadas por servidores domésticos com estatuto precario
no sector informal da economia. A curto e médio prazo este projecto politico global permitira
melhorar as qualificacdes de todos, aumentando a composi¢io intelectual da forga de trabatho
nos diversos sectores da economia. A longo prazo, poderd tornar-se a condigdo para a
libertacdo dos individuos tanto do constrangimento da divisdo do trabalho que os impede de
diversificarem a sua actividade, como da obsessdo da competi¢do para se ultrapassarem uns
aos outros. SO assim se podera superar a distingdo entre trabalho produtivo e improdutivo e
entrever no horizonte um vislumbre do ‘estado estacionario’ de John Stuart Mill ou do ‘reino
da liberdade’ de que falava Marx. Esta visio do mundo, apesar de pressupor necessariamente
uma ruptura politica com a ordem econémica global dominante, ndo se trata de uma utopia, ja
que o desenvolvimento sustentavel se torna cada vez mais o factor fundamental da

sobrevivéncia da espécie humana nesta nossa ‘casa comum’ que € o planeta terra.
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